


1.1.	Аналитическая часть





1.1.1. Экономическая характеристика производственной  деятельности предприятия.





       Открытое акционерное общество “Московский насосный завод” (далее ОАО “Московский насосный завод”) - ведущее предприятие России по выпуску насосов для водоснабжения и перекачки загрязненных  вод - успешно работает на рынке  62 года.


       ОАО”Московский насосный завод” было создано в результате акционирования Московского механического завода в 1992году. Решение было принято в соответствии с Указом Президента России “Об организационных мерах по преобразованию государственных предприятий , добровольных объединений государственных предприятий   в акционерные общества”. Соучередителями акционерного общества являются : 


-трудовой коллектив - 65% ,


-“Агропромэнерго” - 10% ,


     -Администрация города Одинцово - 10% ,


-совхоз “Дружба” - 10% ,


- население - 5%.                   


	Уставный капитал общества , по состоянию на 1.01.1997г. , составляет 4267900 тыс.рублей. Количество выпущенных обыкновенных акций одинаковой номинальной стоимости составляет-3048500 , номинальная стоимость акции-1400 рублей.   


	ОАО”Московский насосный завод” является открытым акционерным обществом и его деятельность регулируется ПОЛОЖЕНИЕМ “Об акционерных обществах” , в соответствии с которым ему присуща следующая система управления.


	В обществе принята трехуровневая система управления. Высшем органом управления общества является собрание акционеров. Один раз в год общество проводит годовое собрание акционеров 


Основной задачей членов Совета директоров и членов правления является выработка политики с целью увеличения прибыльности общества и обеспечении выполнения плана приватизации общества. В состав Совета директоров входят: Генеральный директор общества , финансовый директор общества , технический директор общества и коммерческий директор общества. Все решения Совета директоров принимаются простым большинством голосов его членов. 


      Исполнительным органом общества является Правление. Правление состоит из руководителей основных подразделений общества. Структуру и персональный состав членов Правления определяет Генеральный директор по согласованию с членами Совета директоров. Члены правления работают по контрактам заключаемым с ними Генеральным директором. В период между собраниями акционеров и заседаниями Совета директоров Правление руководит всей деятельностью общества в пределах компетенции определенной уставом.


      Ревизионная комиссия ОАО”Московский насосный завод” осуществляет контроль финансово-хозяйственной деятельности общества. Ревизионная комиссия состоит не менее чем из трех человек , избираемых владельцами более, чем пятидесяти процентов обыкновенных акций общества . 


Основными видами деятельности ОАО “Московский насосный завод”являются : 


-производство насосной и другой продукции производственно-технического назначения ;


-сервисное обслуживание выпускаемой насосной и другой продукции производственно-технического назначения ;


-выпуск товаров народного потребления;


-оказание платных услуг населению ;


-операции с недвижимостью ;


-строительство объектов производственного и социально-бытового назначения ;


-торговая деятельность ;


-внешнеэкономическая деятельность .


Общество осуществляет любые виды хозяйственной деятельности за исключением запрещенных законодательными актами Российской Федерацией в соответствии с целью своей деятельности . 


       Основными поставщиками ОАО “Московский насосный завод“ являются :


-Мценский завод цветных металлов ;


-Череповецкий металлургический комбинат ;


-Новолипецкий металлургический комбинат ;


-Подольский завод цветных металлов ;


-Подольский завод “Кабельмет” ;


-Московский комбинат “Москабельмет”;


-Могилевский завод электродвигателей ;


-“Грюнфнос” немецкая фирма ;


-фирмы “Астра” , “Варум”-Италия .


	Из вышеуказанных предприятий поставляют комплектующие изделия на ОАО “Московский насосный завод” :


	-Мценский завод - алюминиевые крышки , рабочие колеса ;


	-Могилевский завод - электродвигатели на насосы ;


	-Немецкие и итальянские фирмы поставляют баки на  бытовые насосы , пластмассовые крышки и рабочие колеса.


	Через сеть торговых и дилерских пунктов , которые находятся в городах Москве , Одинцове , Санкт-Петербурге , Самаре , Калуге , Тамбове , Ярославле и в других регионах России , в странах СНГ , странах Прибалтики , Германии ОАО “Московский насосный завод” реализует насосную продукцию , комплектующие к ней и запасные части своего производства , берет на консигнацию продукцию заводов-изготовителей России , СНГ и стран дальнего зарубежья ( Германии , Италии ) ,    


Основными потребителями насосной продукции ОАО “ Московский насосный завод” являются коммерческие структуры , занимающиеся реализацией этого оборудования :  Торговый Дом“Столичный ”, концерн “Росводстрой”, фирма “Форма”(Санкт-Петербург). 


	ОАО “Московский насосный завод “ выпускает разнообразную насосную продукцию которая обобщенно представлена  в таблице №   ( более подробная информация о производственной программе представлена в приложении №  ) . Это различные насосы которые применяются в различных сферах нашей жизни . Современная технология и уникальное оборудование позволяют изготавливать насосы отличного качества и высокой надежности . Простота устройства и правил эксплуатации , отсутствие шумов в работе , материалы для изготовления насосов и технологические процессы производства успешно решают экологическую программу предприятия .





Производственная программа ОАО”Московский насосный            Таблица№


завод” на 1997 год


Наименование


продукции�
     I 


квартал�
     II


квартал�
    III


квартал�
    IV


квартал�
Сумма�
�
�
штук�
штук�
штук�
штук�
штук�
�
                1�
     2 �
     3�
     4�
     5�
     6�
�
Электронасосы типа 


              ЭЦВ�
   500�
   550�
   800�
   850�
  2700�
�
Электронасосы фекальные типа 


         ЦМФ50-10�
   100�
   100�
   100�
   100�
  400�
�
Электронасосы фекальные типа”Вихрь”�
   100�
   100�
   100�
   100�
  400�
�
Электронасосы типа


          “Гном”�
   2350�
   2480�
   2420�
   2550�
  9800�
�
Электронасосы БН2-40�
   1000�
   1000�
   1000�
   1000�
  4000�
�
Электронасосы марки “Минигном”�
   1000�
   1000�
   1000�
   1000�
  4000�
�






       1.1.2.Финансовый анализ деятельности предприятия .





    1.1.2.1. Предварительная оценка финансового положения предприятия .


	Финансовый анализ деятельности предприятия - это выявление основных параметров , которые дают точную и объективную картину финансового состояния предприятия , а также их взаимосвязь и взаимозависимость . Оценка финансового положения ОАО “Московский насосный завод“ осуществляется на основании данных бухгалтерского баланса , “Отчета о финансовых результатах и их использовании “,”Отчета о движении денежных средств ”, а также “Приложения к балансу предприятия”. Для удобства проведения финансового анализа целесообразно использование агрегированного аналитического баланса - сформированного путем агрегирования однородных  по своему составу элементов балансовых статей в необходимых аналитических разрезах . При его формировании мы уточним некоторые показатели , которые существенно искажают реальную картину . Мы уменьшим валюту баланса на величину убытков (Ф 1.130 и 320) и на величину “Расходов будущих периодов”( Ф 1.217) . Преимущество агрегированного баланса состоит в том , что в нем сведены и представлены ( Таблицы №          ) в удобном для анализа виде все основные показатели , характеризующие финансовое состояние . Поэтому на основе составленных мною агрегированных балансов (Таблицы №     ) произведем расчет показателей , характеризующих удовлетворительность структуры баланса предприятия :


	-коэффициента текущей ликвидности ;


	-коэффициента обеспеченности собственными средствами ;


	-коэффициента восстановления (утраты) платежеспособности;


	Коэффициент текущей ликвидности определяем как отношение фактической стоимости находящихся у предприятия оборотных средств к срочным обязательствам 


Ктл=IIA+IIIA / IIП-(стр.500+510+730+735+740),�
�
	где IIA и IIIA - итоги соответственно разделов 2 и 3 актива баланса ; IIП - итог раздела 2 пассива баланса .


	Коэффициент обеспеченности собственными средствами определяем как соотношение разности между объемами источников собственных средств и стоимостью основных средств и прочих внеоборотных активов к стоимости всех находящихся в распоряжении предприятия текущих активов .


Kooc=(IП - IA) / (IIA + IIIA) ,�
�
 Показатели характеризующие удовлетворительность                        Таблица№


структуры баланса 


� EMBED Excel.Sheet.5  ���	Проанализируем эти коэффициенты (Ктл , Косс) . Как мы видим оба эти коэффициента соответствуют рекомендуемым для машиностроительных предприятий критериям ( Таблица№  ).Степень общего покрытия всеми оборотными средствами предприятия сумы срочных обязательств ( Ктл ) , т.е. краткосрочных кредитов и займов , и кредиторской задолженности , за период оценки - достаточная . Так за 1995 год наблюдается рост Ктл на 13% (хороший результат) , а за 1996 год уменьшение на 16% , что не является неудовлетворительным для данного предприятия . Иначе говоря , ОАО “Московский насосный завод” в состоянии выполнить свои краткосрочные обязательства , реализуя текущие активы на всем протяжении периода оценки . Так же наблюдается рост ( в 1995 на 15% ) и уменьшение ( в 1996 на 14% ) наличие у предприятия собственных оборотных средств , необходимых для обеспечения его текущей деятельности . Основанием для признания структуры баланса предприятия неудовлетворительной , а его самого неплатежеспособным является несоответствие рекомендуемым критериям коэффициентов Ктл , Косс . В нашем случае все вышеперечисленные коэффициенты соответствуют установленным критериям, поэтому для проверки устойчивости финансового состояния проведем расчет коэффициента утраты платежеспособности ( Купл ) на срок 3 месяца . Этот коэффициент определяют как отношение расчетного коэффициента текущей ликвидности  к его установленному значению :


Купл=( Ктлф+( 3/Т )( Ктлф-Ктлн ))/2  ,�
�
	где Ктлф- фактическое значение Ктл ; Ктлн- значение Ктл на начало отчетного периода ; 2 - нормативное значение Ктл ; 3 - нормативный срок утраты платежеспособности в месяцах ; Т-отчетный период в месяцах . На всем протяжение отчетного периода рассчитанные Купл принимали значения больше 1 (Таблица№  ) , это свидетельствует о наличии у предприятия реальной возможности не утратить платежеспособность .


 	Для того , чтобы анализ удовлетворительности структуры баланса не носил ограниченный характер , рассчитаем для отчетного периода индекс Альтмана . Для расчета индекса воспользуемся информацией , содержащейся в балансе предприятия и отчете о финансовых результатах .


 Z - счет Альтмана имеет следующий вид


Z=1,2Коб+1,4Кнп+3,3Кр+0,6Крс+1,0Кот  ,�
�
	где Коб -доля оборотных средств в активах , Кнп  и Кр - рентабельность активов , Крс - соотношение между рыночной стоимостью собственного капитала предприятия и заемным капиталом , Кот - отдача всех активов .


 Значение показателя индекса Альтмана                                                  ( Таблица №   )


 � EMBED Excel.Sheet.5  ���


	В современных рыночных условиях , полученные значения индекса Альтмана вполне соответствуют рекомендуемым критериям , поэтому вероятность банкротства - незначительна . 

















Аналитический баланс на 1.07.1995                                      Таблица№








 Показатели�
На начало года, тыс.руб.�
В % к валюте баланса�
На конец 


года , тыс.руб.�
В % к валюте баланса�
Откло-


нение в


тыс.руб�
Абсо-


лютное


откло-


нение%�
�
                 1 �
     2�
     3�
    4�
    5�
7�
    8�
�
АКТИВ�
�
�
�
�
�
�
�
Текущие активы , в т.ч.�
2907597�
12,8�
4032838�
17,8�
1125241�
5,0


�
�
Высоколиквидные активы�
108116�
0,8�
210295�
0,9�
102179�
0,1�
�
Дебиторская задолженность�
743853�
3,3�
799031�
3,6�
55178�
0,3�
�
Материально-производственные запасы�
2055628�
9,1�
3033783�
13,4�
978155�
4,3�
�
Фиксированные активы�
20671925�
90,9�
20058855�
88,3�
-613070�
-2,6�
�
Денежные средства�
105691�
0,46�
207870�
0,9�
102179�
0,44�
�
Баланс�
22727553�
100�
23101638�
100�
374085�
1,6�
�
ПАССИВ�
�
�
�
�
�
�
�
Заемный капитал �
929930�
4,1�
1315558�
5,8�
385628�
1,7�
�
Краткосрочные обязательства�
1110016�
4,9�
1495044�
6,8�
385028�
1,9�
�
Кредиторская задолженность�
929930�
4,1�
1315558�
5,8�
385628�
1,7�
�
Долгосрочные обязательства�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
�
Собственный капитал�
22086432�
97,2�
22192549�
97,7�
106117�
0,5�
�
Постоянный капитал�
22086432�
97,2�
22192549�
97,7�
106117�
0,5�
�
Чистые мобильные средства�
1977667�
8,7�
2717280�
11,8�
739613�
3,1�
�
Собственные оборотные средства�
1414507�
6,2�
2133694�
9,2�
719187�
3,0�
�
Баланс�
22727553�
100�
23101638�
100�
374085�
1,6�
�
























Аналитический баланс на 1.1.1996                                                        Таблица№





 Показатели�
На начало года, тыс.руб.�
В % к валюте баланса�
На конец 


года , тыс.руб.�
В % к валюте баланса�
Откло-


нение в


тыс.руб.�
Абсо-


лютное


откло-


нение�
�
                 1 �
     2�
     3�
    4�
    5�
�
    6�
�
АКТИВ�
�
�
�
�
�
�
�
Текущие активы , в т.ч.�
2907597�
12,8�
5099775�
22,8�
2192178�
10,0�
�
Высоколиквидные активы�
108116�
0,8�
351046�
1,6�
242930�
0,8�
�
Дебиторская задолженность�
743853�
3,3�
1814531�
8,1�
1070678�
4,8�
�
Материально-производственные запасы�
2055628�
9,1�
2934198�
13,1�
878570�
4,0�
�
Фиксированные активы�
20671925�
90,9�
19471100�
86,9�
-1200825�
-4,0�
�
Денежные средства�
105691�
0,5�
348621�
1,6�
242930�
1,1�
�
Баланс�
22727553�
100�
23405298�
100�
677745�
2,9�
�
ПАССИВ�
�
�
�
�
�
�
�
Заемный капитал �
929930�
4,1�
1460342�
6,5�
530412�
2,4�
�
Краткосрочные обязательства�
1110016�
4,9�
1640428�
7,3�
530412�
2,4�
�
Кредиторская задолженность�
929930�
4,1�
1460342�
6,5�
530412�
2,4�
�
Долгосрочные обязательства�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
�
Собственный капитал�
22086432�
97,2�
22569342�
100,7�
482910�
3,5�
�
Постоянный капитал�
22086432�
97,2�
22569342�
100,7�
482910�
3,5�
�
Чистые мобильные средства�
1977667�
8,7�
3639433�
16,2�
1661766�
7,5�
�
Собственные оборотные средства�
1414507�
6,2�
3098242�
13,8�
1683735�
7,6�
�
Баланс�
22727553�
100�
23405298�
100�
677745�
 2,9�
�



























Аналитический баланс на 1.7.1996                                                       Таблица№ 








 Показатели�
На начало года, тыс.руб.�
В % к валюте баланса�
На конец 


года , тыс.руб.�
В % к валюте баланса�
Откло-


нение в


тыс.руб.�
Абсо-


лютное


откло-


нение�
�
                 1 �
     2�
     3�
    4�
    5�
      6�
    7�
�
АКТИВ�
�
�
�
�
�
�
�
Текущие активы , в т.ч.�
5092850�
6,9�
9181406�
18,6�
4088556�
5,7�
�
Высоколиквидные активы�
344191�
0,5�
55514�
0,2�
-288677�
-0,3�
�
Дебиторская задолженность�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
�
Материально-производственные запасы�
2802108�
3,8�
7350661�
14,9�
4548553�
11,1�
�
Фиксированные активы�
69016408�
93,2�
40099713�
81,4�
-28916695�
-11,8�
�
Денежные средства�
341696�
0,5�
53092�
0,1�
-288604�
-0,4�
�
Баланс�
74109258�
100�
49281119�
100�
24828139�
-43,6�
�
ПАССИВ�
�
�
�
�
�
�
�
Заемный капитал �
1640428�
2,2�
4666129�
9,7�
3025701�
7,5�
�
Краткосрочные обязательства�
1640428�
2,2�
4666129�
9,7�
3025701�
7,5�
�
Кредиторская задолженность�
1640428�
2,2�
4666129�
9,7�
3025701�
7,5�
�
Долгосрочные обязательства�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
�
Собственный капитал�
72107725�
97,3�
44346858�
90,0�
-27760867�
-7,3�
�
Постоянный капитал�
72107725�
97,3�
44346858�
90,0�
-27760867�
-7,3�
�
Чистые мобильные средства�
3452422�
4,7�
4515277�
9,2�
1062855�
4,5�
�
Собственные оборотные средства�
3091317�
4,2�
4247145�
8,6�
1155828�
4,4�
�
Баланс�
74109258�
100�
49281119�
100�
-24828139�
-43,6�
�









Аналитический баланс на 1.1.1997                                                          Таблица№








 Показатели�
На начало года, тыс.руб.�
В % к валюте баланса�
На конец 


года , тыс.руб.�
В % к валюте баланса�
Откло-


нение в


тыс.руб.�
Абсо-


лютное


откло-


нение�
�
                 1 �
     2�
     3�
    4�
    5�
      6�
    7�
�
АКТИВ�
�
�
�
�
�
�
�
Текущие активы , в т.ч.�
5092850�
6,9�
14537878�
27,4�
9445028�
20,5�
�
Высоколиквидные активы�
344191�
0,5�
52425�
0,1�
-291766�
-0,4�
�
Дебиторская задолженность�
0�
0�
3367907�
6,3�
3367907�
6,3�
�
Материально-производственные запасы�
2802108�
3,8�
10556253�
19,9�
7754145�
16,1�
�
Фиксированные активы�
69016408�
93,2�
38601420�
72,6�
-304414988�
-20,6�
�
Денежные средства�
341696�
0,5�
552988�
1,1�
211292�
0,6�
�
Баланс�
74109258�
100�
53139298�
100�
-20969960�
-28,3�
�
ПАССИВ�
�
�
�
�
�
�
�
Заемный капитал �
1640428�
2,2�
9126633�
17,2�
7486205�
15,0�
�
Краткосрочные обязательства�
1640428�
2,2�
9126633�
17,2�
7486205�
15,0�
�
Кредиторская задолженность�
1640428�
2,2�
9126633�
17,2�
7486205�
15,0�
�
Долгосрочные обязательства�
0�
0�
0�
0�
0�
0�
�
Собственный капитал�
72107725�
97,3�
43752451�
82,3�
-28355274�
-15�
�
Постоянный капитал�
72107725�
97,3�
43752451�
82,3�
-28355274�
-15�
�
Чистые мобильные средства�
3452422�
4,7�
5411245�
10,1�
1958823�
5,4�
�
Собственные оборотные средства�
3091317�
4,2�
5151031�
9,7�
1958823�
5,5�
�
Баланс�
74109258�
100�
53139298�
100�
20969960�
-28,3�
�






1.1.2.2. Экспресс анализ финансовой отчетности .





	Чтение баланса начнем с установление изменения итога баланса за отчетный период . На начало периода итог равен 23101638 т . рублей , а на конец 53139298т.рублей . Налицо явный рост (230% при инфляции за 1995-140% , а за 1996-22%) и возрастание финансового состояния . Но стоит учесть , что в связи с переоценкой основных фондов произошло увеличение суммы активов предприятия с 23405298 тыс.руб. до 74109258 тыс.руб. . А за 1996 год произошло уменьшение итога баланса на 28,3 % , что свидетельствует о сокращении имущества предприятия и следовательно , о негативном изменении баланса .


	Что касается “больных” статей баланса , то мы их разделим на две группы :  1)свидетельствующих о крайне неудовлетворительной работе предприятия ;


	2)свидетельствующие об определенных проблемах и трудностях в работе предприятия .


Что касается первой группы , то свидетельством об удовлетворительной финансово-хозяйственной деятельности предприятия свидетельствует отсутствие сумм по следующим статьям : Ф1.340 , Ф1. 350 , Ф5.211 , Ф5.221 , Ф5.231 , Ф5.241 (Приложение№  ) . Если по указанным статьям наблюдалось бы наличие сумм , то это означало бы , что на момент оценки предприятие не могло рассчитаться по своим обязательствам . О неудовлетворительной финансово - хозяйственной деятельности предприятия могут свидетельствовать и превышение сумм в графе “Убыток”над суммой в графе “Прибыль” по статьям : Ф2.050 , Ф2.060 ,Ф2.070 , Ф2.090 . В нашем случае за весь период оценки этого превышения не наблюдается (Приложение№    ).Что касается новой формы бухгалтерской отчетности , то так же не наблюдается уменьшение соответствующего показателя ( выручки , прибыли от реализации , прибыли от финансово-хозяйственной деятельности , прибыли отчетного года ) по сравнению с предыдущем периодом .


Что касается второй группы , то к ней относятся статьи , характеризующие кредиторскую и дебиторскую задолженность . В нашем случае мы ограничимся только определением ее динамики представленной в Таблице№    





Динамика кредиторской и дебиторской задолженности                   Таблица№   


� EMBED Excel.Sheet.5  ���Как видно из таблицы происходит увеличение как кредиторской ,  так и дебиторской задолженности . Общий темп роста составил : по кредиторской задолженности - 11,6% ; по дебиторской - 2,7% .


	Теперь осуществим сравнительный анализ динамики итогов баланса , объема реализации продукции , а также прибыли предприятия в Таблице №   . 





Сравнительный анализ                                                                             Таблица№


ПРИРОСТ�
В% �
В тыс.руб.�
�
с 1.7.1995 по 1.1.1996�
�
�
�
итога баланса�
1,3�
303660�
�
выручки от реализации�
20*�
7432797�
�
прибыли�
18*�
537234�
�
с 1.7.1996 по 1.1.1997�
�
�
�
итога баланса�
7,9�
3858179�
�
выручки от реализации�
17*�
7654388�
�
прибыли�
16*�
837298�
�
*данные приведены с учетом инфляции : за 1995 год -144% , а за 1996 год-22% .





Как видно из таблицы  период с 1.7.1995 по 1.1.1996 характеризуется высокими для данного предприятия  темпами роста выручки от реализации и прибыли , это свидетельствует о том , что предприятие развивается динамично .За период с 1.7.1997 по 1.1.1997 , наоборот , наблюдается замедление темпов роста этих показателей по сравнению с темпами роста суммы баланса , что свидетельствует об ухудшении использовании средств на “ОАО Московский насосный завод”.


	Результаты вертикального и горизонтального анализа наглядно представлены непосредственно в аналитических балансах(Таблицы№    ).





1.1.2.3. АНАЛИЗ  ПЛАТЕЖЕСПОСОБНОСТИ .


	Платежеспособность - это по сути дела наличие денег у предприятия на ее расчетном счету и отсутствие просроченной кредиторской задолженности . Для определения платежеспособности рассчитаем следующие коэффициенты :


	Коэффициент текущей ликвидности (Ктл), рассмотренный нами ранее ;


����	Коэффициент быстрой ликвидности (Кбл) который рассчитываем по формуле Кбл     


�





�����Коэффициент абсолютной ликвидности (Кал) который рассчитываем по формуле Кал    











Коэффициент маневренности чистых мобильных средств (Кчмс) рассчитываемый по формуле :


�����             Кчмс                                                                    .





 Результаты этих коэффициентов сведены в Таблице №    .








Коэффициенты ликвидности                                                              Таблица №   


� EMBED Excel.Sheet.5  ���


 


Полученные коэффициенты соответствуют рекомендуемым значениям и существенно не превышают их .Увеличение Ктл и Кбл  говорит о росте платежеспособности предприятия в 1995 году , а небольшое уменьшение в 1996 году говорит о снижении . Стоит заметить , что рост не обусловлен увеличением материально-производственных запасов и дебиторской задолженности , а это говорит о хорошем менеджменте на предприятии . Полученные значения Кал говорят о том , что за отчетный период предприятие смогло бы , в срочном порядке , погасить свои обязательства . Увеличение в 1996 году по сравнению с 1995 Кчмс  говорит об увеличении  доли омертвленного капитала .





1.1.2.4.ПОКАЗАТЕЛИ СТРУКТУРЫ КАПИТАЛА .





	Рассмотрим основные показатели которые характеризуют структуру капитала , все они представлены в Таблице№      .


���Коэффициент автономии - доля собственных средств в общей сумме активов баланса :  Ка  


���


�����Коэффициент соотношения заемных и собственных средств - это отношение всего привлеченного капитала к собственному . В общем виде его представляют как   Ксз и сс   





�Коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств - отношение суммы долгосрочных обязательств к сумме собственных средств и долгосрочных обязательств . Рассчитывается по формуле :


���                        Кдпзс


��                                                                                                              


��                                                                             + 


Коэффициент покрытия инвестиций характеризует долю постоянного капитала к общей сумме активов предприятий :


�����Кпи     





Все перечисленные выше коэффициенты характеризуют финансовую устойчивость с точки зрения структуры капитала предприятия , т.е. риска потери устойчивости вследствии слишком большой зависимости предприятий от внешних заимствований .Среди показателей характеризующих финансовую устойчивость существуют и не менее важные коэффициенты :


��Коэффициент маневренности собственных средств определяется отношением собственных оборотных средств к общей сумме источников собственных средств предприятия :   Кмсс 


���


�Коэффициент обеспеченности запасов и затрат собственными оборотными средствами - это показатель того , в какой мере материальные запасы покрыты собственными источниками и не нуждаются в заемных :


����Коз и з  





�Коэффициент обеспеченности долгосрочных инвестиций показывает , какая доля постоянного капитала , складывающаяся из собственного капитала и долгосрочных обязательств , иммобилизована в фиксированные активы :


����Коди      


 


Показатели структуры капитала                                                         Таблица№


� EMBED Excel.Sheet.5  ��� 	Коэффициент соотношения текущих активов и основных средств определяют как частное от деления стоимости текущих активов и величины основных средств и вложений . Проанализируем полученные коэффициенты .


Ка на протяжении всего периода оценки превышал 50% - это говорит о том , что весь заемный капитал может быть компенсирован собственностью предприятия . Ксз и сс показывает , каких средств у предприятия больше - собственных или заемных . В нашем случае он меньше допустимого значения , что характеризует малую зависимость предприятия от кредиторов за весь период оценки .Кдпзс за весь период оценки равен нулю , что характеризует его свободу от внешних инвесторов и кредиторов , а значит его финансовая устойчивость постоянна . Коэффициент покрытия инвестиций имеет тенденцию к снижению, но ниже допустимого значения он не опускается . Перечисленные выше коэффициенты характеризуют финансовую устойчивость с точки зрения структуры капитала предприятия . За период оценки , риска потери устойчивости вследствие большой зависимости предприятия от внешних заимствований не было. Следовательно можно сделать вывод , что управление капиталом , выбор наиболее оптимальных источников финансирования и обеспечение платежеспособности ОАО “Московский насосный завод” можно считать приемлемым .


	Кмсс показывает , какая часть собственных средств находится в мобильной форме , позволяющей достаточно свободно маневрировать этими средствами . Динамика коэффициента в 1995 и 1996 году была схожей , но меньше оптимального показателя 0,5 . Поэтому стоит сказать , что уровень коэффициента зависит от характера деятельности предприятия : в фондоемких  производствах его нормальный уровень должен быть ниже 0,5 . Это связано с тем , что в нашем случае значительная часть собственных средств является источником покрытия основных производственных фондов , поэтому значение коэффициента можно считать приемлемым . Приемлемое значение коэффициента Кодн говорит о том , что на протяжении всего периода оценки у предприятия было достаточно собственных оборотных средств . �Что касается Коз и з то в нашем случае наблюдается тенденция к уменьшению его значения (в 1996году) , но он не перешел критического значения для данного предприятия и можно сказать , что на протяжении всего периода оценки , материальные запасы были полностью покрыты собственными источниками . Что касается коэффициента соотношения текущих активов и основных средств , то в нашем случае следует  исходить из того , что минимальная финансовая стабильность будет в том случае , когда данный коэффициент будет больше коэффициента отношения заемных средств к собственному капиталу . Как видно из таблицы№    преобладание Кста и ос над Козс к ск происходит за весь период наблюдения .


	Проанализировав приведенные выше коэффициенты можно сделать вывод , что за 1995 и 1996год ОАО «Московский насосный завод» имело постоянную финансовую устойчивость .





1.1.2.5. ПОКАЗАТЕЛИ ДЕЛОВОЙ АКТИВНОСТИ .


	К показателям деловой активности мы отнесем коэффициенты оборачиваемости , которые показывают сколько раз в год “ оборачиваются” те или иные активы предприятия .Оборачиваемость по суте дела показывает скорость превращения активов в денежную форму . Все коэффициенты представлены в Таблице№   . Рассмотрим коэффициенты более подробно.


�����Коэффициент оборачиваемость активов - характеризует эффективность использования всех ресурсов :  Коа    





�����Коэффициент оборачиваемости собственного капитала рассчитывается как Коск     





��	Коэффициент оборачиваемости основных фондов (фондоотдача ) рассчитывается как Косс  


����





�����	Большой интерес представляет оборачиваемость товарно-материальных запасов ее характеризует коэффициент оборачиваемости запасов рассчитанный как :  Коз   





�����	Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности рассчитывается как  Кодз   





      Показатели деловой активности                                                                             Таблица №
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	Проанализируем найденные коэффициенты оборачиваемости .


Оборачиваемость активов показывает , сколько раз за год совершается полный цикл производства и обращения , т.е. характеризует эффективность использования всех ресурсов независимо от источника их образования .Динамика изменения Коа показывает , что в 1995году оборачиваемость активов росла , а в1996 году стабилизировалась и приняла значение близкое к среднему по отрасли . Коск за отчетный период был близок к среднему по отрасли коэффициенту , а уровень продаж не значительно превосходит собственный капитал , что не влечет за собой вероятности увеличения кредитных ресурсов и возможности достижения ситуации , когда кредиторы  больше участвуют в деле , чем собственники .Уменьшение значения Кооф за отчетный период говорит о некотором снижении эффективности использования фондов , а не о снижении объемов продаж .Что касается Коз , то чем выше показатель оборачиваемости запасов ( период с 1.9.1995 по 1.7.1996 ) , тем меньше средств связано в наименее ликвидной статье текущих активов , тем более ликвидную структуру они имеют и тем устойчивее финансовое положение предприятия . Оборачиваемость дебиторской задолженности (Кодз) характеризует в целом кредитную политику предприятия и уровень организации финансовых отношений с потребителями продукции .На начало отчетного периода (1.7.1995) высокое значение Кодз говорило о том , что денежные средства быстрее возвращались от покупателей и могли быть реинвестированы , чем в конце (1.1.1996) периода , и было несколько больше среднего по отрасли .


	1.1.2.6. ПОКАЗАТЕЛИ РЕНТАБЕЛЬНОСТИ .  


	Показатели рентабельности являются относительными характеристиками финансовых результатов и эффективности деятельности предприятия . Показатели рентабельности  в зависимости от схемы  расчета делятся на две группы :


	1.Показатели , рассчитанные на основе прибыли .


	2.Показатели рассчитанные на основе производственных активов .


	Первую группу показателей называют рентабельностью продаж , рассчитываемую на основе чистой прибыли :


�����          Рентабельность продаж     





	Вторую группу показателей формируют на основе расчета уровней рентабельности в зависимости от изменения размера и характера авансированных средств . В число этих показателей , как правило , входят следующие :


�	Чистая рентабельность активов - показывает эффективность использования всего имущества предприятия :


����      Чистая рентабельность активов   


	


�Рентабельность производственных фондов-позволяет судить об эффективности использования основных производственных фондов и основных оборотных средств :


���Рентабельность производст-


���





��Показатель чистой рентабельности производственных фондов легко превратить в двухфакторную модель :


��������    Чистая прибыль                                                             x


��





	Чистая рентабельность собственного капитала - отражает эффективность использования собственного капитала предприятия и оказывает большое влияние на уровень котировки акций предприятий :


�����	Чистая рентабельность


�          собственного капитала





�Полученную зависимость можно преобразовать в следующую формулу , известную как формулу Дюпона :


���  Рентабельность


�����  собственного                                       x                              x 


�����     капитала





 Полученные значения показателей рентабельности приведены в Таблице№   


  Показатели рентабельности                                                       Таблица №   
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	Проанализируем полученные значения .


Рентабельность продаж в 1995 году оставалась неизменной - главным образом за счет изменения цены и себестоимости . А ее снижение в 1996 году произошло за счет уменьшения объема сбыта .Что касается чистой рентабельности активов , то ее снижение на начало года можно отнести к сезонному фактору , т.к. насосную продукцию больше всего приобретают весной и осенью . Проанализировав динамику изменения рентабельности производственных фондов мы делаем вывод , что на предприятии не эффективно используют основные производственные фонды и материальные оборотные средства . Однако эффективность использования собственного капитала можно считать приемлемой.








	1.1.2.6.ЗАКЛЮЧЕНИЕ.





	Финансовое состояние ОАО «Московский насосный завод» в целом можно оценить как устойчивое . Объем продаж насосной продукции постоянно возрастал и к концу 1996 года составил 19000 единиц ( рост за 2 года составил 21 % ) . Суммарные и собственные активы общества также стабильно росли .Доля внеоборотных активов составляет примерно 70% , что является типичным для подобных российских предприятий . Активы ОАО’’Московский насосный завод’’ примерно на 90% сформированы за счет собственных средств , а доля заемных средств ничтожно мала .Доля собственных оборотных активов в 1996 году составляла примерно 50 % , что в 5 раз больше минимального уровня , определяемого по методике ФУДН . Для предприятия характерна низкая дебиторская задолженность . Коэффициент обеспеченности собственными средствами соответствует норме , а вот коэффициент текущей ликвидности во втором полугодии опустился ниже нормы ( 1,95 и 1,7 соответственно ) . Правда многие российские предприятия работают и при меньших значениях этого показателя . Снижение некоторых показателей финансовой устойчивости начавшееся в 1995 году было связано с тем , что темпы роста цен на продукцию значительно отставали от темпов роста цен на сырье ( в том числе такое важное для предприятия , как природный газ ), электро- и теплоэнергию . Так , цены на продукцию за этот год в среднем увеличились в 1,5 раза , а цены на сырье в 2,9 раза .Сказалось и введение валютного коридора . Однако в результате принимаемых предприятием мер по снижению издержек производства и проводимой ценовой политики вся продукция оставалась рентабельной , доля затрат в выручке составила 70-80% .





МАРКЕТИНГОВОЕ ИСЛЕДОВАНИЕ





Выявление проблемы:


          На рынке насосов Москвы и московской области наблюдается существенная нехватка бытовых электронасосов предназначенных для дачного и сельского хозяйства . Которые были бы компактными , недорогими , экономичными , простыми в эксплуатации и с качественным сервисным обслуживанием .


Цель исследования :


	Определение емкости и спроса рынка бытовых дренажных погружных электронасосов в Москве и в московской области .


Под бытовыми дренажными погружными электронасосами понимаются насосы - предназначенные для подачи воды из открытых водоемов и колодцев , а также для откачки грунтовых вод . Насосы должны соответствовать характеристикам приведенным в таблице№    .











Примерные характеристики для исследуемых насосов                                         Таблица№    


      Наименование показателя�
             Значение�
�
�Подача , м   /ч ( максимальная )�
10 - 12�
�
Напор , м ( максимальный )�
10 - 15�
�
Мощность электродвигателя , кВт�
0,5 - 1,1�
�
Напряжение , В�
220�
�
Диаметр присоединительного шланга , дюйм�
1 - 2�
�
Габаритные размеры , мм :�
�
�
             высота �
300 - 400�
�
             ширина�
150 - 220�
�
             диаметр�
130 - 180�
�
Масса , кг�
5 - 8�
�
Данная таблица была составлена на основе ’’Технико-аналитического обзора выпускаемого насосного оборудования’’ за 1995 год .


	Сбор информации :


	На этом этапе исследования была собрана первичная и вторичная информация .


	Сбор информации был начат со сбора вторичных данных . К ним относятся издания государственных учреждений такие , как :


’’Реестр насосного оборудования стран СНГ за 1995 год’’


’’Технико-аналитический обзор выпускаемого насосного оборудования’’


Каталог насосного оборудования Торгового Дома ’’Столичный’’


	Сбор первичных данных проводился при помощи таких методов исследования , как опрос и анкетирование .


Опрос имел цель выяснения емкости рынка и определении спроса на данные насосы . Проводился путем опрашивания предприятий и организаций занимающихся потреблением и распространением насосной продукции . Анкетирование проводилось при участии торговых партнеров ОАО ’’Московский насосный завод’’ таких , как 


	-Торгового Дома ’’Столичный’’


	-концерна ’’Росводстрой’’


	-фирмы ’’Форма’’


А также при участии собственных торговых предприятий . Анкета содержала ряд вопросов ответив на которые , можно узнать - каким хотят видеть потенциальные потребители ’’идеальный’’ бытовой погружной электронасос для дачного и сельского хозяйства .


	Анализ собранной информации .


	Было опрошено около 60 известных потребителей ( фирм занимающихся покупкой и продажей насосов ) бытовых дренажных электронасосов . Потребителей опрашивали по следующей схеме :


потребности на данный момент в бытовых дренажных погружных электронасосах , с техническими характеристиками приведенными в Таблице№   .


какие бытовые насосы и каких производителей представлены сейчас на рынке Москвы и московской области .


какова доля продаж насосов тех или иных производителей .


каков порядок цен на те или иные насосы .


все ли насосы обеспечены качественным гарантийным и послегарантийным обслуживанием .


приоритеты в выборе между импортными и отечественными насосами.


           Наш опрос выявил повышенный существующий спрос на бытовые электронасосы с исследуемыми техническими характеристиками . Наш опрос показал , что современная ежегодная потребность рынка Москвы и московской области в данных бытовых электронасосах составляет более 45000 штук . Спрос же удовлетворен только на 35000 или на 75 % . Причем около 92% - насосы отечественных производителей . И только около 2500 насосов представлено зарубежными изготовителями . Марки насосов , цены , а также их производители наглядно представлены в Таблице №   . 





 


  Сводная таблица производителей дренажных погружных электронасосов       Таблица№                       


Завод - изготовитель�
Марка�
Цена (руб.)�
Доля на рынке% �
�
Рыбницкий насосный завод�
Гейзер�
638000�
5�
�
ПО ’’Ливгидромаш’’�
Ручеек-5�
620000�
9�
�
ОАО ’’Южгидромаш’’�
Родничек-3�
622000�
7�
�
Альметьевский завод погружных электронасосов�
Каскад�
605000�
12�
�
НПО ’’Насосэнергомаш’’�
Поливочный�
630000�
7�
�
Ошский насосный завод�
Бурлак�
695000�
5�
�
ОАО ’’Мингидромаш’’�
Ручеек-5�
610000�
9�
�
Свесский насосный завод�
Нептун�
590000�
11�
�
Ливенский завод противопожарного машиностоения�
Агидель�
620000�
5�
�
ОАО ’’Строймаш’’�
ВС-0,5/18М�
632000�
6�
�
Пермский электротехнический завод�
Поток


Кама-3�
665000


598000�
5


10�
�
Московский электромашиностроительный завод ’’Динамо’’�
Малыш�
700000�
10�
�
Иностранные производители�
�
750000*�
5�
�
     * Указана средняя цена на импортные насосы


Как видно из Таблицы№   на рынке Москвы и московской области представлено 12 отечественных производителей производящие бытовые насосы с исследуемыми техническими характеристиками , которые незначительно отличаются друг от друга . Что же касается цены , то при средней на рынке цене в 642000 рублей , большим спросом конечно же пользуются насосы имеющие меньшую цену . Также стоит отметить , что только 5 заводов - изготовителей могут представить качественное гарантийное и послегарантийное обслуживание . Импортные насосы вообще не имеют послегарантийного обслуживания , что создает не мало проблем потребителям .Поэтому большинство потребителей (90%) склоняют свой выбор в пользу отечественной продукции . Проанализировав данную таблицу можно выявить лидеров исследования , ими являются : 


-Альметьевский завод погружных электронасосов со своим качественным и недорогим насосом ’’Каскад’’ ;


-Свесский насосный завод с ’’идеальным’’ насосом для дачных участков насосом ’’Нептун’’ ;


-Московский электромашиностроительный завод ’’Динамо’’ с одним из самых дорогих , но в тоже время самым качественным насосом ’’Малыш’’ .


	Что касается проведенного анкетирования , то около 45% потребителей заявило , что среди предложенных на рыке насосов , лучшем по качеству и техническим характеристикам является бытовой дренажный погружной электронасос ’’Малыш’’ .А 30% опрошенных заявило , что они купили бы этот насос если бы он стоил дешевле  (около 600000 рублей) .Также 30% опрошенных заявило , что они покупают насосы сделанные в Москве и подмосковье только потому , что производители гарантируют качественное и своевременное гарантийное и послегарантийное обслуживание . Итак каким же хотят видеть ’’идеальный’’ бытовой насос потребители :


	-он должен стоить не дороже 600000 рублей;


	-должен быть сделан в Москве или московской области;


	-иметь качественное гарантийное и послегарантийное обслуживание;


	-и иметь оптимальные технические характеристики приведенные ниже в таблице №    .


 Оптимальные технические характеристики                                                   Таблица№   


Наименование показателя�
             Значение�
�
�Подача , м   /ч ( максимальная )�
12�
�
Напор , м ( максимальный )�
10�
�
Мощность электродвигателя , кВт�
0,6�
�
Напряжение , В�
220�
�
Диаметр присоединительного шланга , дюйм�
1�
�
Габаритные размеры , мм :�
�
�
             высота �
330-360�
�
             ширина�
160-180�
�
             диаметр�
140-160�
�
Масса , кг�
5-6�
�



	Вывод:


	На рынке Москвы и московской области существует неудовлетворенный спрос на бытовые дренажные погружные электронасосы в количестве около 10000 единиц . По мнению потенциальных потребителей насос должен быть качественным , малогабаритным , недорогим и выпускаться местным производителем . Все вышесказанное склоняет к тому , что ОАО ’’Московский насосный завод’’ может удовлетворить существующий спрос , путем открытия на своих производственных площадях нового цеха по производству данных бытовых насосов .

































































.Расчет точки безубыточности.
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	В нашем случае безубыточность достигается при значении Qкритическое равном 
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Денежные средства , расчеты и прочие активы





                  Текущие обязательства





Высоколиквидные активы





Текущие обязательства








Товарно-материальные запасы





Чистые мобильные средства





Собственный капитал





Сумма активов





Собственный капитал





Заемный капитал





Долгосрочные обязательства





Долгосрочные 





Источники собственных 





обязательства





венных средств





Общая сумма активов





Постоянный капитал





Собственные оборотные средства





Собственный капитал





Собственные оборотные средства





Товорно-материальные запасы





Внеоборотные активы





Постоянный капитал





Среднегодовая стоимость активов
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Среднегодовая стоимость собственного капитала
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                 Чистая выручка





и нематериальных активов





Среднегодовая стоимость основных средств





    Затраты на производство реализованной продукции





Среднегодовая стоимость товарно-материальных запасов





Среднегодовая величина сальдо по расчетам с дебиторами





                      Чистая выручка





Чистая выручка





Чистая прибыль





Чистая прибыль





Среднегодовая сумма активов





Прибыль до уплаты налога





Среднегодовая стоимость производственных





фондов и материальных оборотных средств 





веных фондов





Читсая выручка





Чистая прибыль





Производственные фонды





Чистая выручка





Производственные фонды





ды и товарно-мат.запасы





и товарно-материальные запасы





Среднегодовая стоимость собственного





Чистая прибыль





                   капитала





Среднегодовая сумма





активов





Чистая прибыль





Чистая выручка





капитал
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Чистая выручка
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Qкритическое











