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Вопрос № 15.

Формы международного кредитования экспорта и импорта.

Движение ссудного капитала в сфере международных экономических отношений, связанное с предоставлением валютных и товарных ресурсов на условиях возвратности, срочности и уплаты процентов, называют международным кредитом.

   Развитие рынка ссудного капитала тесно связан с развитием международных кредитных отношений. Международный кредит в сфере международных экономических отношений выполняет ряд функций : 

· перераспределение ссудных капиталов между странами ,с целью перелива капитала из страны с низкой нормой прибыли, способствуя ее выравниванию и превращению в среднюю норму прибыли 

· замена золота в качестве мировых денег на векселя, чеки, банковские переводы, СДР, ЭКЮ, Евро и твердые национальные валюты 

· ускорение концентрации и централизации капитала 

· регулирование экономики страны с привлечением инвестиций международных валютно-кредитных и региональных организаций.

  Международный кредит для отдельно взятой страны с одной стороны способствует росту ВНП и его распределению, а с другой стороны обостряет противоречия рыночной экономики, способствуя усилению конкурентной борьбы за рынки сбыта, сферы приложения капитала и источники сырья. Международный кредит действует на принципах возвратности, срочности, платности ,обеспеченности и целевого характера за счет внешних и внутренних источников. Оправдывая свое первоначальное назначение ,как кредита, международный кредит выполняет все функции обычного кредита только в международном масштабе. В процессе своего развития международный кредит приобретает новые формы, а также сделки могут оформляться с использованием нескольких различных форм кредитования одновременно.

Рассмотрим некоторые основные формы международного кредита :

При кредитовании сделок внешней торговли можно выделить кредитование импорта и экспорта, причем они имеют ряд отличительных особенностей. 

Кредитование экспорта проводят в виде покупательских авансов от заинтересованных импортеров в адрес иностранных производителей или экспортов. Эти средства служат одновременно для увеличения капитала экспортера и гарантией заказа на производство от покупателя.

Кредитование экспорта может проводиться и в виде банковского кредитования: выдача ссуд в стране -экспортере ;выдача ссуд под транспортные отпускные документы ;выдача кредита под товары и документы на них в стране -импортере ;банковский кредит не обеспеченный товаром ,а выдаваемый банками фирмам-экспортерам, с которыми у них длительные доверительные отношения .

 Кредиты под импорт могут выдаваться не только банками ,но и крупными коммерческими организациями и фирмами. В этом случае говорят о коммерческом кредите по кредитованию импортных сделок. В случае банковского кредитования речь идет о банковском кредите по импорту. Коммерческий кредит по импорту может быть : 

· по открытому счету .Применяется при регулярных поставках ,когда экспортер записывает на счет импортера долг за продукцию и услуги, а тот, в свою очередь, оплачивает долг в установленные договорными обязательствами сроки. При этом банки выполняют свою обычную роль посредников по расчетам. 

· по вексельному кредиту. В этом случае экспортер выставляет переводной вексель (тратту) на импортера, который после получения товара берет на себя обязательства по погашению векселя. 

· Для уменьшения риска по международному кредитованию разработана целая система всевозможных форм по страхованию сделок. Различают частное страхование и страхование по государственным гарантиям. Экспортер получает от страховой компании гарантии своевременных платежей по сделкам.

     Банковские кредиты по импорту производятся при непосредственном участии банка при выдаче и обеспечении кредита. Они подразделяются на акцептные и акцептно-рамбурсные кредиты. Банки могут предоставлять акцептные кредиты не только своим национальным фирмам, но и иностранным заемщикам. Акцептно-рамбурсный кредит производится при акцепте банком векселя, при гарантии со стороны иностранного банка, обслуживающего импортера.

      Развитие международных кредитных отношений приводит к появлению новых форм кредитования: Факторинг, форфейтинг, лизинговые международные операции.

1. Факторинг.

Факторинг – это разновидность торгово-комиссионной операции, направленной на решение проблемы недостатка оборотных средств клиента для осуществления расчетов с его партнерами. В классической варианте факторинг представляет собой многоцелевую операцию, связанную с краткосрочным кредитованием клиента через покупку у него долговых обязательств покупателей продукции или поставщиков сырья, оборудования; страхованием клиентов от риска неплатежа со стороны их партнеров; контролем за финансовым состоянием поставщиков и платежеспособностью покупателей; организации бухгалтерского учета движения продукции и расчетов за нее, а также  консультированием клиентов в части сбыта и рекламы товаров, работ, услуг. 

Мировой опыт свидетельствует, что в 60-х годах XX столетия факторинговые операции стали постепенно вытеснять коммерческий кредит на основе векселей. Особенно быстро факторинг развивался в 80-х годах, когда за 10 лет оборот по нему вырос в Италии в 74 раза, в Испании – в 14, в Великобритании и во Франции – в 7,5 раз.

В мировой практике существуют различные формы факторинга. Наиболее ком​плексный характер носят услуги в случае соглашения о полном обслуживании, которое обычно предлагается постоянным клиентам. Полное обслуживание включает в себя за​щиту клиента-поставщика от риска неплатежа со стороны покупателей (при договоре без права регресса); организацию учета реализованной продукции и состояния дебитор​ской задолженности; обеспечение поступления денежных средств поставщику за счет предварительной оплаты долговых обязательств покупателей. Предварительная оплата может быть осуществлена факторинговым подразделением на определенную в договоре дату или через оговоренный период времени вне зависимости от поступления денежных средств от плательщиков поставщика. Предварительная оплата проводится по всей сум​ме предъявленных долговых обязательств в редких случаях, так как фактор-отдел дол​жен получить комиссионное вознаграждение. Правда, возможен вариант, при котором комиссионное вознаграждение перечисляется клиентом на счет фактор-отдела. Однако в этом случае появляется лишний этап в факторинговой операции, что приводит к замед​лению движения средств и нерациональным денежным потокам. Кроме того, в подоб​ном случае риск отдела увеличивается и — при нарушении условий договора поставщи​ком — возникает проблема компенсации затрат, в том числе по предоставленному кре​диту с учетом процентов. В силу этого сумма предварительной оплаты устанавливается в пределах 80% от величины долговых обязательств. Остаток суммы долговых обяза​тельств (от 20%) возмещается клиенту за вычетом комиссионного вознаграждения и других расходов факторингового отдела после поступления на его счета оплаты обяза​тельств со стороны плательщиков клиента.

По степени информированности других лиц о заключенном между клиентом и фак​торинговым подразделением договоре различают открытый и закрытый факторинг.

Открытым называется факторинг, о наличии которого извещаются партнеры кли​ента. В этом случае им сообщают, что правопреемником клиента становится фактор-отдел банка или факторинговая компания с определенными реквизитами счетов. При открытом факторинге клиент получает кредит в размере оговоренной по договору сум​мы от стоимости долговых обязательств, оплата по которым осуществляется в адрес факторингового отдела или компании.

При закрытом факторинге все денежные средства от плательщиков по-прежнему поступают на счет клиента, который переводит их на счет факторингового отдела банка или компании с добавлением комиссионного вознаграждения. В результате такой про​цедуры процесс погашения задолженности по кредиту затягивается, факторинговому подразделению требуются дополнительные ресурсы для текущих операций и, кроме то​го, растет риск неплатежа, так как к счету клиента могут предъявляться претензии со стороны других лиц (налоговые органы, кредиторы). Все это удорожает закрытый фак​торинг.

По уровню риска неплатежа можно выделить факторинг с правом регресса и без не​го. Факторинг с правом регресса предполагает, что факторинговый отдел или компания имеют право вернуть клиенту купленные у него долговые обязательства при отказе пла​тельщика от их оплаты, независимо от причины. Таким образом, данная форма факто​ринга передает риск неплатежа и тем самым погашения кредита клиенту. В соответствии с правом регресса клиент обязан возместить факторинговому подразделению сумму, уплаченную при продаже долговых обязательств, однако комиссионное вознаграждение клиенту не возвращается. Такая форма отношений выгодна клиенту только при доста​точно высокой платежеспособности его партнеров.

При факторинге без права регресса факторинговое подразделение полностью при​нимает на себя риск неплатежа со стороны плательщиков, если их обязательства были рассмотрены в ходе предварительной аналитической работы и включены в договор. В данной форме факторинга затраты факторингового подразделения не ограничиваются суммой ранее оплаченных долговых обязательств: они возрастают на величину издержек по защите интересов подразделения, а также на сумму неполученной прибыли в резуль​тате задержек на погашение кредитов.

При наличии в сделке иностранного участника (например, иностранных платель​щиков поставщика-экспортера) факторинг приобретает международный характер. Сле​дует учитывать, что в этой ситуации для факторингового отдела банка или компании дополнительно возрастают риски — валютный (неблагоприятное изменение валютного курса) и переводной (затруднения в переводе валютных платежей).

2. Форфейтинг.

Своеобразной формой кредитования экспортеров, продавцов при продаже товаров является форфейтинг. По механизму осуществления он достаточно близок к факторингу. В то же время необходимо отметить существующие различия между этими операциями:

· факторинг обычно носит краткосрочный характер (до 180 дней), а форфейтинг чаще связан со среднесрочными операциями (от полугода до нескольких лет). Однако в целях уменьшения риска банка целесообразно, чтобы векселедатель разбил свое обяза​тельство на несколько векселей с более короткими сроками погашения;

· при факторинге операции совершаются в основном к рамках национального рынка, хотя возможно участие в сделке и иностранного партнера. Форфейтинг всегда связан с обслуживанием экспортно-импортных операций;

· факторинг бывает двух видов: с правом регресса и без него. Обычно банки пред​почитают первый. При форфейтинге банки вынуждены отказываться от права регресса. Таким образом, банк принимает все риски на себя, освобождая от них своих клиентов;

· при факторинге существует практика, в соответствии с которой банк предвари​тельно оплачивает клиенту до 70—80% от суммы предъявленных обязательств. Остав​шаяся часть суммы за вычетом платы по факторингу поступает клиенту только после оплаты условных обязательств плательщиками-покупателями продукции, работ, услуг. В момент покупки векселя банк-форфейтор представляет клиенту вексельную сумму за вычетом дисконта, т.е. на руках у клиента сразу оказываются относительно более круп​ные средства, чем при факторинге;

· существуют различия в видах и размере рисков. В частности, по сравнению с факторингом при форфейтинге дополнительно возникают такие виды риска, как страновой (в том числе экономический и политический, связанный с неблагоприятными из​менениями в стране векселедателя-плательщика— военные и социальные конфликты, интервенция, гражданская война, экономический кризис, несовершенство законодатель​ства и пр.); переводной риск (возможность задержки платежей в результате моратория, принятого государством, законодательных ограничений, наличия кризиса неплатежей в банковской системе; валютный риск (связанный с неблагоприятным изменением валют​ных паритетов, в результате чего возникают потери у одной из сторон); риск-гаранта (потеря платежеспособности авалистом или гарантом; для снижения данного риска в банке осуществляется лимитирование объемов гарантий от одного лица).

Форфетирование — термин, обычно употребляемый для обо​значения покупки обязательств, погашение которых приходится на какое-либо время в будущем и которые возникают в процессе поставки товаров и услуг (большей частью экспортных опера​ций) без оборота на любого предыдущего должника. Слово “a forfait” французского происхождения и означает "отказ от прав", что и составляет суть операций по форфетированию.

Если импортер не является первоклассным заемщиком, поль​зующимся несомненной репутацией, любая форфетируемая за​долженность обязательно должна быть гарантирована в форме аваля или безусловной и безотзывной банковской гарантии, приемлемой для форфетера.

Выполнение этого условия особенно важно, если рассматри​вать сделку как необратимую, так как в случае неплатежа со сто роны должника форфетер может положиться только на эту фор​му банковской гарантии как на свою единственную гарантию.

При коммерческом кредитовании внешнеторговой сделки у экспортера возникает целая система рисков, которые он берет на себя. В эту систему традиционно включаются коммерческие, ва​лютные, политические риски, связанные с переводом валют из страны в страну. Коммерческие риски связаны с неспособностью или нежеланием должника или гаранта платить. Угроза невы​полнения обязательства неизбежно влечет за собой необходи​мость в каждом конкретном случае оценки кредитоспособности импортера или гарантирующего банка. Коммерческий риск, свя​занный с невыполнением обязательств государственной организа​ции, относится к категории политических рисков. К ним относят​ся также политические конфликты (война, гражданские волнения, интервенция), которые могут причинить экспортеру потери.

В число наиболее серьезных рисков входят и риски, связан​ные с осуществлением платежей в иностранной валюте. При пе​реводе валюты покупателя в валюту продавца плавающие курсы иностранных валют могут привести к значительному изменению стоимости приобретенных по контракту товаров, а стало быть, и потерям для экспортера. Риски перевода вызваны обычно неспобностью или нежеланием государства или другого специализи​рованного органа осуществить платежи в валюте контракта, а также введением моратория на перевод платежей в валюте за границу.

Все эти виды рисков применимы и к форфетированию, так как, учитывая векселя, форфетер берет на себя без права регрес​са все риски экспортера. Поэтому при форфетировании необхо​димо соблюдать основные правила страхования от рисков.

При страховании от коммерческих рисков экспортер должен следить за тем, чтобы заемщики принадлежали к первоклассной компании, хотя в большинстве случаев требования экспортера покрываются авалем или гарантией банка страны должника. Большинство форфетирующих компаний принимают на себя обязательства только в период возможного для форфетера воз​никновения рисков.

Покрытие риска перевода валют из страны в страну осущест​вляется форфетером. До заключения форфетной сделки именно он определяет способность страны импортера выполнять свои валютные обязательства. При покрытии валютных рисков боль​шинство форфетирующих компаний ведут расчеты только в оп​ределенных валютах, которые, исходя из спроса на эту валюту, можно беспрепятственно и быстро рефинансировать. К таким валютам относятся прежде всего доллары США, евро. Форфетирование как метод рефинансирования коммерче​ского кредита имеет для экспортера серьезные преимущества:

• упрощение балансового соотношения возможных обяза​тельств;

• улучшение состояния ликвидности (эти два преимущества важны в случае растущей задолженности экспортера);

• уменьшение возможности потерь, связанных лишь с час​тичным государственным или частным страхованием и возмож​ных затруднений с ликвидностью, неизбежных в период предъ​явления застрахованных ранее требований;

• отсутствие рисков, связанных с колебаниями процентных

ставок;

• отсутствие рисков, связанных с курсовыми колебаниями валют и изменением финансового положения должника;

• отсутствие рисков и затрат, связанных с деятельностью кредитных органов и взысканием денег по векселям и другим платежным документам.

Недостатки форфетирования для экспортера сводятся к воз​можным относительно более высоким расходам по передаче рисков форфетеру. Но, прибегая к форфетированию, фирма-экспортер исходит из стратегических соображений, а с этой точ​ки зрения форфетирование может оказаться ей очень выгодным.

3. Лизинг.

Лизинг представляет собой форму финансирования инвестиций в основные фонды, при которой специализированная лизинговая компания (отдел банка) приобретает для лизингополучателя имущество и отдает ему в аренду на определенный срок.

На первый взгляд, между лизингом и арендой достаточно много общих черт, так как на основании договора одному лицу передается собственность другого лица в произво​дительное использование. В то же время можно указать и на существенные различия этих понятий. Так, при аренде предметом сделки является временно свободное имуще​ство арендодателя, которое прежде использовалось в его деятельности Арендные отно​шения строятся между двумя участниками, собственником и пользователем. При лизин​ге по договору передастся специально приобретенное для этой цели имущество (иногда по предварительному заказу арендатора), а в сделке могут принимать участие дополни​тельные лица: производитель или поставщик имущества, а также инвестор, предостав​ляющий свои финансовые средства, или коммерческий банк,  кредитующий сделку.

С другой стороны, в некоторых чертах лизинг схож с банковским кредитованием, так как между основными участниками договора возникают кредитные отношения на принципах срочности, платности и возвратности. В частности, лизинг представляет со​бой вложение средств на возвратной основе, поскольку по договору пользователь иму​щества возмещает его собственнику амортизационные отчисления, которые адекватны возврату суммы кредита. Что касается срочности договора, то при любой форме лизинга она должна быть меньше нормативного срока эксплуатации имущества или примерно равна ему. В состав лизинговой платы, кроме амортизационных отчислений, входит ряд дополнительных элементов, в том числе процент за использование предоставленных собственником имущества ресурсов по сделке. Так реализуется принцип платности. С этой точки зрения лизинг можно рассматривать как специфическую форму кредитова​ния, для которой характерны следующие особенности:

· в отличие от традиционного кредитования, имеет место не денежная, а вещная форма ссуды;

· объект обеспечения — лизинговое имущество — остается в собственности кредитора;

· сумма ссуды определяется на основе стоимости имущества (первоначальной или остаточной).

Именно схожесть лизинга с кредитованием вызывает интерес к нему со стороны коммерческих банков.

Объектом лизинга может быть любое движимое и недвижимое имущество из кате​гории «Основные фонды», кроме имущества, запрещенного к свободному обращению на рынке. Чаще объектом лизинга являются машины, оборудование, транс​портные средства, вычислительная техника и средства связи. В процессе обновления технической базы производства, модернизации основных фондов предприятий и органи​заций различных форм собственности лизинг выполняет ряд функций:

1. Лизинг как форма вложения средств в основные фонды. В этом качестве он до​полняет традиционные формы финансирования инвестиций в производство. Пользова​тель через договор имеет возможность получить нужное ему имущество без единовре​менного вложения крупных собственных или заемных средств, что выгодно отличает лизинг от обыкновенной купли-продажи имущества.

2. Лизинг как один из прогрессивных методов материально-технического обеспе​чения производства дает возможность пользователю применять передовую технику в условиях ее быстрого морального старения. Это оказывается особенно эффективным, когда используются дорогостоящие машины и оборудование, имеющие наибольший риск морального старения (например, электронно-вычислительная техника, средства коммуникаций).

3. Удовлетворение сезонных потребностей в средствах производства или транспор​тировки продукции в таких отраслях экономики, как, например, сельское хозяйство, предприятия перерабатывающей промышленности. У пользователя имущества отпадает необходимость вкладывать крупные средства в приобретение техники, которая ему бу​дет нужна лишь в определенные периоды.

Основными участниками лизинговых следок являются следующие лица:

Лизингодатель — собственник лизингового имущества, передающий его в пользо​вание на условиях соглашения. В мировой практике различают несколько типов лизин​годателей. 

Первый тип лизингодателей — коммерческий банк, его специализированное под​разделение или иное финансово-кредитное учреждение. Они могут заниматься лизинго​выми операциями, если эта сфера деятельности предусмотрена уставом.

Второй тип лизингодателей — лизинговая компания (фирма), которая представляет собой коммерческую организацию, создаваемую в форме акционерного общества или в других организационно-правовых формах, выполняющая в соответствии с учредитель​ными документами и лицензиями функции лизингодателей. Учредителями лизинговых компаний (фирм) могут быть юридические лица и/или граждане.

Среди лизинговых фирм можно выделить:

· финансовые лизинговые компании, создаваемые для совершения лизинговых операций и финансирования конкретных сделок с пользователями;

· специализированные лизинговые компании, которые кроме финансирования приобретения имущества предлагают клиентам комплекс услуг по содержанию и ремон​ту оборудования, консультации по его использованию и др.;

· брокерская лизинговая компания, выполняющая функции посредника между участниками сделки. В этом случае основной лизингодатель имеет преимущественное право на получение лизинговых платежей. В договоре обычно указывается, что в случае банкротства посредника лизинговая плата будет поступать основному лизингодателю. Такая форма сделки называется «сублизинг».

Третий тип — подразделения любой фирмы, предприятия, которые имеют источни​ки финансирования лизинговых операций и занимаются им в дополнение к основному виду деятельности. Часто подобные подразделения организуются крупными производи​телями оборудования для стимулирования сбыта продукции.

В качестве лизингополучателя может выступать любой гражданин, занимающийся предпринимательской деятельностью и зарегистрированный в качестве индивидуально​го предпринимателя, а не юридического лица. Однако в настоящее время в России прак​тически не заключаются лизинговые соглашения с физическими лицами.

Лизингополучатель — юридическое лицо в любой организационно-правовой фор​ме или гражданин, зарегистрированный в качестве индивидуального предпринимателя, получающие имущество по договору лизинга в производительное использование.

Поставщик лизингового имущества — предприятие-изготовитель машин и обо​рудования, продавец или другое юридическое лицо, а также гражданин, продающие ли​зинговое имущество.

В зависимости от потребностей лизингополучателя, характеристик лизингимущества, системы льгот при налогообложении используются различные формы лизинга. Наи​более распространенными среди них являются финансовый и оперативный лизинг.

Финансовый лизинг представляет собой лизинг с полной окупаемостью и полной выплатой, при которой лизингодатель в течение срока договора практически возмещает стоимость предмета лизинга и получает прибыль от сделки. Финансовый лизинг имеет ряд особенностей, в частности:

· в нем участвует производитель или поставщик оборудования надлежащего каче​ства, который в соответствии с договором может выполнять в установленные сроки и дополнительные функции: установка, наладка оборудования, его техническое обслужи​вание, текущий ремонт и др.;

· срок договора по финансовому лизингу примерно равен нормативному сроку службы имущества, в силу чего после окончания договора имущество может быть пере​дано в собственность лизингополучателю или выкуплено им по остаточной стоимости;

· право выбора объекта лизинга и его поставщика обычно принадлежит лизингополучателю, который гарантирует последующее использование лизингового имущества только в предпринимательских целях;

· условием приобретения лизингового имущества является его передача в лизинг определенному лизингополучателю. С этой позиции при финансовом лизинге возможна закупка дорогостоящего или уникального оборудования, правда, в последнем случае риск лизингодателя соответственно возрастает;

· сумма амортизационных отчислений в составе лизинговых платежей за весь период договора должна отразить полную (или близкую к ней) стоимость лизингового имущества в ценах на момент заключения сделки или с учетом переоценки;

· риск случайной гибели, утраты, порчи лизингового оборудования несет лизингодатель. Однако договором может быть предусмотрено, что с момента поставки имущества к лизингополучателю данный риск переходит к нему, в том числе и риск по страхованию, включая страхование ответственности лизингополучателя перед лизин​годателем.

В настоящее время российское законодательство и инструктивные материалы по​священы в основном финансовому лизингу, а вопросы организации оперативного лизин​га остаются недостаточно проработанными.

Оперативный лизинг - это договорные отношения, при которых имущество пере​дается лизингополучателю на срок, существенно меньший нормативного. В силу этого у лизингодателя возникает необходимость сдавать данное имущество в лизинг неодно​кратно до истечения нормативного срока эксплуатации. Оперативный лизинг регулиру​ется действующим гражданским законодательством Российской Федерации и имеет сле​дующие характерные черты:

· срок договора обычно не превышает 2-6 лет;

· договор допускает расторжение со стороны лизингополучателя в любое время;

· риски (утери, порчи предмета сделки, риск не найти последующего лизингополучателя и др.) лежат в основном на лизингодателе. Для снижения рисков лизингодатель обычно страхует имущество за свой счет, что увеличивает его расходы по лизингу;

· из-за более высоких рисков и дополнительных расходов лизингодателя ставки лизинговых платежей, как правило, выше, чем при финансовом лизинге;

· лизингодатель по своему усмотрению приобретает имущество, а затем ищет лизингополучателя, которому данное имущество необходимо на условиях лизинга.

В связи с этим возникает задача приобрести имущество, которое пользуется в дан​ное время наибольшим спросом на рынке. Однако риск принятия ошибочных решений и, как следствие, возможных потерь в этом случае выше.

Если действующие предприятия испытывают недостаток финансовых ресурсов для развития, им целесообразно обратить внимание на такую форму, как возвратный лизинг. По сути, он является разновидностью финансового лизинга. Возвратный лизинг исполь​зуется в ситуации, когда у предприятия имеется оборудование и другие основные сред​ства, так что оно может продать часть своего имущества лизинговой компании или спе​циализированному отделу коммерческого банка, а последние сдают купленное имуще​ство тому же предприятию в лизинг. В результате предприятие - лизингополучатель вре​менно высвобождает крупные денежные средства, которые могут быть использованы для решения финансовых задач. В последующем лизингополучателю предоставляется возможность выкупить имущество до окончания срока договора или получить его по завершении сделки.

Применительно к сектору рынка различают внутренний лизинг, когда все участники лизинговой операции действуют в одной стране, и международный, если кто-либо из партнеров является нерезидентом РФ. Различаются и другие формы лизинга, которые пока в России не практикуются.

Экономический эффект от лизинговых сделок во многом зависит от правильной ор​ганизации этой операции. При финансовом лизинге исходным мотивом является обра​щение будущего лизингополучателя в лизинговую компанию или специализированный отдел банка с заявкой, в которой содержатся данные по виду имущества, его потенци​альному поставщику, сроку сделки.

Лизингодатель анализирует финансовые возможности лизингополучателя осущест​влять платежи, его кредитоспособность, оценивает спрос на продукцию, услуги, произ​водимые с помощью лизингового имущества, продолжительность договора, периодич​ность платежей, остаточную стоимость и другие вопросы сделки. При положительных результатах предварительной аналитической работы стороны переходят к заключению договора поставки и лизингового соглашения, в которых предусматриваются их права, обязанности и ответственность. Важным элементом договора являются лизинговые пла​тежи.

Необходимым этапом является страхование всех видов рисков. Оно может осуще​ствляться за счет средств лизингодателя или лизингополучателя. В любом случае допол​нительные расходы той или иной стороны будут учитываться при установлении разме​ров лизинговых платежей. На уровень платежей воздействует ряд факторов: стоимость объекта лизинга, срок его амортизации и возможность применения ускоренной амортизации; вид и срок лизинга, график платежей по нему; условия лизинга, в том числе и выкуп остаточной стоимости, стоимость кредитных ресурсов и размер комиссионных лизингодателя, величина НДС и таможенных пошлин (при международном лизинге) и др.  В итоге в состав лизинговых платежей включается:

—  амортизационные отчисления за весь срок действия договора;

— комиссионное вознаграждение лизингодателя за предоставленные кредитные ре​сурсы;

— плата за дополнительные услуги лизингодателя или поставщика в соответствии с договором;

— компенсация платы лизингодателя за использованные им заемные средства при недостатке его собственных ресурсов;

— стоимость выкупаемого имущества, когда по договору предполагается выкуп, а остаточная стоимость включена в виде долей в лизинговый платеж.

В соответствии с условиями договора поставщик отгружает имущество лизингопо​лучателю, который оформляет акт о его приемке и тем самым приобретает право требо​вать от поставщика устранения дефектов, обнаруженных в процессе установки и ввода в действие лизингового имущества.

В значительной мере расширению лизинга способствует система налоговых льгот для его участников, предусмотренная российским законодательством и другими норма​тивно-правовыми актами.

Причиной широкого распространения лизинга является ряд его преимуществ перед обычной ссудой:

· Лизинг предполагает 100%-ное кредитование и не требует немедленного начала платежей. При использовании обычного кредита для покупки имущества предприятие должно около 15%  стоимости покупки оплачивать из собственных средств. При лизинге контракт заключается на полную стоимость имущества. Арендные платежи обычно начинаются после поставки имущества арендатору либо позже.

· Мелким и средним предприятиям проще получить контракт по лизингу, чем ссуду. Некоторые лизинговые компании даже не требуют от арендатора никаких дополнительных гарантий, так как предполагается, что обеспечением сделки является само оборудование. При невыполнении арендатором своих обязательств лизинговая компания сразу же забирает свое имущество.

· Лизинговое соглашение более гибко, чем ссуда, поскольку предоставляется возможность выработать удобную для покупателя схему финансирования. Ссуда всегда предполагает ограниченные сроки и размеры погашения. Лизинговые  платежи по договоренности сторон могут быть ежемесячными, ежекварталь​ными и т.д., а суммы платежей — отличаться друг от друга. Ставка может быть фиксированной и плавающей. Иногда погашение мо​жет осуществляться после получения выручки от реализации това​ров, произведенных на оборудовании, взятом в лизинг, или может быть компенсировано встречной услугой, что позволяет пред​приятиям без резкого финансового напряжения обновлять произ​водственные фонды. Арендная плата относится на издержки произ​водства и снижает у лизингополучателя налогооблагаемую прибыль.

· Риск устаревания оборудования целиком ложится на арендодателя. Арендатор имеет возможность постепенного об​новления своего парка оборудования.

· Достаточно простой учет арендуемого имущества. Основ​ными принципами Евролиза (LEASEUROPE – Европейское объединение национальных лизинговых союзов) по учету лизинговых операций явля​ются опубликование арендатором своих финансовых обязательств, вытекающих из лизинговых соотношений, и проведение учета и амортизации лизингуемого имущества по балансу предприятия. Цифровая информация по обязательствам на дату составления ба​ланса может быть представлена в форме приложения к балансу. При этом следует отобразить: сумму арендных платежей в данном финансовом году; общую сумму арендных платежей за период кон​тракта и их текущую стоимость на дату составления баланса. Во многих странах законодательство устанавливает для предприятий обязательное соотношение собственного и заем​ного капиталов. Так как имущество по лизинговому соглаше​нию учитывается по балансу арендодателя, то арендатор может расширить свои производственные мощности, не затронув этого соотношения.

· Платежи по лизингу ведутся из суммы прибыли от исполь​зуемого оборудования и не подлежат налогообложению, так как являются арендной платой. Банк может изменять размер взносов, чтобы улучшить использование финансовых ресурсов арендатора. Сумма платежей по лизингу фиксируется при подписании догово​ра и не зависит от колебаний валютного курса и изменений бан​ковского процента по долгосрочному кредитованию.

· При международных лизинговых операциях арендатор получает налоговые льготы страны арендодателя, что проявляется в снижении выплат, а также дополнительные услуги (в ос​новном при оперативном лизинге) арендодателя или его пред​ставителей (техническое обслуживание и ремонт арендуемого оборудования, консультации по его эксплуатации, передача ноу-хау, поставка запчастей и пр.)

· Международный Валютный Фонд не учитывает сумму ли​зинговых сделок в подсчете национальной задолженности, т.е. существует возможность превысить лимиты кредитной задол​женности, устанавливаемой Фондом по отдельным странам.

Но лизинговым операциям присущи и недостатки:

· арендатор не выигрывает на повышении остаточной стоимости оборудования (в частности, из-за инфляции);

· если это финансовый лизинг, а научно-технический прогресс делает изделие устаревшим, тем не менее арендные платежи не прекращаются до конца контракта;

· сложность организации;

· стоимость лизинга больше ссуды, но нельзя забывать, что риск устаревшего оборудования ложится на арендодателя, а по​тому он берет большую комиссию для компенсации.

Однако важно учитывать, что лизинг – это банковская операция с достаточно высоким уровнем риска. Степень риска особо возрастает при оперативном лизинге. Кроме того, лизинг является капиталоемким видом бизнеса, и лизинговые компании заинтересованы в широком привлечении заемных средств. Поэтому коммерческим банкам целесообразно участвовать в лизинговых операциях не только непосредственно (организация лизингового отдела, управления в банке), но и опосредованно, кредитуя  лизинговые компании, формируя дочерние компании и тем самым воздействуя на масштабы, направления и конкретные виды лизинга.

В последнее время лизинговые операции все большее распространение получают в международной торговле. Их суть практически ничем не отличается от "национального" лизинга, отличие состоит лишь в увеличении финансовых средств, привлеченных к сделке. Крупные коммерческие банки охотно вкладывают свои средства в лизинговые компании, которые затем зачастую со временем переходят в их собственность. Такие банки в отдельных случаях прибегают к некому синтезу форм кредитования. Примером этого может служить компенсационная сделка -взаимные поставки товаров равной стоимости. Характерными чертами этих сделок являются: долгосрочность и взаимная обусловленность экспортных и импортных сделок. Т.е. компенсационная сделка это некий симбиоз лизинга, кредитной линии, а зачастую и вексельного кредитования. Увеличение объемов кредитования привело к необходимости создания мультинациональных контрактов на огромные суммы с участием в них нескольких стран в качестве гарантов, страховых компаний ,кредиторов и заемщиков.

      

4. Акцептно-рамбурсный кредит.

Акцептно-рамбурсный кредит - краткосрочное банковское кредитование торговых операций, когда экспортер заинтересован в наличных платежах. 

Акцептно-рамбурсный кредит - способ кредитования банком, обслуживающим экспортера, банка, обслуживающего импортера. Условия кредита устанавливаются в ходе предварительной межбанковской договоренности. По поручению импортера его банк выставляет в банке экспортера аккредитив с поручением акцептовать и затем оплатить тратты, выставленные экспортером на себя с назначением плательщиком импортера. Экспортер передает банку документы об отправке товара и выставляет тратты, которые банк экспортера акцептует и/или оплачивает. Полученные тратты и документы банк экспортера пересылает в банк импортера или любой третий банк, который согласится их оплатить, возместив таким образом свои затраты. Банк, выкупивший тратты и документы, не выдаст их импортеру до тех пор, пока тот не возместит средства, затраченные на приобретение документов и тратт. Без документов импортер не может свое право на отправленный экспортером товар. 

Таким образом, акцептно-рамбурсный кредит применяется, если экспортер не уверен в платежеспособности импортера или если он заинтересован в быстром получении денежных средств.

 В виде схемы акцептно-рамбурсный кредит можно представить следующим образом:


























































































































































































































1. Приказ импортера своему банку достичь соглашения об акцепте тратты.

2. Достижение этого соглашения.

3. Выставление безотзывного аккредитива с обязательством акцептовать тратту.

4. Выставление авизо экспортеру.

5. Пересылка через банк экспортера тратты и товарораспорядительных документов банку-акцептанту.

6. Акцептованный вексель возвращается в  банк экспортера и переучитывается им.

7. На расчетный счет экспортера поступают денежные средства по сделке.

8. Вексель обращается на мировом рынке ссудных капиталов до срока погашения векселя.

9. Товарораспорядительные документы пересылаются импортеру в обмен на погашение векселя.

10. Движение денежных средств в сумме, обозначенной в тексте векселя.

11. Векселедержатель предъявляет для погашения вексель в банк-акцептант.

Задача №45.
Решение.

Остаток оборотной кассы на конец операционного дня составит:

47 + 204,5 - 197,8 = 53,7 (млн руб)

Т.к. лимит остатка оборотной кассы на конец операционного дня установлен в размере 50 млн руб, то банку необходимо сдать излишек  наличных денег  (3,7 млн руб)  в РКЦ.
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