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1. С-ма ек. законів, їх суть і класифікація

Ек. закон (ЕЗ) ― це внутрішньо необхідні, сталі й суттєві зв’язки між ек. явищами і процесами, а також між протилежними сторонами окремих явищ і процесів, їх елементами і властивостями. ЕЗ є носять об’єктивний х-р. ЕЗ не залежать від свідомості людей, але залежать від їх свідомої д-сті.

Є 3 типи:

Загальні ЕЗ – властиві всім сусп. способам в-ва. Вони відображають *заг. спрямов-сть поступального розвитку сусп. в-ва, *об’єктивні основи зростання його ефективності, *розвиток орг-ек в-н, *діялектику взаємодії прод. сил (з. відповідності виробн. в-н рівню і х-ру розвитку продукт. сил, з. зростання продуктивності часу, з. економії робочого часу).

Особливі ЕЗ, які діють у декількох суспільно – ек. формаціях ― з. вартості, з. попиту і пропозиції тощо. Такі ЕЗ відображають сталі й суттєві зв’язки, властиві декільком технологічним способам в-ва в їх взаємодії з деякими однаковими елементами різних суспільних форм в однотипних сусп. – ек. формаціях.

Специфічні ЕЗ – ті, що діють лише в межах одного сусп. способу в-ва. Найважливіший серед них ― осн. ЕЗ, який виражає найбільш глибинні зв’язки між продуктивними силами і виробничими в-нами, в-нами власності у взаємодії з розвитком продукт. сил (осн. з-н формації).

2. Ек. теорія в с-мі ек. наук та її функції

Завдання кожної науки ― розкривати сутність явищ і процесів, що вивчаються. Виходячи з цього, ек. теорія є базовою наукою серед інших ек. дисциплін, яка розкриває виробничі зв’язки і в-ни між людьми в процесі в-ва, обміну, розподілу і спож-ня товарів і послуг (або дії людей у цих сферах), а також ек. закони, що управляють цими процесами. Адже ек. закони є внутрішньо необхідними, сталими, причинно – наслідковими зв’язками між різними ек. явищами і процесами. Ек. теорія приділяє увагу найраціональнішим шляхам виходу з кризових ситуацій у економіці, підвищенні продуктивності в-ва, господарського механізму, форм власності, пошук нових організаційно – господарських форм.

Ф-ії сучасної ек. теорії:

Теоретична – ПЕ влазить у суть ек. явищ.

Практична – всебічне обгрунт-ня необх-сті і шляхів вдосконалення прогресивних форм власності, які найбільше відповідають інтересам людини, колективу, сусп-ва; розробка наукових основ управління господарством, винайдення форм розв’язання ек. суперечностей;

Пізнавальна ― розкриття сутності ек. законів і категорій та форм їх вияву, притаманні їм внутрішні суперечності, механізм їх дії. Ця функція реалізує першу.

Ек. теорія покликана виробляти новий тип ек. мислення і таким чином формувати сучасний світогляд людини.

Методологічна – ПЕ виступає як теорет. фундамент комплексу ек. наук

Ідеологічна

3. Загальні методи наукового пізнання та їх використання
В ек. теорії метод – це шлях пізнання с-ми ек. в-н у їх взаємодії з розвитком ПС, мисленного відтворення цієї взаємодії в теорії діалектики.

Є такі методи (Климко “Основи ек. т.”):

Загальнонаукові: діалектичний, струк-рно-функціональний, поєднання якісного та кільк-го аналізу і визначення на цій основі матем. методів.

Спеціальні: наукова абстракція, поєднання логічного та історичного, аналіз та синтез, соц-ек. експеримент.

Фундаментальним принципом пізнання соц-ек. явищ і процесів є пояснення їх через внутрішні суперечності, тобто за доп. діалект. методу. Він передбачає вивчення явищ та процесів ек. життя: *в їх загальному зв’язку і взаємозалежності, *в стані безперервного розвитку, *коли кількісні зміни, які виникають у процесі розаитку, ведуть до змін якісних.

Конкретно діалектичний метод реалізується через метод наукової абстракції. Абстраг-ня означає мисленне очищене наших уявлень про процеси, що вивчаються, від випадкових, минулих, одиничних явищ, фактів і хар-ик і виділення в них явищ і фактів стійких, типових.

Метод пізнання повинен носити стр-рно-фукнц. х-р. Цей метод передбачає розгляд б-якого ек явища, як системного з обов’язковим аналізом функцій взаємодіючих ел-тів.

Абстрактний метод вкл. такі методи, як аналіз і синтез. В процесі аналізу предмет дослідження розчленовується. Мислення йде від конкретного до абстрактного. В процесі синтезу досліджується ек. явище у взаємозв’язку і взаємодії його склад. частин. Зворотній порядок мислення.

Ек.-матем. і статист. методи дають можливість визначити не лише якісні, а й кількісні параметри процесів, що вивчаються.

Умовою суті й конкр. форм прояву процесів і явищ життя є поєднання логічного і історичного. Логічний взяємозв’ящок усіх компонентів сусп-ва як цілісного організму відбиває істор. процес виникнення і становлення певної с-ми.

Завершальною ланкою методу ПЕ виступає сусп. практика.

4. Осн. фактори сусп. вир-ва

Трьома осн. факторами сусп. в-ва є: $, земля, праця. Але деякі вчені виділяють і четвертий фактор ― підпр. талант (здібності). Кожний із факторів створює свою частину доходу. $, під яким розуміють переважно засоби в-ва, приносить прибуток, земля ― ренту замлевласникові, праця ― платню робітникові; п/п талант приносить додаткові доходи підприємцю. Зараз окремими факторами в-ва ще називають також ризик, інформацію, час.

Речові фактори в-ва називають ще природніми, об’єктивними, а працю людини ― суб’єктивним фактором. Речові фактори вир-ва самі не є $ом, вони перетворюються у нього лише тоді, коли слугують засобом експлуатації найманої робочої сили, коли вони є матеріальним носієм певної сусп. форми, тобто певного виробничого відношення.

Засоби вир-ва ― це речові фактори, які беруть участь у створенні споживної вартості товарів, але вартості (і додаткової вартості також) не створюють. Їхня вартість лише частково переноситься на новостворений продукт конкретною працею робітника. Поділяються на:

Предмети праці ― це речовини природи, на які люди діють у процесі праці, піддаючи їх обробці (*дані природою, *ті, що в процесі праці переробл-ся чи обробл-ся).

Засоби праці ― це речі або їх сукупність, якими людина діє на предмети праці, а також усі матер. умови процесу праці (будівлі, споруди, дороги, канали, технологічні процеси і енергопостачання, АСУ, ЕОМ тощо).Праця (особистий фактор) – це цілеспрямована, доцільна і свідома діяльність людей, в процесі якої вони змінюють зовнішню природу.
5. Виробн. ресурси.

Ринок ек. ресурсів - всі види ресурсів, які використовуються в процесі в-ва товарів і послуг. До них відносяться:

*природні ресурси – земля, вода, тваринні і рослинні ресурси;

*трудові ресурси – люди з їх здібностями виробляти продукти і послуги;

*засоби в-ва – виробн. будівлі, споруди, устаткування, інший осн. і об. $, які називаються інвест. ресурсами чи виробничим $ом;

*підпр. здібності.

Зараз окремими факторами в-ва ще називають також ризик, інформацію, час.

Речові фактори в-ва називають ще природніми, об’єктивними, а працю людини ― суб’єктивним фактором. Речові фактори вир-ва самі не є $ом, вони перетворюються у нього лише тоді, коли слугують засобом експлуатації найманої робочої сили, коли вони є матеріальним носієм певної сусп. форми, тобто певного виробничого відношення.

Засоби вир-ва ― це речові фактори, які беруть участь у створенні споживної вартості товарів, але вартості (і додаткової вартості також) не створюють. Їхня вартість лише частково переноситься на новостворений продукт конкретною працею робітника. Поділяються на:

Предмети праці ― це речовини природи, на які люди діють у процесі праці, піддаючи їх обробці (*дані природою, *ті, що в процесі праці переробл-ся чи обробл-ся).

Засоби праці ― це речі або їх сукупність, якими людина діє на предмети праці, а також усі матер. умови процесу праці (будівлі, споруди, дороги, канали, технологічні процеси і енергопостачання, АСУ, ЕОМ тощо).

Праця (особистий фактор) – це цілеспрямована, доцільна і свідома діяльність людей, в процесі якої вони змінюють зовнішню природу.

6. Корисність та гранична корисність продукту.

Економісти вважають, що конкретні потреби споживачів можуть задовольнятися наступними одиницями продуктів, згідно із законом спадної граничної корисності. Товар має корисність, якщо він може задовольнити потребу.

Корисність – це спроможність товару задовольнити потребу.

Корисність товару або послуги – це задоволення або насолода, яку отримують від їх спож-ня.

Х-рні риси:

· “Корисність” і “користь”, або “функц. придатність” не є синонімами. Картина Пікасо може не приносити користі з практичної точки зору, але мати величезну користь для знавців мистецтва;

· Корисність є суб’єктивним поняттям, корисність конкретного продукту може бути дуже різною для різних осіб;

· Оскільки корисність суб’єктивна, її важко виміряти кількісно. Проте з метою наочності, ступінь задоволення потреб вимірюється “ютилями”.

Загальна корисність – це сумарна величина задоволення чи насолоди, яку отримує особа від спож-ня деякої конкретної кількості продукту.

Гранична корисність – це додаткове задоволення, яке споживач отримує від додаткової одиниці цього продукту. Точніше, гранична корисність – це зміна загальної корисності внаслідок спож-ня однієї додаткової одиниці продукту.

Уявлення, що гранична корисність буде знижуватись в міру того, як споживач буде отримувати додаткові одиниці деякого конкретного продукту, відоме як закон спадної граничної корисності.

7. Ек. інтереси і потреби
Ек. потреби – це ідеальний внутр. мотив людини, що спонукає її до ек. д-сті з метою заб-ня власного добробуту та добробуту членів своєї сім’ї.

Ек. потреби відображають відношення соц-х суб’єктів (людина, колектив, сусп-тво) до можливого спож-ня вартостей, опосередкованих ек. формами їх реалізації. Вони виявляються як необхідність у життєвих благах, як стимул до спож-ня.

В основі походження потреб лежать дві основні причини:

по-перше, фізіологічний х-р – людина, як жива істота, потребує певних умов і засобів існування;

по-друге, потреба є рез-том суспільних умов.

Величезна роль ек. потреб полягає в тому, що вони спонукають людей до дії. Блага, створені в процесі в-ва, утворюють різноманітні проблеми, які становлять предмет інтересу.

Зростання маси і різноманітності споживних вартостей у рез-ті зростання продукт. сил призводить до зміни стр-ри в-ва і витіснення старих потреб новими. Цей процес відбувається безперервно ( закон зростання потреб.

Ек. інтереси – є формою реал-ції ек. потреб, це користь, вигода, яка досягається в процесі реал-ції ек. в-н. Причому вона є такою, що забезпечує самостійність, саморозвиток суб’єкта, тобто створення умов, необхідних для його відтворення на рівні прогресивних соц.-ек. досягнень.

Кожен суб’єкт є носієм конкретного інтересу. Скільки суб’єктів ек. в-н, стільки і ек. інтересів.

За ознакою суб’єктивності виділяють особистий, колективний і сусп-й інтереси; за ознакою важливості – головні та другорядні тощо.

8. Єдність і суперечності в с-мі інтересів

Ек. інтереси – є формою реал-ції ек. потреб, це користь, вигода, яка досягається в процесі реал-ції ек. в-н. Причому вона є такою, що забезпечує самостійність, саморозвиток суб’єкта, тобто створення умов, необхідних для його відтворення на рівні прогресивних соц.-ек. досягнень.

Кожен суб’єкт є носієм конкретного інтересу. Скільки суб’єктів ек. в-н, стільки і ек. інтересів.

Для ек. життя сусп-тва х-рна наявність різноманітних взаємопов’язаних і взаємодіючих інтересів, які утворюють єдину с-му. Проте с-ма ек. інтересів сусп-тва завжди суперечлива. Суперечності інтересів мають як суб’єктивну, так і об’єктивну основу. У реальному житті єдності інтересів досягають через реалізацію кожного з них в процесі їхньої взаємодії та взаємореалізації.

В процесів реалізації своїх ек. інтересів робітники та власники засобів вир-ва єдині в думці, що їх праця дозволить першим отримувати зар. плату, а другим прибуток, і таким чином існувати. Але одночасно проявлєяться суперечність в с-мі інтересів: робітники бажають підвищення з/п, проте її підвищення для роботодавця означає зменшення власного доходу, з іншої сторони він розуміє, що підвищення з/п сприяє підвищенню продуктивності праці робтіників.

Ек. інтереси стають могутньою рушійною силою соц.-ек. прогресу, коли оптимально поєднуються особисті (в т.ч. приватні), колективні та сусп. інтереси.

Серед різних типів ек. інтересів у наш час домінують колективні інтереси, і насамперед колективні трудові інтереси.

9. Ек. с-ма: сутність та стр-рні елем.

Конкретна історична сукупність ек. в-н, що відповідає с-мі ПС і взаємодіє з нею, розвивається на основі дії як об’єктивних ек. законів, так і суб’єктивних факторів, визначає сутність ек. с-ми сусп-тва.

Отже, ек. с-ма – це сфера функціонування ПС і ек. в-н, взаємодія яких х-ризує сукупність організаційних форм та видів господарської д-сті.

Будь-яка ек. с-ма хар-ся ієрархічністю, прагне набути стану цілісності та органічності.

Ієрархія с-ми визначається місцем її елементів в соціальній стр-рі та механізмом їх субординації. Тип взаємозв’язку елементів с-ми може бути “вертикальним” або “горизонтальним”. Вертикальна залежність виявляється у в-нах примусу. Горизонтальні зв’язки є партнерськими, добровільними.

Наявність не тільки необхідних, а й достатніх елементів для саморозвитку, самовідтворення, поліфункціональної д-сті с-ми х-ризує її цілісність, самодостатність. Ознака органічності с-ми вказує на внутрішню, родинно-генетичну єдність, чистоту, нечужинність її елементів. Чим більше в ек. с-мі перехідних, змішаних явищ, форм та процесів, тим нижчий ступінь її органічності, чистоти.

Сучасна ек. с-ма складається з 4 рівнів: глобально-ек., макроек., метаек., мікроек.. 

Ек. с-ма має 3 основні ланки, підс-ми:

 ПС – це с-ма ек. факторів, які в процесі сусп. поділу праці забезпечують перетворення навколишнього середовища, створюють блага для задоволення потреб людини і сусп-тва, визначають рівень продуктивності сусп. праці.

Ек. в-ни – являють собою сукупність соц.-ек. та орг.-виробн. зв’язків між господарюючими суб’єктами в процесі вир-ва, розподілу, обміну та спож-ня матер. благ, послуг і доходів.

Механізм господарювання – узгоджує функціонування і розвиток ланок ек. с-ми, приводить у відповідність ПС і ек. в-ни і являє собою сукупність конкретних форм господарювання, орг.-інституціональних с-м, методів та важелів регулювання ек. процесів.

Специфіка ек. с-ми сусп-тва визначається соц.-ек. виробничими в-нами, які мають складну і багатогранну стр-ру, що грунтується на в-нах власності.

Важливим питанням є класифікація ек. с-м. Її класифікація залежить від різних критеріїв, головними з них є домінуюча форма власності, технологічний спосіб вир-ва, спосіб управління і координації ек. д-сті.

Багатокритеріальним є поділ ек. с-м на ринкові та адм.-командні с-ми.

10. ПС як матеріальна основа вир-ва та їх складові елементи

Якщо розглядати загальну для всіх суспільно-ек. формацій стр-ру ПС, то до їх складу входять засоби вир-ва і люди, які володіють виробничим досвідом і приводять у рух засоби вир-ва. Основною продуктивною силою є людина. Предмети праці входять до складу ПС тією мірою, якою вони йдуть на продуктивне спож-ня і використовуються як джерела енергії. До стр-ри ПС в усіх формаціях належать також використовувані людьми сили природи: вітер, сонце тощо.

В сучасних умовах до складу ПС включають також науку (як специфічну продуктивну силу), форми і методи орг-ії вир-ва. Окремим елементом ПС стає інформація. Сучасні ПС – це складна с-ма, що включає матер. й духовні (за складом), об’єктивні й суб’єктивні (за х-ром відтворення і специфікою функцій), сусп. й природні елементи. В процесі історичного розвитку їх склад у цілому, як і окремі елементи, постійно збагачується, наповнюється якісно новим змістом. На ранніх етапах розвитку $ізму потреби вир-ва задовольняли робітники з низьким рівнем освіти і кваліфікації. Нині робітники, як правило, мають високий рівень освіти, кваліфікації. Сучасний етап автоматизації вир-ва вимагає не лише більшого залучення фізичних і розумових здібностей робочої сили, а й творчих обдарувань особистості, її організаторських здібностей, духовних компонентів.

У рез-ті постійно поновлюваного процесу взаємодії усіх елементів ПС вони перебувають між собою у діалектичній єдності, кількісній та якісній функціональній залежності. Між ними існують суперечності, які розв’язуються відносно незалежно від виробн. в-н. С-мі ПС властиві свої внутрішні закони розвитку. Такими, зокрема, є закони переміщення функцій від особистих до матер. факторів вир-ва, або закони випереджаючого зростання обсягу уречевленої праці в стр-рі сукупної праці, відповідності живої й уречевленої праці, переміни праці, зростання продуктивності праці та ін. Дія цих законів, пронизана внутрішніми суперечностями, зумовлює зміни в розвитку ПС, якісні зрушення в їх змісті. ПС виражають відношення людини до природи, процес праці, спільний для всіх суспільних способів вир-ва.

Отже, ПС – це фактори, які забезпечують перетворення речовин природи відповідно до потреб людей, створюють матер. й духовні блага і визначають зростання продуктивності сусп. праці.

11. Сусп-й поділ праці і стр-ра ПС

Сусп-й поділ праці в еволюційному розвитку ек. с-м відіграє вирішальну роль. Він визначає не тільки стр-ру та організаційну побудову ПС, комбінацію факторів вир-ва, а й базові в-ни, що виникають між суб’єктами господарювання. Це складне багатоаспектне ек. явище, яке виявляється у співіснуванні різних видів конкретної праці та хар-ся певною стр-рою сусп. орг-ії вир-ва. Представлений в часі, сусп-й поділ праці виступає як процес.

Сусп-й поділ праці може бути класифікований за вертикальними рівнями н/г стр-ри; осн. орг.-ек. формами реалізації; сферами сусп. вир-ва; видами.

За вертикальними рівнями:

Невелика кількість господарських галузей, об’єднаних заг. рівнем сусп. поділу праці


▼

Над ним розташована розгалужена надбудова (галузевий або частковий рівень)


▼

численні економічно самостійні суб’єкти господарського життя – п-ства та підприємці.

******

Осн. орг.-ек. формами реалізації сусп. поділу праці є: спеціалізація вир-ва, його кооперація, концентрація та комбінування.

Спеціалізація вир-ва виражається у зростанні кількості самостійних вир-в, що відбувається завдяки їх техніко-ек. відокремленню і формуванню у них сталих внутрішніх зв’язків.

Кооперація – це в-ни зв’язку окремих виробників, їх обміну різними видами д-сті та продукцією. Там, де існує спеціалізація, має бути і кооперація. 

Концентрація вир-ва виявляється в досягненні певного обсягу чи масштабу спеціалізованих підрозділів загальної кооперації вир-ва.

Комбінування вир-ва є формою раціоналізації виробничої кооперації в межах окремих складних вир-в. Основною метою комбінування є найбільш ефективне використання всіх факторів виробничого процесу на п-стві, створення безвідходних технологій.

Сусп. вир-во поділяється на сфери матер. і нематер. вир-ва; переважно розумової і переважно фізичної праці. Ще одним важливим аспектом сусп. поділу праці є його видова специфіка.

Стр-ра ПС включає такі елементи:

· Людина:освіта, кваліфікація, здібності, здоров’я, культура, психічний стан, нац-на свідомість. 

· Засоби праці (машини, устаткування, земля, труби, бочки, тара та ін.) та предмети праці (дані самою природою, піддані попередній обробці /сировина/) формують засоби вир-ва.

· Використовувані людьми сили природи: вогонь, вітер, сонце, ядерна енергія, вода.

· Форми і методи орг-ії вир-ва: с-ма Тейлора, с-ма Мейо, автономні бригади, участь в управлінні.

· Наука: прикладна, фундаментальна, природнича, гуманітарна.

· Інформація: ек., науково-технічна, політична. 

12. Ек. в-ни: суть та їх класифікація

Будь-яке вир-во має сусп-й х-р – це означає, що в процесі вир-ва люди вступають у в-ни не лише з природою, але й між собою і ці в-ни отримали назву виробн. або ек. в-н. Виробн. в-ни включають 4 ланки: вир-во; розподіл; обмін; спож-ня (горизонтальний поділ).

Суть і основу названих в-н складають в-ни власності на засоби вир-ва. Тому що вони х-ризують:

по-перше, сусп-й спосіб поєднання робітника із засобами вир-ва,

по-друге, в-ни між людьми з приводу привласнення засобів і рез-тів вир-ва;

по-третє, умови розпорядження і використання факторів і рез-тів вир-ва, тобто ту сусп. форму, у якій відбувається вир-ва. Отже, в-ни власності визначають, у чиїх інтересах ведеться вир-во, тип сусп-тва, а також його класову і соц. стр-ру.

Ця група виробн. в-н отримала назву соц.-ек. в-н.
Проте виробн. в-ни виникають не лише з приводу вир-ва, розподілу, обміну й спож-ня матер. благ або привласнення засобів і рез-тів вир-ва. Вони виникають також і в процесі орг-ії вир-ва та управління ним. Ця група в-н називається орг.-ек. в-нами. Вони х-ризують лише стан вир-ва, відображають особливості розвитку факторів вир-ва, їх сусп. комбінацію. В сукупності орг.-ек. в-н розрізняють конкретно-ек. та загальні орг.-ек. в-ни.

Конкретно-ек. в-ни — це госп-кий механізм окремих галузей (промисл-ті, будівництва, с/г тощо). У кожній з них він має свої особливості і вивчається безпосередньо конкретно-ек. науками.

Загальні орг.-ек. в-ни — сукупність форм і методів господарювання, властивих усім галузям нар. госп-ва, тобто економіці у цілому. Це, на​приклад, ринкова с-ма орг-ії вир-ва, підприєм​ництво, маркетинг, фінанси й кредит тощо. Загальногосп. в-ни не можуть бути охоплені окремими конкретно-ек. дисциплінами. Вони вивчаються нау​кою, яка називається ек. теорією.

13. Соціально-ек. в-ни: суть і стр-ра.

Ек. теорія вивчає: а) соц.-ек. в-ни; б) орг.-ек. в-ни. 

В процесі виробництва складаються в-ни “людина — людина”. Їх можна назвати соціально-ек.. Соціально-ек. в-ни —це ті в-ни, які виникають між людьми з приводу виробництва, розподілу, обміну й спож-ня матер. і духовних благ. Їхню основу, ядро становлять в-ни власності на засоби виробництва і виготовлений продукт.

Дана с-ма в-н найповніше відбиває соц. сто​рону економіки, тобто її соціальні засади. Вона показує:

1) хто володіє ек. владою, тобто привласнює засоби виробництва — вирішальні умови господарської д-сті;

2) як, за яких суспільних умов і скільки трудівник працює на себе та на інших членів сусп-тва;

3) кому дістаються продукти праці виробника, тобто хто привласнює рез-ти виробництва.

Отже, власність визначає головне – соціально-ек. зміст і спрямованість розвитку в-н з приводу виробництва, розподілу, обміну й спож-ня сусп. продукту.

Вивчення соціально-ек. в-н має надзвичайно важливе значення, тому що ми при цьому дізнаємося, чи підпорядкована ек. діяльність інтересам народу, на​скільки соціально справедливий даний соціально-ек. лад тощо.

Соціально-ек. в-ни: з приводу

Власність – Розподіл доходів – Відтворення сусп. вир-ва

14. Орг.-ек. в-ни: суть і стр-ра

Ек. теорія вивчає: а) соц.-ек. в-ни; б) орг.-ек. в-ни. 

У госп-ві кожної країни є також в-ни, які можна представити як “вир-во – вир-во”. Вони виникають у процесі обміну засобами вир-ва, трудової д-сті, кооперації праці, фінансових ресурсів тощо. Ці ек. в-ни стосуються орг-ії вир-ва, тому їх називають орг.-ек. С-ма даних в-н фактично охоплює весь госп-кий механізм, за допомогою якого здійснюється управління нар. госп-вом.

В сукупності орг.-ек. в-н розрізняють конкретно-ек. та загальні орг.-ек. в-ни.

Конкретно-ек. в-ни – це госп-кий механізм окремих галузей (промисл-ті, будівництва, с/г тощо). У кожній з них він має свої особливості і вивчається безпосередньо конкретно-ек. науками.

Загальні орг.-ек. в-ни – сукупність форм і методів господар-ня, властивих усім галузям нар. госп-ва, тобто економіці у цілому. Це, на​приклад, ринкова с-ма орг-ії вир-ва, підприєм​ництво, маркетинг, фінанси й кредит тощо. Загальногоспо​дарські в-ни не можуть бути охоплені окремими конкретно-ек. дисциплінами. Вони вивчаються нау​кою, яка називається ек. теорією.

З приводу Ринок, П-цтво,

Маркетинг, Менеджмент,

Фінанси та кредит,

Гр. обіг, ціни, інфляція 

та інші.

15. Механізм дії та використання ек. законів.

Економічна теорія вивчає закони, які виражають причинно-наслідкові взаємозв’язки і взаємозалежності. що виникають у сферах виробництва, розподілу, обміну та спож-ня.

Ек. закон – це стійкий, істотний, причинно-наслідковий зв'язок і взаємозалежність явищ і процесів ек. життя. Ек. закони розкривають взаємозв'язок, внутрішню залежність кількох або багатьох однопорядкових явищ. Крім того, в законах фіксується динаміка, процеси руху й розвитку ек. життя. 

Ек. закони хар-ся такими особливостями: вони мають сутнісний х-р; виявляються через прак​тичну діяльність людей. Тому ек. закони діють не так безумовно, як закони природи; вони проявляються як основні пануючі тен​денції ек. розвитку сусп-тва.

Форми вияву ек. закону — це рез-т дії його причинно-наслідкового зв'язку. Це те, що можна спостерігати на поверхні розвитку ек. явищ. Зміст ек. закону містить його кількісне вираження, або, інакше кажучи, математичну модель закону.

Ек. закони математично виявляються у різних формулах функціональної залежності. Визначення кількісного вираження ек. закону має дуже важливе значення Воно дає можл-ть наочно побачити, як розвиваються ек. процеси; своєчасно виявити недоліки і вжити відповідних заходів щодо усунення їх. 

Типи: осн., загальний, особливий.

Пізнання ек. законів дає змогу визначити основні тенденції ек. розвитку сусп-тва, передбачити його перспективу. Є два шляхи пізнання ек. законів: через виявлення нових законів і через поглиблення розкриття змісту, механізму дії та взаємодії законів. Пізнання ек. законів сприяє правильному їх використанню в господарській д-сті.

Механізм використання ек. законів містить комп​лекс заходів, спрямованих на подолання ек. суперечностей, розробку форм, принципів і методів використання ек. за​конів з метою ефективного ведення господарства Цей механізм охоплює дії державних органів, які розробляють на основі ек. законів правила господарювання, д-сті різних ринкових стр-р (бірж тощо), підприємців, фірм як основних ланок господарства

Розрізняють три рівні використання ек. законів: економіко-теоретичний (вчити всіх), безпосередньо управлінський (дії держави) і практичний (дії п-ств).

16. Ек. теорія й ек. політика: діалектика взаємозв’язку

Політекономія – це наука про сусп-тво. Політекономія вчить, що з усієї різноманітності явищ і процесів сусп. життя слід виділити ті, які утворюють основу розвитку. А такою основою є економіка. Економіка – це нар. госп-во країни (або його частина), яка включає відповідні галузі та види вир-ва. Отже, політекономія – це наука про економіку.

Основою життя людського сусп-тва є вир-во матер. благ. Вир-во – це складна соц.-ек. й організаційна с-ма. Цілком зрозуміло, що ефективне функціонування такої с-ми неможливе без певної координації, регулювання, а також управління. 

Управління – це цілеспрямований вплив на людей (колективи або окремих робітників), який передбачає організацію та координацію їхніх дій з метою підвищення ефективності вир-ва.

Отже, управління – це діяльність для досягнення певної мети з допомогою с-ми методів. Мета й методи управління визначаються ек. політикою.

Ек. політика – це сукупність науково сформульованих ідей і положень, довгострокових і найближчих завдань, цілеспрямованих дій, з допомогою яких здійснюється керівництво економікою (п-ством). Тобто – це розробка й проведення в життя с-ми господарських заходів, скерованих на розвиток і підвищення ефективності вир-ва.

Ек. політика, щоб бути дійовою, не повинна бути рез-том вольових, випадкових рішень окремих осіб, тих чи інших владних стр-р. Її зміст визначається вимогами об’єктивних ек. законів. Ек. закони, х-р і механізм їх дії, вимоги вивчає політекономія. Отже, щоб бути ефективною, ек. політика повинна спиратися на концепції, рекомендації, які розробляються політекономією. Будь-які спроби в ек. д-сті обійти вимоги ек. законів, особливо на макрорівні, обертається значними ек. втратами, а якщо це робиться тривалий час, то й катастрофою.

17. Форми орг-ії сусп. в-ва

Взаємодія людини з природою в процесі праці відбувається з моменту виникнення людства, в усіх суспільно-ек. формаціях. В одних основною метою в-ва є задоволення власних потреб, в інших – збагачення, отримання максимального прибутку. Це означає, що сусп. в-во має різні форми свого вияву. Виділяють три основні форми: натуральну, товарну і безпосередньо сусп. Відповідно розрізняють натуральне, товарне та сусп. в-во.

Історично першим є натуральне в-во, при якому продукти праці призначаються для задоволення власних потреб, для спож-ня всередині госп-ва, що їх виробило. В усіх до$. формаціях госп-ва були натуральними - існував замкнений кругообіг (рух) продуктів, які, як правило, не виходили за межі цих госп-в. Сусп-й поділ праці (ПП) у натур. госп-ві розвинений ще слабо; мета вир-ва вкрай обмежена - задоволенню потреб, незначних за обсягом, одноманітних; воно малоефективне і забезпечує дуже повільний розвиток продукт. сил.

Першою важливою причиною виникнення товарного вир-ва, є сусп. ПП, тб спеціалізація виробників на виготовленні окремих видів продуктів або на певній вироб. д-сті: спочатку  ремесло відокремлюється від землеробства (виникнення такого товар. в-ва, який спеціально розрахованого для обміну), потім з’являються металеві гроші, виділяється клас купців (торгівельний $). Другою причиною виникнення товарного в-ва є соц-ек. відокремленість виробників, яка виступає у формі приват. власності на засоби вир-ва. Сусп ПП виступає у трьох формах:

*загальній –це поділ сусп. вир-ва на окремі сфери: промисловість, с\г, сфера мат. та немат. в-ва,

*частковій – це розпад сфер на окремі галузі, види в-ва,

*одиничній – це ПП всередині окремого підп-ва на професії, види зайнятості. Основою для товарного в-ва є загальний та частковий ПП. Товарне в-во є такою орг-цією суспіл. госп-ва, коли окремі продукти виробляють відокремлені виробники, і для задоволення сусп. потреб необхідні купівля–продаж на ринку цих продуктів, що стають товарами.

Осн. рисами тов. вир-ва є: а)сусп-й ПП; б)приватна власність на засоби в-ва; в)повна соц.-ек. відокремленість виробників; г)ек. зв’язки між відокремленими товаровиробни-ками шляхом обміну; д)стихійний та анархічний х-р розвитку.

Безпосередньо сусп. в-во – це безтоварне планомірне, високоорганізоване в-во продуктів і послуг, яке виникає на вищих ступенях еволюції $ізму; це найрозвинутіша форма, яка поступово приходить на зміну товарній формі в-ва, підриває її. Це в-во розвивається на основі одиничного ПП як в межах окремих гігантських компаній, нац-них держав, так і в м/н-масштабі.

18. Власність як економічна категорія, її суть, види і форми.

Стержневим в системі економічних відносин є власність на засоби виробництва. Вона визначає соціально-економічний лад суспільства. Власність - це привласнення, отримання чогось в свою владу, в свою приналежність. Влада знаходиться у того, хто є власником. Власність характеризується з точки зору соціально-економічного змісту:

1. Привласнення чинників виробництва. 2. Спосіб з'єднання працівників зі засобами виробництва (продаж (наймання) робочої сили). 3. Господарське використання матеріальних коштів: власник (сам) здає в оренду, лізинг (передає). 4. Економічний механізм реалізації власності - означає отримання прибутку і його використання. Юридичний зміст власності (відноситься до всіх видів власності):  1. Володіння. 2. Користування. 3. Розпорядження.

Форми власності:

З розвитком суспільства форми власність міняється, вони стають більш різноманітними. З розвитком знарядь труда, технологій змінюються і форми їх використання, пов'язані з тими або іншими видами власності. Ручні знаряддя труда - приватна власність, індивідуальне використання. Машинне виробництво - велика приватна власність.

1. Державна власність - має місце практично у всіх країнах: 1% - США, 50-60% - Португалія, Іспанія.

2. Колективна власність: США - на колективних підприємствах 10% робочої сили. У нас не склалася. Приватизація означає перетворення державної власності в інші форми власності. У 1995 р. приватизація проводилася в 150 країнах. Приватизація - древнє поняття. Досвід показує, що ефективність приватизації залежить від методів і термінів, етапів її проведення. Етапи:

1. Підготовчий - досить тривалий;

2. Безпосередньо процес приватизації - самий короткий період;

Налагодження ефективної роботи приватизованих підприємств - найбільш тривалий.

19. Власність на засоби виробництва і способи об'єднання чинників виробництва.

Особливе місце серед форм власності по її об'єктах займає власність на засоби виробництва. Матеріальному виробництву належить визначальна роль в розвитку людського суспільства, тому власність на засоби виробництва є системообразующим чинником, центральним ядром всієї системи відносин власності.

Робоча сила як особистий чинник виробництва невіддільна від особистості працівника, вона є надбанням кожного працездатного індивіда і знаходиться в його індивідуальній власності. Робоча сила може продуктивно використовуватися безпосередньо самим її обладателем у власній виробниче- господарській діяльності або ж в законодавче встановленому порядку відчужуватися у тимчасове користування іншими юридичними особами (або фізичними) в формі найма.

Предмети споживання спочатку привласнюються виробниче-господарськими осередками по місцю їх виробництва. За допомогою відчуження і повторного привласнення вони поступають безпосередньо до споживача.

Розширення сфери розумового труда і збільшення маси його продукту обумовило його зростаюче значення.

Об'єкти інтелектуальної власності: твору мистецтва, науки, літератури, науково-технічні розробки, винаходи, відкриття, раціоналізаторські пропозиції, а також фірмові знаки. 

Функціонуванню і взаємодії чинників виробництва передує їх об'єднання. Процес виробництва передбачає об'єднання людей певним способом між собою і з відповідними речовинними чинниками виробництва. Характер і спосіб з'єднання чинників виробництва   це однопорядковые, але не тотожні категорії. У характері об'єднання чинників виробництва відображається сукупність важливих соціально-економічних меж тієї або іншої економічної системи, її виробничих відносин, а в способі їх об'єднання   конкретно-історична комбінація засобів виробництва і робочої сили, порядок їх застосування, тобто особливості продуктивних сил.

У характері відображається соціально-економічне, а в способі   організаційно-трудове об'єднання чинників виробництва. Першому відповідають економічні відносини (виробництво, розподіл, обмін, споживання), в основі яких знаходяться відносини власності або майнові; другому   організаційно-трудові відносини (спеціалізації, кооперації, наукової організації труда, дисципліни, ресурсного забезпечення, реалізації результатів труда, управління стандартами, якістю і т.д.), які відбуваються з відносин організації безпосереднього використання чинників виробництва як елементів продуктивних сил.

Об'єднання чинників виробництва   це не застигла система, а динамічне явище.

20. Трансформація відносин вл-ті в Україні.

Для У., що розбудовується на засадах ринк. ек-ки,  проблемою номер один стало реформ-ня відносин вл-ті на засоби вир-ва.

 ВУ., яка в складі СРСР протягом тривалого часу будувала соціалізм, склалася своєрідна стр-ра вл-ті. Так до 1991 р. стр-ра вл-ті в У. була представлена: 1) держ., 2) колгоспно-кооп., як панівними формами, а також 3) вл-тю громад-х орган-й та 4) особистою.

Проте в ході формування соц. сус-ва були допущені суттєві помилки: підміна сусп-ої вл-ті держ-ю; надмірна держ. вл-ть  породила ігнорування особистих інтересів виробників і відчуження їх від вл-ті; підміна загальнодерж. інтересів відомчими; надмірне обмеженя ринк. механізму держ. регулюванням. 

Все це підірвало довіру народу до соц.ідеї і стало відправним моментом руйнування соц.держ; утворення нових самост. держ., які почали реставрувати кап-зм, т.б. сусп.лад, що грун-ся на приват. вл-ті на зас. вир-ва. Суть перех-го періоду для У. означає трансформацію сусп-ї вл-ті на зас. вир-ва, яка хар-на для соц-му, в приватну, яка хар-є кап.спосіб вир-ва. Т.б. сусп. вл-ть і сис-ма вир-х від-н, збудована на ній, повинна змін-ся на приватнокап. вл-ть з відпов-ю їй сис-ю вир. від-н. Тому осн. змістом трансф-ї від-н вл-ті, а отже й перех-го періоду повинен бути процес перетв-ня сусп-х форм волод-ня, розпор-ня й корис-ня вл-тю в форми приватні.    

Законом У. “Про вл-ть” передбачено такі види вл-ті: індивідуальна (особиста і приватна), колективна, держ., вл-ть ін. держав, міжнар. орган-й, СП та іноз.громадян. Зокрема колек.вл-ть має такі форми: вл-ть колект.під-ва, вл-ть кооп-на, вл-ть господ-го тов-ва, вл-ть АТ, вл-ть громад-х орг-цій і фондів, вл-ть реліг.орг-й, вл-ть орендного під-ва, вл-ть господ-ї асоціації. 

21.Товар. форма орг-ії сусп. вир-ва.
Товарне виробництво є такою організацією сусп. госп-ва, коли окремі продукти виробляються відокремленими виробниками і для задоволення сусп. потреб необхідні купівля-продаж на ринку цих продуктів, що стають товарами. Звідси випливає, що осн. рисами товарного вир-ва є: 

а)сусп-й поділ праді;

б)приватна власність на засоби вир-ва; 

в)повна соц.-екон. відокремленість виробників; 

г)ек-ні зв'язки між відокремленими товаровиробниками шляхом обміну; 

д)стихійний та анархічний х-р розвитку.

При товарному вир-ві організація ек-ки повністю залежить від ринку, який вирішує, що виробляти, як виробляти і для кого виробляти. Це означає, що товарне вир-во є ринковим вир-вом.

Товарні в-ни формуються на основі об'єктивних процесів розвитку вир-ва, його матеріально-речових і особистих факторів. Саме це створило умови для виникнення товарного вир-ва і стало причиною цього. До цих умов належать такі:

сусп-й поділ праці та спеціалізація вир-ва, які призводять до спеціалізації виробників на виготовленні окремих видів продукції або на певній виробничій дія-ті. Це робить можливим і необхідним обмін між виробниками, що спеціалізуються на певному вир-ві;

обмеженість сукупних виробн. ресурсів і мат. благ, що спож-ся – їхня відносна рідкість. 

ек-на відокремленість виробників, яка виявляється у власності останніх на продукти праці, що стають товарами. Обміняти можна лише те, що є власністю. Кожний товаровиробник переслідує свої інтереси – одержати прибуток. Саме це є стимулом для підвищення продукт-ті праці кожного товаровиробника.

Розрізняють такі форми товарного вир-ва: Просте товарне вир-во х-р-ся єдністю безпосередніх виробників із засобами вир-ва, $істичне — їх антагонізмом. Просте товарне вир-во базується на власній праці, а $істичне — на експлуатації чужої праці. Продукт праці у простому товарному вир-ві належить самому товаровиробнику, У $істичному — власнику засобів вир-ва, т. б. $істу. Просте товарне вир-во є дрібним, розрізненим, у ньому відсутній одиничний поділ праці, а кінцева мета — задоволення особистих потреб товаровиробника. $істичне товарне вир-во передбачає спільну працю багатьох найманих робітників, розвинутий одиничний поділ праці. Його мета — одержання прибутку $істом. Просте товарне вир-во має обмежений х-р (одна частина вироблюваних у сусп-тві продуктів йде безпосередньо на особисте спож-ня, друга – на ринок), а $істичне – загальний.

22. Товар та його властивості.
Товар – це продукт праці або певне благо, що здатні задовольняти певні потреби людини і призначені для обміну (купівлі та продажу).

Суть товару розкривається при розгляді його властивостей: має споживну вартість і вартість.

Споживна вартість – це корисність товару, його властивість задовольняти будь-які потреби людини. Товари як споживні вартості відрізняються за призначенням у задоволенні потреб людини.

Споживна вартість властива не лише товарам, які набувають речової форми, а й послугам. Особливого значення набуває споживна вартість такого товару, як інформація.

Для того, щоб споживна вартість стала товаром необхідно, щоб вона була продуктом праці і виготовлена для ін., т.б. виступала, як суспільна споживна вартість.

Суспільна споживна вартість – це корисність товару, його властивість задовільняти потреби не самого виробника, а ін. членів сусп-тва, до яких вона поступає через обмін. В будь-якому випадку споживна вартість товару обмінюється на ін. Обмін відбувається на основі мінової вартості.

Мінова вартість – це властивість товару обмінюватись на ін. в певних кількісних співвідношеннях. У міновій варт-ті прирівню-ються одна до одної найрізноманітніші спо-живні вартості.

Праця, витрачена на вир-во товарів, створює їх вартість.

Вартість як ек. категорія виражає в-ни між товаровиробниками з приводу затрат їхньої праці на вир-во продуктів, якими вони обмінюються. Вартість виражає кількість сусп. необх. праці, якість продукції, її корисний ефект. Отже, те загальне, що виражається в міновій варт-ті товарів, є їх варт-ть. Мінова варт-ть виступає формою прояву варт-ті товарів. Варт-ть – це ек-на категорія, яка виникла разом з виникненням товарного вир-ва.

Т. ч. спож-на варт-ть і варт-ть – це дві сторони продукту праці, які визначають, що цей продукт праці є товаром. 

Єдність протилежностей товару, т.б. споживної вартості і вартості, означає, що жодна з властивостей товару не може існувати без ін. Так, якщо одна вироблена річ не задовольняє чиюсь потребу, не має споживної вартості то вона не має і вартості. З другого боку, у продукті праці, виробленому на продаж, споживна вартість не існує без вартості, бо вона може задовольнити чиюсь потребу лише після реалізації вартості у процесі обміну.

Водночас споживна вартість і вартість взаємовиключають одна одну. Певний товар може бути використаний товаровиробниками лише як засіб обміну на другий, як вартість, але не як споживна вартість. Крім того, як споживні вартості товари якісно різняться між собою. Кількісно споживні вартості незіставлювані, і навпаки, як вартості товари якісно однорідні. Щодо величини вартості значення має лише кількість та складність праці. Вартості товарів можна зі'ставляти кількісно.

Наявність у товарі 2-х властивостей пояснюється тим, що праця, яка створяє товар, носить двоїстий х-р, т.б. має 2 сторони: конкретна праця і абстрактна праця.

Конкретна праця – суспільна праця, що витрачається в особливій доцільній формі з використанням певних засобів і предметів праці, хар-ся своєрідною метою і створює специфічну споживну вартість.

Абстрактна праця виступає сусп. формою затрат фізичних та розумових сил людини, загальною ек-ною категорією товарного вир-ва. 

Обмін товару обумовлює необхідність визначення величини його варт-ті. Визначити величину варт-ті товару – означає, встановити кільк-ть сусп. праці, втіленої в товарі. Сусп. праця визначається сусп. необхідним робочим часом. На величину варт-ті товару впливає також інтенсивність праці.

23. Вартість і ціна.

Ціна (Ц) – гр. вираз варт-ті, кількість грошей, або ін. товарів і послуг, що сплачуються та отримуються за 1-цю товару або послуги. Одночасно Ц відображає споживні властивості (корисність) товару, купівельну спроможність грошової 1-ці.

Для того, щоб прослідкувати взаємов-ни між Ц і варт-тю, зупинимось на основних теоріях вартості.

1) Теорія трудової варт-ті.

Бере початок вiд класичноi полiт. економii i була продовжена в роботах К. Маркса. Основоположники: А. Смит, В. Петти, Д. Рикардо. В основі: розмір вартості як основа мінової вартості і ціни визначається витратами праці на вир-во товару.

Довгий час домiнувала. Вiдповiдно до неї вартiсть товару визначаеться витратами абстрактноi працi на вир-во даного товару. Виникає таке поняття як сусп.-необх-ий робочий час, який потрiбен для виготовлення певноi спож. варт-тi при iснуючих суспiльних норм. умовах i при середньому в даному суспiльствi рiвнi прод-тi та iнтенсивностi працi. Сусп.-необх-й робочий час буде визначатися сусп. варт-ть продукту.

К. Маркс, виходячи з розробленої їм теорії двоїстого хар-ру праці, визначив, що конкретна праця створює споживну варт-ть, а абстрактна – вартість, також розрізняв просту працю і складну (кваліфіковану), індивідуальні витрати робочого часу і сусп.; 

2.Теорія трьох факторів вир-ва і витрат вир-ва. 

Основне положення: вартість у процесі пр-ва формується додаванням витрат його трьох основних факторів: праці, $у і землі. Основоположники: Ж.-Б. Сей і Ф. Бастиа. Згідно з цією теорією всі фактори беруть однакову участь у процесі створення вартості, а прибутки від їхнього використання (з/плата, відсоток, земельна рента) - яв-тся ціною виробн. факторів); 

3.Теорія граничної корисності.

Граничну корисність – задоволення, яке отримує окрема людина від спож-ня одної додаткової 1-ці товару. Це саме стосується й послуг. Отже, Ц окремого товару згідно з цією теорією безпосередньо залежить від ступеня насичення потреби у ньому. За вихідний пункт визначення варт-ті товару береться суб'єктивна мотивація, суб'єктивна оцінка ек-ної поведінки індивідів, а не об'єктивні фактори, т.б. сусп необхідні затрати праці.

4.Неокласична теорія

Головна ідея теорії А. Маршалла полягає в поєднанні теорії класиків про визначальну роль витрат в-ва з теоріями гран. корисності, попиту і пропозиції у формуванні і русі цін.  Формування ринкових цін відбувається в рез-ті взаємодії попиту і пропозиції та пов’язував зміну попиту з категорією гран. корисності, а пропоз. – з виріш. впливом витрат вир-ва.

5.В кінці 20-ст. набула поширення теорія постіндустріального, інйорм-ого сусп-ва. Вона виходить з того, що в сусп-ві з’явл-ся нова концепція варт-ті – інформаційна, згідно з якою домінуючим типом у стр-рі сусп-ої праці є цілісна, інтелектуальна, наукова праця.

24. Розвинута форма тов. вир-ва

Форма госп-ва, коли товаром стає не лише продукт людської праці, а й сама роб. сила, назив-ся $істичним (розвинутим). В умовах $ізму всі прод. праці вигот-ся як товари і робоча сила стає товаром. Товарне вир-во набуває загального хар-ру.

Риси розвинутої форми товарного вир-ва:

· виробник продукту – найманий робітник, власник товару – $іст;

· існує експлуатація;

· вир-во товарів здійс-ся заради одержання прибутку;

· вир-во ведеться на базі спільної, об’єднаної праці найманих робітників;

· товарне вир-во набуває загального х-ру.

25. Сутність та проц. евол-ії грошей

Гроші – це специфічний товар, який виконує роль загального еквівалента.

Гроші об’єктивно з’явилися як рез-т розвитку товарного обміну. Сусп. розподіл праці породив потребу в обміні продуктами праці, які, таким чином, ставали товарами. Обмін відбувався за формулою Т1 – Т2. Це є проста або випадкова форма вираження вартості, коли один товар у відносній формі виражає свою варт-ть по віднош. до іншого, що знах. в еквівалентній.

Пізніше тов. стали виготовлятись в великій кількості, що свідчить про розширення сфери обміну. Форма вартості стає повною або розгорнутою (один товар у відносній формі обмінюється на кілька у еквівал-ній).

Коли вир-во і обмін тов. стали регулярними, то в кожній країні і в великих промислових районах з’явились на місцевих ринках загальні еквіваленти – найбільш ходові товари. Це була загальна форма вартості.

Згодом в ролі тов-еквіваленту стали виступати метали. Остаточно для виконання ролі Г найбільше підійшло золото (срібло) – благородний метал, який має здатність до тривалого зберігання, портативність, подільність, наявність в достатній кількості для обміну, велику вартість. Це вже є грошова форма варт-ті.

Тобто, Г – особливий тов., який став загальним еквівалентом. А виконувати цю роль гроші могли саме тому, що вони самі були втіленням людської праці. В рез-ті обмін товарів на гроші – це по суті визнання сусп-вом індивідуальних затрат праці. Звідси випливають три важливі висновки, що хар-ть сутність грошей:

по-перше, гроші – це історично визначена, властива товарному вир-ву форма ек. зв’язків між товаровиробниками – це сусп. в-ни людей, виражені через гроші.

по-друге, гроші є засобом стихійного обліку к-сті й якості сусп. праці товаровиробників.

по-третє, гроші являють собою інструмент, за доп. якого абстрактному змісту вартості надається реальність.

З появою Г простий товарообмін був замінений обігом, який має формулу Т1 – Г – Т2. З розвитком тов. в-н, з’явились нові форми Г: паперові, депозитні, електронні.

26. Функції грошей (Г)

Гроші – це специфіч. товар, який виконує роль загального еквівалента. Під функцяіми Г розуміють конкретне призначення їх в екон. Звичайно виділяється декілька ф-цій: міра вартості, засіб обігу, засіб платежу, засіб нагромадження, світові Г. Хоча іноді виділяють лише 3 ф-ї: міри вартості, засобу обігу, засіб збереження.

Міра вартості – Г забезпечують вимірювання вартості тов. і послуг і визначають її у формі ціни (тарифу). Завдяки цьому тов. і послуги стають порівняльними. Ціни тов. виражаються в певній кільк. Г-го товару, золота. Кількість золота, (його маса) вимірюється його вагою. Певна вагова кільк. металу приймаєтося за одиницю його маси, яка, якщо встановлюється державою в якості Г одиниці, наз. масштабом цін . Вартість Г – це та кільк. тов., які можна обміняти на Г одиницю.

Засіб обігу – Г обслуговують реалізацію тов., тобто виступають як посередник в обігу. Г, виконуючи цю ф-ю, постійно приводять в рух тов., зумовлюючи їх обіг. Після кожного акту купівлі-продажу тов. вибувають з обігу, переходять у сферу спож-ня, а Г продовжують рух в сфері обігу. Спочатку золото виконув. цю ф-ю в злитках., пізніше – в формі монет. Подальший розвиток призвів до появи паперових Г.

Засіб нагромадження – Г накопичуються і зберігаються як скарб. Тобто, коли продавець отримував за свій тов. Г, але не витрачав їх на купівлю речей, процес обігу переривався і Г ставали скарбом. Цю ф-ю спочатку виконувало золото, а пізніше вартість почала нагромаджуватись у формі заощаджень. 

Засіб платежу – Г обслуговують погашення боргових зобов’язань, які виникають між суб’єктами екон. в процесі відтворення; боргові зобов’язання виникають, коли платіж відділяється у часі від передачі продавцем товару покупцю. В цій ролі Г використовуються і поза сфери тов. обігу в випадках, якщо виплачується з/п, виконуються різні фін. зобов’язання (податки, за оренду землі). Боргові зобов’язання породжують нову форму Г – кредитну. Банки почали випускати банківські білети, які випускались на круглі суми, мали золоте заб-ня, мали велику здатність до обігу. 

Світові Г – обслуговують екон. в-ни суб’єктами екон. різних країн. Такі в-ни складаються у зв’язку з зовнішньою торгівлею, туризмом, кредитними, культурними, політ.и, зв’язками між країнами. Якщо нац. валюта країни вільно конвертується, то вона спроможна безперебійно обслуговувати платежі не лише на внутр. ринку, а на зовн. - в тих самих ф-ях Г. Для зовн. зв’язків не потрібна якась нова форма Г, крім нац. валюти. Якщо ж нац. валюта в країні вільно не конвертується, то зовн. зв’язки обслугов. іноземн. валютою, яка і виступає в формі світових Г. Як світові Г використовуються іноз. валюти, які мають найбільшу довіру на світ. ринку ($, марка Німеччини, фунт стерлінгів і т.д.), а також м/н валюти: СДР, ЕВРО.

27.Сутність витрат вир-ва,  клас-ція

В-во життєвих благ потребує затрат уречевленої та живої праці людей. Є затрати сусп-ва та окремих підп-в. Суспільні затрати становлять вартість тов.: W=C+V+М (С – варт-ть спожитих засобів в-ва; V+М – новостворена варт-ть, яка включає варт-ть необх-го (V) і додат-го (N) продукту. Витрати підп-ва – у що обходиться створ-ня продукту підп-ву: C+V. Це марксистська теорія витрат в-ва.

В країнах з ринковою ек-кою з’ясовується взаємозв’язок витрат в-ва, обсягів в-ва та цін на певний вид товару стосовно окемого Т-виробника. В основі цієї теорії витрат лежить феномен рідкості - обмеженості всіх ресурсів та можливості їх альтерн-го викор-ня. Тут розглядають вмінені витрати - дійсні витрати в-ва, які дорівнюють найвищій корисності благ, які б сусп-во могло отримати, якби по-іншому були викор-ні вир-чі ресурси. Для підп-ва бувають:  зовнішні (явні) – пов’язані з придбанням фірмою ресурсів та внутрішні (неявні) – пов’язані з викор-ням факторів в-ва, які є у власності самої фірми.

Існують постійні – витрати, розмір яких залишається постійним, якаб кіль-ть прод-ції не вир-лась та змінні. Постійні + змінні = загальні (сукупні) витрати. Щоб порівняти витрати на в-во продукту з його ціною, неоюхідно підрах-ти витрати на в-во одиниці Т або середні витрати. Граничні - додаткові витрати, необхідні для приросту випуску якогось Т чи послуги на 1 одиницю.

Затрати підп-в у грош. формі - це собів-ть прод-ції, яка є мірилом вартості Т. Поділяється на: розрахункову, фактичну, вир-чу та комерційну.

Вир-ча складається з витрат на виготовлення Т і оплату праці упр-кого та допоміжного персоналу та ін.

Комерційна включає вир-чу + витрати на реалізацію.

Стр-ра собів-ті: 1). За елементами затрат: сировини і мат-ли; допоміжні мат-ли; паливо; ел-енергія; аморт. відрах-ня ; з/п (основна і додаткова); соц. страх-ня; інше. Визнач-ся на повний обсяг в-ва.

2). За статтями калькуляції - це обчислення собів-ті одиниці прод-ції: всі попередні + затрати на підготовку і освоєння в-ва; на утримання і експлуатацію устатк-ня; на упр-ня цехом, підп-вом; затрати від браку; інші.

28. Суть, норма прибутку. Теорії.

Гол. мета підп-цтва – одержання прибутку, як надлишку виручки від реал-ції прод-ції над затратами її в-ва. Але не просто одержати прибуток, а макс-ти його. Макс-ція прибутку залежить від: рівня витрат в-ва та цін на прод-цію. Чим < витрати, тим > прибуток і навпаки. Кількісно приб-к - це різниця між доходом від реал-ції прод-ції та сукуп-ми витратами на її в-во. Слід зазначити, що прибуток є додатковою вартістю, породженою авансованим кап-лом. Прибуток – це реалізована частина додаткової варт-сті.

Теорії прибутку:

1.Меркантилістів – приб-к виникає в зовн. торгівлі при продажі Т за кордоном за вищими цінами, ніж ті, за які Т куплений.

2.Класична ПЕ (Сміт і Рікардо) вбачає джерело приб-ку у в-ві.

3.За Марксом приб-к - це перетворена форма додатк. варт-ті. Додаткова вартість m – це функція змінного капіталу f(v), який авансується на робочу силу v: m=f(v). Прибуток P – це функція авансованого кап-лу. P=f(c+v), де c – кап-л, авансований на купівлю засобів вир-ва. Для визначення джерела дод. варт-сті розглянемо роб. день найм працівника:

1.Необх. час, впродовж якого створюється еквівалент варт-ті роб. сили – необх. продукт.

2.Додатковий час – створюється дод продукт, варт-ть якого є джерелом доходів підпр-ців та задоволенням проблем членів сусп-ва. Дод. продукт створює дод. варт-ть

4.Теорія 3-х факторів в-ва (Сей) - участь у створенні варт-ті беруть праця, земля, $. А приб. – це доход від викор-ня $у. Критикуючи цю теорію, Маркс обгрунтував положення, що нову, збільшену вартість створює жива праця.

5.Немарксистс. ПЕ: приб-к - винагорода за підп-цьку діяль-ть (підп-цький талант, здібності). Але ближчі до істини теорії, які пов’язують приб-к з в-вом та додат-вим продуктом. 

Суть приб-ку проявляється через ф-ції: 1) як пок-к оцінки діяль-ті підп-ва; 2) регул-ня розподілу ресурсів між суб’-ми підп-цтва. 

Норма приб-ку – віднош-ня приб-ку до авансованого капіталу: Р’=Р/(c+v) де Р-прибуток; c+v – авансований кап-л. Рентаб-ть підп-ва - віднош-ня приб-ку до обсягу вир-х фондів: R=P/ВФ.

Приб-к: балансовий – різниця між заг. сумою виручки підп-ця і заг. витратами в-ва за певний період (з нього сплачується под-ток на приб-к). Після сплати цих платежів залишається чистий приб-к. 

29. Інституц. основи ринк. економіки

РЕ – ек. с-ма, що базується на індвідуальних формах приватної власності, вільній грі ринкових сил (вільній кокуренції, вільному ціноутворенні, стихійному переливу $у тощо.)

Інституціональними основами РЕ такі: 1)приватна власність; 2)конкуреція; 3)вільне ціноутворення; 4)свобода підприємництва і вибору; 5)особистий інтерес як головний мотив поведінки; 6)обмежена роль уряду; 7)розширена ринкова інфрастр-ра; 8)використання передової технології; 9)спеціалізація.

1) – це право дає власникам факторів вир-ва мотив використовувати їх якомога ефективніше, тому що власники знають, що вони отримають прибуток, якщо зможуть задовольнти попит.

2) – суперництво між суб`єктами на ринку (покупцями та продавцями) для отримання найбільшого ефекту від своєї д-сті. Вона дає можл-ть покупцям отримувати кращі і якісніші продукти, а продавцям – оптимізувати свою діяльність та ефективніше використовувати фактори вир-ва.

3) – діє ринковий механізм ціноутворення, при якому ціни на продукцію встановлюються стихійно, під впливом попиту та пропозиції та інших чинників, але не директивним способом. Ціна являється грошовим виразом товарів та послуг.

4) – означає відповідальність за вібір певних рішень, які враховуються і становляться економічно ефективними. Фірми можуть купляти ресурси, організовувати процес вир-ва та продавати вироблені продукти за власним вибором. Споживачі вільні в межах своїх грошових доходів купляти товари таким чином, як вони вважають за потрібне.

5) – кожен суб`єкт економіки намагається робити те, що найбільш вигідніше їй самій.

6) – в ринковій економіці уряд відіграє другорядну та відносно пасивну роль в економіці.

7) - ринок як складне утворення має багату стр-ру та інфрастр-ру (розуміють с-му державних, приватних, громадських інститутів і суспільних засобів, що обслуговують інтереси суб’єктів ринкових в-н, забезпечують їх ефективну взаємодію). Виділяють: орг.-технічну, фін.-кред., наук.-дослідн. інфрастр-ру ринку.

8) – це обумовлюється широким використанням і відносно швидким розвитком складних засобів вир-ва.

9) – це відноситься до того моменту, що у кожної людини свої нахили і здібності, тому кожен повинен займатися тією справою, до якої він здатен. А звідси вже – кооперація.

Приватна власність на ресурси і свобода індивідів займатися самими різими иадами д-сті – засіб підвищення свого матер. добробуту. Будь-яка вигода слугує рухомою силою такої екоомічної с-ми, а конкуренція виконує в ній роль регулюючого і контролюючого механізма.

30. Ринкові в-ни, їх суб’єкти та об’єкти. Ринкова інфрастр-ра

Ринок слід розглядати як комплексне поняття, яке включає одночасно сферу обігу, де здійснюється обіг товарів і послуг, с-му товарно-грошових в-н, які складаються в процесі обміну товарів і послуг за даної с-ми виробн. в-н.

Об’єкти ринку – засоби вир-ва, предмети спож-ня, технології, наукові відкриття і ідеї, різні послуги, природні багатства, елементи нац-ного багатства, цінні папери, акції, облігації.

Якщо розглядати еволюцію ринку з точки зору суб’єктів ринкових в-н, то ми побачимо, що з початку, це були безпосередньо виробники і споживачі товарної продукції. Потім у міру свого розвитку і відокремлення в самостійні галузі торгівлі і гр. обігу активними учасниками ринкових в-н стають торгівельні і фінансові посередники.

Осн. суб’єктами ринкових в-н є:

1) домогосп-ва – ек. одиниця, що складається з однієї або більше осіб, що постачають ресурси і використовують отримані гроші для придбання товарів і послуг з метою задоволення власних потреб;

2) фірма або п-ство – це ек. одиниця, яка використовує фактори вир-ва і виготовляє продукцію для задоволення потреб споживачів, прагне максимізувати свій прибуток;

3) держава – це самостійний суб’єкт ринку, до складу якого входять урядові установи, що здійснюють ек., політичну та юридичну владу для заб-ня умов господарювання всіх суб’єктів економіки.

Основні суб’єкти господарської д-сті взаємодіють між собою і здійснюють безперервний кругообіг ресурсів, товарів, послуг.


Для аналізу ринкової інфрастр-ри необхідно з’ясувати основні компоненти ринку: попит, пропозицію, ціну, кон’юнктуру і рівновагу.


Попит – платоспроможна потреба або сума грошей, яку покупці можуть та мають намір заплатити за потрібні товари.


Пропозиція – сукупність товарів з певними цінами, які готові продати виробники.


Ринкова ціна – не може бути вищою за ціну попиту та нижчою за ціну пропозицію.


Кон’юнктура – співвідношення попиту та пропозиції щодо окремих товарів або цілої товарної маси на відповідному ринку. Кон’юнктура змінюється під впливом: масштабу вир-ва, розмірів товарних запасів, динаміки цін і грошових доходів, орг-ії реклами та торгівлі.


Стан ринкової рівноваги – повна відповідність обсягу пропозиції і обсягу попиту.


Ринок як складне утворення має багату стр-ру та інфрастр-ру (розуміють с-му державних, приватних, громадських інститутів і суспільних засобів, що обслуговують інтереси суб’єктів ринкових в-н, забезпечують їх ефективну взаємодію). Виділяють: орг.-технічну, фінансово-кредитну, науково-дослідницьку інфрастр-ру ринку.


До орг.-техн. інфрастр. належать: торгові палати, холдінгові та брокерські компанії, інформаційні центри та ярмарки, сервісні центри, пункти прокату тощо. Одні з них покликані сприяти встановленню ділових контактів між п-ствами, надавати інформаційні, консультативні та інші послуги (ярмарки, біржі, центри). Інші беруть на себе орг-ії загальної координації ринкових зв’язків, представляють інтереси членів на регіональному, держ., м/н рівнях.


Фін-кред. стр-ра ринку: банки, біржі, страхові і інвест. компанії, фонди профспілок, інші громадські орг-ії, ті, хто займається мобілізацією тимчасово вільних грошових ресурсів, перетворює в кредити, потім в $овкладення.


Наук.-досл. інфрастр-ра: наукові інститути з вивчення наукових проблем, інформ.-консультативні, аудиторські. орг-ії, спец. навчальні заклади. Інститути та орг-ії. що утворюють цю інфрастр-ру, вивчають динаміку, стратегічну і тактичну поведінки п-ств, прогнозів для уряду і підприємців тощо.


Крім загальної інфрастр-ри, що обслуговує весь простір ринкових в-н, існують часткові, що забезпечують ефективне функціонування окремих ринків. Так на ринках товарів і послуг діють п-ства оптової та роздрібної торгівлі, фірми, що забезпечують перевезення вантажів. Ринок праці обслуговують біржі праці, державні та приватні служби зайнятості, пенсійні фонди, державні центри підготовки кадрів. Функціонуючі ринки $у забезпечують фондові та валютні біржі, інвест. компанії, брок. контори, інвест. банки, податкові інспекції. тощо.

31. Роль та види конкур. в ринк. ек.

Конкуренція – об’єктивно необхідна умова ефективного функціонування ринкового механізму. Ек. конкуренція – один із регуляторів пропозиції сусп. вир-ва, фактор утворення середньої норми прибутку, формування ринк. варт-сті товару, диференціації товарн. виробників за доходами.

Конкуренція виступає ек. законом ринкових в-н, товарного вир-ва взагалі, і водночас одним із важелів сусп. відтворення.

Позитивні наслідки к:

· Сприяє розвитку НТП,

· Примушує економити ресурси, сприяє зниженню цін

· Веде до покращення якості продукції і обслуговування споживачів

· Вирівнює норму прибутковості і рівень з/п в усіх сферах ек-ки

Негативні наслідки:

· Створює умови для безробіття, інфляції та банкрутства окремих підприємців

· Веде до збільшення диффер-ції доходів і створює умови для їх несправедливого розподілу

· Сприяє виникненню ек. криз

· Виступає важл. фактором монопол-ії ек-ки

Ек. конкуренція може виступати і здійснюватися різними методами:

В міжгалузевій (предметній) конкуренції йдеться про конкуренцію між виробниками, які мають відмінності в ціні, якості, дизайні та призводить індивідуальні вартості до єдиної ринкової ціни.

Міжгалузева конкуренція – боротьба між п-ствами різних галузей за найбільш прибуткове застосування $у і отримання найбільш високої норми прибутку. Виявляється у переході $у з галузей низької норми прибутку в іншу з високою нормою. Внаслідок чого утворюється середня норма прибутку.

За методами здійснення ек. конкуренцію поділяють на: цінову, нецінову, неекономічну.

При ціновій конкуренції основним елементом змагання виступає ціна. Виробники виходять з того, що остання є вирішальним показником, який впливає на рішення покупців. Цінова конкуренція передбачає продаж товарів та послуг за більш низькими цінами, ніж у конкурентів. Цінова конкуренція – змагання підприємців шляхом зменшення витрат на вир-во, зниження цін на товари і послуги без істотної зміни асортименту чи якості.

За сучасних умов значну роль відіграє нецінова конкуренція. Тут застосовується продаж товарів більш високої якості, надання більшого обсягу послуг, подовження строків гарантованого обслуговування, проведення рекламних кампаній.

Неек. конкуренція – підкуп службових осіб для врегулювання справ, переманювання кращих спеціалістів. 

Залежно від режиму конкурентної боротьби розрізняють досконалу (чисту) і недосконалу конкуренцію.

Досконала конкуренція – це вільна конкуренція в умовах ринку, де не існує підприємців, здатних диктувати або нав’язувати свої умови вир-ва і реалізації продуктів та послуг. Зараз більше існує як теоретична модель.

32. Позичковий $ та його роль у ринковій економіці

Позичковий $ – $, який приносить %. Першою формою був лихварський $, але з появою промислового $у він втратив своє значення і поступився місцем позичковому $у.

Місце функц-ня: сфера грош. обігу.

Роль: прискорює кругооб. і оборот промисл.кап.

Функція: грош. обслуг-ня промисл.кап.

Джерела виникнення позичкового $у:

1. Грошові $и, вивільнені в процесі кругообігу промислового $у є основним джерелом позичкового $у.

2. Грошові доходи і заощадження населення.

3. Вільні грошові кошти держави, компаній тощо.

Особливості. Поз.кап. приносить % тому, що він є влас-тю на відміну від промис-го та торг-го кап., які приносять прибуток тому, що вони функц-ть. Поз.кап. – це специф. кап.-товар, який набуває подвійної спож. варт-ті (заг. еквівалент; $.). Відчужується посеред-ництвом позики.

У розвинутій ринковій економіці практично завжди існує ситуація, коли одні підприємці відчувають нестаток трудових ресурсів, а інші мають їх у наявності.

$у не х-рне перебування у стані спокою. Виникає суперечливість між наявністю тимчасово вільних грош. коштів і необхідністю їх викор-ня для потреб розшир. відтворення. Ця суперечливість вирішується тим, що тимчасово вивільнені гр. кошти акумулюються в банках і видаються у позику. Після закінчення терміну позики $ повертається до власника з приростом, що утворює суму грошей, яку виплачує позичальник за використання $у. Цей приріст, який сплачується підприємцем за користування позикою називається %ом.

33. Процент і його економічна природа: ставка і норма процента
Позиковий капітал застосовується в торгівлі, виробництві не його власниками, а підприємцем-позичальником, саме йому він приносить прибуток. У зв'язку з цим відбувається відособлення двох якостей капіталу (він - власність, він - функція), тобто капітал-функція відчужується від капіталу-власності і здійснює самостійне рушення в руках підприємця - позичальника. Позиковий капітал виступає як товар. Капітал-функція в його потенційній формі виступає як товар. Потребительной вартістю цього специфічного товару є здатність позикового капіталу приносити прибуток. Ціною тимчасового користування позиковим капіталом є позиковий процент. Джерелом позикового процента, що сплачується підприємцем-функціонером власнику позикового капіталу, є частка прибутку підприємця від функціонування цього капіталу в його руках. Тому позиковий процент, як і весь прибуток, являє собою перетворену форму додаткової вартості. Позичальник-підприємець ділиться своїм прибутком з власником позикового капіталу. Аналогічно з масою і нормою прибутку розрізнюється маса і норма позикового процента. Маса судного процента являє собою суму річного прибутку власника позикового капіталу. Норма позикового процента являє собою процентне відношення річної суми прибутку заимодателя до суми його позикового капіталу. З виникненням позикового капіталу у всіх підприємців з'явилася можливість розширити свою діяльність, звужувати або взагалі припиняти її шляхом часткового або повного перетворення свого капіталу в позиковий капітал. У зв'язку з цим всі підприємці, оцінюючи якість  і результати своєї діяльності, розчленовують свій прибуток на процент і підприємницький прибуток. Річний підприємницький прибуток за винятком з прибутку позикового процента є важливим оцінним показником якості заповзятливості.

Процентна ставка   це сума процента, виплачена за одиницю часу. Процент   це плата за використання грошей. Інакше кажучи, люди повинні платити за можливість брати гроші в борг. Наприклад, ціна за гроші, дані в борг, яка визначається в доларах за рік з розрахунку на один позичений долар, є процентною ставкою.

34. Суть кредиту і його форми

Кредит [kredo] - довіряю. Позиковим капіталом називається капітал в грошовій формі, що надається в позику його власниками на умовах поворотності за плату у вигляді процента. Рушення цього капіталу називається кредитом. Кредит - це рушення вартості на умовах поворотності.

Кредитна система являє собою функціональну підсистему ринкового господарства, опосредствующую процеси формування капіталу в економічній системі і його рушення між суб'єктами і секторами економіки. 

Кредитні гроші - це паперові знаки вартості, що виникли замість золота на основі кредиту. Види кредитних грошей: вексель, банкноти і чек. Депозитні гроші -система спеціальних розрахунків між банками на основі банківських внесків шляхом перенесення суми з одного рахунку на інший.

Форми кредиту:

1. Комерційний кредит - це кредит, що надається одними підприємствами іншим у вигляді продажу товарів з відстрочкою платежу. Знаряддям комерційного кредиту служить вексель. Простий вексель - вексельне зобов'язання, що видається позичальником на ім'я кредитора, з вказівкою місця і часу видачі боргового зобов'язання, суми останнього, місця і часу платежу. Перевідний вексель (тратта) - письмовий наказ однієї особи іншому про оплату певної суми третій особі або пред'явнику. Об'єкт перевідного векселя - товарний капітал. Мета комерційного кредиту - прискорити реалізацію товарів і укладеного в них прибутку.

2. Банківський кредит - надається власниками грошових коштів, банками, спеціальними кредитними установами позичальникам у вигляді грошових позик. Об'єкт - грошовий капітал. Мета - отримання прибутку по позиках (позикам, кредитам).

3. Споживчий кредит - надається приватним особам. Його об'єктами є товари тривалого користування (меблі, автомобілі, телевізор), різноманітні послуги.

4. Державний кредит - сукупність кредитних відносин, в яких позичальниками або кредиторами виступають держава і місцеві органи влади.

5. Міжнародний кредит - рушення і функціонування позикового капіталу між країнами

6. По-лихварському кредит - немає ліцензії.

Функції кредиту:

1. Перераспределительная, при його допомозі вільні грошові капітали і прибутки акумулюються і перетворюються в позиковий капітал, який передається за плату у тимчасове користування.

2. Емісійна (частково заміняючи готівку кредитними грошима і прискорення обігу грошей). Економія витрат виробництва.

3. Контрольна функція - банк жорстко контролює цей кредит.

4. Прискорення НТП.

5. Обслуговування товарообороту.

Принципи кредиту:

1. Терміновість.

2. Принцип поворотності.

3. Платность - ціна кредиту залежить від попиту на кредит. Позиковий процент.

4. Цільовий характер - передбачає майбутній прибуток.

5. Матеріальна забезпеченість (тобто застава майна).

35. Капітал підприємства та його кругообіг: форми, стадії.

Рух будь-якого капіталу,  що вкладається у виробництво, починається з грошової його форми. Власник капіталу авансує визначену торбу коштів для придбання факторів виробництва   засобів виробництва (Сп) та робочої сили (Рс). Деручи стадія кругообігу капіталу може бути виражена: 

            / Рс          На цій  стадії кругообігу грошовий капітал перетворюється

ДТ     на виробничий. Після цього процес обігу авансованої
                 \ Сп          вартості переривається

Придбання на ринку праці р/р є визначаючою умовою для перетворення авансованої вартості,  капітал, що виступав в грошовій формі,  в капітал, тобто вартість,  що приносити додаткову вартість.

Друга стадія кругообігу капіталу заключається у виробничому споживанні придбаних капіталістом засобів виробництва та р/р. сморіду виражається у вигляді:          … П …  

Крапки перед П означають,  що обіг капіталу перерите, але процес його кругообігу не призупинився, оскільки із сфери товарного виробництва він вступає у сферу виробництва. У результаті функціонування виробничого капіталу створюється товар, в якому втілено додаткову вартість. Після створення товару процес виробництва знову переривається,  а виробничий капітал перетворюється в товарний (Т).

Третя стадія кругообігу капіталу позначається Т' - Д', де Т' означає,  що у виробленому товарі знаходиться додаткова вартість. На цій стадії капіталіст виступає продавцем товару, створеного на його підприємстві. У результаті його продаж капітал знову набуває первинної форми   грошової. Додаткова вартість з товару перетворюється в грошову.

Т.ч., капітал в своєму русі послідовно приймає три форми: грошову, виробничу та товарну, що відповідає трьом стадіям його кругообігу. Одна з цих стадій відноситься до сфери виробництва,  а дві інші   до сфери обігу.

Рух капіталу, в процесі якого він послідовно перетворюється з одної форми в іншу і повертається до первинної форми,  називається кругообігом капіталу. Кругообіг капіталу виражається формулою:    / Рс


                                         ДТ … П … Т' - Д'



                    \ Сп

Формула показує мету капіталістичного способу виробництва   зростання авансованої капітальної вартості на величину додаткової вартості.

Три функціональної форми промислового капіталу. Кожній функціональній формі промислового капіталу властивий свій кругообіг. Кругообіг копійчаного капіталу виражається формулою:
 / Рс

                                           ДТ … П … Т' - Д'


                             \ Сп

Вона співпадає з формулою кругообігу промислового капіталу. У кругообігу копійчаного капіталу найбільш яскраво виражена мета капіталістичного виробництва   зростання додаткової вартості.

Формула кругообігу виробничого капіталу має наступний вигляд:

                              / Рс

     П … Т' - Д' - Т' … П

                               \ Сп

Ця формула кругообігу підкреслює неперервність,  циклічність процесу виробництва.

Формула кругообігу товарного капіталу наступна:

                         / Рс

     Т'   Д' - Т' … П … Т''



 \ Сп

Кругообіг товарного капіталу закінчується капітальною вартістю,  що зросла. Його зміст полягає в реалізації капітальної вартості та додаткової вартості.

Аналіз трьох форм кругообігу капіталу відкриває зміст процесу кругообігу промислового капіталу. Тільки єдність всіх трьох форм кругообігу обумовлює неперервність руху капіталу, єдність процесу виробництва та процесу обігу. Загальним для всіх форм кругообігу капіталу є зростання вартості як визначаюча мета та рухаючий мотив виробництва.

Неперервність кругообігу промислового капіталу потребує послідовної та постійної зміни форм, збереження між ними необхідних пропорцій.

36. Основний і оборотний капітал підприємства

Кругообіг характеризує логіку рушення промислового капіталу в абстрактній формі, тому це застосовно тільки до одного виробниче-технологічного циклу, що завершується реалізацією виробленої продукції. Але насправді реальній виробництво безперервне, воно здійснюється у вигляді виробниче-технологічних циклів, які здійснюються паралельно і асинхронно (їх стадії не співпадають у часі). У зв'язку з цим промисловий капітал завжди одночасно перебуває у всіх 3 його організаційних формах, з логічно послідовною трансформацією з кожною в подальшу. Безперервне рушення капіталу, коли різні його складові частини одночасно знаходяться в різних формах при логічному послідовному перетворенні стадій одну в іншу і являє собою оборот капіталу. Оборот капіталу більш конкретний, ніж кругообіг. Найважливішою якісною межею є швидкість обороту. 1 оборот - це відрізок часу, протягом якого до підприємця з виручки від реалізованої продукції повертається в грошовій формі весь авансований капітал, що зріс на величину додаткової вартості. У зв'язку з цим розрізнюють основний і оборотний капітал. Основний капітал - будівлі, машини, обладнання, вони беруть участь в багатьох виробниче-технологічних циклах протягом багатьох років, складають собою основу підприємства. Сировина, матеріали, що комплектують вироби беруть участь тільки в одному продуктивному циклі, повністю в ньому споживаються,  переносять свою вартість на товари, що створюються і утворять собою оборотний капітал. До оборотного капіталу відносяться також змінний капітал, товари, що виробляються і гроші. Розподіл на основний і оборотний капітал засновується на швидкості звертання.

Складові капіталу, які йдуть на організацію виробництва, грають неоднакову роль в створенні вартості і додаткової вартості. Витрати капіталіста на придбання засобів виробництва є незмінними і переносяться конкретним трудом на знову створений продукт. Це постійний капітал (з). Постійний капітал бере участь в процесі труда своїм речовинним змістом, він є чинником виробництва, споживання вартостей, але не бере участі в процесі збільшення вартостей, і відповідно він не створює додаткової вартості. Інша частина витрат капіталіста, яку він авансує на придбання робочої сили і яка змінює свою вартість в процесі виробництва, - це змінний капітал (v). Він збільшує первинну вартість, тобто не тільки поновлює власний еквівалент, але і створює надлишок вартості, тобто додаткову вартість.

Змінний капітал в процесі виробництва набуває форми робочої сили. Вона не тільки створює трудом споживчі вартості, але і зберігає вартості спожитих засобів виробництва, переносить їх на продукт як складові частини його вартості. Абстрактним трудом до вартості спожитих засоби виробництва приєднується нова вартість. Критерієм розділення капіталу на постійний і змінний є в одному випадку те, що в процесі виробництва перший не змінює своєї вартості, а другий змінює її. У другому випадку таким критерієм є розгляд засобів виробництва і робочої сили з точки зору подвійності капіталістичного виробництва.

Якщо постійний капітал розглядати тільки з точки зору матеріально-речовинного змісту, то він з'являється в форму основних фондів.
37. Суть підпр-цтва. Умови форм-ня

Підприємництво (під-во) - орг-госп новаторство на основі використання різноманітних можливостей для випуску нових або старих товарів новими методами, відкриття нових джерел сировини, ринків збуту, реорг-ія вир-ва. Під-во може реалізуватися у промисл-й, аграрній, науковій, інформаційній, сервісних та інших сферах. Невід’ємний атрибут під-ва – інтерес, вигода і отримання прибутку. Отримати прибуток можна лише за умови застосування найбільше ефективного варіанта викор-ня ресурсів, ек. ризику, новаторських ідей. Це спонукає підприємця йти непротореним шляхом, застосовувати найкращі свої якості.

Найважливішими рисами підприємця є: *пошук можливостей та ініціативність, *готовність до ризику, *відповідальність і здатність жертвувати в інтересах справи, *орієнтація на ефективність та якість, *цілеспрямованість, *с-матичне планування та спостереження, *вміння переконати, встановлювати та підтримувати зв’язки.

4 групи передумов форм-ня під-цтва:

1. Ек. передумови - суть їх полягає в тому, що у сусп-ві мають функц-ти багатосуб’єктні (приватні, колективні і ін) власники. Це сприяє свободі під-ї діял-ті. Шлях створення передумов – роздержавлення, приватизація і ін.

2. Політ. передумови - створення сприятливого політ. клімату для під-ва. Шлях досягнення – розробка і здійснення стабільної пол-ки в країні, яка повинна надати усім господарюючим суб’єктам гарантії збереження їх власності, виключення можливостей експропріації.

3. Юр. передумови – грунтуються на зак-ві, нормативних актах, розроблених в країні, які повинні надавати усім однакові “правила гри” і так, щоб під-во діяло самостійно, але в межах законів.

4. Психологічні – позитивна суспільна думка щодо під-ва.

38. Первісне нагромадження $у: суть та методи

Первісне нагромадження $у охоплює період 17-18 століть і було х-рне для сучасних розвинутих $істичних країн. Первісне нагромадження $у здійснювалось на базі простого товарного вир-ва та у період розпаду феодального способу вир-ва. Первісне нагромадження $у (П.н.к.) - це відокремлення виробників від засобів вир-ва, перетворення їх в найману роб силу і становлення власників $у.

Методи П.н.к.:

1. Використання конкуренції з метою розорення слабих простих товаровиробників і перетворення останніх в найманих робітників. У зв’язку з цим виникали багаті товаровиробники, які нагромаджували $ у вигляді засобів вир-ва і грошей, що створювало можл-ть перетворення їх в роботодавців, тобто в наймачів робочої сили.

2. Використання торговцями і лихварями свого $у для перетворення простих товаровиробників в найманих робітників (конкретні способи для цього перетворення: орг-ія торговцем роботи на дому, в майстернях, в мануфактурі), внаслідок чого торговець переворювався в пром. $іста.
3. Перетворення цехових середніх орг-й у під-ва кап. типу.
4. Викор-ня держ. позик та субсидій з метою орг-ї під-в, що використовують найману працю.
5. Приватизація держ. (королівських) земель.
6. Насильне обезземелення селян.

7. Незаконні методи (шахрайство, бандитизм, хабарництво).
8. Колоніальна торгівля.
Особливості нагромадження $у в У.:

1) воно здійснюється в умовах відсутності простого товарного вир-ва на період створення незалежної країни;

2) здійснюється в процесі роздержавлення і приватизації держ. майна.
Методи П.н.к в У. пов’язані з особливістю суті П.н.к. в У., яка полягає в перетворенні формально-спільних власників загально-народних засобів вир-ва в найманих працівників прив. кап. під-в.

39. Претворення грошей у $. Рух

Найпершою засадою госп. діяль-ті, без якої вона взагалі неможлива, є наявність засобів вир-ва та кваліфікованих працівників, тб грошових засобів під-ва має бути достатньо для того, щоб організувати ефективне вир-во, доход від якого перевищуватиме витрати. Отже, для того щоб функц-ти як виробник, потрібно мати достатню кількість грошей, купити за них засоби вир-ва, найняти працівників, організувати вир-во певних товарів, реалізувати їх і отримати суму грошей, що перевищує витрачену. Саме такий перебіг подій, які становлять життєвий цикл виробника, перетворює витрачені ним гроші на $, тб $ - це авансована вартість, що в процесі свого рузу приносить більшу вартість, тб самозростає.

Перетворення звичайних гр. знаків на $ включає як суто техн., техніко-організаційні, так і соц-ек. моменти.

По-перше, виробник (власник $у) повинен вступити у в-ни з іншими виробниками з приводу купівлі засобів вир-ва.

По-друге, якщо його наявного $у недостатньо для орг-ї ефективного вир-ва, йому доведеться звертатися до кредитних установ.

По-третє, він мусить найняти певну кількість працівників, щоб забезпечити ефективне функц-ня засобів вир-ва, якщо цього вимагають обсяги вир-ва. Отже, перетворюючи свої гроші на $, виробник має вступити в ек. в-ни з підприє-ми, що виробляють необхідні йому товари та послуги, та з індивідами, що через певні причини отримують засоби для існування не завдяки власній підприємницькій дія-ті, а шляхом найму за гроші. Отже, $ - категорія, що виражає не стільки техн чи організаційні, скільки соц-ек. в-ни, тб $ як такий може існувати лише за певних соц-ек умов, якими є:

1)високорозвинені товарне вир-во і обіг;

2)наявність такої мотивації дія-сті виробника, як особисте збагачення;

3)зосередження у частини господарюючих агентів значної частки засобів вир-ва, тб певний ступінь концентрації вир-ва і $у;

4)відсутність власних засобів вир-а у частки суб’єктів, що змушує їх найматися

$ - така сума грошей, яка вик-ся для їх збільшення. Для нового під-ва $ починає свій рух у сфері обігу як гр. $, функцією якого є придбання елементів виробничого $у. За наявності засобів вир-ва і рбочої сили можна починати виробничий процес. $ тут виступатиме як виробничий $, функцією якого є вир-во товару і дод.вар-ті. Для одерж-ня вар-ті та дод. вар-ті у грошовій формі треба продати продукт $у: доставити товар на відповідний ринок, знайти покупця. При цьому $ набуває форми товарного $у, головною функцією якого є реал-ція товару і одержання дод.вар-ті у грошовій формі. Отже, $ проходить 3 стадії і набуває відповідно 3 форм - грошової, виробничої і товарної. Такий послідовний рух називають кругообігом $у. Припинення руху на одній із стадій кругообігу призводить до порушення процесу зростання $у. Формула кругообігу $у нефінансової сфери така: Г (Т((ЗВ і РС)....В....Т’ (Г’. Г’ > Г

40. Вартість робочої сили та її фактори

Робоча сила - сукупність фіз. і дух. властивостей людини, які вона застосовує в процесі вир-ва споживних вартостей. Р.с. є основним елементом ПС у будь-якому сусп-ві, але товаром стає лише при $ізмі. Це зумовлено тим, що робітник позбавлений власності на засоби вир-ва і на засоби існування, але сам він особисто вільний, тб є власником своєї Р.с. і може розпоряджатися нею.

Як товар, Р.с має 2 сторони: споживна вар-ть та вар-ть.

Вартість Р.с. зводиться до вартості засобів, необхідних для життя робітника і відтворення його Р.с. Зрозуміло, що як і будь-який товар, Р.м. потребує сусп. необх. затрат на своє відтворення у певних сусп. умовах. Мін. межа цих затрат – вар-ть життєвих засобів, що фізично необхідні робітникові. Водночас для відтворення Р.с. потрібно більше затрат, ніж для створення фізично необхідних робітникові життєвих засобів. По-перше, робітник не вічний, а тому відтворення Р.с. повинно містити затрати на утримання його сім’ї. По-друге, для виконання більш складної роботи потрібен певний рівень освіти і кваліфікації роб-ка. А це вимагає додаткових затрат на Р.с. По-третє, на відміну від звичайних товарів, Р.с. (та її носій - людина) історично розвивається, на величину її вар-ті впливає соц.-істор. елем. Він виражає розвиток інтересів робітничого класу на різних етапах еволюції $ізму, його матер. і духовних потреб в тій чи іншій країні.

З погляду споживної вар-ті особливість цього товару в тому, що у процесі її спож-ня вона не зникає, а створює нову вар-ть, більшу від вар-ті самого товару Р.с. Тому специфічність споживної вар-ті товару Р.с. полягає у здатності до такої кількості абстрактної праці, яка перевищує необхідні затрати праці на відтворення самої Р.с. Різницю між зановоствореною вар-тю і вар-тю самої Р.с. присвоює $іст як додаткову вар-ть – це вар-ть, створена найманими робітниками зверх вар-ті їх Р.с. і безкоштовно привоєна $істом.

41. Сутність з/п. Номін. і реальна

Заробітна плата – це гр. вираз вартості і ціни товару робоча сила та рез-тивності функц-ня робочої сили. Її речовим, матеріальним змістом є кількість життєвих благ, необхідних для відтворення робочої сили найманого робітника і членів його сім’ї. Це життєвий фонд робітника, який в умовах товарного вир-ва має і вартісний, і гр. вираз.

Оскільки робоча сила є товаром, її ціна регулюється співвідношенням між попитом і пропозицією. Із зниженням попиту або збільшенням пропозиції ціна робочої сили, тобто з/п, зменшуватиметься і навпаки. На розмір з/п впливає дія законів зростання продуктивності праці й підвищення потреб населення, співвідношення сил між робітниками і роботодавцями, профспілки...

З/п має 2 форми:

почасова – це оплата вартості та ціни робочої сили за її функціонування протягом певного робочого часу. Погодинна оплата праці як різновид почасової використовується для подовження тривалості робочого дня.

Відрядна або поштучна – це оплата вартості й ціни товару робоча сила залежно від розмірів виробітку за од. часу (к-ті і якості). Це перетворена форма погод. з/п. Відрядна з/п – для підвищення інтенсивності праці, скорочення витрат на нагляд за робітниками, посилення конкуренції серед робітників.

У сучасній ек. с-мі застосовуються такі с-ми заробітної плати: тарифні, преміальні, колективні форми оплати.

Номінальна з/п – це грошова сума, яку отримує робітник за продаж роботодавцю своєї робочої сили. Її розміри не дають реального уявлення про життєвий рівень робітника, рівень його спож-ня. Без пок-ка номін. з/п не можна обчислити реальної з/п.

Реальна з/п – це кількість споживних вартостей (товарів і послуг), яку робітник може придбати за свій гр. заробіток за певного рівня цін після сплати податків. Реальна = номін. / індекс інфляції.

42. Аграрні в-ни в різних країнах

Ек. в-ни в агр. секторі – це в-ни, які виника-ють з приводу привласнення і використання землі та ін. засобів с/г вир-ва, а також В,Р,О,С с/г продукції та послуг.

Суб’єктами ек. в-н в аграрному секторі є: сусп-во в цілому в особі держави, виробничі колективи, індивід. вир-ки. Агр. в-ни є склад. частиною заг. с-ми ек. в-н сусп-ва.

Особливість агр. в-н полягає у їх виробн. в-нах. Так, суб’єктами агр. в-н виступають власник землі, суб’єкт капіталу (орендар), найманий працівник (суб’єкт праці). Також, особливість є рентні стосунки між суб’єктами. Земельна рента – це нетрудовий доход, який отримує земельний власник. Підставою для отримання доходу є право вл-сті на землю. ЗР – це ек. форма реалізації власності на землю.

Найб. поширеною формою рентних в-н є оренда землі. Це передача права користування і розпорядження власністю одніє. ю. ос. – власником, іншій – користувачеві на принципі повернення, платності.

Нині практично в усіх країнах світу спостерігається співіснування різних форм власності на землю і відповідних їм форм землекористування і землеволодіння.

Так, в США великим землевласником виступає сама держава, якій належить 40% всіх земельних угідь. Серед них є землі не тільки федерального уряду, а й урядів штатів і місцевої влади.

У більшості західноєвр. країн найбільш типовими є сімейна селянська ферма і підприємницькі госп-ва, які використовують найману працю. В деяких державах мають розповсюдження крупні форми аграрного підприємництва: с/г компанії та виробн. кооперативи. В той же час в окремих країнах (Італія, Іспанія, Португалія) зберігаються поміщицькі латифундії, які широко використовують найману працю.

В Україні підприємницька діяльність ведеться на основі держ. колективної і приватної вл-сті на землю. У держ. вл-сті перебувають всі землі України, за винятком переданих у колективну і приватну власність.

В суч. світ. ек-ці сформ-ся цілі групи галузей, які технологічно, ек-чо, організ-но тяжіють до с/г. Процес їх зближення – агропромислова інтеграція, в рез-ті якої форм-ся АПК.

43. Ек. функції держави та її роль в ек. розвитку

У цивілізованому сусп-тві нормальне функц-ня економіки неможливе без держ. втручання. Держава впродовж всієї історії свого існування поряд з підтриманням порядку, законості, орг-ії нац. захисту і т.ін. виконувала певні ек. функції, такі як збір податків, орг-ія гр. обігу тощо.

За сучасних умов ек. роль держави значно посилилась. Держава стала власником значної части заосбів вир-ва, виконує незамінну роль у регулюванні економіки. По суті будь-яка сучасна розвинена ринкова с-ма є змішаною економікою, в якій вільне підприємництво співіснує з державним регулюванням. 

Говорячи про ек. функції держави треба зазначити, що не має однієї думки щодо їх визначеного переліку. Але серед значної кількості ек. функції держави можна виділити такі, які є осн., а саме:

1. Розробка й затвердження правових основ економіки.

2. Визначення мети й пріоритетів макроек. розвитку.

3. Реалізація соц-х цінностей.

4. Регулювання ек. д-сті, спрямоване на вирівнювання сукупного попиту й пропозиції.

5. Захист конкуренції.

6. Перерозподіл доходів, спрямований на усунення надмірних відмінностей у рівні доходів, властивих ринковій с-мі.

7. Фінансування суспільних благ і послуг.

8. Регулювання зовнішньоек. в-н і валютного ринку.

9. Стабілізація економіки, яка забезпечує повну зайнятість і стабільний рівень цін.

Державне регулювання здійснюється через ек. політику: антимонополну, антиінфл, антицикл, н-т, ек. зростання, соціальна, зовнішньоек.

44. Сусп-й продукт та його форми

Сусп. вир-во – це сук-ть індивід. вир-в (п-ств, фірм) в їхньому взаємозв’язку, взаємодії, взаємозумовленості та взаємозалежності. Рез-том сусп. вир-ва є сусп-й продукт.

Сусп-й продукт – синтезоване поняття. До його складу входять різноманітні матер. й нематер. блага та послуги, які створюються в різних галузях вир-ва. Він являє собою всю суму матер. і духовних благ, створених сусп-твом за певний проміжок часу, як правило, за рік. У практиці господарювання сусп-й продукт розраховується по-різному, і тому в реальному житті ми маємо справу з різними його формами залежно від того, які елементи включають до його складу.

Однією з форм сусп. продукту є валовий сусп. продукт, його розраховують як суму виробленої за рік валової продукції всіх галузей матер. вир-ва. До складу ВСП завжди включається повторний рахунок виробн. затрат окремих галузей. Тому ВСП не дає точного уявлення про ту реальну суму благ, яка створюється протягом року в країні.

Тому треба розрах кінцевий сусп. продукт – це продукція, яка надходить в особисте або виробниче спож-ня, на відновлення спожитих засобів праці та нагром-ня в готовому вигляді.

Для обрахунку всього рез-ту госп. д-ті (разом з немат. в-вом):

ВНП обчислюється як сума кінцевих доходів, які отримують п-ства, орг-ії, установи й громадяни в усіх галузях і сферах нар. госп-ва. ВВП = вартість спожитих населенням предметів спож-ня та послуг + вартість державних закупок + $ні вкладення + сальдо платіжного балансу.

Важливим пок-ком є чистий продукт або нац. продукт. Він являє собою частину ВСП або нову створену вартість за рік і є рез-том живої праці, затраченої в даний період. Це реальний доход, який сусп-тво може використовувати для особистого спож-ня, а також для розвитку вир-ва. ЧП = ВСП –  вартість спожитих засобів вир-ва.

ЧП поділяється на дві частини:

Необхідний продукт – це та частина ЧП, яка необхідна для нормального відтворення робочої сили. За рахунок НП повинні покриватися витрати на харчування й одяг, утримання житла, здобуття освіти, задоволення культурних і соц-х потреб тощо. Мін. величина НП визначається життєвим мінімумом, потрібним для відтворення роб. сили й норм. її функц-ня. Макс. – розмірами ЧП.

Додатковий продукт – це частина ЧП, яка виступає як надлишок над НП. ДП виникає лише на певному ступені розвитку людського сусп-тва, при досягненні ним певного рівня розвитку ПС. Тобто, лише тоді, коли виробник здобув можл-ть своєю працею створювати більше продукту, ніж йому необхідно для життя. 

45. Сутність та види ек. відтворення: просте і розширене

Основою життя людського сусп-тва є матер. вир-во, бо в ньому створюються необхідні засоби існування людини. Вир-во повинно безперервно повтор-тися. Безперервне його повторення отримало назву відтворення. Для цього необхідно вироблений продукт постійно реалізовувати, тобто доводити до споживача й тим самим давати новий поштовх для вир-ва.

За виручені від реал-ії пр-ції кошти купуються нові засоби вир-ва, робітникам виплачується з/п, тобто починається новий кругооборот.

Тому проблема реалізації полягає в тому, щоб вироблений сусп-й продукт (рез-т річного функціонування нац. в-ва) без перешкод міг реалізовуватись і тим самим створювати умови для подальшого продовження процесу вир-ва. І не тільки в незмінних масштабах, а й забезпечуючи ек. зростання. Це означає, що відтворення – процес неоднорідний.

Розрізняють два види відтворення:

 Просте означає, що вир-во з року в рік повторюється в незмінних масштабах. Це може відбуватися за умов, коли вся створена додаткова вартість буде використовуватися на задоволення особистих потреб товаровир-ка.

Розширене відтворення передбачає, що в-во з року в рік повторюється у зростаючих масштабах. Це можливо лише за умов, коли частина додатков. варт-ті буде викор-тися для нагромадження. Отже, розш. відтв-ня передбач розподіл додаткової варт-ті на 2 частини: частина відходить в особисте спож-ня (фонд спож-ня), а частини йде на додаткове придбання засобів вир-ва та робочої сили (фонд нагромадження).

Тільки розширене відтворення забезпечує постійне збільшення обсягів вир-ва, а цим самим більш повне задоволення зростаючих потреб сусп-тва. Тому просте відтворення не є х-рним для людського сусп-тва. Воно може бути лише як окремий епізод, а не постійно діюча форма сусп. вир-ва.

46. Розподільчі в-ни та їх місце у відтвор. процесі. Розподіл доходів.

Для продовження існування будь-якого сусп-тва, воно не повинно використовувати вироблений річний продукт не особисте спож-ня. Частина продукту, яка відшкодовує спожиті засоби вир-ва, повинна повернутися у вир-во й тим самим забезпечити його безперервність. Лише те, що створюється впродовж року заново, тобто нац. доход, може піти на задоволення особистих потреб громадян і нагромадження.

Тому нац доход ( це джерело, яке забезпечує існу​вання й розвиток сусп-тва. Щоб задовольнити потреби різних категорій учасників сусп. в-ва, а також нагромадження, його необхідно розподілити. Причому розподілити оптимально тому, що пропорції поділу нац-ного доходу безпосередньо впливають на особисті та сімейні доходи, зумовлюючи матеріальний та соц. статус окремих людей та соц-х груп. Від пропорцій розподілу нац-ного доходу залежать і темпи ек. розвитку країни.

Розподіл нац. доходу виступає як сукупність в-н, що виникають з приводу новоствореної вартості між безпосе​редніми учасниками її вир-ва ( власниками факторів вир-ва ($у, праці, землі, інтелекту). На рівні первинних господарських ланок (п-ств, фірм) у процесі розподілу нац. доходу утворюються такі специфічні форми доходів як заробітна плата, додаткова вартість, прибуток, дивіденд.

Ці доходи є первинними або осн. (безпосередніх учасників матер. вир-ва). Водночас їх можна назвати й факторними, оскільки кожен з них пов'язаний з певним фактором вир-ва. У привласненні тієї чи іншої специфічної форми доходу й відбувається ек. реалізація власності на даний фактор вир-ва.

Доходи учасників немат. вир-ва форм-ся в рез-ті перерозп-лу нац. доходу, під яким розуміється сукупність ек. в-н між учасниками сфери матер. вир-ва й представниками немат. сфери з приводу вторинного привласнення нац. доходу.

Отже, первинні доходи не залишаються повністю в розпоря​дженні суб'єктів вир-ва, а частково трансформуються в так звані вторинні або похідні доходи учасників нематеріальної сфери. Механізм перерозподілу нац. доходу є однією з найважл. підс-м нац. ек. с-ми.

У сучасних ек. с-мах похідні доходи реалізуються також через виплати із соц. страхування, стипендії, % и по вкладах, виграші по облігаціях тощо.

У рез-ті розподілу та перерозподілу нац. доходу в усіх групах населення, п-ствах та установах утворюються кінцеві доходи, з реалізацією яких пов'язана заключна стадія руху нац. доходу - його використання. Викор-ня нац. доходу здійснюється в процесі спож-ня та нагромадження.

47. Необхідність та важелі держ. регулювання розподілу доходів

Класична ринкова с-ма дозволяє належним і досить ефективним способом здійснити розподіл доходів між осн. суб’єктами ек. д-сті. Через механізм ринкової конкуренції більші доходи отримують ті виробники, які вкладають у вир-во більше уречевленої і живої праці та орг-ія трудової д-сті яких є краща. З ек. точки зору це правильно. Але з соц. точки зору ринкова с-ма не в змозі оптимально здійснювати розподіл доходів. В умовах ринкового регулювання економіки завжди матиме місце поглиблена диференціація доходів між різними групами населення. Ця диференціація не обов`язково відображає зміну в участі членів сусп-тва у виробничому процесі, що зрештою призводить до поглиблення соц. нерівності.

Зважаючи на те, що кінцевою метою функц-ня сусп. вир-ва є створення умов для життєд-сті людей та досягнення певного рівня їхнього життя, і на те, що за умов диференціації доходів та рівня життя виникає гостра соц. проблема бідності, тобто рівня життя, який не може забезпечити нормальні умови для відтворення населення, гостро постає потреба в держ. рег-ні розподілу доходів. Таке рег-ня найчастіше полягає у вигляді проведення політики соц. захисту певних груп населення.

Соц. захист населення здійснюється в контексті бюджетно-фіскальної політики. Найх-рнішими важелями цієї політики є: *податки, *бюджетні видатки у вигляді дотацій, соц-х гарантій, соц. допомоги, соц. страхування.

Так, встановлення прогресивної шкали опод-ня доходів ек. суб`єктів дає можл-ть збільшити податкове навантаження саме на тих, хто отримує більші доходи. Важливу роль у збільшенні доходів бюджету за рахунок заможніших верств населення можуть відігравати і непрямі податки, зокрема АЗ. Встановлення підвищених ставок податку на товари не першої необхідності дозволяє дещо зрівняти доходи ек. суб`єктів.

З бюджету може надаватися соц. допомога у вигляді соц-х благ та послуг соц. уразливим групам населення на основі визначення їх потреб. Об`єктом соц. допомоги є малозабезпечені верстви населення, доходи яких нижчі від прожиткового мінімуму. Вона може здійснюватись як у грошовій так і в натуральній формах.

Спец. позабюдж. фонди дають можл-ть здійсн-ти соц. страх-ня населення від різних ризиків, пов`язаних з втратою працездатності та доходів. Ці фонди формуються за рахунок цільових внесків работодавців і працівників за підтримки держави.

48. Зайнятість та відтворення сукупної робочої сили

Процес відтворення нац-ного вир-ва передбачає відтворення не лише сукупного продукту, але й робочої сили. Це означає, що робоча сила, яка використовується в процесі вир-ва (матер. та нематер.), повинна постійно відновлювати свою працездатність шляхом спож-ня необхідних засобів існування (матер., духовних, соц-х).

В умовах ринкової економіки отримати ці засоби існування можна, лише купивши їх, для чого потрібно мати певні кошти. Основним джерелом отримання цих коштів для переважної частини працездатного населення є продаж робочої сили, в рез-ті чого робітники (носії робочої сили) включаються у виробничий процес і отримують статус "зайнятих". Отже, відтворення робочої сили перш за все передбачає заб-ня працездатного населення, а точніше, трудових ресурсів країни, роботою, їх зайнятість.

Зайнятість – це сукупність ек., правових, соц-х, нац-них та інших в-н, пов’язаних із заб-ням працездатного населення робочими місцями та його участю в суспільно корисній д-сті, яка приносить заробіток або доход.

Форми реалізації зайнятості населення:

· Наймана праця за трудовою угодою в держ. секторі, на об’єктах колективної або приватної власності;

· Особиста праця на об’єктах, де робітник має свою частку акцій, пайовий внесок, тобто є співвласником;

· Особиста праця власника засобів вир-ва, коли він є власником і трудівником;

· Робота на спільному п-стві.

Оптимальним варіантом функц-ня нац. вир-ва й важливим фактором захисту населення в трудовій сфері є повна зайнятість трудових ресурсів. Однак, багато відомих економістів Заходу стверджують, що висока ефективність нац. економіки можлива лише за наявності певного резерву незайнятого самодіяль​ного населення (натуральне безробіття).

49. Фактори розшир. відтворення робочої сили сусп-тва

РС, яка використовується в процесі вир-ва, повинна постійно відновлювати свою працездатність шляхом спож-ня необхідних засобів існування. Розширене відтворення РС означає забезп-ня існування робітника та його здатності до праці, утримання його сім`ї, можливості навчатися і підвищувати кваліфікацію, спож-ня певного рівня духовних благ, а не просто відтворення фізичних сил робітника. 

В умовах ринкової економіки отримати ці блага (мат., духовні, соціальні) можна, купивши їх, для чого треба мати певні кошти. Тому безпосереднім чинником розширеного відтворення РС є її ціна на ринку трудових ресурсів.

В свою чергу, на формування ціни РС впливають такі основні фактори:

1) природно-кліматичний фактор; в різних кліматич. поясах люди потребують різну кількість мат. благ для свого існування (одежа, їжа…);

2) цивілізаційний; в різних країнах з різним рівнем розвитку відповідно різні потреби в духовних і соц. благах—відрізняється і ЗП;

3) ек.; збалансованість на ринку РС попиту і пропозиції визначає ціну;

4) соц.; рівень організованості робітників у їх боротьбі проти спроб роботодавців знижувати ЗП;

5) інституціональний; рівень захищеності працівників з боку держави (встановлення мінімал. ЗП, обмеження тривалості роб. дня, встановлення соц. гарантій тощо).

Також можна виділити такі чинники, як кваліфікація працівника, місце його проживання (село/місто), досвід роботи та багато інших суб`єктивних з точки зору роботодавця чинників.

50. Госп-кий механізм (ГМ), його сутність і елементи

ГМ—це с-ма основних форм, методів і важелів використання ек. законів, розв`язання суперечностей сусп. способу вир-ва, реалізації власності, а також всебічного розвитку людини й узгодження її інтересів з інтересами колективу, класу, сусп-тва.

Якщо розглядати стр-ру ГМ, то можна виділити такі елементи:

1. Управлінські форми в-н власності, форми її реалізації та орг-ії; це такі конкретні форми реалізації в-н власності на засоби вир-ва (або, конкретно, на осн. і додатков. продукт), як ЗП, прибуток (торговельний, підприємницький), позичк. %, податок тощо. До конкретних управлінських форм в-н власності належать тривалість роб. дня, його інтенсивність, контроль над процесом праці, вартість товару, робоча сила, дивіденд і т. ін. На ці конкретні форми в-н власності можна свідомо впливати, їх можна регулювати на різному рівні (п-ство, відомство, мін-во, на держ. рівні і навіть на наднац-ному).

2. Техніко-ек. в-ни – в-ни спеціалізації, кооперування, комбінування та концентрації вир-ва, тобто конкретні форми орг-ії вир-ва, госп. зв`язків між п-ствами однієї та різних галузей промисл-ті, за допомогою яких вони обмінюються виготовленими продуктами праці тощо. Такими зв`язками також можна керувати. Так, в Україні після розпаду СРСР більшість зв`язків було порушено, деякі з них стали нераціональними, що частково зумовило кризу у вир-ві. Поступово ці старі зв`язки замінюються новими, раціональними.

3. Форми і методи орг-ії вир-ва, як одні зі складових ПС. Інші ланки ПС (робоча сила, засоби і предмети праці, наука, використовувані людьми сили природи та інформація) безпосередньо не входять до ГМ, але ті їхні сторони, що формують функціональні риси прод. сил і дають змогу останнім взаємодіяти між собою (напр., рівень освіти робітників, рівень розвитку техніки, розвитку, якості та кількості сировинної бази тощо), вже є складовими ГМ.

51. Ек. с-ма монопол-ого $ізму

Вища стадія розвитку кап-зму (його монопол-а форма) почала форм-ся в перші роки ХХ ст. і триває досі. Від домонополістич. кап-зму її відрізняють значні зміни у прод. силах сусп-ва, у техніко-ек. в-нах, в-нах власності, а також в цілому в госп. механізмі.

Зміни у ПС хар-ся перш за все активним використанням науки, її зближенням з вир-вом; прод. силою стала і інформація, а також форми та методи орг-ії вир-ва.

Зміни у техніко-ек. в-нах полягають у ще більшому поглибленні сусп. поділу праці (виникають нові галузі – космічна, ядерна, якісно змінюється машинобудування, приладобудування тощо), посиленні міжгалу​зевих зв`язків, процесу стандартизації у вир-ві деталей. Широких масштабів набула концентрація вир-ва (виникнення ТНК).

В-ни власності на сучасному етапі відзначаються персоніфікацією, тобто найманий працівник перетворюється на співвласника завдяки переходу до колективних, акціонерних форм власності. Цей процес має в основі загальну тенденцію до усуспільнення вир-ва, зумовлену стрімким розвитком ПС.

Іншою важливою зміною стало різке зростання ролі державної власності. З`явилася "наддержавна" (інтегрована) форма власності.

У госп. механізмі з`являється держ. регулювання економіки, розробляються плани розвитку н/г. Виникають принципово нові явища і процеси, зазнають істотних змін такі ек. категорії, як ринок, товар, гроші, $, фінанси, кредит тощо. Відбувається поступовий перехід до наднац-них форм і методів управління економікою в межах цілих регіональних об`єднань (наприклад, ЄС). 

Для монопол-ого кап-зму є х-рним інтенсивний тип ек. прогресу, коли вся с-ма ПС вдосконалюється якісно, на основі НТП. 

52. Фін.-моноп. групи і фін. олігархія

ФМГ—це організаційна форма розвитку фін. $у та панування фін. олігархії. Фін. $ в свою чергу—це якісно нова форма $у та усуспільнення засобів вир-ва на вищій стадії розвитку кап. способу вир-ва, яка виникає внаслідок сплетіння, злиття монопол-ого, банк. та пром. $ів. 

ФМГ утворюються переважно навколо великого банку, ін. фін. інститутів, проте значну роль відіграють і неакціонерні форми контролю (особиста унія, кредитні зв`язки, спільна біржова діяльність тощо). ФМГ займають вирішальні позиції в економіці, мають тісний зв`язок з державою, здійснюють суттєвий вплив на зовнішню та внутрішню політику країни. ФМГ розширюють сферу впливу за межі своєї країни шляхом експорту $у та співробітництва з іноземними ФМГ. В сучасних умовах зростає могутність японських ФМГ і дещо послаблюється–американських. 

Виникнення та інтенсивний розвиток ФМГ є однією з форм вияву дії законів адекватності виробн. в-н рівню і х-ру розвитку прод. сил, інтернац-ії госп. життя. Це виявляється у тому, що вони значно посилюють процес конц-ції та центр-ції $у, сприяють його переливу у передові науко- і $омісткі галузі, завдяки чому розширюються масштаби планомірного розвитку.

Суть фін. олігархії полягає в ек. і політ. пануванні невеликої групи фін. магнатів (найбільших власників банківських і пром. монополій). ФО, привласнюючи переважну частину сусп. багатства і захоплюючи політ. владу, значною мірою впливає на держ. апарат і визначає внут. і зовн. політику наймогутніших країн світу. Інші ФО багатих країн світу поширюють свій вплив і на менш розвинені країни.

Панування ФО – одна з найх-рних ознак сучасного $істичного сусп-ва. Процес виникнення ФМГ призводить до панування в економіці кап. країн нечисленних фін. груп., які контролюють сотні корпорацій у різних галузях промисл-ті, торгівлі, банк. справи тощо. Для прикладу, в США 7% населення володіє біля 70% всього нац. багатства країни.

53. Ек. с-ма соц-му.

Як доктрина соціалізм виник з ідей Маркса та ін радикальних мислителів 19ст. Соціалізм знаходиться посередині між $ізмом та комунізмом.

Соціалізм хар-ся:

власність держави на виробн. ресурси (соціалісти вірять, що розміри приватної власності повинні бути зменшені. Такі основні сфери, як залізниці, добування кам вугілля та вир-во заліза повинні бути націоналізовані. В останні роки через низьку рез-тивність п-ств, що знаходяться в держ власності, ентузіазм з приводу націоналізації в більшості розвинених демократ країнах потух);

державне планування (соціалісти не підтримують “хаос” ринків та ефективність невидимої руки. Вони наполягають, що для координації різних секторів необхідний механізм планування);

перерозподіл доходу (багатство і самі високі доходи повинні бути зменшені шляхом активного використання державної податкової влади, в деякіх східноєвропейських країнах граничні податкові ставки досягли 98%. Допомога по соц-му запеспеченню, мед обслуговування та ін послуги, що надавались людям, колективно забеспечені за рахунок с-ми прогрес. опод-ня, збільшують добробут громадян, що знаходяться в менш привелейованому положенні і гарантують мін. рівень життя);

мирна і демократична еволюція (соціалісти часто захищають мирне і поступове розповсядження державної власності).

На практиці соціалізм проявився так:

1. Сусп. вл-сть майже 90% всього мат. багатства країни.

2. Централізоване планування регулює всі сторони ек. життя. Плани складаються дуже докладні, їх виконання обов’язкове, але вони розраховуються лише в одному варіанті, що робить с-му не гнучкою.

3. Ек. стимулювання здійснюється через з/п і премії, але все це жорстко регулюється. Виключено, наприклад, працюючи за двох отримати подвійну з/п. Сама оплата праці низька, але при фіксованих цінах забезпечує мін проживання.

4. В економіці панує дефіцитність.

Соціаліст госп-во виглядало зовні благополучним, збалансованим, стабільним, так як на фасаді були низькі ціни, гарантовані заробітки, с-ма сусп. фондів спож-ня, обов’язк. зайнятість, рівномірно прискорений темп росту. Проте за цим стояла низька ефективність, ресурсоємність, прихована інфляція, низька продуктивність праці.

54. Сутність і ознаки зміш. ек-ки

Це переважаюча форма ек. орг-ії в некомуністичних країнах. В змішаній економіці господарська орг-ія базується, в першу чергу, на ціновій с-мі, але при цьому для подолання макроек. нестабільності і недосконалості ринку використовуються різні форми держ втручання (податки, держ витрати, держ регулювання, індикативне планування, контроль за цінами та грошовою масою, обмеження монополій, розвинуте господарське право, ЦБ тощо). Це економіка з елементами ринку і командної форми управління. Напр, в США більша частина рішень приймається ринком, але і уряд країни відіграє важливу роль в зміні роботи ринку. 

А також в змішаній економіці проводиться сильна соц. політика, захист бідних, заб-ня зайнятості, заб-ня прав людини.

55. Чинники загальної кризи соц-му

Світова с-ма соц-му грунтувалась на адм.-командних методах, розвивалась успішно, екстенсивно використовуючи гігантський ек. та н-т потенціал. В 70-80рр СРСР та інші члени соц. співдружності зіткнулись з гострими проблемами заниження темпів ек. зростання, прихованого безробіття, зниження життєвого рівня, ускладнення демографічної ситуації, забруднення навколишнього середовища та ін. Причини: 

В ході формування соц. сус-ва були допущені суттєві помилки: підміна сусп-ої вл-ті держ-ю; надмірна держ. вл-ть  породила ігнорування особистих інтересів виробників і відчуження їх від вл-ті; підміна загальнодерж. інтересів відомчими; надмірне обмеженя ринк. механізму держ. регулюванням, а також мілітарізація. 

Все це підірвало довіру народу до соц.ідеї і стало відправним моментом руйнування соц.держ; утворення нових самост. держ., які почали реставрувати кап-зм, т.б. сусп.лад, що грун-ся на приват. вл-ті на зас. вир-ва.

Криза соц-му була неминучою, її передбачали ще у 60-ти роки. Першим поштовхом до ліквідації соц-му була реформа 1965р, яка мала позитивні наслідки. 

Загальна криза соц-му розпочалась у квітні 1985р.

Криза проявилася у зниженні обсягів вир-ва і темпів ек. зростання; у дефіцитності ДБ; у зростанні безробіття; в інфляції тощо.

56. Зміст перехідної економіки

Перехідна економіка (ПЕ) – це тип ек. с-ми, яка існує протягом переходу від однієї ек с-ми до іншої. Вона хар-ся високим рівнем безробіття, швидкою інфляцією, ек. спадом, політ. хаосом.

Прискорення світового НТП різко підвищило вимоги до ефективності економіки всіх держав, активізувало намагання країн, що розвиваються подолати ек. відсталість.

Методологія аналізу соц-екон перетворень у країнах що визволились, вимагає відрізняти їх техніко-орган форми, пов’язані з функц-ням продукт сил (загальне), та подолання відсталості виробн. в-н, тобто перетворення в соц.-ек. формах (особливе).

В економіці країн, що розвиваються, діють дві підс-ми виробн. в-н:

1. та що змінюється (неринково-традиційна)

2. та що змінює (ринкова).

Взагалі ПЕ – це особливий стан в еволюції економіки, коли вона функціонує в період переходу від однієї історичної сходини до іншої. Вона представляє собою проміжний стан сусп-тва, відображає циклічність ек. розвитку.

ПЕ більше х-рна в даний період для країн постсоц-му. Вона була обумовлена нездатністю адм-ком. ек-ки забезпечити стійкі темпи ек. розвитку.

Головними рисами ПЕ є: змінність, нестабільність, що носить безповоротний х-р. Завдяки цим рисам ПЕ поступова уступає місце іншій ек. с-мі.

Для ПЕ, що представляє собою суміш старого і нового, х-рно існування особливих перехідних ек. форм (нп укр. АТ, яке відрізн. від зах. країн).

Зміни що проходять в ПЕ, ведуть до зміни екон с-ми, а в соц.-політ. плані перехідні епохи часто супроводжуються різким загостренням протиріч, які приводять до соц.-політ. потрясінь.

В ПЕ відбувається зміна ступеню держ втручання в економіку, міняються форми і методи держ регулювання. Проте в ПЕ роль ДРЕ більш значима ніж в склавшихся ринкових с-мах.

57. Світове госп-во

Світове госп-во – це сукупність нац-них госп-в та ек. взаємозв’язків між ними, або сукупність виробн. в-н, які функціонують на нац-ному та м/н рівнях.

Передумови виникнення СГ:

· МПП (передумови для виникнення МПП були природні фактори, рівень розвитку ПС);

· інтернаціоналізація в-ва і госп. життя, яка стає ек. формою розвитку МПП та м/н усуспільнення в-ва;

· ек. інтеграція, яка зумовлює тенденція до ек. єдності світу.

Необхідність м/н зв’язків зумовлена: прагненням вижити в сучасному світі, розгортанням НТР, об’єднанням зусиль країн при розв’язанні глобальниї проблем.

Ці фактори сприяють формуванню цілісного організму світового госп-ва. Х-рною ознакою такого госп-ва є інтегративність, тобто процес зближення між його стр-рними елементами.

У широкому плані стр-ра світового госп-ва включає дві складові частини:

Всі нац-ні госп-ва (передбачає вивчення продуктивниї сил і виробн. в-н, промислового, науково-технічного, трудового потенціалу кожної країни, її с-ми управління тощо).

М/н ек. зв’язки між країнами-партнерами (це м/н в-ни у сфері вир-ва, обміну, науково-технічні зв’язки, валютно-фінансові в-ни, форми створення інфрастр-ри світового госп-ва, міграції робочої сили).

Отже, світове госп-во слід розглядати як цілісну і взаємозалежну с-му нац-них госп-в, що взаємодіють на основі спільних ек. законів і формують загальносвітові ек. явища та процеси, комплекс м/н ек. в-н.

Стр-ра СГ: розвинуті кап країни, країни,що розвиваються, країни соц орієнтації.

58. М/н ек. в-ни та їх форми

Ефективність функціонування нац-ної економіки залежить від її участі в МПП, ступеня інтегрування у світове госп-во. МЕВ є елементом світового госп-ва. МВЕ – це с-ма господарських зв’язків між нац. економіками різних країн, що базується на МПП. Вони являють собою частину цілісної с-ми ек. в-н.

Суч. МЕВ є с-мою ек. зв’язків, які хар-ся:

· виходом за межі нац-них госп-в

· взаємодією юр і фіз осіб, держ і м/н орг-ій

· визначеністю форм

· різними рівнями глибини існування, функціонування, здійснення. 

Рівні МЕВ можна розбити на:

макро – це рівень держ. і міждерж. м/н процесів,

мета – це м/н зв’язки галузевого і регіонального значення,

мікро – рівень зв’язків між фірмами різних країн.

Також розрізняють рівні МЕВ за ступенем розвитку стосунків між суб’єктами МЕВ, за ступенем тривалості угод і переплетеності економік. Виділяють: *м/н ек. контракти; *міжн ек взаємодія; *міжн ек співроб-во; *міжн ек інтеграція.

Форми МЕВ: *м/н вал. в-ни, *м/н торгівля, *м/н рух $, *м/н міграція роб. сили, *м/н обмін технологіями, *м/н кредитні в-ни.

Суб’єктами МЕВ є учасники міжн екон явищ і процесів, котрі здатні самостійно й активно діяти з метою реалізації своїх екон інтересів.

59. Закон грошового обігу
Кількість грошей, необхідних для обігу, тобто для реалізації товарів, визначається законом гр. обігу. Різні форми грошей підпорядковуються своїм особливим законам. З урахуванням двох перших функцій грошей (міри вартості і засобу обігу) він набуває вигляду формули, в якій кількість грошей залежить від суми цін товарів(що у свою чергу визначається кількістю товарів і рівнем цін на кожний з них) і швидкості обігу одноіменої грошової одиниці. К= Ц / О, де К – кількість грошей необхідних для товарного обігу в даному році; Ц – сума цін товарів, що реалізуються у даному році; О- середнє число обертів за рік кожної грошової одиниці. Це загальний закон кількості грошей в обігу.

З розвитком функції засобу платежу формула закону набуває більш складного вигляду: Кп = (СЦ – К + П – ВВ) / Шо, де: СЦ – сума товарних цін; К – сума цін товарів проданих у кредит; П – сума платежів за борговими зобов’язаннями; ВВ – сума взаємопогашуваних безготівкових платежів; Шо – середня кількість обертів грошової одиниці(як засобу обігу і платежу).

Із сформульованих законів випливає дуже важливий принцип гр. обігу – обмеження грошової маси реальними потребами обігу. У підтриманні рівноваги в економіці, збалансованості попиту і пропозиції важливу роль відіграє грошова маса.

Суть закону: протягом даного періоду часу для обігу необхідна лише певна об’єктивно-зумовлена маса купів і плат засобів. Це можна виразити рівнянням: 

Кн = Кф. Кн – об’єктивно необхідна для обігу маса грошей, Кф – фактична маса грошей в обігу. Якщо Кф більще Кн значить в обігу з’явились зайві гроші, і навпаки.

Якщо сферу обігу обслуговують паперові гроші, то порушення закону гр. обігу стає хронічним, оскільки держава випускає їх у відповідності зі своїми потребами, а не з потребами обігу, які визначають величину Кн. Досягнення рівності Кн=Кф за таких умов можливе тільки шляхом збільш-ня цін.

Т.ч. знецінення гр знаків є наслідком порушення закону гр обігу і проявом об’єктивності його дії в умовах обслуговування обігу паперовими грошима.

60. Стр-ра ек. в-н, класифікація

Будь-яке вир-во має сусп-й х-р – це означає, що в процесі вир-ва люди вступають у в-ни не лише з природою, але й між собою і ці в-ни отримали назву виробн. або ек. в-н. Виробн. в-ни включають 4 ланки: вир-во; розподіл; обмін; спож-ня (горизонтальний поділ).

Суть і основу названих в-н складають в-ни власності на засоби вир-ва. Тому що вони х-ризують:

по-перше, сусп-й спосіб поєднання робітника із засобами вир-ва,

по-друге, в-ни між людьми з приводу привласнення засобів і рез-тів вир-ва;

по-третє, умови розпорядження і використання факторів і рез-тів вир-ва, тобто ту сусп. форму, у якій відбувається вир-ва. Отже, в-ни власності визначають, у чиїх інтересах ведеться вир-во, тип сусп-тва, а також його класову і соц. стр-ру.

Ця група виробн. в-н отримала назву соц.-ек. в-н.
Проте виробн. в-ни виникають не лише з приводу вир-ва, розподілу, обміну й спож-ня матер. благ або привласнення засобів і рез-тів вир-ва. Вони виникають також і в процесі орг-ії вир-ва та управління ним. Ця група в-н називається орг.-ек. в-нами. Вони х-ризують лише стан вир-ва, відображають особливості розвитку факторів вир-ва, їх сусп. комбінацію. В сукупності орг.-ек. в-н розрізняють конкретно-ек. та загальні орг.-ек. в-ни.

Конкретно-ек. в-ни — це госп-кий механізм окремих галузей (промисл-ті, будівництва, с/г тощо). У кожній з них він має свої особливості і вивчається безпосередньо конкретно-ек. науками.

Загальні орг.-ек. в-ни — сукупність форм і методів господарювання, властивих усім галузям нар. госп-ва, тобто економіці у цілому. Це, на​приклад, ринкова с-ма орг-ії вир-ва, підприєм​ництво, маркетинг, фінанси й кредит тощо. Загальногосп. в-ни не можуть бути охоплені окремими конкретно-ек. дисциплінами. Вони вивчаються нау​кою, яка називається ек. теорією.



Macro-fin 1

1. Система національних рахунків: сутність та основні методологічні принципи її побудови.

Система національних рахунків (СНР) ― це система взаємопов’язаних економічних показників, які відображають загальні та найбільш важливі аспекти економічного розвитку, пов’язані з виробництвом і споживанням продуктів і послуг, розподілом і перерозподілом доходів, формуванням національного багатства країни. СНР базується на відповідних методологічних принципах, серед яких основними є :

1).Продуктивною є будь-яка економічна діяльність, яка приносить доход суб’єктам цієї діяльності, як у сфері матеріального, так і нематеріального виробництва. 2).В основі СНР лежить концепція про тотожність між витратами на виробництво сукупного продукту і доходом, одержаним від його продажу. 3).СНР виходить із того, що економіка знаходиться у постійному кругообороті, а кругооборот ― це безперервний потік “доходи-витрати”. Це означає, що витрати створюють доходи, а доходи є джерелом нових витрат, нові витрати створюють нові доходи і т.д.

Особливістю методології СНР є також те, що ключовим поняттям у структурі показників виробництва є додана вартість ― характеризує внесок конкретної сукупності факторів виробництва у створення вартості в масштабах економіки в цілому. Додана вартість (ДВ) як внесок кожного окремого виробника розглядається в СНР стосовно виробника, а не продукту. А повна вартість (валовий випуск) матеріальних благ і послуг включає крім ДВ також і проміжне споживання.

2. Структура системи національних рахунків: сектори, економічні операції та рахунки.

Система національних рахунків (СНР) ― це система взаємопов’язаних економічних показників, які відображають загальні та найбільш важливі аспекти економічного розвитку, пов’язані з виробництвом і споживанням продуктів і послуг, розподілом і перерозподілом доходів, формуванням національного багатства країни.

Базовою одиницею обліку в СНР є інституційна одиниця (ІО)― це екон. одиниця, що характеризується єдністю поведінки й самостійністю у прийнятті рішень у сфері основної діяльності. Усі ІО об’єднуються у сектори: підприємства, що виробляють товари і послуги, крім фінансових послуг (нефінансові підприємства); фінансові установи (надають фінансові послуги); державні установи (надання неринкових послуг, перерозподіл національного доходу і багатства); громадські і приватні організації, які обслуговують домашні господарства; домашні господарства (основна їх функція ― споживання і п/п діяльність); зовнішньоекономічні зв’язки.

Економічна операція ― групування елементарних потоків за їхнім змістом. Вони в СНР поділяються на три групи:

1).операції з продуктами та послугами ― їх виробництво, обмін і використання у галузях і секторах економіки протягом відповідного періоду; 2).розподільчі оп. ― показують розподіл і перерозподіл доходу або доданої вартості, створеної виробниками, а також перерозподіл заощаджень; 3).фінансові оп. ― зміни фінансових активів і пасивів у різних секторах і галузях економіки.

Кожний рахунок належить до одного аспекту екон. діял. Відповідно до СНР кожна операція фіксується двічі (подвійний запис) ― у ресурсах та у використанні. Підсумки операцій балансуються. Для економіки у цілому розробляють 10 рахунків, які мають на меті відобразити матеріально-речову й вартісну структуру процесу відтворення на макроекономічному рівні. Рахунки складаються: продуктів і послуг, виробництва, утворення доходів, розподілу доходів, їх використання, капітальних витрат і фінансовий рахунок.

3. Валовий внутрішній продукт: сутність, зміст його елементів за виробничим методом.

ВВП ― це сукупна ринкова вартість кінцевої продукції та послуг, що вироблені резидентами країни за рік. За виробничим методом ВВП обчислюється як сума валової доданої вартості всіх галузей економіки плюс продуктові податки за мінусом субсидії.

ВВП= ∑ (ВВ - МВ) + (ПП - С), де ВВ ― валовий випуск окремих галузей, МВ ― матеріальні витрати окремих галузей, ПП ― продуктові податки, С ― субсидії; (ПП - С) ― чисті прод. подат.

ВВ ― це сукупна ринкова вартість товарів та послуг, вироблених за рік резидентами країни в базових цінах.

МВ ― витрати на придбання товарів та послуг для проміжного споживання.

ПП ― це податки, які стягуються пропорційно до кількості або вартості товарів та послуг, що виробляються, продаються чи імпортуються підприємствами – резидентами (ПДВ, АЗ, мито).

С ― це субсидії, що надаються п/п – резидентам із державного бюджету на відшкодування постійних збитків, які виникають у зв’язку з тим, що продажна ціна на окремі види продукції складається нижче від середніх витрат виробництва; субсидії на експорт, імпорт і т. ін.

4. Валовий внутрішній продукт: сутність та зміст його елементів за методом видатків та зв’язок з платіжним балансом.

Валовий внутрішній продукт – це сукупна ринкова вартість кінцевої продукції та послуг, що вироблені резидентами країни за рік.

Згідно з методом кінцевого використання (за витратами) ВВП обчислюється як сума окремих елементів сукупних витрат, здійснених всередені країни і пов’язаних зі створенням кінцевого продукту та послуг. Для цього використовують так формулу:

ВВП = СВ + ВІ + ДЗ + ЧЕ,

де СВ – споживчі витрати домашніх господарств, тобто населення;

ВІ – валові внутрішні інвестиції приватного сектора економіки;

ДЗ – державні закупки товарів і послуг з метою задоволення загально суспільних потреб;

ЧЕ – чистий експорт, тобто різниця між експортом і імпортом товарів та послуг.

Споживчі витрати домашніх господарств і державні закупки товарів та послуг складають кінцеве споживання товарів і послуг в країні. Воно охоплює витрати домогосподарств-резидентів на споживчі товари і послуги, а також витрати на органів державного управління і некомерційних організацій, що обслуговують домашні господарства, на товари і послуги для індивідуального і колективного споживання.

Витрати на кінцеве споживання домашніх господарств (СВ) включають: витрати на купівлю споживчих товарів і послуг; споживання товарів і послуг, отриманих у натуральній формі як оплату праці, подарунків тощо; споживання товарів і послуг, що вироблені домашніми господарствами для особистого кінцевого споживання; споживання товарів і послуг, що куплені резидентами даної країни за кордоном під час відряджень, туристичних поїздок тощо, за виключенням аналогічних закупок нерезидентів на етриторії даної країни.

Державні закупки (ДЗ) – це витрати уряду на кінцеве споживання органів державного управління і некомерційних організацій, що обслуговують домашні господарства. До них відносяться витрати на заробітну плату державних працівників і службовців, а також витрати, пов’язані із закупівлею товарів і послуг колективного (суспільного) споживання у приватного сектора економіки.

Валові інвестиції (ВІ) складаються з двох елементів:

ВІ = ЧІ + А,де ЧІ – чисті інвестиції, тобто такі, які спрямовуються на приріст капіталу та запасів;А – амортизація, тобто інвестиції, які йдуть на відновлення зношеного капіталу.Ескпорт і імпорт товарів та послуг охоплює експортно-імпортні операції країни з іншими країнами світу. Експорт і імпорт послуг охоплює всю сукупність матеріальних і нематеріальних послуг.
5. Валовий внутрішній продукт: сутність та зміст його елементів за методом доходів.

Валовий внутрішній продукт – це сукупна ринкова вартість кінцевої продукції та послуг, що вироблені резидентами країни за рік.

Згідно з розподільчим методом (за доходами) ВВП – це сума первинних доходів, створених резидентами країни за рік. Для обчислення ВВП розподільчим методом використовують таку формулу:ВВП = ЗП + ВКП + ЗД + (НП – С),де ЗП – заробітна плата найманих працівників, включаючи відрахування до страхових фондів;ВКП – валовий корпоративний прибуток, який розподіляється на три частини: податок на корпоративний прибуток (ПКП), дивіденди (Д) та нерозподілений прибуток, як власне джерело інвестування виробництва, включаючи й амортизацію (НрП);ЗД – змішаний доход, тобто доход некорпоративного (індивідуального) бізнесу;НП – неприбуткові податки, що включають податки на продукти та інші податки на виробництво і імпорт;С – субсидії на продукти та інші субсидії, пов’язані з виробництвом і імпортом.(НП - С) – чисті неприбуткові податки.Заробітна плата найманих робітників сплачується роботодавцями у грошовій і натуральній формах.Неприбуткові податки – це обов’язкові платежі, які стягує держава з виробничих одиниць у зв’язку з виробництвом і імпортом товарів та послуг або використанням факторів виробництва. Ці податки сплачують підприємства незалежно від наявності прибутку. Вони складються з податків на продукти та інших податків на виробництво.Субсидії – це поточні платежі, які держава надає підприємствам у зв’язку з виробництвом, продажем та імпортом товарів і послуг або використанням факторів виробництва для здійснення відповідної економічної і соціальної політики в країні.Валовий корпоративний прибуток – це частка валової доданої вартості, що залишається у виробників після відшкодування витрат на заробітну плату і чистих неприбуткових податків.Змішаний доход – це доход, який отримують домашні господарства, індивідуальні підприємці від функціонування некорпоративних підприємств. Змішаний доход створюється факторами виробництва безпосередньо в процесі виробництва. ЧВП=ВВП-А

6.Валовий національний дохід і валовий національний дохід наявний: сутність, зміст їх елементів та зв’язок з платіжним балансом.

Є група показників, яка визначає утворення, розподіл, використання доходів.  Це: ВНД, ВНДн, ВНДнс

ВНД відрізняється від ВВП тим, що включає в себе чисті первинні доходи, отриманні з-за кордону або від інших секторів економіки.

Первинні доходи: Доходи від власності, тобто надання права власності державним чи іншим суб”єктам; Від участі у акціонерному капіталу; Зарплата отримана з-за кордону.

Валовий національний доход (ВНД) – сума внутрішніх первинних та чистих зовнішніх первинних доходів, отриманих резидентами даної країни за рік.

Чисті зовнішні первинні доходи (ЧПД) визначаються  як різниця між первинними доходами, які отримані з інших країн, і первинними доходами, які передані іншим країнам.  Отже, ВНД відрізняється від ВВП на сальдо первинних доходів, отриманих з-за кордону і переданих за кордон:

ВНД=ВВП+ЧПДз

ВНДн=ВНД+ЧПТз

ВНДн визначається, виходячи з обсягу ВНД і врахування чистих поточних трансфертів, отриманих з-за кордону.

Поточні трансферти можуть здійянюватися в грошовій і матеріальній формі.  Тому при визначенні цих показників на рівні секторів економіки розробляється 2 рахунки: 1).розподіл доходів в грошовій формі; 2).розподіл доходів в натуральній формі. це дозволяє визначити ВНДнс.

ВНДнс є основою поділу НД на кінцеве споживання і кінцеве заощадження.

Важливим показником СНР є чисте кредитування або чисте запозичення.  Чисте кредитування – показник ресурсів, наданих іншим країнам.  Чисте запозичення для економіки в цілому – ресутри, отримані від інших країн.

7.Особистий дохід: сутність та зміст його елементів.  Безподатковий дохід.

Особистий доход (ОД) складається із первинних доходів домогосподарств та їх вторинних доходів, які не заробелні але отримані внаслідок перерозподілу первинних доходів (внутрішні соціальні трансферти – СТ, та чисті зовнішні соціальні трансферти – ЧСТз).

ОД=(ЗП-ВСФ)+Р+ЧВ+Д+ЗД+СТ+ЧСТ,  ВСФ – відрахування від з/п до страхових фондів, Р – рента, як доход від передачі прав на використання власності (землі, надр тощо), ЧВ – чистий %, як доход від фінансових активів (позички, облігації, термінові внески тощо), він обчислюється як різниця між отриманими і сплаченими %%, Д – дивіденди, як доход від участі у акціонерному капіталі, ЗД – змішаний доход, тобто доход некорпоративного (індивідуального) бізнесу.

Велике значення в макроекономічному аналізі має показник особистого безподаткового доходу, або просто безподаткового доходу (БД).  Він обчислюється як різниця між особистим доходом і особистими податками (ОП): БД=ОД-ОП

ОП – особичті податки (прибутковий податок, податки на особисте майно, на спадщину та ін.).

Безподатковий доход використовується на особисте споживання та заощадження.  Особисте споживання охоплює лише споживання домогосподарств.  Кінцеве споживання, крім споживання домогосподарств, включає також витрати на споживання органів державного управління і некомерційних організацій, що обслуговують домогосподарства.

8.Номінальний і реальний ВВП: сутність та цінова визначеність.

З метою нівелювання цінового фактора в макроекономічних розрахунках обчислюють два види ВВП: номінальний і реальний, застосовуючи при цьому два вида цін: поточні і постійні.  Номінальніи ВВП (ВВПн) – це показник загального обсягу виробництва, який обчислюється в поточних цінах, тобто в фактичних цінах даного року.  Реальний ВВП (ВВПр) – це показник загального обсягу виробництва, який обчислюється в постійних цінах, тобто в цінах року, який приймається за базу.   Такий рік називається базовим.  Реальний ВВП не враховує зміну рівня цін.  На основі ВВПр обчислюється темп зростання фізичного обсягу виробництва (Тз) й темп його приросту (Тп): 

Тз = ВВПр у пот.році/ВВПр у баз.році*100;

Тп = ВВПр у пот.році – ВВПр у попер.році/ВВПр у баз. році*100.

Важливе значення також має обчислення темпів зростання та приросту ВВП за рахунок цін, тобто інфляційні зміни ВВП.  З цією метою застосовуються:

· Індекс цін (Іц), якій називається дефлятором ВВП

· Індекс споживчих цін (ІСЦ)

· Індекс оптових цін (ІОЦ)

Індекси цін відображають співвідношення між сукупною ціною певного набору товарів та послуг для певного поточного року й сукупною ціною такої ж групи товарів у базовому році.  Найбільш поширеним є ІСЦ.  Дефлятор ВВП враховує не тільки ціни споживчих товарів і послуг, але й ціни інвестиційних товарів.

Іц = ВВПн/ВВПр*100.

Дефлятор ВВП показує темп зростання ВВПн за рахунок цін в аналізованому році порівняно з попереднім.  

На величину ВВП впливають зміни як фізичного обсягу продукції, так і рівня цін.  В якості дефлятора частіче за все використовують ІСЦ: ВВПр = ВВПн/ІСЦ.

9.  Дефлятор ВВП: сутність і кількісна визначеність. Дефліювання та інфліювання ВВП.

Важливе значення має обчислення темпів зростання та приросту ВВП за рахунок цін, тобто інфляційної зміни ВВП. З цією метою застосовуються різні індекси цін. Основними з них є індекс цін ВВП (Іц), який називається дефлятором ВВП; індекс споживчих цін (ІСЦ); індекс оптових цін (ІОЦ).

Індекси цін відображають співвідношення між сукупною ціною певного набору товарів та послуг (ринкового кошика) для певного поточного року й сукупною ціною ідентичної або схожої групи товарів та послуг у базовому році. Найбільш поширеним серед цих індексів є ІСЦ, який відображає співвідношення між сукупною ціною фіксованого набору споживчих товарів та послуг в поточному і базовому роках.

Дефлятор ВВП більше пристосований порівняно з ІСЦ для вимірювання загального рівня цін. Дефлятор ВВП ширший, тому що враховує не тільки ціни споживчих товарів та послуг, а й ціни інвестиційних товарів, товарів, які купує держава, а також товарів та послуг, що купуються і продаються на світовому ринку. У зв’язку з цим дефлятор ВВП – це індекс цін, який відображає зміну цін на всю сукупність товарів та послуг.

Іц = ВВПн​ / ВВПр × 100% 

Дефлятор ВВП показує темп зростання номінального ВВП за рахунок цін в аналізованому році порівняно з попереднім. Для визначення ВВП з урахуванням лише зміни фізичного обсягу виробництва потрібно здійснити коригування показника номінального ВВП.

Процес коригування номінального ВВП здійснюється за допомогою дефлятора ВВП. Це дає змогу інфліювати (збільшити грошовий вираз ВВП з урахуванням динаміки цін) або дефліювати (зменшити грошовий вираз ВВП з урахуванням динаміки цін). Результатом цього коригування є обчислення реального ВВП для кожного року у постійних цінах, тобто цінах баз.року. 

Найточнішим методом інфліювання або дефліювання номінального ВВП даного року є ділення номінального ВВП на індекс цін ВВП і помноження одержаного результату на 100%.

Завдяки інфліюванню номінального ВВП грошовий вираз реального ВВП збільшується в ті роки, в яких ціни були нижчими від цін базового року. За допомогою дефліювання номінального ВВП грошовий вираз реального ВВП зменшується стосовно тих років, в яких ціни були вищими від цін баз.року.

Одержані показники реального ВВП можна безпосередньо зіставляти з показником ВВП для базового року, оскільки всі вони відображають тільки зміни фізичного обсягу виробництва, а не зміни рівня цін. Порівняно з номінальним ВВП він є більш точним показником результатів функціонування економіки

10. Ек. цикли: сутність, структура, види, та причини циклічних коливань.

Важливою особливістю ринкової економіки є її нестабільність. Чергування піднесень і спадів у економіці призводять до того, що її розвиток носить не прямолінійно зростаючий характер, а хвилеподібно зростаючий характер. У макроекономічній науці домінує думка, що хвилеподібні коливання в економіці відбуваються не хаотично, а в формі економічних циклів.

Економічний цикл – це послідовність піднесень і спадів економічної активності протягом кількох років, тобто це рух суспільного виробництва від одного кризового явища до іншого, який постійно повторюється.

Кожний цикл являє собою певну послідовність, яка складається з альтернативних фаз, які повторюються одна за одною. Це означає, що кожна з його попередніх фаз повинна мати здатність до відтворення наступних. У підсумку економічний цикл набуває здатності до самовідтворення. Крім цього, кожному економічному циклу притаманна регулярність його проходження. Все це дає змогу відзначити принципову спільність структури економічних циклів у ринк.ек-ці, а також виражену послідовність їх фаз.

Оскільки такий рух відбувається, хоча й нерівномірно, але безперервно, то динаміка мокроекономічних показників має хвилеподібний вигляд (рис.): у кінці попереднього і при народженні нового циклу (криза) відбувається погіршення показників; на нижньому рівні (дипресія) встановлюється короткочасова рівновага; під час поширення нового економічного циклу (пожвавлення) показники різко зростають; на верхньому рівні піднесення (процвітання, бум) – досягнення рівноваги; потім знову спад (криза) і т.д. вона порушує хід економічного розвитку, а всі наступні фази – відновлюють його. При цьому кожна попередня фаза утворює умови для її власного відмирання та виникнення наступної фази. Отже, економіка ніколи не перебуває у стані спокою. Піднесення змін спадом (кризою). Обсяги валового ВВП, зайнятості і виробництва скорочуються. Ціни і прибуток знижуються, а безробіття зростає. За спадом виникає депресія. Зрештою досягається певна критична точка, після якої починається пожвавлення. Відновлення при цьому може бути повільним або швидким. У цьому випадку рівень виробництва підвищується, а зайнятість зростає, зростають темпи приросту цін. Після досягнення в економіці повної зайнятості, тобто повного використання виробничих ресурсів, економіка переходить до фази піднесення. Нова смуга піднесення може означати тривалий, стійкий рівень пожвавленого попиту, збільшення кількості вільних робочих місць, підвищення життєвого рівня навелення, підвищення цін, за якими настає нова криза.

Виникли різні теорії економічних циклів, в яких досліджується механізм їхньої дії та шляхи стабілізації економіки. Знання цих теорій пояснює причини виникнення циклічних коливань в економіці. 1).Спочатку теорії економічних циклів розглядали кризи надвиробництва як незакономірні відхилення від нормального стану економіки, що суперечать її природі. 2).Порушення рівноваги грошового попиту й пропозиції (Фішер-кредитно-грошова концепція циклу). 3).Динаміка нагромадження основного капіталу – основа економічного циклу (Кассель). 4).Диспропорції між різними галузями національної економіки (Туган-Барановський). 5).Недостатнє спожив. населення (Сисмонді). 6).Динаміка ефективності попиту, що визначає функціями спожив. й інвестицій (Кейнс, Хікс, Хансен – нововведення економічний цикл – підсумок взаємодії руху національного доходу, спожив. і нагромадження основного капіталу).

1).Фрідмен доповнив попередню теорію (Монетарна теорія циклу). Головна роль у динаміці національного доходу і відповідного циклу відіграє настабільні грошові пропозиції, надлишок якої закладає економічна політика самої держави. 2).Шумпетер: причини нововведення. 3).Політичні й випадкові події. 4).Джевонс (плати на Сонці). 

Не можна стверджувати, що всі коливання ділової активності пояснюються дією економічних циклів. Є й сезонні коливання ділової активності (купівельний бум перед Новим роком). До сезонних коливань схильні і деякі галузі виробництва (сільське господарство, будівництво, автомоб.транспорт та ін.).

Основними ознаками, які характеризують економічні цикли, є тривалість циклу, а також його рушійні сили, які зумовлюють генезис та механізм його проходження. З цього погляду всі економічні цикли поділяються таким чином: 1.Цикли Кондрат’єва, або довгохвильові цикли, тривалість яких = 40-60рр. Їхня головна рушійна сила – радикальні  зміни в технологічній базі суспільного виробництва, його структ.перебудова; 2.Цикли Кузнеца – їхня тривалість складає 20 р., а рушійна сила – зрушення у відтворюваній структурі виробництва; 3.Цикли Джаглера 7-11 рр. Як підсумок взаємодії багатьох грошово-кредитних факторів. 4.Цикли Китчика – 3-5 рр., що обумовлюється динамікою відносних величин запасів товарно-матеріальних цінностей на підприємствах. 5.Приватні господ.цикли, що охоплюють 1-12 рр. існують у зв’язку з коливаннями інвестиційної активності.

11. Зайнятість і безробіття: види зайнятості, кількісна визначеність безробіття та його види.

Зайнятість населення — це діяльність працездатного населення країни, спрямована на відтворення валового внутрішнього продукту та національного доходу. Вона визначається чисельністю осіб, що виконують будь-яку роботу за певну заробітну плату або з метою отримання інших видів доходу

Зайнятість як економічна категорія — це сукупність економічних, правових, соціальних, національних відносин, пов’язаних із забезпеченням працездатного населення робочими місцями та його участю у суспільно корисній діяльності, що приносить доход.

Розрізняють повну та неповну зайнятість населення. Повна зайнятість населення означає повне використання всіх придатних трудових ресурсів. В умовах неповної зайнятості частина трудового потенціалу країни не використовується у зв'язку з пере​вищенням пропозиції над попитом робочої сили.

Міжнародна статистика, крім цього, поділяє все насе​лення на дві категорії: “економічно активне населення” і "економічно пасивне населення". Економічно активне населення включає: осіб найманої праці; самостійних робітників; осіб, які тимчасово не пра​цюють з об'єктивних причин (хвороба, відпустка тощо);неоплачуваних членів сім'ї в працездатному віці; осіб, які поєднують навчання з працею на умовах неповного робо​чого часу; учнів та осіб, які проходять профпідготовку. Економічно пасивне населення включає всіх тих, хто неза​лежно від віку та статі не входить до зазнач.вище категорії. 

Безробіття — це економічне явище, коли частина економічно активного населення не має можливості використати свою робочу силу, тобто це стан ринку робоч.сили за умов, коли пропозиц. роб.сили перевищує попит на неї.

Кількісна визначеність безробіття— це рівень безробіття. Він обчислю​ється за такою формулою:

РБ = ЧБ/ ЧРС*100%, де РБ- рівень безробіття, %; ЧБ- чисельність безробітних; ЧРС- чисельність робочої сили. 

У залежності від причин, які викликають безробіття, слід розрізняти декілька його видів. - фрикційне безробіття (тимчасове безробіття, яке пов’язане з добровільним чи вимушеним пошуком або очікуванням роботи). Воно стосується тих осіб, які не працюють у зв'язку із добровільною зміною місця роботи. У суспільстві завжди існує певна кількість осіб, що змінюють місце працевлаштування у зв'язку із незадово​ленням рівнем заробітної плати, умовами праці, місцем проживання тощо. Безробіття, пов'язане із пошуками чи очікуванням роботи, є відносно короткочасним; - інституціональне безробіття (пов'язане з функціонуванням самих інститутів ринку робочої сили та факторами, які впливають на його попит та пропозицію (неповна інформація про вакансії, завищений рівень допомоги по безробіттю та інше, тобто іноді надмірні соціальні виплати, запровадження гаранто​ваного мінімуму заробітної плати, недосконалість подат​кової системи тощо призводять до того, що деяка частина працездатного населення не поспішає працевлаштовуватись, збільшуючи тим самим загальну кількість без​робітних); - структурне безробіття. Воно виникає під впливом структурних диспропорцій на ринку праці, тобто коли з'являються невідповідності між попитом і пропозицією робочої сили за професією, кваліфікацією, географічними та іншими ознаками. Отже, виникає ситуація, за якої структура робочої сили не відповідає новій структурі робочих місць, внаслідок чого з'являється структурне безробіття. - циклічне безробіття. Воно виникає внаслідок цикліч​ного спаду виробництва і є результатом зниження сукуп​ного попиту на робочу силу, тобто пов’язане з тією фазою економічного циклу, яка пов’язана з кризовими явищами в економіці. 

Фрикційне та структурне безробіття дістало інтегровану назву — “природне безробіття” (5-6%). У зв'язку з цим повна зайнятість — це зайнятість при наявності лише природного безробіття та відсутності безробіття циклічного. Коли виникає циклічне безробіття, то фактичне безробіття більше від природного, тобто має місце надмірне безробіття.
12. Закон Оукена та кількісна визначеність втрат економіки від циклічного безробіття.

Визначення безробіття та яке воно може бути (с вопроса 11).

За наявності надмірного безробіття в економіці виникають певні втрати, тобто істотні економічні збитки від безробіття. Вони виражаються у відставанні фактичного ВВП від його потенційного рівня. Для визначення втрат ВВП у світовій практиці використовують положення та висновки досліджень Артура Оукена. Американський економіст А.Оукен на основі макроекономічного аналізу дійшов висновку, згідно з яким: 

Якщо фактичне безробіття перевищує рівень природного безробіття на 1%, то втрати ВВП складають 2,5%.

Це положення дістало назву закону Оукена.

Спираючись на закон Оукена, можна обчислити втрати ВВП від надмірного (циклічного) безробіття. Таке обчислення можна розкласти на етапи:

Перший – обчислення відсотка відставання факт. ВВП від потенц. ВВП:

1).В = (РБф – РБп) * 2,5, де: В – відставання факт ВВП від потенц. ВВП (у відсотках); РБф і РБп – рівень відповідно факт. і природного безробіття;

2,5 – число Оукена. 2).якщо ВВПп прийняти за 100%, то звідси ВВПф дорівнює: ВВПф = ((100 – В) \ 100) * ВВПп, де ВВПф – це реальний ВВП, який обчислюється в постійних цінах і є величиною зіставленою з ВВПп. Після необхідних перетворень формули матимемо формулу потенційного ВВП: ВВПп = (ВВПф * 100) \ (100 – В). 3).оскількі нам відомо ВВПп і ВВПф, то звідси втрати економіки від циклічного безробіття будуть дорівнювати:

ВВПв = ВВПп – ВВПф, де: ВВПв – втрати ВВП від циклічного безробіття.
13.  Інфляція (ін) – суть, форми прояву, види.

Ін - знецінення нерозмінних на золото грошей внаслідок надмірного випуску і переповнення ними каналів обігу. Проявляється у зниженні купівельної спроможності грош одиниці у всіх її формах - зростанні товарних цін, поглибленні товарного дефіциту, падінні валютного курсу. Не завжди зростання товарних цін є проявом Ін. 

Ін. як ек. явище хар-є якісний стан грош. обігу в умовах, коли перестає діяти механізм автоматичного забезпечення сталості грошей. На початку виникнення паперових грошей першою ознакою Ін був лаж на золото, тб підвищення ціни на золоті монети в паперових грошах порівняно з їх номін.вартістю. Через зростання лажу посилювався процес зменшення реальн.вар-ті грош од-ці порівняно з її номінальн золотим вмістом (дизажіо). 

Зараз гол. формою прояву Ін стало знецінення грош. знаків відносно вартості звичайних товарів, тб падіння купівельною спроможності грош. од-ці. Якщо цей процес затягується, то поглиблюється розрив між рівнями цін на вн. ринку та на ринках інших країн і світовому ринку. Виникає знецінення нац. грошей щодо іноз. валюти. це призводить до зниження валютного курсу нац.грошей, що також є проявом Ін.

Стадії Ін. (співвідношення темпів зростання емісії паперових .грошей та темпів їх знецінення): 1) Темпи зростання емісії випереджають знецінення грошей, причому це випереджання поступово зменшується, наближаючись до вирівнювання. Суб’єкти ринку певний час не відчувають зайвості грошей і викор-ть їх для нагромадження чи збереження. Це тимчасово відволікає зайві гроші з обігу, послаблює Ін, сповільнюється швидкість обігу грошей. 2) Темпи знецінення паперових грошей випереджають темпи зростання емісії. Причини: (2.1) власники заощаджень розуміють їх нереальність і викидають на ринок для купівлі товарів, що прискорює збільшення маси грошей у обігу; (2.2) одночасно зменшується відплив у нагромадження нових випусків грошей, тому зростає швидкість обігу всієї грош. маси; (2.3) швидко поширюються бартерні операції, що звужує товарну основу грош. маси в обігу; (2.4) знецінення грошей призводить до відтоку робочої сили із сфери вир-ва у сферу спекулятивного обміну, що зумовлює падіння вир-ва, товарообігу, що зменшує потребу в грошах. Тому зайва маса грошей в обігу починає зростати швидше за їх емісію. Зростання цін і знецінення грошей визнач-ся передусім динамікою зайвої маси грошей і тому випереджають темпи емісії 

Залежно від зростання темпів знецінення грошей виділяють такі види Ін:  Повзуча - харак-ся прискореним нагромадженням грошей в обігу без помітного підвищення чи з незначним зростанням товарн. цін. темпи зростання цін (3-5% на рік. Відкрита Ін - темпи знецінення грошей (5% (10%) на рік. Наслідки Ін стають відчутними спочатку у монополізованих секторах ек-ки, а потім і в інших. Галопуюча - темпи 20-25% на рік , посилюються ек. суперечності, найбільш організовані групи ек. суб’єктів добиваються різкого підвищення цін на свої товари, що викликає підвищення і інших цін. Ін виходить з-під контролю дер Гіперінфляція - темпи знецінення грошей (40-45% на рік, гроші перестають виконувати свої функції, падає їх роль, відбувається натуралізація вир-ва.

В залежності від характеру причин, які викликають інфляцію, розрізняють інфляцію витрат і попиту. Інфляція попиту виникає тоді, коли зростання цін відбувається внаслідок випереджаючого зростання сукупного попиту стосовно сукупної пропозиції.  Виробнияий сектор не в змохі негайно відповісти на цей надмірний попит зростанням реального обсягу виробництва, бо всі наявні ресурси вже повністю використані. Інфляція витрат спостерігається в тому випадку, коли ціни зростають внаслідок зростання витрат на виробництво одиниці продукції.  Це має місце тоді, коли зростають ціни на матеріальні ресурси, або зростає номінальна заробітна плата, випереджаючи при цьому продуктивність праці.  Збільшення витрат на одиницю продукції скорочує прибутки підприєм-в та обсяги вир-ва продукції.

В залежності від можливості передбачити зростання цін розрізняють очікувану і неочікувану інфляцію.  
14. СПОЖИВАННЯ ТА ЗАОЩАДЖЕННЯ (графічна інтерпретація залежності від доходу, схильність до споживання та заощадження, недоходні чинники)

Гол. компонентом сукупних витрат є споживчі витрати, або споживання (С), - це витрати домогосп-в на придбання споживчих товарів і оплату послуг для задоволення особистих потреб. С є найб суттєвим компонентом ВВП – його частка у ВВП може сягати 60-70%. Тому рішення про споживання для ек-ки є дуже важливими. Стр-ра споживчих витрат у різних груп населення різна, бо різні пріоритети у споживанні. У середньому споживчі витрати змінюються зі зміною доходів, але це лише в середньому, бо в кожній групі доходів можуть існувати значні відхилення від рівня споживання. На вел-ну споживчих витрат впливає багато факторів. Серед них головним є безподатковий доход (БД) – це Д після сплати податків. Не весь БД йде на споживання – певна частка заощаджується. Заощадження (З)- частина БД, яка не йде на споживання. З=БД-С. Отже, БД є визначальним фактором для С та З. Залежність З та С від доходу можна відобразити графічно:
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На мал.1 показано залежність С від БД. Якби споживчі витрати повністю дорівнювали б доходу, то графік функції споживання прийняв би форму бісектриси О-С3. Але насправді споживчі видатки зазвичай менші, і інколи навіть більше за дохід. Це відображає лінія С1-С2. На графіку видно, що зона С1-Z є зоною боргу (споживчі видатки здійснюється за рахунок попередніх заощадження або позички). Зона С3-F є зоною можливості здійснення заощаджень.
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На мал.2 віддзеркалює мал.1 в частині, в якій він показує залежність З від доходу. Заощадження у точці З2 відповідає С в точці С2 на умовах, коли С2=БД2, а З=0. Заощадження у точці З1 відповідає С в точці С1 на умовах, коли С1>БД1, а З1<0. І нарешті, заощадження в точці З3 відповідає С в точці С3 на умовах коли С3<БД3, а З3>0.

Залежність С та З від доходу називається схильністю до С та З. Розрізняють середню та граничну схильність до С та З.

Середня схильність до С (ССС) – частка безподаткового доходу, що спрямовується на споживання (у %): ССС=(СВ/БД)*100%.

Середня схильність до З (ССЗ) – частка безподаткового доходу, що спрямовується на заощадження (у %): ССЗ=(З/БД)*100%. ССЗ+ССС=1,0 або 100%. Закономірним є: ССС(ССЗ

Гранична схильність до С або З характеризує тенденцію в зміні величини С або З в міру того, як змінюється рівень доходу.

Гранична схильність до С (ГСС) показує, яка частка додаткового доходу спрямовується на додаткове споживання: ГСС=((СВ/(БД)*100%. Аналогічно гранична схильність до З (ГСЗ) вказує на співвідношення між додатковим З та додатковим доходом, який спричинив ці заощадження: ГСЗ=((З/(БД)*100%. 

ГСС+ГСЗ=1 або 100%.

Недоходні чинники: багатство, податки, рівень цін, відрахування на соцстрахування, очікування, споживча заборгованість, відсоткова ставка.

15. СУКУПНИЙ ПОПИТ НА ІНВЕСТИЦІЇ: його чинники та графічна інтерпретація.

Інвестиції – це другий після споживання компонент сукупних витрат. Вони можуть здійснюватись в основний кап-л, житлове буд-во та збільшення запасів. Мотиваційним чинником інвестиційного попиту є чистий прибуток (ЧП). Вихідною базою його обчислення є валовий прибуток (ВП), отриманий від реалізації інвестиційного проекту. Він залежить від розміру інвестування та норми прибутку. ЧП менше валового на величину податку на прибуток та затрат на інвестиції, які пов’язані зі сплатою % за використання інвестиційних коштів . Тому сукупний попит на інв-ції (СПІ) залежить від очікуваної норми чистого прибутку (ОНЧП) і %-ставки (ПС). Суть впливу цих чинників полягає у наступному: 1) — фірми інвестують з метою одержання ЧП. Інвестиції будуть приносити ЧП лише тоді, коли на одиницю інвестиц. витрат під-во матиме більші прибутки в кожному наступному році, тобто якщо зростає капіталовіддача. Але інвестори спираються не на фактичний, а на очікуваний ЧП. ОНЧП=(ОЧП/ЧІ)*100%. 2) — якщо ОНЧП - це мета інвестування, то ПС – це ціна інвестицій, яку фірма повинна сплатити, щоб позичити грошовий капітал, необхідний для придбання реального капіталу. Якщо ПС нижча від ОНЧП, то інв-ції будуть прибутковими, на них виникає попит. Якщо навпаки — інвестиції будуть збитковими, попиту на них не буде. При розрахунках використовують не номінальну ПС (визначається в поточних цінах), а реальну ПС (це номінальна ПС скоригована з урахуванням інфляції).
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               Якщо ПСр=12%, то інв. попит відсутній. Тому, що серед усіх запропонованих економікою інвест проектів ОНЧП<ПСр. Якщо ПСр ( до 8%, то виникає інв. попит вартістю 50 гр.од. Бо лише серед інвестиц проектів першої групи ОНЧП>ПСр, тобто 10%>8%. Якщо Вср ( до 4%, то інв. попит збільшиться до 200 гр.од. Бо ОНЧП перевищує ПСр вже по першій і по другій групах інвест проектів, тобто 10% і 6% >4%.

Отже, доцільність інвестування і інвестиц попит виникають за умов ОНЧП>ПСр. При заданому рівні ОНЧП чим нижча ПСр, тим більше попит на інв-ції. Тому крива інвест.попиту набуває вигляду негативно похилої лінії.

Також на інвестиційний попит впливають слідуючі фактори: технологічні зміни – зміни, які відбуваються в технології на краще, призводять до збільшення ОНЧП, а отже і підвищують інвестиційний попит.  Рівень забезпечення основним капіталом – недостатність виробничих потужностей стимулює збільшення інвестицій з метою нарощення виробництва відповідно до попиту.  Податки на підприємця – високі податки будуть знижувати ОНЧП і попит на інвестиції.  Витрати на придбання і обслуговування – якщо ці витрати високі, то, відповідно, ЛНЧП буде високою.  Очікування – якщо очікування будуть сприятливі, то це буде призводити до попиту на інвестиції і навпаки.

16. Модель ек-го кругообігу в умовах чистого ринку. Взаємодія між домогосподарствами та підприємствами, роль фінансових посередників.      
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За допомогою ринку ресурсів домогосп-ва постачають свої ресурси підпр-вам за ринковими цінами. В результаті купівлі-продажу ресурсів домогосп-ва одержують грошові доходи (з/п, ренту тощо), а підпр-ва несуть виробничі витрати. Це означає, що витрати з боку підпр-в перетворюються у доходи з боку домогосп-в. В умовах рівноваги витрати = доходам. 

Підпр-ва постачають на ринок продуктів товари та послуги, а домогосп-ва купують їх за ринковими цінами. В зворотному напрямку рухаються грошові доходи підпр-в (виручка від реалізації) та споживчі виграти домогосп-в.

В процесі ринкових відносин підпр-ва і домогосп-ва виступають почергово як продавці або покупці. На ринку ресурсів підпр-ва є покупцями, а домогосп-ва продавцями. На ринку продуктів домогосп-ва є покупцями, а підпр-ва продавцями. В кінцевому підсумку через механізм цих ринків ресурси обмінюються на продукти, а грошові потоки лише обслуговують цей обмін.

Ек-ний кругообіг випливає із передумови, що домашні госп-ва витрачають весь свій доход на придбання споживчих товарів та послуг, а вир-чі витрати підпр-в еквівалентні їхнім доходам від реалізації продуктів. У дійсності це не так. Для того щоб відтворити реальну картину ек-ного кругообігу, потрібно врахувати ще фін-вий ринок, який перетворює заощадження в інвестиції.

Величина щорічних витрат домогосп-в, як правило, менша від величини їхніх доходів. Та частина доходу домогосп-в, яка не спрямовується на купівлю товарів та послуг, а також на сплату податків, формує їхні заощадження. Найбільш розповсюдженими формами заощаджень є використання певної частки доходу домогосп-в для їхнього зберігання на депозитних рахунках банківської системи та з метою придбання акцій і облігацій.

Підпр-ва щорічно витрачають, як правило, більше, ніж отримують від реалізації своїх продуктів. Це пояснюється тим, що крім поточних витрат на купівлю ресурсів, необхідних длю підтримання вир-ва на незмінному рівні, підпр-ва повинні здійснювати інвестиції (інвестиції в основний капітал та інвестиції в ТМЦ), т.б. кап. витрати. 

Більша частина заощаджень домогосп-в перетвор-ся в інвестиції на фін-вому ринку за допомогою спеціальних фін-вих посередників. До них належать комерц. банки, страхові компанії, інвестиційні компанії та різні фонди. Акумулюючи вільні від витрат грошові ресурси домогосп-в, фін-ві посередники передають їх у формі позичок у розпорядження підпр-в за відповідну ціну, %-кову ставку. Ін. частина заощаджень домогосп-в перетвор-ся в інвестиції безпосередньо через придбання ними акцій, облігацій та ін. ц/п.
17. Модель ек-го кругообігу в умовах змішаної ек-ки. Ф-ції держави в процесі ек-го кругообігу в умовах закритої та відкритої ек-ки. 
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Функції уряду в умовах закритої ек-ки.

Домогосп-ва і підпр-ва взаємодіють не тільки між собою а й з урядом, від заходів якого теж залежить рівновага в ек-ці. У моделі ек-го кругообігу уряд виконує три ф-ції. 

1) він здійснює на відповідних ринках дер​ж. закупки ресурсів та продуктів і внаслідок цього несе відповідні витрати, які впливають на сукупні витрати ек-ки. На рис. це відображ-ть потоки по вертикалі. 2) уряд надає домогосп-вам і підпр-вам колективні (суспільні) блага, пов'язані із утриманням бюдж. сфери. Це відображ-ть верхні горизонтальні потоки, які поєднують уряд із суб'єктами приватного сектора ек-ки.3) для здійснення своїх витрат уряд формує держ. доходи за рахунок збирання податків: приб. податок з громадян, податки на прибуток підпр-в, продуктові (непрямі) податки тощо. Це все є валові податки. Але поряд з цим уряд має справу з подат​ками зворотніми. До них відносяться трансфертні платежі (пенсії, стипендії, виплати по безробіттю та страхуванню, дотації, субсидії). Валові податки за мінусом трансфертних платежів є чистими податками.

Наведена модель ек-го кругообігу показує, як уряд може впливати на параметри ек-ної рівновага.

1) змінюючи обсяг держ. закупок товарів та послуг, уряд має можливість адекватно впливати на сук-й По ек-ки і, як результат, на обсяги вир-ва.

2) уряд може впливати на По приватного сектора ек-ки через величину чистих податків. Змінюючи рівень оподаткування або величину трансфертних платежів, уряд може зменш-ти або збільш-ти доходи суб'єктів цього сектора, від яких залежить їхній По.

Функції уряду в умовах відкритої економіки.

Ек-ка будь-якої країни, як правило, є відкритою. Світове госп-во доповнює внутрішні ринки та роздвоює потоки ресурсів продуктів, доходів і витрат двома напрямками — по лінії внутрішніх і зовнішніх ринків. Якщо суб'єкти ек-ного кругообігу експортують на світовий ринок ресурси та продукти, то у зворотному напрямку вони одержують грошові дохюди. І навпаки, якщо вони імпортують із світового ринку ресурси та продукти, то у зворотному напрямку вони несуть відповідні витрати.  Зовнішній світ бере участь в ек-ному кругообігу і через міжнародні фінансові ринки. Якщо національні заощадження є недостатніми для фінансування ек-ки, її суб'єкти, в тому числі уряд, можуть отримати фінансові ін'єкції з боку міжнародних фінансових організацій, іноземних урядів та приватних підпр-в. І навпаки, якщо нац. заощадження перевищують внутрішні потреби, ек-ні суб'єкти можуть фінансувати ек-ку ін. країн.
18.Сукупний попит: сутність, цінові і нецінові чинники та графічна інтерпретація їх впливу на сукупний попит.

Сукупний попит (СПо) – це реальний обсяг національного продукту, який економіка має намір закупити з метою задоволення своїх платоспроможних потреб.  У грошовій (номінальній) формі сукупний попит визначається сукупними витратами економіки на закупівлю товарів та послуг, які складаються із споживчих витрат, валових інвестицій, державних закупок і чистого експорту.  Співвідношення між сукупним попитом і сукупними витратами можна виразити формулою: СПо*Ц=СВ+ВГ+ДЗ+ЧЕ, де Ц – середня ціна на товари та послуги.  Сукупний попит знаходиться в оберненій залежності від ціни.  У зв”язку з цим на графіку крива сукупного попиту набуває вигляду негативно похилої лінії (див. рис. Верх-цена, вправо ВВП)).
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За своєю формою крива сукупного попиту аналогічна кривій однотоварного попиту, тобто попиту на окремі види товарів (хліб, цукор, вугілля тощо).  Але за своїм змістом вони суттєво відрізняються.  Однотоварний попит знаходітся в оберненій залежності від ціни товару безпосередньо.  Чим вища ціна, тим нижче однотоварний попит і навпаки.  Це пояснюється ефектом доходу та ефектом заміщення.  Коли ціна падає, незмінний номінальний доход дає змогу покупцям придбати більше окремих товарів та послуг, оскільки він збільшується в реальному вимірі (ефект доходу).  Зниження ціни певного товару збільшує відносну привабливість цього товару і примушує споживачів збільшувати на нього попит (ефект заміщення).  Але така реакція покупців на зміну не має відношення до сукупного попиту, оскільки він характеризує попит на сукупний товар, тобто реальний ВВП.  Особливість сукупного попиту полягає в тому, що він не залежить від ціни ВВП безпосередньо.  Між сукупним попитом і ціною національного продукту існує опосередкована залежність, яка проявляється через 3 фактори: ефект відсоткової ставки, ефект багатства, ефект чистого експорту.  Розглянуті вище фактори є ціновими факторами сукупного попиту, які опосередковано реалізують обернену залежність сукупного попиту від ціни.  Крім ціни на сукупний попит впливає безліч інших факторів економічної кон”юнктури, які не пов”язані зі зміною товарних цін.  Усі ці фактори є неціновими.  Наслідком їхнього впливу на сукупний попит є зміщення його кривої вправо або вліво (див. рис.).  

До числа основних нецінових факторів сукупного можна віднести очікування, зміни в економічній політиці держави, зміни в світовій економіці.

19. Сукупна пропозиція (СПр): сутність та графічна інтерпретація її залежності від ціни на основі клас. моделі.

СПр — це реальний обсяг нац. продукту, який екон. пропонує для продажу з метою отримання прибутку. Потенц. величина СПр залежить від запасу капіталу та технологіч. рівня вир-ва в межах потенц. величини СПр є функцією товарних цін та середніх витрат (СеВ) - витрат на вир-во 1-ці товару: СПр=/(Ц;СеВ). ( що на СПр впливають два види факторів: ціна(Ц) і нецінові ф-ри, вплив яких опосередковується через середні витрати. 

У макроек. науці немає єдиної думки щодо форми зв'язку між Ц і СПр. Залежно від того, як Ц впливають на СПр, існують 2 моделі: класична і кейнсіанська. Головним положенням клас. теорії є те, що ек-ка постійно тяжіє до потенційного рівня виробництва, який визначає межу вир-чих можливостей ек-ки. У верхній точці ек-го циклу ек-ка може дещо перевищувати межу вир-чих можливостей; в періоди падіння вона, нав​паки, досягає параметрів, величина яких набагато менша від межі її вир-чих можливостей. Але всі ці коливання є тимчасовими. Ринок володіє мех-мом швидко повер​тати екон. до потенц. рівня вир-ва. Го​ловним мех-мом, який виконує цю роль, є мех-м гнучких цін(Ц) і зарплати(З).Графічно клас. модель СПр можна показати на прикладі падіння сукупного попиту(Спо). 
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Рис.1 Еластичний попит
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Згідно з клас. моделлю, падіння СПо відносно потенц. ВВП миттєво породжує 2 наслідки: 1 - зниж. Ц. 2 - падіння СПо одночасно викликає адекватне зменш. По на ринку праці і зменш. номінальної З. За цих умов адекватно зменш. сер. витрати, а прибутковість вир-ва не зміниться. Тому у під​приємців не виникає мотивації до скорочення СПр, яка залишиться на рівні потенц. ВВП. Звідси – висновок клас. моделі: СПр не залежить від Ц. В клас. моделі абсолютно гнучкі Ц і З миттєво нейтралізують б-я відхилення екон. від умов повної зайнятості. Тому на графіку крива СПр має форму вертикальної лінії, яка бере свій початок у точці потенц. ВВП (Оп). 

Клас. модель вступає у суперечливість із реальною екон., яка свідчить, що факт. ВВП досить часто і на тривалий період може відхилятися від потенц. ВВП. В дійсності, ринк. мех-м не​здатний миттєво відновлювати СПр на рівні повної зайнятості. Для цього потрібен певний час. Але незважаючи на тривалі відхилення СПр від потенц. рівня, у довгострок. періоді динаміка факт. ВВП визначається динамікою потенц. ВВП. ( клас. модель СПр — модель для довгострок. періоду. Це означає, що довгострок. крива СПр має вигляд вертикальної лінії, яка бере початок у точці потенц. ВВП.

20. Сукупна пропозиція (СПр): сутність та графічна інтерпретація її залежності від ціни на основі кейсіанської моделі.

Кейнс. модель СПр виникла на грунті конструктивної критики клас. моделі. Вона пояснює зв’язок між ціною (Ц) і СПр в короткостроковому періоді. В її основі – положення про негнучкість зарплати (З) протягом кор.строк. періоду. Ц вільно формуються ринком і тому є еластичними стосовно СПо. Це пояснюється існуванням колективних угоди між профспілками і підприємицями, а також небаженням підприємців зменш. з/п, щоб уникнути зменш. мотивації до праці та виникнення соц. конфліктів. Цьому сприяє закон про min З. В кор.строк. періоді гнучкими є лише Ц. Це пояснюється ефектом конкуренції.
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Якщо СПо падає відносно потенц. ВВП, то зниж. лише Ц, а З тимчасово залиш. стабільною. За цих умов прибутковість вир-ва зменш., що стимулює підприємців до скорочення СПр. Звідси – висновок кейнс. моделі – в кор.строк. періоді, протягом якого З не змінюється, СПр перебуває у прямій залежності від товарних Ц. Тому крива СПр має вигляд позитивно похилої лінії. 

Особливість кейнс. моделі кривої СПр полягає в тому, що вона відбиває неоднаковий зв’язок між Ц і СПр в умовах різного рівня занятості. криву СПр можна поділити не 3 ділянки:

1 – горизонтальна, яка хар-є екон. в умовах глибокого падіння вир-ва. При цьому, збільш. СПо не викликає зростання Ц, СПр збільш. адекватно зростанню СПо .

2 – висхідна, яка хар-є екон. в умовах помірного падіння вир-ва. Збільш. СПо викликає як зрост. Ц , так і збільш. СПр.

3 – вертикальна, яка хар-є екон. в умовах повної зайнятості. При збільш. Спо СПр тимчасово збільш. не може. Тому єдиним наслідком є зрост. Ц. Ця ділянка, зазвичай, збігається з довгострок. кривою СПр.

Крім Ц на СПр впливають нецінові чинники: Ц на ресурси, продуктивність ресурсів, субсидії (вплив. на середні витрати, а отже і на валовий прибуток), податок на прибуток (вплив. на чистий прибуток). На графіку це викликає відповідні зміщення кривої у відповідний бік.

21. Рівноважний ВВП (ВВПр) на основі методу «видатки-випуск» та його графічна інтерпретація.

Метод «видатки-випуск» є кейнс. моделлю тов. ринку. В основі цього методу - тотожність сукупних видатків(СуВ) – видатки, які плануються всіма покупцями для задоволення своїх платоспроможних потреб, і ВВП, що можна виразити: СуВ = споживчі витрати(СВ)+валові інвестиції(ВІ)=ВВП.

Співвідношення між СуВ і ВВП – це співвідношення між планами покупців і продавців, які, як правило не збігаються і при цьому виникають незаплановані зміни в тов. запасах. Коли СуВ(ВВП, виникає перевиробництво з незапланованим збільш. тов. запасів. Коли СуВ(ВВП – недовиробництво з незапланованим зниж. тов. запасів. Незаплановані зміни в тов. запасах порушують інвест. плани підпрємств, тому виділяють: а) заплановані інвест. – витрати на інвест. тов., які відповід. уявленням підпрємств про очікувані зміни у сукупному попиту(Спо) на вироблені тов. та послуги. б) незаплановані інвест. - витрати., які підпрємства змушені здійснювати в товарні запаси. Ці інвест. виконують балансуючу роль в економіці. ( СуВ ± ВІн=ВВП, де ± ВІн - незаплановані інвест. в товарні запаси, СуВ ± ВІн – фактичні СуВф. З цієї формули ( незалежно від стану екон., СуВф завжди = ВВП.

Рівноважний ВВП (ВВПр) – це такий обсяг вир-ва , якому відповідають СуВ, достатні для закупки всієї продукції, виробленої в поточному періоді. Екон. постійно тяжіє до рівноваги, як до своєї природної норми ( коли СуВ(ВВП і відбувається незаплановане зменш. тов. запасів, підприємства будуть збільшувати вир-во до рівня СуВ; коли СуВ(ВВП і відбувається незаплановане збільш. тов. запасів, вони будуть змушені скорочувати вир-во до рівня СуВ.

Графічна модель «видатки-випуск» («кейнс. хрест»).
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Бісектриса – це ситуація, коли СуВф і СуВ заплановані збігаються. Перетин ліній факт. і заплан. СуВ свідчить прототожність між цими витратами (СуВ1=СуВ) і про те, що ВВПр= О1. Але в дійсності СуВф не збігаються з з запланов. СуВ. Коли СуВ2(СуВ, підприємства виробили продукції більше, ніж зможуть реалізувати (О2(О1) - відбувається незапланований приріст інвест. в тов. запаси, що викликає скорочення ВВП від О2 до О1. Коли СуВ3(СуВ, підприємства виробили прод. менше, ніж це відповідає планам покупців (О3(О1) - відбувається незапланований зменш. інвест. в тов. запаси, що викликає тенденцію до збільш. ВВП від О3 до О1. 
22. Рівноважний ВВП на основі методу “Вилучення- ін”єкції” та його графічна інтерпретація. 

В основі методу “Вилучення- ін”єкції” лежить та обставина, що в економ. кругообігу постійно мають місце вилучення (зменшення видатків) або ін”єкції ( збільшення видатків ). Вилучення відбуваються у формі заощаджень, податків, імпорту. Ін”єкції здійснюються в формі інвестицій, депж. закупок, експорту.Економ. рівновага існуватиме лише за умов, якщо вилучення = ін”єкціям. У спрощеному варіанті, яким є приватна ек-ка закритого типу, вилучення відбуваються лише у формі заощаджень, а ін’єкції—у ф-мі інвестицій.За цих умов модель економ. рівноваги виглядає так: S=I, де S-заощадж.; I -заплановані інвестиції.

Факт. Інвестицї, як правило, відхиляються від запланованихна величину незапланованих інвест-й =І ( І1. Отже, S = I ( І1.  Це положення завжди кореспондується з методом “видатки – випуск”, за яким факт. сук. видатки=ВВП за рахунок незаплановані інвест-й. Незаплановані інвест-ї—такі, які підпр-ва змушені вкладати в товарні запаси. Якщо тов. запаси (, то незаплановані інвест-ї (.

У графічній інтерпретації модель “Вилучення- ін”єкції”  має вигляд:

I, S
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Рис.2 одинично-еластичний попит
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І+І1            
     S2       +І (врівноваж.за рах-ок збільш.інв в тов.запаси)
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                       -I (врівноваження за рах-ок незаплан.зменш інв.в тов.запаси)

         O3        O1      O2 

     ВВП

S  заощадження; І інвестиції
Згідно з малюнком, лише ВВП О1 є рівноважним, оскільки виробляється за умов, коли S=заплановані I, а I1(0. ВВП O2 більше рівноважного, оскільки вилучення у формі заощаджень більше запланованих інвестицій: S2(I , а І1(0; але врівноважуються із фактичними інвестиціями за рахунок незапланованого збільшення інвсетицій в товарні запаси (S2=I+I1). ВВП O3 менше рівноважного, оскільки вилучення в формі заощаджень менше запланованих інвестицій: S3(I , а І1( 0, аналогічно для врівноваження, але шляхом зменшення.  Заощадження є ф-цією фактичного ВВП, а заплановані інвестиції – елемент сукупних витрат. Тому перевищення заощаджень над запланованих інвестиціями свідчить про перевищення доходів порівняно з сук. видатками . Якщо S2(I, то ВВП(Сук. видатків, що узгоджує між собою два методи визначення рівноважного ВВП.  Заощадження зазвичай не дорівнюють заплан. інвестиціям. Але вони постійно тяжіють до рівноваги. Це забезпечується на ринку позичкового капіталу, де  регулюючу роль виконує відсоткова ставка. Якщо S(I, то це означає, що пропозиція позичкових грошей перевищила попит на них з боку інвесторів. Завдяки цьому відсоткова ставка (, що сприяє ( інвест попиту до рівноваги із заощадженнями.

Якщо навпаки, нерівновага на ринку позич. кап-лу порушується ( інвестицій, тобто попиту на позичкові гроші, то відсоткова ставка (. Це сприяє (  заощадження (пропозиція грошей) до рівня попиту на гроші, тобто до інвест попиту. Отже рівновага  на ринку позич. кап-лу є необхідною умовою забезпечення рівноваги між вилученнями (заощадженнями) та ін’єкціями (інвестиції), а відтак і рівноваги на товарному ринку.
23. Мультиплікатор інвестицій: сутність, схематична модель та кількісна визначеність простого мультиплікатора видатків.

В теорії рівноважним може бути лише той рівень ВВП, який дорівнює сукупним витратам. У дійсності факт. ВВП рідко буває стабільним, піддаючись циклічним коливанням. Одним із найбільш мінливих елементів сукупних витрат є інвестиції. Зміни в запланованих інвестиціях можуть бути також і прямим наслідком економ. політики держави. Аналогічні зміни відбуваються і в тих випадках, коли змінюється співвідношення між споживанням і заощадженням.  
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Рис.4 Полятні випадки еластичності

 СуВ                                  СуВ3
                                            СуВ2


                              СуВ1      
            Залежність ВВП від СуВ.




                                                      ∆СуВ=∆І

          ВВП1 ВВП2 ВВП3               ВВП

Емпіричний аналіз свідчить про те, що зростанню запланованих інвестиційних витрат на певну величину відповідає значно більша величина зростання рівноважного ВВП. Те ж саме, але в протилежному напрямку відбудеться і при зменшенні запланованих інвестицій.

Зазначений характер залежності між запланованими інвестиціями і ВВП називається ефектом мультиплікатора, або просто мультиплікатором.

Мультиплікатор (М) – це коефіцієнт, який показує, на скільки грошових одиниць змінюється ВВП при початковій зміні інвестицій на 1 грошову одиницю. Вперше поняття мультиплікатор було введено в економічну теорію англіським економістом Каном. Далі роз-та Кейнсом. Ек. суть М в теорії Кейнса полягає в тому, що він показує залежність змін доходу від початкової зміни запланованих інвестицій: МІ = ∆ ВВП / ∆ ВІП, де МІ – М інвестицій; ∆ ВВП – зміна ВВП; ∆ ВІП – початкова зміна запланованих інвестицій, яка викликає приріст ВВП.

Ефект мультиплікатора спирається на три положення: витрати та одержання доходів – це дві сторони ділової угоди; споживання, яке випливає з доходів, обумовлює відповідні зміни в споживанні та заощадженні, але співвідношення між споживанням і заощадженням залишається незмінним; споживання, яке випливає із доходів, одержаних на кожному попередньому етапі здійснення ділових угод, перетворюються у витрати для наступного етапу. 
Припустимо, що інвест. клімат сприятливий зростанню сук. витрат на 10 млн. грн. Якщо на етапі початкової угоди приріст інвестицій становить (І, то це створить початковий дохід в обсязі (І.  Але ті економічні суб’єкти, які отримали цей дохід, на наступному етапі витратять його на споживання з певною граничною схильністю, тобто їх видатки становитимуть ГСС*(І, потім ГСС2*(І і т.д до ГССn.  Наведений ланцюг перетворень видатків у доходи, а доходів у видатки відбувається у формі нескінченно спадної геометричної прогресії, в якій на кожному наступному етапі видатки зменшуються відносно попереднього етапу на величину вилучень із доходу у формі заощаджень.  В кінцевому підсумку (зміни у ВВП = 0,0) дія ефекту М закінчується тоді, коли сума всіх заощаджень (10,00), які були спричинені початковим збільшенням інвестицій, компенсує цей приріст запланованих інвестицій. Таким чином, початкові зміни інвестиційних витрат породжують нескінчений ланцюг вторинних споживчих витрат, які зменшуються з кожним наступним циклом витрат, але у підсумку багаторазово змінюють ВВП. 

По-друге, існує зв’язок між М і граничними схильностями до споживання та заощадження. М і гранична схильність до заощаджень обернено залежні:

МІ =1/ГСЗ, (ГСС+ГСЗ=1 → МІ =1/1-ГСС)

Цей М має однакову дію не лише до інвестицій, а й до інших елементів сук. витрат, враховує лише один канал вилучень – заощадження. Тому в загальному контексті це є простий М витрат (має відношення не лише до інвестицій, а й до інших елементів СуВ): МВ = 1/ГСЗ=1/1-ГСС
Спираючись на цей М можна обчислити приріст ВВП, спричинений будь-якою початковою зміною сук. витрат: ∆ ВВП = МВ * ∆ СуВП
24. Рецесійний розрив: сутність, графічна інтерпретація та кількісна визначеність.

Рівновага в ек-ці може забезпечуватись в умовах повної  або неповної зайнятості, на інфляційній основі або на основі стабільних цін. Це залежить від співвідношення між сукупними видатками і потенційним ВВП. Ідеальним є такий варіант, коли Сук. видатки = потенц. ВВП. Проте, як  правило, Сук. видатків або не вистачає для закупівлі потенційного ВВП, або вони є надмірними щодо потенційного ВВП.Перший варіант спостерігається в умовах  неповної зайнятості. Якщо Сук. видатків  не вистачає для закупівлі потенційного ВВП, то в ек-ці виеикає  рецесійний розрив. Графічна інтерпретація  рецесійного розриву подана на малюнку:

СуВ                                                                СуВ=ВВП

                                                     Т1 
 СуВ2
СуВ2 


          СуВ1
        

    рецесійний розрив                                           

СуВ1                             Т2

                               ВВПп    ВВПф                                

Ек-ка знаходиться в умовах неповної зайнятості. СуВ1 менші від потенційних (СуВ2), а фактичний врівноважний ВВП менший за ВВПп. Спостерігається дефіцит СуВ, тобто обсяг витрат є недостатнім для того, щоб повністю використовувати наявні потужності – це явища назив.рецес.розрив – величина, на які фактичні СуВ повинні початково збільшитися, щоб забезпечити досягнення ВВПп на безінфлційній основі. Називається рецесійним, бо спричинює в ек-ці рецесію, тобто скорочення вир-ва порівняно з її потенціалом. В умовах рецес.розриву ек-ка потенційно втрачає, недовиробляє певну величину ВВП. Обсяг (величина) рецес.розриву: +(СуВп=(ВВПр/Мв, де СуВп необхідний початковий приріст СуВ; ВВПр реальний приріст ВВП, необхідний для досягнення ВВПп (+∆ВВПр=ВВПп-ВВПф); Мв мультик.витрат.
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Протилежний варіант має місце за умов повної зайнятості, коли сукупні видатки є надмірними порівняно з ВВПп. Тоді в ек-ці виникає інфляційний розрив.

25. Інфляційний розрив: сутність, графічна інтерпретація та кількісна визначеність.

Інфляційний розрив – це величина, на яку фактичні сукупні витрати повинні початково зменшитися, щоб усунути інфляційний надлишок за умов повної зайнятості.Розрив носить назву інфляційного тому, що він викликає в економіці інфляційний надлишок ВВП. Величину інфляційного розриву (-∆СуВп) – необхідного початкового зменшення сукупних витрат – можна визначити за формулою (без врахування цінового фактору):
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Рис.3 Нееластичний попит
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Рис.1 Крива пропозиції (
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Рис.2 Зміна пропозиції (
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Рис.1 Зміна обсягу пропозиції (
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Рис.1 Ринкова рівновага (

Е)
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Рис.2 Встановлення рівноваж. ціни
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-∆СуВп = -∆ВВПі / Мв,де -∆ВВПі – інфляційне зменшення ВВП за умов повної зайнятості (-∆ВВПі = ВВПп - ВВПф).Графічно інфляційний розрив можна зобразити в наступному вигляді:
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На графіку потенційний ВВП забезпечується при сукупних витратах на рівні СуВ2. Але фактично економіка витрачає більше – СуВ1. Отже має місце надлишок сукупних витрат (СуВ1>СуВ2). Тому фактичний надлишок ВВП номінально перевищує потенційний: ВВП1>ВВП​2. Таке явище і називається інфляційним розривом.Інфляційний розрив виникає у зв`язку з тим, що зростання сукупних витрат (сукупного попиту) не супроводжується адекватним зростанням вир-ва (сукупної пропозиції). В умовах, коли економіка досягла повної зайнятості, під-ва не можуть швидко відповісти на збільшення сукупного попиту відповідним збільшенням фактичних обсягів вир-ва. Для цього потрібен певний час. Єдиним природним наслідком у цьому випадку є зростання цін, тобто інфляція. Тому усунення інфляційного розриву викличе лише зменш.номінального ВВП без зміни реального ВВП.
26. Класична теорія макроекономічного регулювання: сутність та основні положення.

Макроекономіка як наука є теоретичною базою економ. політики держави. Але її практичне застосування ускладнюється тим, що вона представлена великою сукупністю конкуруючих між собою теоретичних доктрин, кожна з яких по-різному являє механізм функціонування економіки з ринковими відносинами, і по-різному вбачає співвідношення між ринком і державою, подає протилежні рекомендації щодо ролі держави в стабілізації економіки. 

У системі теорій макроекономічного регулювання виділяють декілька основних теорій: класичну, кейнсіанську, монетариську, теорію економіки пропозицій, теорію раціональних очікувань.

Фактично, класична теорія й історично започаткувала макроекономічну науку. Найбільш видатними представниками клас. теорії є А.Сміт, Д.Рікардо, Дж. Міль, Ж-Б. Сей, А.Маршал, В.Парето, А.Пігу, Л.Вальрас.

Прихильники клас. теорії вважають, що ринковий мех.-м здатний автоматично забезпечувати повну зайнятість без державного втручання в економіку, тобто повну зайнятість без державного втручання в економіку, тобто повна зайнятість є нормою для економіки з ринковими відносинами. Вони визнають, що інколи на економіку можуть негативно впливати зовнішні фактори, такі як війни, політичні перевороти, засуха, біржові крахи тощо, які тимчасово виводять її з стану повної зайнятості. Проте здатність ринку до автоматичного саморегулювання є достатньою, щоб через деякий час знову відновити в економіці такий рівень вир-ва, який відповідає умовам повної зайнятості. Це означає, що можливий відхід економіки від стану повної зайнятості є не внутрішнім продуктом ринкової економіки, а лише результатом впливу на неї зовнішніх обставин.

Згідно з класичною теорією мех.-м ринкового саморегулювання економіки склад. з декількох елементів.

1. Ситуація, коли величина сукупних витрат буде недостатньою для вир-ва потенційного ВВП, є малоймовірна. Якщо навіть сукупні витрати за будь-яких обставин зменшаться порівняно з потенційною величиною, то досить швидко такі важелі як ціна і з/п примусять економ. суб`єктів збільшити сукупні витрати до потенційної величини. Неможливість виникнення в економіці дефіциту сукупних витрат спирається на закон Сея, згідно з яким процес вир-ва товарів створює доход, який дорівнює вартості вироблених товарів. Закон спирається на передумову, що весь доход, отриманий виробниками товарів, повністю використовується на закупівлю інших товарів. У дійсності це не так, оскільки певна частина доходу може бути спрямована на заощадження, що породжує невідповідність між вир-м та спожив-ням, тобто між S та D. Сукупні витрати будуть недостатніми для закупівлі всієї маси вироблених товарів, у результаті чого скоротиться сукупний попит, ВВПф відхилиться вниз від ВВПп, що свідчить при виникнення в ек-ці неповної зайнятості.

2. Та частка доходів, яка спрямовується на заощадження, знову повертається на товарний ринок у вигляді інвестицій. Прихильники теорії визнають дестабілізуючий вплив заощаджень на рівновагу між доходами та витратами, проте дана обставина не вимагає державного втручання в ек-ку, в чому й полягає суть другого елементу теорії. Інвестиційні витрати підприємців компенсують ті вилучення з потоку “доходи-витрати”, які відбуваються у формі заощаджень. Якщо запропонований обсяг заощаджених грошей перевищує попит на них з боку інвесторів. або зменшується порівняно з ним, то % ставка знижується або підіймається і завдяки цьому урівноважує їх між собою. Це означає, що рівноважна % ставка вирівнює заощадження та інвестиції автоматично. За цих умов необхідності держ. втручання в економіку не виникає.

3. Обсяг сукупної продукції, яку можуть реалізувати її виробники, залежить не лише від величини сукупних витрат, а й від рівня товарних цін. Це означає, що навіть тоді, коли % ставка за будь-якої причини нездатна привести у відповідність заощадження домогосподарств та інвестиції під-в, падіння сукупних витрат буде компенсоване пропорційним зниженням цін.

Згідно з класичною теорією здатність економіки до цінового саморегулювання забезпечується конкуренцією між продавцями, яка породжує високу еластичність цін стосовно попиту. 

Підсумовуючи: згідно з класич. теорією механізм % ставки, гнучких товарних і ресурсових цін надає ринку здатність автоматично підтримувати повну зайнятість в економіці. За цих умов виключається необхідність втручання держави в економіку, тобто найбільш раціональною має бути політика державного невтручання.
27. Кейнсіанська теорія макроекономічного регулювання: сутність та основні положення.

Дж. Кейнс в книзі “Загальна теорія, зайнятості, відсотка та грошей” (1936) вперше піддав конструктивні критиці класичну теорію макроеконом. регул-ня. На противагу клас. теорії ринкового само регул-ня та держ. невтручання в економіка він запропонував альтернативну теорію, в основі якої лежить державне регул-ня економіки.Прихильники кейнс. теорії відстоюють думку, що ринковий механізм самостійно не може гарантувати досягнення в економіці повної зайнятості. Вони стверджують, що завдяки ринковим регуляторам економіка може бути врівноважена, тобто в ній може забезпечуватися рівновага між сукупним попитом і сукупною пропозицією, але водночас може існувати неповна зайнятість, вимушене безробіття та високий рівень інфляції. Аргументи на доказ кейнс. теорії

1. Кейнс. теорія відкидає положення про те, що % ставка гарантує забезпечення рівноваги між заощадженнями та інвестиціями. Власники заощаджень та інвестори – це зовсім різні економічні групи, які в процесі прийняття рішень про заощадження та їх перетворення у інвестиції керуються неоднаковими мотивами:

% ставка; 2) одержання доходів від заощаджень;

досить часто заощадження здійснюються для вирішення інших проблем:

з метою накопичення грошей для здіснення великих закупок, вартість яких перевищує розмір поточних доходів;

для створення резерву з метою здійснення непередбачених витрат;

з метою нагромадження, щоб забезпечити майбутні потреби.

Кейнсіанці, на відміну від класиків, уявлення про роль поточних заощаджень як джерела інвестицій вважають надмірно спрощеним. На їх думку, крім поточних заощаджень на грош. ринку існують інші джерела інвестицій: готівкові заощадження, тобто населення зберігає гроші не лише в банківській системі, але й у готівк. формі на руках; кредитні установи, які здатні мультиплікативно примножувати заощаджені гроші, внаслідок чого величина інвестицій може перевищити величину заощаджень.

2. Кейнс. теорія ставить під сумнів класичне положення про високу еластичність цін і з/п, особливо в бік зниження останньої при зменшенні сукупного попиту. Причини:

1)наявність монополій, які стримують зниження цін і профспілок, які стримують зниження з/п, що перешкоджає адекватному зниженню цін і з/п в короткостроковому періоді і протидіє відновленню сукупної пропозиції на рівні потенц. ВВП.

2)зниження цін та з/п не викличе зростання сукупного доходу працюючих і тому не забезпечить відновлення попиту на рівні потенц. ВВП.

Висновок кейнсіанців – ринковий механізм не здатний самостійно відновлювати повну зайнятість і тому повинен доповнюватись держ. регулюванням економіки.

При визначенні об`єктів держ. впливу, кейнсіанці виходять з того, що головною причиною падіння вир-ва є недостатність сукупного попиту. Фактори відставання сукупного попиту від сукупної пропозиції (на думку кейнсіанців):

1)психологія споживачів (домогосподарств). Зі збільшенням доходу зменшується частка, що йде на заощадження, і збільшується та, що йде на споживання. (“основний психологічний закон” Кейнса);

2)зниження ефективності капіталу. Зі збільшенням обсягів нагромадження капіталу норма прибутку падає відповідно до закону спадної продуктивності капіталу. Це обумовлюється зниженням можливостей реалізувати вироблені продукти за достатньо високими цінами внаслідок зменшення граничної схильності до споживання. (Зниження гранич. схильн. до споживання – зниження інвестиційного попиту як компоненту сукупного попиту).

Т.ч., за кейнс. теорією, не пропозиція створює попит, а навпаки, попит створює власну пропозицію, тому головним об`єктом держ. регулювання повинен бути сукупний попит, який у Кейнсу носить назву “ефективного попиту”. Це означає, що збільшуючи сукупний попит, держава може ефективно впливати на рівень вир-ва. Спираючись на концепцію “ефективного попиту” кейнсіанці пропонують два методи активізації і стимулювання сукупного попиту:

1)за рахунок збільшення держ. закупок або зниження податків;

2)за рахунок зниження % ставок, що підійме “граничну ефективність капіталу” і збільшить інвестиції приватного сектору.

Важливу роль в теорії відіграє мультиплікатор інвестицій. Але ефект мультиплікатора за різних умов може бути різним. Найбільшу ефективність він має за умов наявності в економіці невикористаних потужностей і вільної робочої сили. При наявності резервних потужностей досягається дешеве нарощування випуску продукції за рахунок незначних додаткових інвестицій. Тому в умовах недостатнього сукупного попиту держава може за рахунок бюджетних витрат забезпечувати значний мультиплікативний ефект.

28. Монетаристська теорія макрорегул-ня 

Засновник теорії – Мілтон, Фрідмен. Основа теорії - ринкова си-ма є достатньо стійкою і здатна самостійно відновлювати ек стабільність, тому держрегул-ня не є необхідним, відстоюють принцип вільної конкуренції.

В основі лежить рівняння обміну М( = РО, де М - грошова маса; ( - швидкість обертання грошей; Р - рівень цін; О- фізичний обсяг вироблених товарів та послуг.

Згідно з монетаристською теорією, головну роль у регулюванні ек-ки виконує грошово-кредитна, а не фіскальна пол-ка. При цьому осн. інстр-том регул-ня ек-ки є гроші. Збільшуючи або зменшуючи грошову масу, держава може здійснювати регулюючий вплив на ек. Активність. Дотримуючись положення про стабільність швидкості обертання грошей і передбачуваний хар-р залежності між грошовою масою і номінальним ВВП, монетаристи роблять висновок: стабільний розвиток ек-ки можна забезпечити за умов стабільного збільшення грошової маси. Тому вивели монетарне правило, згідно з яким грошова маса має збільшуватися щорічно тими самими темпами, що й щорічний темп зростання реального ВВП. Механізм, за допомогою якого грошова маса впливає на номінальний ВВП:

інструменти грошово-кредитної пол-ки ( банківські резерви (грошова маса ( сукупний попит ( номінальний ВВП. Отже, у монетаристів грошова маса впливає на сукупний попит безпосередньо, тб цей вплив не опосередковується відсотковою ставкою. Тому грошова маса впливає на всі елементи сукупного попиту, а не лише на інвестиційний попит. Крім того, у монетаристів вплив сукупного попиту на номінальний ВВП здійснюється переважно через зміну цін, а не завдяки зміні фізичних обсягів вир-ва.

Монетаристи принижують або зовсім відкидають фіскальну політику як метод стабілізації ек-ки. У них нееф-сть фіскальної пол-ки обумовлена ефектом витіснення. Його суть полягає в тому, що коли держава, виходячи із необхідності покриття бюджетного дефіциту, позичає гроші у населення і КБ, вона входить в конкуренцію з приватним бізнесом. Внаслідок цих позичок держава скорочує грошову масу приватного сектора ек-ки. Це підвищує відсоткову ставку на грошовому ринку і тому витісняє з інвестиційного ринку певну кількість приватних інвестицій, які за підвищеної відсоткової ставки стають неприбутковими. Отже, в результаті вплив бюджетного дефіциту на сукупний попит буде несуттєвим.

29. Неокласичні теорії макроеконом регул-ня

Теорія економіки пропозиції виникла через незмогу кейнсіанців запропонувати ефективні заходи проти стагфляції. Суть теорії полягає в перенесенні акцентів з упр-ня попитом на стимулювання сукупної пропозиції, зростання вир-ва і зайнятості. Назва “економіка пропозиції” є похідною від головної ідеї стимулювати пропозицію капіталів і робочої сили. Вона містить в собі обгрунтування рекомендацій ек. пол-ці і в першу чергу податковій.

Прихильники теорії вважають, що податковий механізм може впливати й на сукупну пропозицію. На їх думку, збільшення податків викликає інфляцію витрати через зростання середніх витрат на вир-во продукції. Крім того, при збільшенні податків на доходи домогосподарств зменшуються стимули до праці, а зростання податків на прибуток зменшує привабливість інвестиційних проектів, що скорочує сукупну пропозицію. Вони пов’язували стагфляцію з надмірним рівнем оподаткування і виступали за зниження податкового тиску на ек-ку. Пропонують відмовитися від сис-ми прогресивного оподаткування, знизити податкові ставки на підпр-во, на з/п, дивіденди. На їх думку, зниження податків збільшить безподатковий доход і заощадження, знизить рівень %-ставки, внаслідок чого зростуть нагромадження та інвестиції, зниження податків на з/п- стимули до праці.

Оскільки зниження податків веде до скорочення бюджетних доходів, вони пропонують інакше вирішити проблему бюджетного дефіциту: зменшити соц програми, скоротити апарат держ упр-ня, відмовитися від малоефективних держ витрат. За цією теорією зниження податків викличе зростання реального ВВП як податкової бази, що поряд зі зниженням держ витрат забезпечить збалансування держбюджету.

Теорія раціональних очікувань (сер 70-х рр в умовах стагфляції)

Виходять з того, що ек. суб’єкти спроможні діяти раціонально. Аналізуючи ек. ситуацію, вони здатні визначити майбутні зміни. Інакше, ек. суб'єкти настільки раціональні, що можуть у своїх прогнозах враховувати не лише минулий досвід, а й майбутні зміни в ек. кон’юктурі, в тому числі і зміни в ек. пол-ці держави. Володіючи здатністю передбачати майбутні зміни в ек-ці, вони спроможні приймати такі рішення, які найбільшою мірою відповідають їх інтересам. Саморегулююча здатність ек.суб’єктів до рац. дій може бути реалізована практично лише через ринковий механізм, тб без держ втручання. Тому вони виходять з передумови, що всі ринки є високо конкурентними. На таких ринках з/п і ціни високоеластичні одночасно як у напрямі зниження, так і в напрямі зростання. На їх думку, нова інформація, яку одержують ек суб’єкти швидко відбивається на співвідношенні попиту та пропозиції висококонкурентних ринків і завдяки цьому рівноважні параметри ек-ки швидко відновлюються за умови повної зайнятості. Згідно теорії, крива сукупної пропозиції має вигляд вертикальної лінії, яка бере свій початок у точці потенційного ВВП. Раціональні очікування ек суб’єктів виключають можливість виникнення короткострокової сукупнох пропозиції, а існує лише сукупна пропозиція на рівні потенційного ВВП. Звідси висновок: стимулююча пол-ка держави викликає лише прискорення інфляції і зовсім не впливає на рівень вир-ва та безробіття, Тому вона має 2 уразливі елементи: спроможність ек суб’єктів досить правильно передбачати майбутні зміни в ек-ці та ек. пол-ці держави суперечить дійсності; а також насправді переважна більшість ринків не є чисто конкурентними.

30. Дискреційна фіскальна політика – суть, засоби впливу на ек-ку

Дискреційна фіскальна пол-ка - свідома маніпуляція урядовими витратами і доходами, яка здійснюється на підставі держ. рішень (парламенту і уряду) з метою цілеспрямованого впливу на реальний обсяг вир-ва, безробіття та інфляцію. Ця пол-ка застосовує 2 інструменти: 1) держ закупки, які є інструментом прямої дії (збільшуючи або зменшуючи держ закупки), держава безпосередньо впливає на сукупний попит і реал. ВВП). 2) чисті податки, які змінюються за рахунок зміни податкових ставок і трансфертів і впливають на реальний ВВП опосередковано через споживання як компонент сукупного попиту.
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Мал.1                                                 Мал.2
Мультиплікатор витрат. Нехай в нас є сукупні витрати в їх приватному варіанті (СуВ1), тб без того компонента, яким є держ закупки. При даних СуВ1 є певний рівноважний обсяг ВВП, який дорівнює 0,1. Тепер припустимо, що уряд прийняв рішення збільшити держзакупки. Внаслідок цього сукупні витрати збільшаться СуВ2 (СуВ1+(СуВ). Це викличе мультиплікативне збільшення реального вир-ва з 0,1 до 0,2. Величина приросту ВВП буде дорівнювати +(ВВП =+(ДЗ*Мв. Оскільки дискреційна фіскальна пол-ка - свідомий, тб цілеспрямований вплив держави на ек-ку, то в реальній практиці цільовий приріст ВВП визначається урядом наперд, а необхідне збільшення ДЗ є пошуковою величиною, яку можна обчислити за формулою +(ДЗ =+(ВВП/Мв. Це ми розглянули метод “витрати-випуск” (мал.1), аналогічний результат буде і в тому випадк, коли аналіз впливу ДЗ на ВВП здійснювати за методом “вилучення - ін’єкції” (мал.2). В цьому варіанті заощадження (З) плюс чисті податки (ЧП) являють собою илучення з потоку “доходи - витрати” (З+ЧП), а валові інвестиції плюс державні закупки - ін’єкції цього потоку (ВІ+ДЗ1). Перетин ліній вилучень (З+ЧП) з лінією ін’єкцій(ВІ+ДЗ1) в точці Т1 визначає рівноважний ВВП, який =О1. Якщо за цих умов уряд збільшить ДЗ з ДЗ1до ДЗ2, то ін’єкції адекватно зростуть. Внаслідок цього лінія ін’єкцій переміститься вгору в положення (ВІ+ДЗ2), а її перетин з лінією (З+ЧП) в точці Т2 викличе збільшення ВВП від О1 до О2. Оскільки З та ЧП знаходяться в прямій залежності від ВВП, то це викличе відповідне збільшення вилучень, які в точці Т2 урівноважуються з новою величиною ін’єкцій (ВІ+ДЗ2).

Мультиплікатор податків.           ін’єкції та
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Для визначення впливу ЧП на рівноважний ВВП приймем деякі передумови: об’єктом фіскальної пол-ки є лише сукупний попит; в контексті фіскальної пол-ки, спрямованої на сукупний попит, вплив ЧП на ВВП - це їх вплив на споживання як компонент сукупного попиту; дискреційна фіскальна пол-а викликає зміни в чистих податках за допомогою держ.рішень стосовно рівня податкових ставок і трансфертів. 

Припустимо, що держава підвищила рівень пенсій і стипендій.  Дискреційне зменшення ЧП, яке виникло на цій основі, спричинить певний вплив на ВВП.  Розглянемо наслідки впливу за методом “витрати-випуск” (мал.3)  Виділяють кілька етапів: 1) збільшується безподатковий доход на величину зменшення ЧП: ∆БД = ∆ЧП, 2) збільшення БД у свою чергу, викличе збільшення тих елементів, на які він розкладається, тобто споживчих витрат і заощаджень.  Збільшення СВ пропорційно граничній схильності до споживання: ∆СВ = ∆ЧП*ГСС, 3) збільшення СВ – це початкове збільшення СуВ, яке мультиплікативно збільшить ВВП (див. рисунок).

Як видно з рисунку, до зниження ЧП крива СуВ знаходилася в положенні СуВ1, а її перетин із бісектрисою в точці Т1 визначає рівноважний ВВП, який = О1.  Після зниження ЧП СуВ збільшилися і крива пермістилася вгору в положення О2.  Величина цього збільшення дорівнює: +∆ВВП = ∆ЧП*ГСС*Мв.  Якщо збільшення ВВП визначається урядом наперед, то на цій основі можна обчислити необхідне зниження ЧП: -∆ЧП = +∆ВВП/ГСС*Мв.  При визначенні впливу ЧП на ВВП ми спиралися на мультиплікатор витрат.  Визначимо мультиплікатор податків.  Звернемося до формули обчислення зростання ВВП і поділимо на ∆ЧП: +∆ВВП/-∆ЧП = ∆ЧП*ГСС*Мв/-∆ЧП.  Ліва частина рівняння є мультиплікатором податків, а права спрощується до виразу ГСС*Мв.  Звідси формула мультиплікатора податків: Мп = ГСС*Мв.  Формула визначає співвідношення між двома мультиплікаторами.  З формули випливає, що Мп завжди нижчий від Мв пропорційно ГСС.  Якщо в формулі замість ГСС підставити 1 – ГСС, а замість Мв – 1/ГСЗ, то одержимо інший варіант формули Мп: Мп = Мв – 1.  Спираючись на такий мультиплікатор, приріст ВВП внаслідок зниження автономний ЧП обчислюється: +∆ВВП = -∆ЧП*Мп.  Різниця між цими мультиплікаторами визначає мультиплікатор збалансованого бюджету:   Мзб = +∆ВВП/+∆Б = Мв – Мп; +∆Б = ∆Б = ∆ДЗ = ЧП.  В умовах простих мультиплікаторів Мзб завжди = 1, а складних – Мзб ‹ 1.
Механізм впливу автономних ЧП на ВВП за допомогою методу «вилучення-ін'єкції» (мал.4). Як видно почат​кова лінія ін'єкції (ВІ + ДЗ) перетинає лінію вилучень (З1+ЧП1) в точці Т1 (обумовлює рівноважний ВВП, який =О1). Згідно з цим методом зниження чистих податків (за рахунок підвищення пенсій і стипендій) викличе два наслідки: 1).зменшення ЧП адекватно збільшує безподатковий доход, що відповідно з ГСЗ збільшить заощадження: +∆З=-∆ЧП*ГСЗ. 2).зменшення ЧП на адекватну величину зменшить вилучення в формі ЧП. Оскільки зменшення ЧП перевищує збіль​шення заощаджень, то в підсумку сума вилучень змен​шується порівняно з початковою величиною. Це означає, що лінія вилучень на мал.4 переміс​титься вниз в положення (31+∆ЧП*ГСЗ) + (ЧП1-∆ЧП) і перетне лінію ін'єкцій в точці Т2. Внаслідок цього рівно​важний ВВП збільшиться від О1 до О2. 

31. Автоматична фіскальна політика: сутність, регулююча роль в економіці та її обмеження.

Свідома маніпуляція урядовими витратами і доходами, яка здійснюється на підставі державних рішень з метою цілеспрямованого впливу на реальний обсяг вир-ва, безробіття та інфляцію називається дискреційною фіскальною політикою.

Але вплив держави на ВВП через державні закупки та чисті податки цим не обмежується. Практика свідчить, що чисті податки можуть змінюватися і автоматично, тобто без спеціальних державних рішень. Це пояснюється тим, що переважна більшість податків залежить від доходу і тому змінюється пропорційно до змін ВВП навіть при стабільних податкових ставках і рівнях трансфертів.

Незважаючи на те, що автоматичні чисті податки виконують стабілізаційну функцію без спеціальних державних рішень, їх ефективність в кінцевому підсумку теж залежить від держави. Але роль держави полягає в тому, щоб вона впроваджує в економіку певну систему податків і трансфертних платежів. При внесенні змін у цю систему стабілізаційна ефективність чистих податків буде зменшуватися.

Автоматична фіскальна політика – це така політика держави, яка встановлюючи певну систему податків і трансфертів, забезпечує їм можливість виконувати стабілізаційну функцію в економіці автоматично.

Регулююча роль:

в міру інфляційного збільшення ВВП у періоди піднесення податкові вилучення автоматично збільшуються і завдяки цьому гальмують небажане економічне зростання. В міру скорочення реального ВВП у періоди падіння податкові вилучення автоматично скорочуються і завдяки цьому гальмують змешення вир-ва. Але, слід зазначити, що автоматичні чисті податки як вмонтовані стабілізатори не є достатнім гальмом для усунення економічних коливань. Вони неспроможні повністю нейтралізувати інфляційний чи рецесійний розриви в економіці, а лише частково його зменшують. Щоб визначити заходи, які держава повинна застосовувати з метою повної стабілізації економіки, потрібно виходити з того, що реальна фіскальна політика приймає необхідні дискреційні рішення в умовах дії автоматичних чистих податків.  За цих умов ВВП змінюється двічі: 1).внаслідок дискреційних рішень стосовно державних закупок і чистих податків; 2).за рахунок впливу автоматичних чистих податків на рівень мультиплікатора.  Це означає, що при зміні державних закупок, податкових ставок або рівня трансфертів зміну ВВП можна обчислити за формулами:

∆ВВП = ∆ДЗ*Мв,                               ∆ВВП = ∆ЧП*Мв 

Спираючись на ці формули можна обчислити і необхідні зміни в державних закупках і чистих податках, якщо зміни ВВП є заданими наперед.  Держава може також застосовувати і двоінструментальну фіскальну політику, тобто одночасно змінювати державні закупки і чисті податки.  
32. Фіскальна політика з урахуванням пропозиції: сутність, графічна інтерпретація, крива Лаффера.

Прихільники теорії економіки пропозиції переконані в тому, що заходами фіскальної політики можна впливати не лише на попит (кейнсіанський варіант), а й на пропозицію. На їхню думку, вплив фіскальної політики на сукупну пропозицію досягається через податки.

Припустимо: економіка набула тенденції до скорочення вир-ва і збільшення безробіття – держава має застосовувати стимулюючу фіскальну політику у вигляді зниження податкових ставок. Розглянемо модель “сук. попит – сук. пропозиція”. Держава знижує рівень податкових ставок (зміни з СПо1 до СПо2, ВВП – з О1 до О2, ціна з Ц1 до Ц2).
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Але згідно з теорією економіки пропозиції податковий варіант стимулюючої фіскальної політики не обмежується цими наслідками, а доповнюється збільшенням сукупної пропозиції. Логіка прихільників цієї теорії:

По-перше, зниження особистих податків збільшить величину безподаткового доходу. У зв’язку з цим збільшаться заощадження домогосподарств, які перетворюються в інвестиції; а також це ж підвищить безподаткову зарплату, що буде стимулювати збільшення пропозиції на ринку праці і зросте її продуктивнісь.

По-друге, зменшення податку на прибуток підпр-в підвищить чисту прибутковість інвестицій, що за даної відсоткової ставки викличе зростання інвестциійного попиту. В кінцевому підсумку це підвищить норму нагромадження капіталу й створить передумови для зростання вир-ва.

Перелічені чинники викличуть збільшення сукупної пропозиції, що спричинить переміщення її кривої вправо і вниз в положення СПр2. У результаті цього відбудеться подальше зростання реального ВВП з О2 до О3. Одночасно знизяться ціни з Ц2 до Ц3.

Амер. економіст А. Лаффер вважає, що за певних умов зменшення рівня оподаткування до певної межі може викликати збільшення ВВП як податкової бази і тим самим забезпечить навіть зростання податкових надходжень до бюджету.

Крива Лаффера відбиває зв’язок між податковими ставками (ПоС) і податковими надходженнями (ПН).

Осн. ідея Лаффера полягає в тому, що за умови зростання податкової ставки від нуля до 100% податкові надходження спочатку збільшуються від нуля до певної максимальної величини (ПН2), а потім зменшуються знову до нуля. Згідно з кривою Лаффера, точка ПоС1 відображає такий стан в економіці, коли діючі податкові ставки є надмірними. Це означає, що вони стримують ділову активність, тобто не створюють необхідних стимулів для збільшення ВВП як податкової бази до такого рівня, за яким податкові надходження могли б досягти свого максимального значення.

Отже, за кривою Лаффера, якщо діючі податкові ставки є надмірними, то їхнє оптимальне значення дозволить збільшити вир-во за умов незмінності або навіть зростання податкових надходжень. Досвід застосування цієї теорії на практиці не дав однозначної відповіді щодо її ефективності.

33. Фіскальна політика і держ. бюджет: бюдж. дефіцит, концепції збалансування держ. бюджету, джерела дефіцитного фінансування.

Вплив фіскальної політики на економіку здійснюється через державний бюджет. Між фіскальною політикою і державним бюджетом існує пряма і зворотня залежність. З одного боку, держ. бюджет визначає можливості фіскальної політики; з іншого – фіскальна політика впливає на стан держ. бюджету. Роль держ. бюджету у фіскальній політиці визначається не лише його величиною. Важливе значення має також його структура та співвідношення між держ. заходами і витратами (видатками).

Головною метою фіскальної політики є стабілізація економіки. Цій меті підпорядковується і державний бюджет. регулюючи структуру і співвідношення між окремими частинами держ. бюджету, фіскальна політика впливає одночасно на економічний розвиток і стан держ. бюджету.

У залежності від фази економічного циклу фіскальна політика викликає неоднакові бюджетні наслідки. Так, під час падіння вир-ва ефективною (доцільною) слід вважати стимулюючу (експансіоністську) політику, яка має збільшувати держ. закупки і знижувати чисті податки, або застосовувати перелічені заходи одночасно. Неминучим наслідком такої політики є виникнення бюдж. дефіциту або його збільшення.

Припустимо, що навпаки, в економіці спостерігається інфляційне зростання, викликане надмірним попитом. За цих умов ефективною (доцільною) слід вважати стримуючу (рестриктивну) політику, яка повинна зменшувати держ. закупки і підвищувати чисті податки, або застосовувати зазначені заходи одночасно. Неминучим результатом такої політики буде скорочення бюдж. дефіциту або виникнення бюджету з профіцитом.

Існують три концепції регулювання держ. бюджету: 1).збалансування бюджету на щорічній основі – держ. витрати повинні вирівнюватися з доходами в межах кожного року. Ця концепція вступає в суперечність зі стабілізаційною функцією фіск. політики; 2).збалансування бюджету на циклічній основі – бюджет повинен балансуватися не щорічно, а в межах економ. циклу. Але в межах економ. циклу гармонія між надлишками і дефіцитами не досягається, що не забезпечує збалансованості держ. бюджету. 3).отже, одночасне дотримання стабілізаційної функції і збалансованого бюджету є для фіскальної політики несумісним. Світовий досвід показує, що пріоритет надається стабіліз. ф-ції – в основі лежить концепція функціональних фінансів.

Згідно неї фіскальна політика припускає можливість застосування незбалансованого бюджету. Насамперед це стосується дефіцитного бюджету. Якщо бюджетний дефіцит є необхідною умовою для стабілізації економіки, то, з одного боку, держава свідомо йде на його створення; з іншого – вона передбачає певні джерела його фінансування.

Існує три джерела дефіцитного фінансування: 1.Внутрішні позички. В цьому випадку уряд виходить на внутр. грошовий ринок, де розміщує свої позички, тобто продає держ. ЦП, і за рахунок виручки від їх реалізації отримує необхідні кошти в борг. 2.Зовнішні позички. Ці позички можуть надавати уряду міжн. фін. орг-ції, іноземні уряди та приватні іноземні фірми. 3.Грош-кред. емісія. Центр. банк випускає нові гроші, які незабезпечені зростанням товарної маси, і за допомогою певного кредитного механізму фінансує уряд.

Безболісних джерел фінансування не існує, кожен з них має певні недоліки. Тому ефективною може бути лише зважена фіскальна політика, згідно з якою держава повинна постійно коригувати свої витрати у рахуванням змін в отриманні доходів, а до держ. позичок вдаватися лише за умов, якщо вони здатні в перспективі створювати джерела для їх повернення.

34. Грошова пропозиція :сутність , ліквідність грошових активів, грошові агрегати ,графічна інтерпритація.

Вся сукупність готівкових і безготівкових грошей  складає грошову масу. Вона є структуризованою величиною і складається із декількох грошових агрегатів. Але перш ніж розглянути грошові агрегати, потрібно зупинитись на такій властивості грошей, як їх ліквідність. Ліквідність – це здатність будь-яких активів виступати як засіб оплати угод , або без втрат  перетворюватись в цей засіб. Абсолютно ліквідним є майно, втрати якого при перетворенні на інше майно стеновлять нуль. Готівкові гроші є абсолютно ліквідними , тому що на них можна швидко і без втрат придбати будь-які інший актив.

Пропозиція грошей є реальною грошовою масою і визначається за формулою:                                               Прг= ГМ/Ц

Грошова пропозиція складається з готівкових і безготівкових грошей. Всі вони в залежності від рівня їх ліквідності об”єднуться зростаючим підсумком в окремі грошові агрегати :

МО=готівкові гроші (гроші поза банками);

М1=МО+кошти на поточних та розрахункових рахунках;

М2=М1+строкові депозити;

М3=М2=кошти клієнрів за трастовими операціями банків.

Отже кожний наступний грошовий агрегат відрізняється від попереднього не лише за структурою, а й за величиною. Широка грошова маса (ГМ) – це агрегат М3. грошова пропозиція контролюється Національним банком  через окремі грошові агрегати. Контролюючи грошові агрегати Національний банк цілеспрямовано впливає на грошовий ринок.

Грошова пропозиція не залежить від відсоткової ставки, а може змінюватись Національним банком  згідно з цілями монетарної політики. Тому в графічній моделі грошової пропозиції її крива набирає вигляду вертикальлної лінії. 

  ВС   
       Прг1                     Прг2        

[image: image59.png]



                                             ГМ1         ГМ2                   ГМ  

35. Попит на гроші: види, сутність, кількісна визначенність та графічна інтерпрітація.

Грошовий попит (По) – це По на реальну грошову масу (Пог= ГМ/Ц). Він включає По на гроші для угод і По на гроші, як активи. По на гроші для угод знаходиться в прямій залежності від номінального ВВП. Чим більша загальна грошова вартість товарів і послуг, що знаходяться в обігу, тим більше потрібно грошей для угод. Обернено на цей По впливає швидкість обертання грошей.

               ВС                     Погу1         Погу2
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На мал. 1 графічно  відображено співвідношення між попитом на гроші для угод (Погу) і ставкою відсотка. Оскільки попит на гроші для угод не залежить від ставки відсотка, він має вигляд вертикальної прямої.

Кількість грошей в обігу при цьому визначаються рівнянням обміну, відомим, як формула Фішера: ГМ х Ш = Ц х О, Де Ш – швидкість обертання грошей; Ц – середній рівень цін; О – кількість угод.

Цілком справедливо вважати, що немає таких угод, які б не були враховані у ВВП. Тоді: ГМ х Ш = Ц х ВВПр, Де ВВПр – реальний ВВП.

Звідси попит на гроші для угод  (ГМ/Ц) дорівнює: Погу = ВВПр / Ш

Т.ч. з цієї формули випливає, попит на гроші для угод залежить від двох факторів: реального обсягу виробництва – з його зростанням зростає і попит на гроші; швидкості обертання грошей – чим вища швидкість обертання грошей, тим меньша їх кількість, що необхідна для обслуговування угод.

Реальний ВВП лежить в основі номінального ВВП: Ц х ВВПр = ВВПн; Тоді  ГМ = ВВПн / Ш. Ці формули найбільш чітко показують взаємозв’язок грошової маси, що вимірюється як запас грошей в данний момент, і ВВП як потоку грошей , що обертаються протягом року. Звідси – важливість такої категорії, як швідкість обертання грошей, які обслуговують угоди М1: 

Ш = ВВПр / Погу = ВВПн / ГМ 

Попит на гроші як активи (Пога) випливає з їхньої функції як засобу заощадження. В цьому випадку гроші розглядаються як засіб збереження вартості.Володіння грошима в цій якості перетворює їх на активи. 

Але вартість можна зберігати не тільки в формі грошей , а й у формі фінансових активів ( наприклад , облігації ).Кожна з цих форм має свої переваги і недоліки. 
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З графіка 2 видно , що при ставці 20% попит на гроші , як активи (Пога)=0.За умов зниження відсоткової ставки (ВС) попит на гроші як активи зростає.

Таким чином, попит на гроші як активи змінюється обернен пропорційно ставці відсотка і пов’язаний з теорією переваги ліквідності: чим вища ставка відсотка , тим менший попит на гроші як активи, тому  що за збільшення ставки відсотка збільшується альтернативна вартість грошей. Попит на гроші для угод і попит на гроші як активи визначає загальний попит на гроші:                             По.г =По.гу.+По.га.

36. Сукукпний попит на гроші:графічна інтерпритація та механізм віцдновлення рівноваги на грошовому ринку.

 Сукупний попит на гроші – попит на реальну грошову масу.Він включає попит на гроші для угод і попит на гроші як активи.

Попит на гроші для угод випливає з їхньої функції як засобу обігу , тобто з їх використання для купівлі товарів і послуг. Попит на гроші для   угод знаходиться впрямій залежності від номінального ВВП.Чим більша загальна грошова вартість товарів і послуг , що знаходяться в обігу , тим більше грошей потрібно для угод.Обернено на цей попит впливає швидкість обертання грошей. На рис. 1 показана графічно співвідношення між попитом на гроші для угод (ПОгу) і ставкою відсотка.Оскільки попит
 на гроші для угод не залежить від ставки відсотка , він має вигляд вертикальної прямої:

 Відсоткова ставка 

Кількість грощей при цьому визначається рівнянням обміну (Формула Фрімена).    

    Погу1  Погу2
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ГМ х Ш = Ц х О

                                 ∆Ш                                Ш – швидкість обертання   грошей

                                ∆ВВПн                          Ц – середній рівень цін

                                    Ш
           О – кількість угод

                          ГМ1      ГМ2                Грошова маса
Рис.1 Попит на гроші для угод

Але справедливо ввважати , що нема угод , які б не були враховані у ВВП. Тоді :       ГМ*Ш=Ц*ВВП реальний. Отже , Погу=ВВПр/Ш 

Попит на гроші як активи (Пога) випливає з їхньої функції як засобу нагромадження . В цьому випадку гроші вже розглядаються як засіб збереження вартості.Володіння грошима в цій якості перетворює їх на активи.

Попит на гроші як активи визначає відсоткова ставка.Чим вище вона, тим вища альтернативна вартість грошей,тим більше доходу втрачають власники грошей від їх зберігання .Тому зростання відсоткової ставки призведе до зростання попиту на фінансові активи і при цьому падає попит на гроші як бездоходні активи (мал.2)  
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З графіка видно, що при ставці 8 % попит на гроші, як активи (Пога) = 0. За умов зниження відсоткової ставки Пога зростає від ГМ0 до ГМ3 

Погу і Пога визначають сукупний  попит на гроші: Пога + Погу = Пог.

Щоб визначити рівновагу на грошовому ринку треба визначити ставку відсотка. Звернімося до графіка (мал. 3)
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На графіку похила лінія Пог1 характеризує початковий попит на гроші, як активи. Але вона зміщена вправо на відстань ОГМ1.

Погу – графік попиту на гроші для угод (не залежить від ВС).

Відрізок ГМ1 – ГМ2 – попит на гроші як активи за данною ВС (ВС1).

Почаьковий грошовий попит дорівнює відрізку ОГМ2. 

Похила лінія Пог1, враховуючи лінію Погу відбиває загальний попит, на гроші. Лінія Пгр1 початкова пропозиція грошей. В точці Т1 вона перетинає лінію Пог1, тобто початкова рівновага на грошовому ринку досягається за відсоткової ставки на рівні ВС1.

Припустімо НБУ збільшив грошову пропозицію до Прг2. лінія пропозиції зміщується вправо. Грошовий попит не змінився, тому рівновага порушується. Виникають зайві гроші. За початковою ставкою відсотка (ВС1) суб’єкти ринку прагнутимуть звільнитися від грошей, купуючи фінансові активи (наприклад облігації). Колективна спроба купити більше облігацій збільшує попит і ціни на них. Одночасно ставка відсотка знижується і навпаки. Тому за зростання цін на облігації параметри грошової рівноваги змінюються. На графіку вона зміститься дот точки Т2, внаслідок чого рівновага на грошовому ринку відновлюється при ВС2. 

Звернимося до змін у попиту на гроші. На малюнку 3 грошова пропозиція залишається на рівні Прг2, а попит на гроші зменшується до Пог2. знову з’являється зайві гроші, піднімають ціну облігації, знижують ставку відсотка до ВС3, що відновлює рівновагу на грошовому ринку в точці Т3. І навпаки.

Таким чином механізм вдновлення рівноваги виглядає так: 1).перевищення Пр над По викликає появу надлишкових грошей, які спрямовуються на придбання облігацій; 2).надлишкові гроші збільшують По на облігації, що підвищує їх ціну; 3).зростання цін на облігації викликає зниження ВС.

Висновок: нерівновага на грошовому ринку викликає зміни в цінах на облігації і через них – у відсоткових ставках.  Ціни на облігації і відсоткові ставки є обернено залежними.  Зміни відсоткових ставок впливають на готовність заощаджувати гроші, що відновлює рівновагу на ринку грошей.  Рівноважна ставка відсотка вирівнює кількість грошей, що пропонуються і потребуються.
37. Банк. система та грош. мультиплікатор (М): елементи розподілу депозитних грошей, сутність та кількісна визначеність грош. М.

Фінансові послуги на грошово-кредитному ринку забезпечуються фінансовими посередниками. Серед фін. посередників найбільшу групу становлять комерційні банки, які тримають більшість депозитів країни. Вони виконують дві основні функції: прийом внесків і надання кредитів, що дає змогу їм створювати гроші.

Здатність комерційних банків надавати кредити залежить від величини депозитних грошей та пропорцій їх розподілу. Їх величина формується за рахунок власного капіталу та залучених грошей: 1).банківські резерви і 2).кредитні гроші. Припустимо, банк отримав певну суму грошей у вигляді внесків, щоб в будь-який момент була можливість видати гроші їх власнику, немає необхідності тримати в банку всю одержану суму. Для того, щоб видати гроші вкладнику на його вимогу, банку достатньо тримати у вигляді резерву тільки частку внесків, які зберігаються у вигляді касової готівки або як депозити у Центральному банку. Це є банківські резерви, які складаються з двох компонентів: обов’язкових резервів, які регламентує Центробанк та додаткових резервів, які створюють банки самостійно.

Процес перетворення резервів у банківські гроші спирається на дві умови: - Центробанк визначає норму обов’язкових резервів до депозитних грошей, а значить впливає на банківські резерви; - використовуючи кредитні гроші, банківська система перетворює їх у нові депозити і таким чином збільшує банківські гроші. Цей процес називається “багаторазове розширення (експансія) банківських депозитів”. 

Кредитні гроші (КГ): КГ = ДГ – БР.  Банки постійно залучають нові кошти на свої депозити і на їх основі створюють нові депозити.  Між початковим приростом депозитних грошей і створеними депозитами існує не проста, а помножена, тобто мультиплікативна залежність.  

Здатність банківської системи із початкового приросту ДГ збільшувати грошову пропозицію залежить від рівня депозитного мультиплікатора (Мд).  Мд є величиною, обернено пропорційною до Рн (норма банківського резерву): Мд = 1/Рн.  Якщо Рн встановлена, то, спираючись на початковий приріст ДГ і Мд, можна обчислити приріст грошової пропозиції: (Прг = (ДГ*Мд.  Така модель Прг є спрощеною, оскільки не враховує, що до складу Прг входиять не лише депозитні, але й готівкові гроші: Прг = ГГ + ДГ.  

Грошовий М, враховує два канали вилучень: у формі готівки та банківських резервів: МГ = (1+КГ) / РН + КГ, де МГ – грошовий М; КГ – коеф-т готівки – відношення готівкових грошей до депозитних грошей; РН – резервна норма.

Грошовий М показує на скільки грошових одиниць змінюється грошова пропозиція за зміни грошової бази на одну грошову одиницю. Коли вилучення грошей у формі готівки відсутні (КГ = 0), то грошовий М дорівнює депозитному.

Грош. М залежить від політики Центробанку тією мірою, в якій Центробанк контролює резервну норму, а також від рішень власників грошових коштів, які впливають на коеф-т готівки.

Грош. М в Україні невисокий. Особливо низький він був у 1994 р. – 1,3.

38. Грошово-кредитне регулювання економіки: методи впливу на грошову пропозицію, політика “дорогих” та “дешевих” грошей.

Грошово-кредитна, або монетарна, політика є одним із головних інструментів державного регулювання економіки. Грош.-кред. політика найбільш ефективно і оперативно виконує функції регулювання економ. циклу, попередження і подолання спаду вир-ва.

Мета грош.-кред. політики – досягнення на нац. ринку рівноваги, що характеризується повною зайнятістю та відсутністю інфляції. Суть цієї політики полягає в регулюванні обсягу грошової пропозиції для стабілізації економіки. Так, під час спаду вир-ва монетарна політика зводиться до стимулювання зростання пропозиції грошей, а в періоди високої інфляції, навпаки, до її обмеження.

Гол. суб’єктом монетарної політики держави є Центральний банк, який здійснює грошову емісію і регулює грош.-кред. д-ть комерц. банків.

У своїй політиці Центральний банк застосовує такі методи: операції на відкритому ринку; зміна рівня мінімальної резервної норми; визначення рівня облікової ставки.

Операції на відкритому ринку – суть методу полягає в купівлі-продажу Центр. банком урядових ЦП на відкритому ринку. В процесі купівлі-продажу цих паперів Центр. банк вступає у відносини з комерц. банками, нефінансовими фірмами і населенням. Купуючи або продаючи урядові ЦП, Центр. банк здатний збільшувати або зменшувати резерви в банк. системі і таким чином впливати на пропозицію грошей.

Якщо Центр. банк продає урядові ЦП, то в результаті у комерц. банків, нефінансових фірм і населення зосереджуються ЦП, а в Центр. банку – гроші. Це скорочує банківські резерви і здатність комерц. банків до кредитування. Скорочення резервів у комерц. банків призведе і до скорочення грошової пропозиції, внаслідок чого відсоткова ставка на кредити і депозити зросте, а інвестування знизиться. Це так звана політика “дорогих” грошей, яка є одним із елементів рестриктивної політики держави.

Якщо уряд, здійснюючи політику експансії, хоче знизити відсоткову ставку і пожвавити тим самим інвестиції, то грош.-кред. механізм діє у зворотньому напрямку: Центр. банк починає скуповувати урядові ЦП у комерц. банків, нефінансових фірм і населення, збільшуючи таким чином резерви комерц. банків та їх здатність до кредитування. В свою чергу, це збільшує пропозицію грошей і знижує відсоткову ставку; інвестиції на ринку капіталів зростають і в перспективі мультиплікативно зростає ВВП. Це є так звана політика “дешевих” грошей.

Змінюючи мінімальну обов’язкову резервну норму, Центробанк також може впливати на кредитні можливості комерц. банків. Збільшення норми резерву призведе до скорочення грошової пропозиції і підвищення відсоткової ставки. Гроші стають “дорогими”, що означає рестриктивну політику. І навпаки, знижуючи резервну норму, Центр. банк здійснює експансіоністську політику, тобто політику “дешевих” грошей.

Облікова ставка – це відсоток, під який Центр. банк надає кредити комерц. банкам. Центр. банк може надавати безпосередньо позику комерц. банкам, призначаючи низьку (дисконтну облікову ставку). Тому ця політика називається також дисконтною. Вона призводить до збільшення резервів у комерц. банках і зростання пропозиції грошей, що знижує відсоткову ставку на грошовому ринку. І навпаки, підвищуючи облікову ставку, Центр. банк скорочує резерви комерц. банків. У них погіршуються можливості до кредитування економіки, пропозиція грошей зменшується, а відсоткова ставка зростає.

39. Платіжний баланс: сутність, зміст окремих розділів та механізм регулювання.

Платіжний баланс - спеціальний статистичний документ, в якому знаходять своє узагальнююче відображення всі результати ЗЕД країни.

Він охоплює всі зовнішньо-економічні операції, які здійснюються резидентами окремої країни за певний період (рік, квартал, місяць) з резидентами інших країн. Ці операції включають товарний експорт та імпорт, надання та отримання послуг, трансферти, продаж та покупка активів тощо. Платіжний баланс відображає співвідношення між сумою надходжень в країну реальних цінностей і сумою їх вилучень із країни.

Згідно з методологією платіжного балансу всі операції, які забезпечують надходження реальних цінностей в країну, наприклад, експорт товарів та послуг, записуються зі знаком “плюс”, а всі операції, пов’язані із вивезенням реальних цінностей за кордон, наприклад, імпорт товарів та послуг, відображаються зі знаклм “мінус”. Співвідношення між надходженнями та вилученнями породжує сальдо платіжного балансу з відповідним знаком.

Розділи платіжного балансу: 1).рахунок поточних операцій. Його можна поділити на три частини. Перша – баланс товарів та послуг (БТП), який відображає чисті надходження від імпорту та експорту товарів, а також від нефакторних послуг. До нефакторних відносяться такі послуги, які не пов’язані з використанням факторів вир-ва: транспортні перевезення, комунікаційні, туристичні, будівельні, страхові, фінансові комп’ютерні тощо.

Друга – доходи (Д). Вона відбиває міжнародний рух доходів від факторних послуг, тобто послуг, пов’язаних з використанням факторів вир-ва. Сюди відносяться чисті доходи від оплати праці працюючим за кордоном, інвестицій (дивіденди), боргових зобов’язань (відсотки). Сальдо доходів, тобто чистий доход від цих послуг, обчислюється як різниця між отриманими і сплаченими доходами. Третя – поточні трансферти (ПТ), до яких відносяться пенсії, дарунки, грошові перекази за кордон, гуманітарна допомога тощо. В платіжному балансі сальдо поточних трансфертів, тобто чисті поточні трансферти, обчислюються як різниця між отриманими та переданими трансфертами. Отже, сальдо рахунку поточних операцій (РПО) можна обчислити за формулою: РПО = БТП + Д + ПТ

2).рахунок операцій з капіталом та фінансових операцій або скорочено – рахунок капітальних операцій (РКО). Він характеризує міжнародний рух активів та кредитів. Ідентифікована величина цього рахунку складається з двох елементів: рахунок операцій з капіталом (РОК) та фінансовий рахунок (ФР). Перший відбиває рух капітальних трансфертів, другий – рух інвестицій і кредитів. Звідси випливає сальдо рахунку капітальних операцій: РКО = РОК + ФР.

Якщо капітальні цінності надходять в країну із-за кордону, то це є імпорт (приплив) капіталу. Якщо вони вилучаються з країни, то це є експорт (відплив) капіталу. Різниця між імпортом та експортом породжує чистий імпорт капіталу, який може бути з плюсом або з мінусом.

Особливу роль в платіжному балансі відіграє стаття під назвою “Помилки та упущення”. Її застосування пояснюється статистичними неточностями, які виникають при ідентифікації зовнішньо-економічних операцій внаслідок часових та вартісних розбіжностей.

Згідно з концепцією платіжного балансу він повинен бути врівноваженим, тобто надходження і вилучення повинні взаємно покриватися. Це означає, що незбалансованими можуть бути лише окремі статті або розділи. В основі вирівнювання платіжного балансу лежить взаємозв’язок між рахунками поточних і капітальних операцій. Іншими словами, сальдо рахунку поточних операцій повинно компенсуватися протилежним за знаком сальдо рахунку капітальних операцій з одночасним урахуванням неідентифікованих чистих надходжень.
40. Валютний курс: сутність, режими курсоутворення, паритет купівельної спроможності та зв’язок з платіжним балансом.

Результати зовнішньоекон діял-ті б.-я. країни значно залежать від курсу її національної валюти. Її основою є плаваючий курс нац валют. Це означає що курс кожної нац валюти визнач-ся залежно від По і Пр на вал ринках. Чим більше По переважає Пр, тим дорожче стає валюта. А це залежить від стану платіжного балансу країни (це співвідношення між сумою надходжень, одержаний даною країною зза кордону і сумою здійснених нею зарубіжних платежів за певний період часу; якщо він характеризується активним сальдо приплив іноз вал збільшується, зростає її Пр і курс нац валюти). Згідно з цією системою ціна нац валюти кожної країни залежить від стану її власної економіки, її конкурентоспроможності в системі світ госп-ва. Вал курс є не просто “ціною” однієї грошов одиниці відносно до іншої, а синтезуючим показником вартісного співвідношення національних економік, їх зовнішньої конкурентоспроможності. 

Нац гроші законно виступають купів та плат засобом можуть лише на внутр ринку; на міжн.ринку мають бути обмінені. Встановлюються вал курси шляхом котирування іноз валют, т.б. визначення державними органами ціни іноз валюти.

Валютний курс – це ціна будь-якої валюти, виражена через певну кількість іноземної валюти. Валютний курс може встановлюватися у формах: 1).у формі прямої котировки, коли масштабна одиниця іноземної валюти (1, 10, 100, 1000) виражається через певну кількість національної валюти; 2).у формі оберненої котировки, згідно з якою масштабна одиниця національної валюти виражається через певну кількість іноземної валюти.

В залежності від режиму формування валютного курсу розрізняються 3 його види: 1).вільно плаваючий валютний курс, який змінюється без будь-яких обмежень під впливом По и Про на валютному ринку; 2).фіксований валютний курс – це курс, який держава зобов”язується підтримувати на фіксованому рівні; 3).керовано-плаваючий валютний курс, коливання якого регулюється державою в межах валютного коридору.

В основі валютного курсу лежить паритет купівельної спроможності (ПКС).  Згідно з ПКС курс національної валюти в прямій котировці визначається за формулою: ВКн = Цр.к.нЦр.к.і, де р.к. – ринковий кошик, і – іноземна валюта, Н – національна валюта.

Оскільки ПКС обчислюється на базі цін, то це означає, що і валютний курс залежить від співвідношення цін на товари ринкового кошика у відповідних країнах.  У зв”язку з цим динаміка валютного курсу залежить від співвідношення темпів інфляції у відповідних країнах.  Але ПКС визначає валютний курс лише в тенденції, тобто в довгосроковому періоді, в короткостроковому періоді він відхиляється від ПКС під впливом По і Про на валютному ринку, знаходить своє відображення в ПБ.  Наприклад, при збільшенні експорту товарів ( По на іноземну валюту і тому її курс зростає.  При збільшенні імпорту товарів ( Про вітчизняної валюти, тому її курс падає.

Ціна валюти – її курс – визначається Пр і По на неї. 

41. Валютні системи в розвитку: системи золотого стандарту. Бреттон-вудська система. Ямайська система.

Вал система – це сукупність вал відносин між країнами, що склалися на основі екон та ін форм зв’язків.

Світова вал система пройшла в своєму розвитку 3 етапи. 1-й етап охоплює період від її виникнення в 19ст до початку 2ї світ війни, 2-й – одержує своє юр оформл-ня на Бреттон-Вудській конференції у 1944, 3-й – це сучасний етап, як організац оформився після наради в Кінгстоні(Ямайка) в 1976 – Ямайська вал система. 
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При золотому стандарті в основі вал курсів лежить вал паритет. Обмін нац вал на іноз не обмежувався, існував вільний ввіз та вивіз золота, яке безпосередньо слугувало кінцевим засобом зрівноваження міжнар платежів. В цих умовах коливання вал курсів обмежувалось вартістю витрат пов’язаних з перевезенням золота з країни в країну. Міжнар валютно-фін інститутів та міжнар угод що регулювали вал відносини не існувало. Це був період стихійного встановлення відносно стійких вал курсів. Не було і нац норм, що регулювали вал відносини з ін країнами, так як в них не було необхідності. Розрізняються три різновиди золотого стандарту: золотомонетний стандарт, золотозливковий стандарт і золотодевідний стандарт.

Золотоманетний найбільш відповідав вимогам капіталізму в період вільної конкуренції, підштовхував розвиток виробництва , кредитної системи, світової торгівлі і вивозу капіталу. Цей стандарт характеризується вільним ввозом і вивозом золота, іноземної валюти і функціонування вільних ринків золота.

Але після Першої світової війни, в умоваї розвитку загальної кризи капіталізма, ні одна капіталістична країна не змогла стабілізувати свою валюту на основі відновлення золотомонетного стандарта.

При золотозливковому  стандарті, на відміну від золотомонетного, в обігу відсутні золоті монети і вільна їх чеканка, обмін банкнот проводивсся на золоті зливки

В Австрії, Германії, Данії, Норвенії і інших країнах був встановлений золотодевізний стандарт, при якому також відсутній обіг золотих монет і вільна чеканка, обмін банкнот проводився на девізи (платіжні засоби в іноземній валюті), Підтримання стійкості курсу національної валюти здійснювалось методом девізної політики, тобто через купівлю іноземних грошей чи продаж на них національних в залежності від того, знижувався чи збільшувався курс національної валюти на ринках.

В результаті світової економічної кризи золотий стандарт було відмінено в усіх країнах.

Система вал відносин що регулювалась міжнар угодами складається в 40-х рр. Вперше  міжнар вал угоду було прийнято на Бреттон-Вудський вал конференції у 1944році. В її основу було покладено чотири важливих принципа: визнання долара в якості основної міжнар резервної та розрахункової валюти; – підтримка США розміну паперового долару на золото по фіксованому вмісту для казначейств і ЦБ ін країн; – встановлення усіма країнами – членами системи твердих паритетів своїх валют до долара та підтримка шляхом вал інтервенції курсів валют на рівні цих паритетів; – створення МВФ, що надає своїм членам кредитну допомогу для здійснення вал інтервенції.
Ця система з самого початку була приречена, тому що її функціонування передбачало наявність неіснуючих умов. Її існування закінчилось тим що долар перестав розмінюватись на золото з послідуючим переходом від фіксованих до плаваючих курсів валют.

З 1.04.78 почала функціонувати перша юридично закріплена система міжнар вал відносин що було заснована на принципах Ямайської угоди що була прийнята в січні 1976. Головною відміною Ямайської від Бр-Вул вал системи полягає в наступному: 1).ям угодою в якості міжнар розрах та резервн вал визнають поряд з доларом валють ін країн і СДР. При цьому передбачається поступова заміна долара в якості держ вал резервів на СДР шляхом розширення емісії останніх. 2).Ні СДР, ні націон валюти не мають фіксованого золотого вмісту, а відповідно, не підлягають розміну на золото. Тому золото не використовується як всезагальний купівельний чи платіжний засіб. 3). На практиці міжнар розрахунків визнаються плаваючі курси, які вільно встановлюються не валютному ринку в залежності від їх купівельної сили, По і Пр. Це не означає відсутності всякого втручання держави в вал ринок. ЦБ шляхом вал інтервенції обмежують коливання курсів своїх валют але не навколо раніше фіксованих паритетів а навколо ринкових курсів що стихійно складаються з урахуванням інфляційного знецінення валют.

В якості резервних валют крім долара США все частіше використовується нім марка, швейцар франк та японська ієна.

Ямайська вал система не вирішила проблеми стабілізації вал від-н. Тому країни Загального ринку вирішили створити своє вал утворення – ЄВС, яка почала функціонувати з березня 79р.

Перехід від одних міжнар вал систем до інших і створення регіональних вал систем свідчить про непереборювання причин, які обумовлюють нестійкість валютних відносин. І на яких би принципах не будувались вал систем, досягнути стабільності вал відносин неможливо, так як причини нестійкості ховаються не в самій вал системі а в способі виробництва.

Її основою є плаваючий курс нац валют. Це означає що курс кожної нац валюти визнач-ся залежно від По і Пр на вал ринках. Згідно з цією системою ціна нац валюти кожної країни залежить від стану її власної економіки, її конкурентоспроможності в системі світ госп-ва. Це дуже часто призводить до певних коливань вал курсів.

42. Вплив зовнішньої торгівлі на ВВП: графічна інтерпретація, гранична схильність до імпорту, мультиплікатор видатків у відкритій економіці.

Посеред усіх видів зовнішньоек діяльності країни безпосередній вплив на ВВП справляє лише зовнішня торгівля, кінцевий ефект від якої визначається чистим експортом. Певна частка товарів, які виробляються в країні, продаються за кордан, витрати на їхнє виробництво – це витрати іноземців на вітчизняний ВВП. Чим більший експорт, тим більше витрат несуть іноземці. Тому збільшення експорту збільшує сукупні витрати і ВВП нашої країни. Імпорт, навпаки, означає, що певна частка наших витрат на споживчі та інвестиційні товари є витратами на виробництво іноземного ВВП. Отже, щоб визначити вартість продукту, виробленого в середині країни, потрібно із загальної суми наших витрат відняти ту їх частку яка спрямовується на імпортні товари та послуги. Якшо у підсумку врахувати одночасно експорт та імпорт, то чистим результатом є чистий експорт. За цих умов СуВ в умовах відкритої економіки приймають структуру: СВ+ВІ+ДЗ+ЧЕ. 

На малюнку представлена графічна залежність ВВП від чистого експорту за допомогою моделі “витрати-випуск”. На графіку сукупні витрати спочатку розглядаються в умовах закритої економіки(СВ+ВІ+ДЗ). Перетин ліній цих витрат з бісектрисою в т.Т1 визначає рівноважний ВВП який дорівнює 01.

Припустимо що існує зовнішня торгівля і чистий експорт є позитивним. За цих умов експорт перевищує імпорт. Це означає що інші країни доповнюють внутрішні сукупні витрати на виробництво нашого ВВП на величину чистого експорту. Внаслідок цього сукупні витрати збільшилися і стали дорівнювати СВ+ВІ+ДЗ+ЧЕ. Перетини лінії цих витрат з бісектрисою в т.Т2 означає що рівноважний ВВП збільшився до О2. Отже, позитивний чистий експорт збільшує сукупні витрати порівняно з їх величиною в закритій економіці і викликає зростання ВВП.

Визначимо вплив відємного ЧЕ на ВВП. У цьому випадку імпорт перевищує експорт, внаслідок чого частина витрат, які понесли вітчизняні покупці в обсязі ЧЕ, вилучається з виробництва націон ВВП, тобто сукупні витрати стали дорівнювати СВ+ВІ+ДЗ-ЧЕ. Перетин лінії цих витрат із бісектрисою в т.Т3 означає що рівноважний ВВП зменшився до О3. Отже, відємний ЧЕ зменшує сукупні витрати порівняно з їхньою величиною в закритій економіці і таким чином викликає зменшення ВВП.

ЧЕ може викликати зміни раального і номінального ВВП, або певне співвідношення між ними. Це залежить від того, в якому співвідношенні знаходиться економіка до потенційного ВВП. Якшо економіка знаходиться в умовах неповної зайнятості, то збільшення ЧЕ викличе випереджаюче зростання номінального ВВП стосовно реального за рахунок підвищення цін, а зменшення ЧЕ – навпаки. Але, якщо вона знаходиться в умовах повної зайнятості, то збільшення ЧЕ викличе лише інфляційне зростання ВВП. Ступінь впливу ЧЕ на ВВП залежить, по-перше, від величини, на яку змінюється ЧЕ. В цьому випадку слід зазначити, що на ЧЕ впливають три фактори: динаміка доходу (ВВП) у наших торгових партнерів; зовнішньоторгівельна політика; коливання курсу національної валюти. Чистий експорт впливає на ВВП мультиплікативно. Це означавє, що вплив ЧЕ на ВВП залежить і від рівня мультиплікатора витрат. В зв’язку з цим ми повинні враховувати, що в умовах відкритої економіки з’являється ще один канал вилучень з потоку “доходи-витрати” – це імпорт, який впливає на мультиплікатор витрат. Імпорт теж є функцією безподаткового доходу. Зі збільшенням безподаткового доходу зростає та частка загального споживання, яка стосується витрат на імпортні товари. Щоб врахувати, як імпорт впливає на мультиплікатор витрат розглянемо термін “гранична схильність до імпорту” (ГСІм). ГСІм = ∆Ім/∆БД. ГСІм зменшує граничну схільність до споживання (ГСС) і завдяки цьому зменшує мультиплікативний вплив витрат на виробництво національного ВВП. Отже, ГСС національних товарів є ГСС всіх товарів мінус ГСІм. Звідси випливає формула мультиплікатора витрат в умовах відкритої економіки: Мв=1/1-(ГСС-ГСІм)(1-ГКП). Отже, вилучення у формі імпорту суттєво зменшує мультиплікатор витрат. Завдяки цьому однаковий початковий приріст витрат в умовах відкритої економіки забезпечує менший приріст ВВП порівняно із закритою економікою.

43. Ринок праці(рп) та механізм його функціонування: класична та кейнсіанська модель рп.

 Рп посідає центральне місце серед інших ринків. Основу рп становлять дві головні дійові особи: роботодавці та наймані робітники. Принципова різниця між ними полягає у відношенні їх до засобів виробництва. Власниками останніх є роботодавці, а особи, які не мають ні знарядь, на предметів праці, але володіють здібностями дл праці – це наймані робітники. Вони пропонують свою робочу силу за плату, а роботодавці пред’являють попит на неї та оплачують її. Т.ч. на рп мають місце як і на інших ринках пропозиція, попит, та ціна у вигляді з\п. Пр робочої сили визначається сукупністю різних факторів: рівнем з\п, культурою, податковою системою тощо. Важливим показником ринку праці є безробіття, яке виникає внаслідок перевищення пропозиції над попитом.  Існує декілька теорій, які пояснюють механізм функціонування ринку праці та причини, які викликають безробіття.  Попит на рс виявляється в потребі роботодавців мати необхідну кількість та якість найманої рс для виробництва продукції та визначається двома основними факторами: загальним рівнем сукупного попиту в нац госп-ві та техн оснащенням виробництва. Обсяг ринку праці переважно визначається попитом на робочу силу, який прямо залежить від кон’юктури ринку загалом та фази екон циклу у країні. Коли економіка у стані циклічного піднесення По на рс зростає, отже рп розширюється і навпаки. Розширення чи звуження рп викликає зміни чисельності його складових: зайнятих та безробітних. 

Класична теорія.  

Згідно з цією теорією зарплата є основним регулятором ринку праці, а попит і пропозиція на цьому ринку є високоеластичними від зарплати.
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Припустимо, що зарплата = ЗП1, а попит і пропозиція урівноважені і = РС1.  За цих умов циклічне безробіття = 0.  Припустимо, що зарплата по якійсь причині зросте до ЗП2.  Виходячи з принципу високоеластичного ринку праці пропозиція зросте до РС3, а попит зменшиться до РС2 ( виникає циклічне безробіття.  Згідно з класичною теорією причиною циклічного безробіття є надмірна зарплата, а ринок праці, згідно з цією теорією, здатний самостійно виправити ситуацію.

Надмірна пропозиція примусить зарплату знизитися до рівноважного рівня ЗП1, що відновлює рівновагу на ринку праці.  Отже надмірна зарплата викликає безробіття, а безробіття знижує зарплату до рівноважного рівня.  Це означає. Що безробіття саме себе усуває.

Якщо певна частка робітників при ( зарплативідмовляється найматися на роботу, то, згідно з цією теорією, таке безробіття є добровільним.  

Кейнсіанська теорія.

Згідно з цією теорією, зарплата не є гнучкою, а жорстко фіксована і майже не змінюється в короткостроковому періоді під впливом попиту і пропозиції, особливо в бік зниження.  Антизнижуючим фактором згідно з кейнсіанською теорією є: - колективні договори, - профспілки ( протистоять ( зарплати.  

Спираючись на це положення кейнсіанці вважають, що ринок не здатний самостійно усувати циклічне безробіття, що потребується державне втручання в економіку.  Згідно з кейнсіанською теорією держава може впливати на ринок праці за допомогою стимулюючої політики.  Завдяки цій політиці держава збільшує сукупний попит, що розширює попит на ринку праці, і скорочує безробіття при стабільній зарплаті.

44. Державне регулювання зайнятості: сутність, крива Філіпса у короткостроковоому та довгостроковому періодах, деожавні програми регулювання зайнятості.

В основі державного регулювання лежить кейнсіанська теорія, згідно з цією теорією ( безробіття повинно досягатися за рахунок державної експансіоністської політики.  Але досвід показує, що така політика крім стимулювання виробництва і зниження безробіття одночасно породжує інфляцію.  Між безробіттям та інфляцією спостерігається тісний зв”язок.  При ( безробіття, інфляція падає.  При ( безробіття, інфляція – зростає.  Спостерігається обернена залежність.

Зазначений характер зв”язку одержав своє узагальнення за допомогою кривої Філіпса.Дослідження показали, що крива Філіпса здатна адекватно відтворювати взаємозв’язок між інфляцією та безробіттям лише в короткостроковому періоді. В межах великих інтервалів часу цей зв’язок має інший характер, коли в економіці відбувається одночасне зростання інфл та безроб. Таке економічне явище отримало назву “стагфляції”. 

За стагфляції крива Філіпса зміщується вправо, тобто в менш бажане положення, при чому кожний процент збільшення інфляції супроводжується додатковим зростанням безробіття. 

Прихільники неокласичної теорії мають іншу точку зору: зростання сукупного попиту збільшує на деякий час прибутки, випуск продукції та зайнятість. Номінальна з\п через деякий час теж зростає, скорочуючи прибутки, ліквідуючи короткострокові стимули до виробництва та зайнятості. Отже, у довгостроковому періоді не існує альтернативності між рівнями інфляції та безробіття, а крива Філіпса має вигляд вертикальної прямої. Якщо робітники певною мірою передбачили інфляцією, то не буде ніякого скорочення безробіття. Т.ч., економісти неокласичного напряму виступають за проведення урядом політики невтручання. 
З графіка видно, що безробіття Б1, інфляція І1.  При ( безробіття до Б3, інфляція зростає до І3.  Звідси випливає 3 висновки: 1.не може одночасно існувати велике безробіття і висока інфляція, тобто виникає альтернатива: або велике безробіття при низькій інфляції, або низьке безробіття при високій інфляціх. 2.політика експансії може забезпечувати зниження безробіття ціною збільшення інфляції, а політика стримування може забезпечувати зниження інфляції ціною зниження безробіття. 3.Вибір співвідношення між безробіттям та інфляцією залежить від пріоритетів уряду.  Фкщо урфд віддає перевагу зниженню безробіття, то він повинен погодитися із зростанням інфляції.  Якщо віддає перевагу стриманню інфляції, то повинен погодитися на зростання безробіття.

Наведений варіант кривої Філіпса не має абсолютного значення.  Він адекватно відображає співвідношення між безробіттям та інфляцією лише в короткострокові періоди, а в довгострокові періоди зв”язок між ними носить інший характер.

В точці Т1 – рівень природного безробіття.  За рахунок політики експансії збільшується СуПо.  Внаслідок цього на ринку праці збільшується попит на робочу силу, збільшується номінальна зарплата, безробіття падає до Б2.  Але цей результат досягнено, коли інфляція не очікується (І1).  В дійсності зростання По викликано зростанням інфляції, яка зросла до І2, що перемістило економіку в точку Т2.  Відчувши інфляцію, робітники з часом примушують підприємства збільшувати зарплату, це збільшить середні витрати і інфляцію до І3.  Тому крива Філіпса переміститься в положення №2, а економіка в точку Т3.  Отже виникає інфляційна спіраль “ціна – зарплата” (збільшення ціни викликає збільшення щарплати, а збільшення зарплати викликає збільшення ціни).

Ця спіраль припиниться тоді, коли робітники і підприємці пристосуються до майбутньої інфляції і почнуть її враховувати наперед, тобто коли очікувана і фактична інфляції співпадуть.  За таких умов економіка повернеться до початкової зарплати і початкового безробіття (Т4), щоб перемістить криву Філіпса в положення №3.

В точці Т4 номінальна зарплата зросла пропорційно зростанню цін, і безробіття повертається по початкового рівня Б1.  Якщо поєднати Т1 і Т4, то отримаємо вертикальну лінію, яка є кривою Філіпса в довгостроковому періоді.  

Висновок:  політика експансії лише тимчасово в короткостроковому періоді зменшує безробіття ціною інфляції, в довгостроковому періоді вона не здатна зменшити безробіття, а лише породжує інфляцію.  

Програмний метод регулювання зайнятості реалізується за двома напрямками: активна політика зайнятості та створення гнучких форм зайнятості.

Перший напрямок.  Головною метою таких програм є скорочення або запобігання зростанню чисельності безробітних: 1.Програми суспільних робот. 2.Програми професійної підготовки молоді. 3.Програми допомоги безробітним. Другий напрямок (гнучкі форми зайнятості) передбачає створення сприятливих умов, здатних підвищ.рівень зайнятості населення.
45. Економічна нерівність та політика соціального захисту населення: сутність, крива Лоренця, система соціального захисту населення.

Кінцевою метою функціонування суспільного вир-ва є створення умов для життєдіяльності людей та досягнення певного рівня їх життя. Термін «рівень життя» має конкретний зміст і означає забезпеченість населення необхідними для життя матеріальними та духовними благами, певний рівень задоволення потреб людей у цих благах. Ступінь задоволення потреб людей залежить від індивідуальних і сімейних доходів членів суспільства.

Перехіж до ринкової економіки характеризується виникненням проблеми розподілу доходу. Одні спеціалісти вважають що основою стабільного розвитку економіки є рівність у розподілі доходу, інші – дотримуються протилежної точки зору, тобто вважають що прагнення до рівності не може стимулювати виробництво та призводить до кризи економіки. 

Головним аргументом на користь рівного розподілу доходу є те що він необхідний для максимізації задоволення потреб споживачів, або граничної корисності. Головним аргументом не користь нерівності доходів є необхідність збереження стимулів виробництва продукції та доходу.

Для визначення ступеня нерівності доходів використовується крива Лоренца(мал 1)

Мал1.
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Теоретична можливість абсолютної рівності розподілу доходів представлена на графіку у вигляді бісектриси, причому координати її точок указують на певний процент сімей, що одержують такий процент доходу; 20% сімей отримують 20% доходу і т.д. Якщо нанести на графік підраховані дані за рік, то одержимо криву Лоренця, що показує фактичний розподіл доходу в країні.

Ділянка між лінією що позначає абсолтну рівність на кривій Лоренця, відображає ступінь нерівності доходів. Чим більша ця ділянка, тим більший ступінь нерівності доходів. Ситуація абсолютної нерівності, тобто коли 99% сімей не мають доходу, а 1% - 100% доходу, графічно зображається кривою Лоренца – ое.

Причинами нерівності доходів передусім є відмінності у фізичних та розумових здібностях людей, освіті і професійній підготовці, в складі сім’ї та її доходах. Особлива роль у загостренні проблеми економічної нерівності належить фактору володіння власністю – устаткуванням, житлом, землею, акціями чи ін ЦП.

За умов диференціації доходів та рівня життя виникає гостра соціальна проблема бідності. Бідність – це той рівень життя, який не може забезпечити нормальні умови для відтворення населення. Кількісно даний рівень виражається показником «прожитковий мінімум», або «поріг бідності». Світова практика господарювання показує що лінія бідності значно підвищується завдяки зростанню цін і зовсім не відображає збільшення споживання. Тому проблеми бідності потребують від б.-я. цивілізованої держави проведення політики соціального захисту певних груп населення. 

Соц захист включає в себе систему заходів, які захищають б.-я. громадянина країни від економ і соціальної деградації не тільки внаслідок безробіття а й у випадку втрати чи різкого скорочення доходів, хвороби, народження дитини, виробничої травми, інвалідності, похилого віку тощо.

Витрати на соціальний захист залежать від можливостей економіки. В країнах з ринковою економікою склалась троїста система фінансування соціальних програм, суб’єктами якої виступають держава, роботодавці та одержувач соціальних виплат. Держ соц захист може здійснюваться двома шляхами: через соц страх, та соц допомогу. Найб масштабна частина – це держ соц страх. Переважна частка виплат іде на пенсії за віком,інвалідністю, у випдку смерті годувальника, на мед допомогу. Однак соціальні виплати компенсують лише частину загального фонду засобів життя.

Держ соц допомога також здійсн двома шляхами: програми допомоги в грошовій формі, допомога в натуральній формі, тобто у вигляді продовольчих талонів, шкільних сніданків та обідів, продовольчих товарів людям похилого віку, мед обслугов-ня, житлової допомоги, позичок студентам тощо.

Для осіб з фіксованим доходом держава використовує тимчасові заходи, такі як закони та постанови про компенсацію та індексацію доходів населення.

Для розрахунку життєвого рівня населення в світовій практиці використовується показник індексу вартості життя. Він відображає зміну цін і тарифів фіксованого набору товарів та послуг що споживає середній житель країни. За своїм змістом він відбиває цінові зміни основних елементів споживчих витрат. Розрахунки індексу вартості життя базуються на визначенні вартості так званого споживчого кошика та товарних коефіцієнтів.

Для підвищення доходів усіх верств населення доцільним вважається усунення всіх обмежень на вторинну зайнятість(працю за сумісництвом).

Існує ще одна форма соц захисту – соц компенсатори. Вони нагадують програми, змістом яких є постійна підтримка певного рівня доходів, тобто це означає здійснення його періодичної корекції з урахуванням зміни загального індексу роздрібних цін. Таким соц компенсатором є програми продовольчих талонів які надають право постійного безкоштовного придбання певних продуктів харчування у системі держ торгівлі. Крім того такі програми передбачають одержання талонів на одяг ліки оплату житла проїзд у міському транспорті тощо. 

Джерелами фін-ня цих витрат можуть бути кошти держ , муніцип чи місц бюджетів.

Особлива увага в держ системі соц захисту приділяється допомозі безробітним. Ця допомога здійсн двома шляхами: 1-й має на меті недопустити різконо зниження рівня життя нещодавно звільненого робітника, в такому випадку рівень допомоги визнач-ся з урах-ням минулих заробітків; 2-й полягає в забезпеченні безробітного прожитковим мінімумом. 

Micro-fin.doc

№1 Концептуальні основи сучасної теоретичної економіки.  Мікроекономіка як її складова частина.

Основна проблема економічної теорії та господарської практики – розв”язання протиріччя між бажанням індивіда задовольнити свої необмежені потреби та обмеженістю ресурсів. які знаходяться в їх розпорядженні.

 Економічні потреби – внутрішні мотиви, що спонукають до економічної діяльності.  Особливість потреб полягає у безмежному зростанні.  Економічні блага – засіб задоволення потреб, що існує в обмеженій кількості.  Ек. блага поділяють на товари та послуги, на споживчі (прямі) та виробничі (непрямі). Ресурси (фактори виробництва) -  елементи, що використовуються заради виробництва ек. благ.  Спільна властивість ресурсів – рідкісність – характеристика економічних благ щодо обмеженості ресурсів для задоволення безмежних потреб. Основні ресурси: земля, капітал, праця + підприємницькі здібності.  Обмеженість ресурсів породжує серед товаровиробників конкуренцію щодо їх використання та розподілу, а отже обумовлює вибір оптимального варіанту їх застосування.  Альтернативний характер використання обмежених ресурсів висуває на передній план проблему економічного вибору – вибір найкращого серед альтернативних варіантів, що дозволяє досягти максимального задоволення потреб за мінімум витрат. Це виявляється терміном “альтернативні затрати” – вони визначають цінність найкращого варіанту, від якого відмовилися в процесі економічного вибору і характеризуються цінністю втрачених можливостей. 

Розв”язання проблеми економічного вибору вимагає свідомої відповіді на три основні питання економіки: ЩО?- які економічні блага і в якій кількості виробляти? ЯК? – за допомогою яких обмежених ресурсів і технологічних засобів виробляти корисні блага? ДЛЯ КОГО? – Хто отримає те, що вироблено?

Як висновок слід відмітити, що мікроекономіка – це погляд на економічні явища з точки зору суб’єктивних цілей їх учасників.

Мікроекономіка вивчає, яким чином вирішуються основні економічні питання на рівні мікроекономічних суб”єктів.

№2 Макро- та мікроекономіка як найважливіші складові сучасної теоретичної економіки, як метологічна, термінологічна, інструментальна база конкретних економічних дисциплін. 
Ек. теорія складається з:

1. теоретичний аналіз, який формулює економічні закони, стійкі внутрішні зв”язки і відносини між економічними явищами. – Це зміст “Політ. економії”.

2. аналіз функціональних залежностій між основними ек. параметрами, що дозволяє прогнозувати причинно-наслідклві зв”язки в економіці, очікувані результати рішень, які приймають ек. суд”єкти.  Зміст функціонального аналізу сладає зміст функціональної економіки.  Остання, в свою чергу, розподіляється в залежності від рівня аналізу: макро- і мікроекономічний.

Макроекономіка – частина ек. теорії, яка досліджує економіку вцілому і розглядає сукупні показники доходу, динаміки цін, показники зайнятості та інфляції.

Мікроекономіка вивчає поведінку окремих економічних суб’єктів ринкової економіки (пром підприємства, домогосподарства тощо), і розглядає ціни, об’єм випущеної продукції на окремих ринках, фактори, що впливають на зміну попиту та пропозиції окремих товарів, виясняє в поведінці окремих індивідів спонукальні мотиви розподілу конкретних ресурсів для досягнення альтернативних цілей.

Основні проблеми ек-ки:

1. безмежність потреб

2. обмеженість ресурсів (альтернативність використання ресурсів).
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З них випливають такі питання як:

· конкуренція

· ранжування ціни

· оптимальний вибір.

Здійснення вибору вимагає відповіді на основні економічні питання:

1. для виробника:

· ЩО? – які ек. блага виробляти, яку к-сть;

· ЯК? – за допомогою яких ресурсів і технології;

· ДЛЯ КОГО? – хто буде купувати.

2. для покупця:

· ЩО КУПУВАТИ?

· ЗА ЯКОЮ ЦІНОЮ?

Відповіді на ці питання даються за допомогою цінового механізму. 

Мікроекономіка – “теорія цін” та “раціональної поведінки”, результати, методи та терміни якої викор-ся повсюдно в ек-ці.

№3 Предмет, об”єкт і методологія мікроекономіки

Предмет. Мікроекономіка вивчає поведінку і механізм прийняття рішень окремими ек. суб”єктами (мікросистемами), які прагнуть досягнути мети шляхом використання обмежених ресурсів, для яких можна знайти альтернативне використання.

Об”єкт. Домогосподарства, фірми, галузі, держава.

Домогосподарства – ек. одиниця, що утворена одним чи кількома особами, які виконують такі функції: самостійно приймають рішення, є власниками ресурсу, прагнуть максимізації задоволення потреб в межах власних коштів.

Фірма – ек. одиниця, яка самостійно приймає рішення, викор. ресурси, виготовляє продукцію для задоволення потреб споживачів, прагне до максимізації прибутку.

Держава – це урядові заклади, які наділені юридичною і політичною владою для контролю за господарюючими суд”єктами чи ринком для блага суспільства.

Головна ідея поведінки суб”ектів економічних відносин – це гіпотиза про раціональну поведінку.

Методологічні основи. Методи мікроекономічного аналізу – це сукупність засобів та прийомів пізнання суті економічних процесів.

Загальнонаукові: синтез, порівняльний, індукція, дедукція, наукова абстракція, аналогія, моделювання (оптимізаційні і рівноважні моделі), графічне зображення.

При формуванні наукового уявлення існує 2 підходи:

1. частина мікроекономіки, яка вивчає факти і залежності між ними – ЩО Є – позитивна мікроекономіка;

2. частина мікроекономіки, яка вивчає наше уявлення – нормативна мікроекономіка.
П-д:Моделювання ек. явищ та процесів:

· визначення ключових змінних, що характеризують сутність економічного процесу, який досліджується;  

· висувається припущення щодо умов існування моделі та визначення поведінкових пердумов;

· формування гіпотези щодо взаємодії ключових змінних та прогнозування реальних економічних подій;

· перевірка гіпотези методом зіставлення передбачення та події, що відбулась.

Основний метод – граничний аналіз.  

Тезаурус – понятійний (категоріальний) аппарат:попит, пропозиція, товар, ціна, рівновага, рац. поведінка…

№4 Мета,роль і особливості функціонування мікросистем у ринковій економіці.

Мікроекономіка вивчає поведінку та механізм прийняття рішень окремими екномічними суб”єктами - мікросистеми (індивідами, домашніми господарствами, підприємствами, організаціями), що прагнуть досягнути мети за наявних обмежених ресурсів, для яких, до того ж, можна знайти альтернативне використання.  У центрі уваги мікроекономіки знаходиться поведінка споживача і виробника.
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 Домашнє господарство – самостійна економічна одиниця, до складу якої входить одна чи декілька осіб.  На ринку товарів та послуг домашнє господарство виступає як покупець, на ринку ресурсів – як продавець власних факторів виробництва.

Фірма – економічна одиниця, яка самостійно приймає рішення щодо використання факторів виробництва з метою виготовлення продукції та її продажу.  На ринку товарів та послуг фірма виступає як продавець:  на ринку ресурсів – як покупець факторів виробництва. 

Держава – самостійний суб”єкт ринку, до сладу якого входять урядові установи, що здійснюють економічну, юридичну та політичну владу для забезпечення умов господарювання усім суб”єктам мікроекономіки, а в разі потреби здійснюють контроль господарюючих суб”єктів та ринку заради досягнення суспільних цілей.

За принципом класичного лібералізму, єдиним реальним економічним суб”єктом мікроекономіки визнається індивід.

В ринковій економічній системі поведінка кожного індивіда мотивується його особистими інтересами, кожна економічна одиниця намагається максимізувати свій дохід на основі індивідуального прийняття рішень. 

Економічна система – складна взаємообумовлена система відносин між виробниками та споживачами економічних благ.

Існують різноманітні способи координування економічної діяльності суб”єктів мікроекономіки: 

· традиції та звички;

· ринкова взаємодія;

· ієрархія.
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№5 Поняття корисності блага; сукупна та гранична користність; принцип спадаючої граничної користності.

Потреба – відчуття незадоволення, із-за якого індивід намагається вийти, або відчуття задоволення, яке він намагається продовжити.

Потреби задовольняються благами.  Блага – засоби, що придатні для задоволення потреб.  
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Корисність U (utililу) — це задоволення, яке отримує споживач у процесі споживання товарів та послуг.

Формалізований аналіз поведінки споживача передбачає визначення функції корисності як певного співвідношення обсягів споживаних благ і рівня корисності, що досягається споживачем:

де U-рівень корисності;  X1,X2,…Xn-кількість споживаних благ, одиниць; n-кількість видів благ.

Корисність збільшується, якщо збільшується кількість товару, що споживається. У цьому випадку зростає загальна корисність. Але зростання загальної корисності уповільнює​ться зі збільшенням споживання. Це є наслідком того, що зменшується додаткова, або гранична, корисність.

Гранична корисність МU (Маrginal Utility)-це приріст корисності за умов споживання додаткової одиниці товару чи послуги.

Згідно з законом спадної граничної корисності величина граничної корисності має тенденцію зменшуватися по мірі збільшення кількості товару, що споживається {графік 3.1).
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Сукупна корисність ТU (Тоtаl utility) зростає в процесі споживання, але вона зростає все меншою і мен​шою мірою. Це означає, що гранична корисність (МU) — додаткова корисність від споживання кожної до​даткової одиниці товару — знижується.

№6 Рівновага споживача: сутність та обгрунтування з кардиналістських позицій.

Основне положення кардиналістів: “Корисність можна виміряти”(в ютілях/utily).

Кожна наступна одиниця блага приносить споживачу все меншу та меншу корисність (задоволення). Потреби, які задовольняють блага, і спосіб їх задоволення мають суб’єктивну основу.

Перший закон Госсена: Бесперевно під час акту споживання корисність наступної одиниці блага спадає.  При повторному акті отримання корисності від одиниці блага зменшується в порівнянні з її початковою корисністю.
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Рис.1 Крива пропозиції (

S)

Цей закон носить емпіричний та суб’эктивний характер.

2-й закон Госсена визначає оптимальність поведінки споживача:

Для отримання максимальної корисності за певний період часу потрібно спожити кожного з благ таким чином, щоб  MU ціх благ були рівними.
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Рис.2 Зміна пропозиції (

S)

 Після певного моменту ми починаємо отримувати граничну корисність, що буде дорівнювати 
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Рис.1 Зміна обсягу пропозиції (

S)

Змішана гранична корисність буде дорівнювати 

(Рх-ціна блага х) 

Рішення споживача щодо кількості, в якій варто споживати блага, завжди пов’язане з відмовою від якоїсь кількості благ задля придбання однієі додаткової одиниці певного блага.  Споживач керується принципом раціональності: маючи обмежені кошти і бажаючи максимізувати сукупну корисність від споживання благ, він розподіляє свій бюджет (дохід) таким чином, щоб корисність, отримана від останньої грошової одиниці, витраченої на те чи інше благо, стала однаковою:

де MUa, Mub-гранична корисність, відповідно блага А та В, ютиль; Ра, Рb-ціна, відповідно, блага А та В, грош. од.

Це рівняння розглядається як основне в концепції споживчого попиту (в рамках теорії корисності) й означає досягнення споживачем стану рівноваги.  Воно може бути перетворено наступним чином:

Звідси видно, що при зміні ціни одного з благ, і незмінності доходу споживача та цін на інші блага вказана рівність порушується.  Зменшення ціни блага А означатиме зацікавлення споживача в його додатковій закупівлі, а значить, падіння MUa. Це буде продовжуватися до відновлення рівності.  Очевидно, що так діятимуть усі споживачі: падіння ціни товару А приведе до збільшення обсягу його попиту на ринку.

Отже, рівновага споживача – стан, у якому досягається оптимальна структура покупок (згідно з принципом раціональності), будь-яка зміна в структурі покупок знижує рівень задоволення споживача.

№7 Рівновага споживача: сутність та обгрунтування з ординалістських позицій.

Ординалісти – напрям, який вважає вимірювання корисності неможливим та пропонують порядковий принцип порівняння корисності, на основі якого базується вибір споживача.

Для цього вводять поняття: а) крива байдужості; б) лінія бюджетного обмеження. Крива байдужості – це крива, кожна точка якої характеризує споживацький вибір у вигляді певного набору товарів чи послуг, що приносить споживачу однакове задоволення.

Лінія бюджетного обмеження – показує всі можливі комбінації товарів, які може придбати споживач у межах свого доходу.
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рис. Крива байдужості                                   рис. Лінія бюджетного обмеження

Рівновага споживача відповідає такій комбінації товарів, яка максимізує корисність при даних бюджетних обмеженнях. Рівновагу  можна визначити знаючи рівновагу в точці дотику(D) найвищої кривої байдужості(U2) до даної бюджетної лінії(B).

  Y                                   Така рівновага передбачає, що як тільки                     

                                         споживач отримає даний набір товарів 

                                          у нього зникає стимул змінювати цей набір 

                                         на інший.

                                 X
                   B
 Сспоживач згоден відмовитися від певної к-ті блага Х задля додаткової одиниці блага У за умови незмінності рівня корисності від набору благ – гранична норма заміщення MRSxy=(-(Y)/(X  або

MUx/MUy.  Бюджетна лінія – пряма: В=РхХ+РуУ . Нахил бюджетної лінії Qy/Qx=Px/Py.  У точці рівноваги(D), нахили кривої байдужості та бюджетної лінії збігаються, тому MRSxy= Px/Py або MUx/MUy=Px/Py або MUx/ Px= MUy/Py.

Це означає, що споживач у стані рівноваги розподіляє свій бюджет таким чином, щоб остання грошова одиниця, витрачена на кожне благо, давала таку саму граничну корисність. Виведено еквімаржинальний принцип рівності зважених граничних корисностей, який є спільним для кардиналістського і для ординалістського підходів.

№8 Бюджетне обмеження вибору споживача та його зміни під впливом зміни доходів та цін

Криві байдужості дозволяють виявити переваги споживача,. але не враховують такі фактори впливу на процес споживання, як ціни товарів та доход споживача.  Для того щоб визначити, який саме набір товарів чи послуг придбає споживач, потрібна додаткова інформація, яка пов”язана з бюджетним обмеженням. Б.о. – це лінія, яка показує, яку кількість товарів та послуг (споживацьких наборів) може придбати споживач за певну суму грошей у межах свого доходу В (budget).  Рівняння Б.о.: B=PxQx+PyQy, де B- доход (бюджет) споживача; Рх,Ру – ціна віповідно товару х та у; Qx,Qy – їх кількості.

Фактори, що впливають на бюбжетну лінію:

· зміна доходу споживача;
· зміна цін на товари.
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При зміні доходу бюджетна лінія переміщується відповідно до його збільшення з B1 до В2 (рис.2) (або зменшення з В2 до В1) і займає паралельне попередньому положення.  Зміна ціни на товар х приводить до відповідної зміни кута нахилу бюджетної лінії (рис.3).
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Рис.1 Ринкова рівновага (

Е)


№9 Залежність споживання благ від зміни доходу споживача.  Лінія Енгеля. 

Рівновага споживача відповідає комбінації товарів, яка максимізує корисність при даному бюджетному обмеженні.  Лінія “доход – споживання”(крива рівня життя) проходить через всі точки рівноваги споживаача, що відповідають різним рівням його доходу.  На її основі може бути побудована лінія Енгеля, яка показує взаємозв”язок доходу споживача і кількості придбаного блага Х.

Лінія “ціна – споживання” проходить через всі точки рівноваги споживача, пов”язані із зміною ціни одного із товарів.  Вона лежить в основі побудови кривої попиту.  
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Рис.2 Встановлення рівноваж. ціни

Ефекти впливу зміни доходу та цін на обсяг попиту споживача: 

Ефект заміщення – це ефект, який вказує на те, що споживач у процесі споживання заміщує товаром, що став дешевшим (х), інші більш дорогі товари (у,…).  Ця показується рухом вздовж кривої байдужості Un.
Ефект доходу – це ефект, який виникає внаслідок впливу на попит споживача зміни обсягу його реального доходу.  Зміна останнього викликана зміною ціни товару (х) без врахування ефекту заміщення.  Ефект доходу показує переміщення від одної кривої байдужості U1 до  іншої U2.

Виражаючи корисність блага в грашових одиницях, отримуємо цінність блага. Витрати споживання або вартість даної кількості блага – це грошові кошти або ринкова ціна одиниці блага помножена на кількість одиниць блага. Вигода (цінність) перевищує витрати (вартість), оскільки споживач готовий заплатити за попередні одиниці блага більш високу ціну , ніж ту, яку він реально платить при купівлі.  Різниця між цінністю і вартістю блага наз. споживчим надлишком (надлишок споживача).  Його можна розглядати як різницю між максимальною ціною, яку споживач заплатив би за кожну кількість блага Х , і ринковою вартістю цієі кількості.

№10 Зміст поняття “попит”. Індивідуальний і ринковий попит. Закон попиту і обгрунтування його дії.

Стан ринкової економіки, рівень її розвитку, основні проблеми ринкової організації виробництва вирішуються через механізм попиту та пропозиції.  Загальне уявлення про попит – це потреба в певних благах.  В економічній теорії розглядається платоспроможний попит – потреба в товарах, яка забезпечена грошовими коштами покупця. В рамках механізму попиту та пропозиції – взаємодія: “Виробник – Споживач”,  отримуємо якісно нову взаємодію:  “Покупець – Продавець”.  Аналіз попиту та пропозиції , виявлення взаємозвязків між ними дає можливість зрозуміти, як діє ринковий механізм.  

Попит на певний товар характеризує зміни в поведінці споживача у відповідь на зміну цінових та нецінових факторів.  Попит окремого споживача наз. індивідуальвим попитом.  Існуюче співвідношення між ринковою ціною і кількістю товару, на який є попит, може бути відображено кривою попиту – показує від”ємну пропорційну залежність між ціною P(Price) і кількістю товару Q(Quantity), яку покупець бажає і може купити.       QX=f(P) 
Закон попиту – на любому ринку за певних обставин існує зворотній звязок між ціною блага та його кількістю, яку можуть придбати споживачі за певну ціну в певному діапазоні цін за певний період.
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Рис.1 Еластичний попит

 Вимога “при інших незмінних умовах” – має принципове значення, оскільки вона визначає незмінність всіх інших факторів, що вплиають на попит.  Це особливо важливо при розгляді гіпотези взаємозв”язку ціни на товар і цого кількості, що складає основу закону попиту (див. рисунок).   Загальновизнане позначення кривої попиту- D (Demand).  Ціна (незалежна змінна) відкладається на осі ординат, а попит (залежна) – на  осі абсцис.  Крива попиту має від”ємний нахил.  Це означає, що чим нижча ціна товару, тим більша його кількість може бути куплена покупцями, і навпаки.  Крива попиту (D) – це крива, яка при інших незмінних умовах показує зв”язок між ціною і кількістю купленого товару.  Кр.п. показує, яку кількість товару готові придбати покупці за різними цінами в даниц час.
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Рис.3 Нееластичний попит

Ринковий попит – це попит, який визначається як загальна сума всіх індивідуальних попитів при кожному значенні ціни. Крива ринкового попиту характеризує сукупність обсягів товару, на який пред”являється попит.   При умові, що ціна задовольняє всіх покупців товару.  Ця крива, яка визначається сумою індивідуальних попитів при кожній ціні.  Кр. рин. D складається з кривих ін. D.                                                            

№ 11 Аналіз змін у попиті й у розмірі (обсязі) попиту.  Чинники попиту.

Функція попиту – функція, що визначає величину попиту в залежності від факторів, що впливають на нього.  

Найважливіший фактор впливу на попит – ціна на одиницю товару.  Функція попиту може бути виражена рівнянням: Qх=f(P), де Qx – обсяг попиту, або кількість одиниць товару, яка може бути придбана покупцем;  Р – ціна одиниці товару.

Але крім цінового, на попит впливають й інші, нецінові фактори: 1.доходи споживачів(I); 2.місткість ринку; 3.ціни і доступність товарів-субститутів(Ps); 4.ціни і доступність товарів-комплементів(Pc); 5.смаки і вподобання(Z); 6.сподівання щодо майбутніх економічних умов(N); 7.особливі фактори (погода і т. ін.)(B).  Попит може бути функцією всіх цих факторів: Qx=f(P,Ps1,…,Psn,Pc1,…,Pcn,I,Z,W,N,B…).

[image: image81.png]


Існує принципова різниця між зміною величини попиту (обсягу попиту) і зміною попиту (попиту в цілому).  Якщо при зменшенні ціни від Р1 до Р2 обсяг попиту збільшується від Q1 до Q2 (див рис.1), ми говоримо про зміну величини попиту, яка може бути показаною динамікою попиту вздовж кривої попиту D від точки a до точки b.  Тобто дія цінових факторів призводить до зміни величини попиту, що спостерігається в процесі його переміщення від однієї до іншої точки кривої попиту (D), яка залишається незмінною.  Попит на товар визначається всією кривою попиту (D). 
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Рис.2 одинично-еластичний попит

У процесі розвитку економічного життя попит на різні товари постійно змінюється.  Динаміка та характер цих змін обумовлюється змінами всіх факторів, що впливають на попит.  У цьому випадку відбувається зміна попиту вцілому, тобто попит на певний товар змінюється (збільшується чи зменшується) при кожному значенні ціни (Р1,Р2,…,Рn).  Геометрично зміна попиту відображається переміщенням кривої попиту D вправо – збільшення попиту(D1) чи вліво – зменшення попиту (D2). Це відбувається під впливом вищеперелічених нецінових факторів.

№12 Цінова еластичність попиту: суть, методика обчислення, чинники.

Важливу роль у вивченні можливих реакцій економічних суб”єктів на зміну ціни відіграє поняття еластичності. Еластичність – це чутливість однієї економічної змінної до зміни іншої економічної змінної, її здатність реагувати на цю зміну.  Еластичність попиту відносно ціни (цінова еластичність) показує, наскільки змінюється обсяг попиту залежно від зміни ціни.  При зміні еластичності попиту практичне значення мають не абсолютні величини, а відносні.  Тому

де ЕDP – цінова еластичність попиту; (Q – зміна обсягу попиту; (Р – зміна ціни.
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Рис.4 Полятні випадки еластичності

Якщо зміна ціни на 1% викликає зміну обсягу попиту більшу, ніж 1%, - маємо еластичний попит, ЕDP(1 Якщо зміна ціни на 1% призводить до зміни в обсязі попиту меншої, , ніж 1%, - маємо нееластичний попит, ЕDP(1.    Попит одинично-еластичний, коли  ЕDP(1 (це означає, що попит зростає (спадає) відповідно до зміни ціни).

            Якщо зміна ціни не викликає ніякої зміни попиту (тобто ЕDP(0), тоді ми маємо досконало нееластичний 

попит.  Якщо ж нескінченно мала змінна ціни викликає незкінченне розширення попиту (тобто ЕDP((), тоді ми маємо досконало еластичний попит.

Точкова ел-ть характеризує відносну зміну попиту  при нескінченно малій зміні ціни.  Дугова ел-ть –ел-ть між двома точками і визначаеться як середня ел-ть за формулою центральної точки. 
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Формула центральної точки цінової ел-ті

Фактори цінової еластичності :

· Важливість товару для споживача (предмети розкошу- ел., хліб – неел.)

· Рівень замінюваності товару (чим більше субститутів – тим більша ел. попиту)
· Питома вага товару в доході споживача (чим більша – тим ел-ше)
· Фактор часу (попит на товар біль еластичний в довгостроковому періоді)
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№13 Поняття “пропозиція”. Індивідуальна та ринкова пропозиція. Закон пропозиції та обгрунтування його дії.

Пропозиція S (Supply) – це одсяг товарів, яку виробник бажає та може запропонувати на продаж в деякий проміжок часу за певних умов.  Обсяг (величина) пропозиції Qs – це кількість товару, яку виробник пропонує на продаж за кожним рівнем ціни в одиницю часу на певних умовах.   

[image: image86.bmp]Пропозиція певного товару визначає взаємозв”язок між ринковою ціною і кількістю товару, що продається. Qsх=f(Pх) – формула, з якої випливає закон пропозиції: “Між ціною товару, що продається, існує пряма залежність, тобто чим вища ціна товару, за інших незмінних умов, тим більше стимулюється виробництво і продаж саме цього товару. Дію даного закону відображають графічно через криву пропозиції (S) – це крива, що показує, який обсяг товару можуть та бажають виготовити та продати виробники за різними цінами в даний час.  Ціна (незалежна змінна) – вісь ординат, а пропозиція (залежна зсінна) – вісь абсцис. (рис.1).

Крива пропозиції має додатній нахил.  Це означає, що чим вища ціна попиту, тим більший його обсяг буде запропоновано до продажу, і навпаки.

Ринкова пропозиція – це пропозиція, що визначається як загальна сума всіх індивідуальних пропозицій.

Крива ринкової пропозиції складається з сукупності обсягів товару, які виробляються і пропонуються до продажу всіма продавцями товару за відповідною ціною.  Перехід від індивідуальної до галузевої, або ринкової, пропозиції може відбуватися шляхом горизонтального додавання кривих індивідуальної пропозиції, або через помноження обсягу пропозиції товару найбільш типового продавця на загальну кількість продавців на ринку.
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№14 Аналіз змін у пропозиції й у розмірі (обсязі) пропопзиції: Чинники пропозиції.
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Пропозиція S (Supply) – це одсяг товарів, яку виробник бажає та може запропонувати на продаж в деякий проміжок часу за певних умов.  Обсяг (величина) пропозиції Qs – це кількість товару, яку виробник пропонує на продаж за кожним рівнем ціни в одиницю часу на певних умовах. 

  На пропозицію, як і на попит, впливають цінові і нецінові фактори, тобто у загальному випадку пропозиція є функцією багатьох факторів.  Залежність пропозиції від факторів, що впливають на неї виражає функція пропозиції  Qsx=f(Px,Py,Pz,K,П,З,С,О,…), де Qsx- обсяг пропозиції товару Х за одиницю часу; Px- ціна товару Х; Py – ціни альтернативних(які можуть вироблятися з тих самих ресурсів) товарів; Pz- ціни на ресурси; K- технологія виробництва; П- податки і дотації; З- стабільність законодавства та визначенність правового поля; С- специфічні фактори (погода, зміна моди, психологічна мотивація тощо); О- очікування щодо майбутніх економічних умов;…- інші можливі фактори (структура ринку тощо).

Зміна ціни пропозиції (від Р1 до Р2)(див рис.1) спричиняє зміну обсягу пропозиції.  Рух відбувається вздовж кривої пропозиції.  На відміну від цього зміна нецінових факторів обумовлює зміну пропозиції.  Крива пропозиції зміщується праворуч, якщо вона зростає, і ліворуч – у протилежному випадку (рис.2).
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Еластичність пропозиції – характеризує реакцію виробника 
на коливання ціни товару, що нимвиробляється.  Коефіцієнт прямої еластичності пропопзиції від ціни Еs вказує, на скільки процентів зміниться обсяг пропозиції товару за зміни ціни на 1%: 

Фактори, що впливають на ел-ть: 1.мобільність товаровитобника, гнучкість і рівень завантаження виробничих потужностей підприємства;  2.характер застосовуваної технології;  3.можливості мобілізації внутрішніх та зовнішніх джерел накопичення;  4.фактор часу для зміни обсягу пропозиції.
№15 Взаємодія поп. та проп. Ринкова рівн-га.

Ринкова рівновага:”В умовах ринкової економіки взаємодія конкурентних сил приводить до синхронізації цін попиту та цін пропозиції, що обумовлює рівноважність цін попиту і пропозиції.

Р –ціна; Q – обсяг попиту; D – крива попиту; S – крива пропозиції; Е – точка перетину кривої попиту та кривої пропозиції, яка визначає рівноважну ціну (Ре) та рівноважний обсяг попиту та пропозиції (Qе). Це точка рівноваги (Е).  В цій точці обсяг пропозиції буде дорівнювати обсягу попиту (Qe), завдяки чому встановлюється ціна (Ре), яка однаково задовольняє і покупців і продавців.  Рівноважна ціна (Ре) – ціна, що урівноважує попит і пропозицію внаслідок взаємодії конкурентних сил.  Якщо ціна буде нижчою, ніж Ре, надлишок попиту буде піднімати її догори (конкуренція покупців) і створювати дефіцит;  якщо ціна буде вищою, ніж рівноважна Ре, пропозиція перевищить попит, створиться надлишок пропозиції (конкуренція продавців), внаслідок чого ціна буде знижуватися до рівня рівноваги (рис.2).

Рівноважна ціна та рівноважний попит мають місце на рівні, де кількість товару, яку виробники можуть і бажають поставляти, дорівнюють обсягу товару, який покупці можуть і хочуть купувати.  На конкурентному ринку ця рівновага досягається на перетині кривих попиту (D) та пропозиції (S).  При ціні рівноваги (Ре) немає ані надлишку, ані дефіциту.

Л.Вальрас розглядав питання рівноваги за допомогою зміни цін: “модель коригування ринкових цін”.    А.Маршал же відштовхувався від динаміки обсягів товару, не чіпаючи цін: “модель коригування випуску”.

Ціни сприяють швидкому обміну інформацією в процесі узгодження на ринку економічних інтересів продавців і покупців.

16. Реакція ринку на одночасні одно- та різнонаправлені зміни попиту і пропозиції.

Зміни попиту і пропозиції безперечно впливають на ціну рівноваги. Нескладний графічний аналіз дає змогу виявити цей вплив.

Здебільшого попит і пропозиція змінюються одночасно. Їх сумарний вплив передбачити дуже важко. Проте розглядаючи кожен з факторів окремо ми можемо оцінити і проаналізувати їх взаємодію.
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На малюнку, зображено випадок коли спочатку рівновага на ринку встановилася в точці Е1. Після цього відбувається дві події. Припустимо, що ціни на сировину зросли, це в свою чергу призводить до зменшення пропозиції, лінія пропозиції зсувається ліворуч. Одночасно збільшується попит на товар через більшу заможність споживачів. Це викликає  зсув лінії попиту праворуч. Отже відбувся рух попиту і пропозиції в протилежних напрямках. В результаті це призвело до встановлення нової рівноваги в точці Е2. Безперечно нова рівноважна ціна вище за попередню. Більш спірним в данному випадку є питання зміни обсягу рівноваги. Відповідь буде залежити від того, який фактор виявиться домінуючим. В нашому випадку домінуючим фактором виявився зростаючий попит. Отже рівноважний обсяг збільшився.

Картина 2: збільшився як попит так і пропозиція (однонаправлена зміна). 
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Отже за тією ж схемою відбувся зсув ліній попиту і пропозиції праворуч. Рівновага перейшла з точки Е1 в точку Е2. В данному випадку безперечно відбудеться збільшення рівноважного обсягу. Зміна ціни залежить від того, який фактор виявиться домінуючим, чи то збільшення попиту або збільшення пропозиції. В нашому другому прикладі таким фактором виявився зростаючий попит, отже рівноважна ціна зростає.

17. Мікроекономічна модель підприємства. Поняття виробничих факторів.

Мікроекономіка розглядає підприємство як цілісний об’єкт, що здійснює перетворення ресурсів в готову продукцію, як один з найважливіших різновидів мікросистем.

Підприємство є ринково-виробничою системою. Воно в одночас виступає у ролі споживача факторів виробництва, та виробника і продавця продукції  на ринку товарів і послуг.

Ресурси або фактори виробництва – це блага, які потрібно придбати підприємству для забезпечення випуску інших благ – готової продукції.

Розрізняють такі групи факторів виробництва: праця – всі розумові та фізичні витрати, що здійснюються в процесі виробництва, капітал – засоби виробництва, будівлі, споруди, устаткування тощо, природні ресурси – все, що може бути використане у виробництві в натуральному стані, без обробки.

Як і в інших системах підприємство має свої входи та виходи. На вході в підприємство – фактори виробництва, а на виході – кінцеві результати: товари або послуги в грошовому вимірі. 

В залежності від можливості підприємства змінювати обсяг залучення ресурсів, виділяють тир періоди. 1) Миттєвий – період виробництва протягом якого  не може бути змінений жоден з факторів, 2) Короткостроковий – період у виробничій діяльності підприємства, протягом якого один з факторів розглядається як змінний, а інші – постійні. 3) Довгостроковий – період в діяльності підприємства, достатній для зміни обсягів використання всіх без винятку факторів виробництва.

В мікроекономіці виходять з того припущення, що підприємство виробляє лише один продукт. Підприємство діє раціонально, тобто кожна фірма приймає всі рішення задля єдиної мети - максимізації прибутку. Досягнення цієї мети потребує відповісти на питання: що виробляти?, яким чином виробляти ?, для кого призназначаються результати виробництва?.

Підприємство суверенне у прийнятті рішень щодо власної діяльності, тобто воно незалежно ропводить свою виробничу політику.

18. Поняття і параметир виробничої функції. Сукупний, середній та граничний продукт.

Виробнича функція є важливою характеристикою діяльності підприємства. Виробнича функція показує залежність між максимально можливим обсягом випуску продукції (Q) та обсягом ресурсів, які для цього використовуються.

Наприклад, якщо для виробництва застосовуються два фактори робоча сила (L) та капітал (К), то виробнича функція матиме вигляд:

Q = f (K ,L) Ця функція відноситься до довгострокового періоду. 

Функція в короткостроковому періоді матиме лише одну змінну, і буде показувати максимально можливі обсяги випуску продукції за різних обсягів використання цього фактору при незмінних обсягах залучення інших факторів. Тому вона отримала назву однофакторної.

Загальний обсяг виробництва, який досягається за певного залучення одного фактору при незмінному обсязі використання інших факторів, називається сукупним продуктом (TP).

 Середній продукт (МР) – показує середню віддачу (продуктивність) змінного фактора, тобто загальний обсяг продукції, що припадає на одиницю фактора (X). AP = TP/X
Граничний продукт(МР) – це приріст загального обсягу продукції досягнутий завдяки збільшенню використання змінного фактора на одну додаткову одиницю за незмінної величини всіх інших факторів виробництва. МР = (ТР/(X, де (ТР – приріст виробництва, (X – приріст змінного фактору.

19. Віддача (продуктивність) змінного фактору виробництва: поняття, закономірності зміни, обгрунтування управлінських рішень щодо розширення та згортання виробництва.

Загальний обсяг виробництва, який досягається за певного залучення одного фактору при незмінному обсязі використання інших факторів, називається сукупним продуктом (TP).

 Середній продукт (МР) – показує середню віддачу (продуктивність) змінного фактора, тобто загальний обсяг продукції, що припадає на одиницю фактора (X). AP = TP/X
Граничний продукт(МР) – це приріст загального обсягу продукції досягнутий завдяки збільшенню використання змінного фактора на одну додаткову одиницю за незмінної величини всіх інших факторів виробництва. МР = (ТР/(X, де (ТР – приріст виробництва, (X – приріст змінного фактору.

Якщо витрати змінного фактора збільшувати у нескінченно малих кількостях, то граничний продукт виражатиме граничну продуктивність фактора виробництва.

Розглянемо випадок діяльності підприємства в короткостроковому періоді (підприємство змінює лише один фактор виробництва).

Типова виробнича функція вигляжає таким чином:

Змінюваними показниками тут є ТР, АР, МР. ТР збільшується і досягає свого максимума в точці А. Середній продукт досягає найбільшого значення в точці В, а потім зменшується. Граничний продук зростає до точки С а потім теж спадає.

МР може навіть набувати від’ємеі значення, тобто залученння нових одиниць ресурсу веде до зменшення сукупного продукту. 

Таким чином виявляє свою дію закон спадної продуктивності (віддачі) змінного фактора виробництва. Згідно цього закону продуктивність залученні кожної наступної одиниці змінного ресурсу буде меншою за віддачу попередньої одиниці ресурсу. Най ефективніше використання ресурсу досягається в точці перетину АР і МР, тому що в цій точці средній
 продукт максимаальний.

Виділяють чотири стадії виробництва: 1) поки АР, ТР, МР збільшується треба обов’зково збільшувати залучення змінногоо фактору виробництва. 2) Починає знижуватись МР, але інші показники ще зростають. Необхідно збільшувати обсяги виробництва. 3) Обсяг продукції аксимальний, ТР все ще зростає, але АР вже знижується. 4) Слід припинити залучення ресурсу, тому 

що МР<0.
20. Характеристика виробничої функції з двома змінними факторами. Ізокванти та їх можливі конфігурації.

 Двофакторна виробнича функція, або ізоквантна варіація факторів виробництва характеризує виробничий процес, в якому змінним є обсяг використання двох факторів виробництва. 

Ізокванта – це лінія, кожна точка якої відображає такі комбінації двох ресурсів, які дають змогу отримати однаковий обсяг виробництва продукції. Чим більша кількість використовуваних ресурсів, тим більший обсяг виробництва продукції, тим далі від початку координат знаходиться відповідна ізокванта. Сукупність ізоквант однієї виробничої функції, кожна з яких відповідає певному обсягу продукції, називається картою ізоквант. 
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Фактори виробництва є в деякій мірі взаємозамінними, взаємозамінність ресурсів в різих точках ізоквант різна. Взаємозаміність ресурсів характеризується граничною нормою технологічної заміни (MRTS).  Ця величина показує на скільки одиниць має зменшитись виробниче споживання одного ресурсу в обмін на збільшення споживання іншого ресурсу на одиницю при умові незмінного обсягу виробництва.

Наприклад норма технологічної заміни праці капіталом виглядає таким чином: MRTSlk = -(L/(K

На малюнку 2 показано карту ізоквант для факторів з ідеальною взаємозамінністю, на малюнку 3 – карта ізоквант факторів виробництва з фіксованою пропорцією їх використання.
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22. Ефект від збільшення масштабу виробництва та цого відображення в характері виробничої функції та функції витрат.Розширюючи обсяги виробництва для виготовлення більшої кількості продукції, виробники залучають все більшу і більшу кількість необхідних ресурсів, підприємство таким чином змінює масштаб виробництва. При цьому можливий різний ефект від масштабу виробництва. Якщо обсяг виробництва збільшується швидше за обсяги використання ресурсів, то ми маємо зростаючий ефект від масштабу виробництва. Якщо приріст обсягів виробництва відповідає темпам зростання витрат ресурсів, то це – постійний масштаб виробництва. Якщо темпи зростання випуску продукції менші за темпи зростання витрат виробництва, то це спостерігається ефект спадної віддачі від масштабу виробництва. 

На малюнках зображено взаємозв’язок виробничої функції з масштабом виробництва. Зверху-вниз показано спадний, постійний та зростаючий ефекти від масштабу виробництва.Ефект масштабу виробництва відповідним чином зв’язаний з динамікою середніх витра в довгостроковому періоді. Коли LAC зменшуються, це свідчить про зростаючий ефект масштабу, якщо збільшується то спадний ефект масштабу. Коли LAC=const, спостерігається постійний ефект масштабу.
23 Концепція витрат “втрачених можливостей”. Поняття і склад альтернативних витрат. Сукупні, середні та граничні витрати.

Важливими параметрами підприємства як мікроекономічної моделі є витрати. Використання кожного ресурсу можливе у виробництві іншого (альтернативного) товару. Витрати, які виникають в наслідок втрачених можливостей по альтернативному використанню ресурсів називаються альтернативними або економічними. 
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Альтернативні витрати включають явні і неявні витрати. Явні виьтрати – це витрати, спрямовані на придбання необхідних виробничих ресурсів. Неявні ресурси - це витрати ресурсів, які є власністю підприємства.

Витрати для виробництва певного обсягу продукції Q називаються сукупними витратами (ТС). 

Середні сукупні витрати (АТС) – це кількість сукупних витрат, які припадають на втробництво одиниці продукції. АТС=ТС/Q.

Граничні витрати (МС) – це приріст сукупних витрат підприємства, пов’язаний із виробництвом додаткової одиниці продукуції. Як правило, під граничнимивитратами розуміють витрати пов’язані з виробництвом останньої одиниці продукції. МС= ∆ТС/∆Q.

24. “Економічний” та “бухгалтерський” підходи до визначення витрат та прибутку підприємства.

В мікроекономіці розрізняють бухгалтерські та економічні витрати.

Бухгалтерські витрати – це фактичні витрати підприємства на виробництво продукції у певному обсязі.

Проте економічні ресурси можуть бути використані для виробництва іншого (альтернативного) товару. Витрати, які виникають як результат втрачених можливостей по альтернативному використанню ресурсів називаються альтернативними або економічними. Для окремого підприємства – це витрати на ресурси разом із недоотриманням виручки від недодержання найкращого альтернативного способу використання цих ресурсів.

Бухгалтерські витрати відрізняються від економічних ще тим, що не містять в собі вартості тих послуг факторів виробництва, використовуваних у відповідному процесі, які є власністю підприємства. 

Витрати обумовлені використанням факторів виробництва, які знаходяться у власності підприємства, називають неявними витратами. Явні витрати – це витрати підприємства, спрямовані на придбання необхідних виробничих ресурсів. Бухгалтерські витрати включають тільки явні витрати, а економічні – явні та неявні.

Сукупний виторг в обох концепціях – це сума коштів, яку отримало підприємство від реалізації товарів за певний час.

Бухгалтерський прибуток визначають як різницю між загальним виторгом і бухгалтерськими витратами. Економічний прибуток є різницею між сукупним виторгом і економічними витратами.

Якщо підприємство отримує нульовий економічний прибуток, то воно покриває всі свої витрати. Нормальний прибуток при економічному підході відноситься до внутрішніх неявних витрат підприємства. Нормальний прибуток – це прибуток від якого підприємці відмовляються, витрачаючи ресурси на своєму підприємстві, який вони би могли отримати вклавши свої ресурси в інших видах діяльності.

25. Поняття нормальний прибуток, чистий кономічний прибуток. Вплив зміни їх кількісних значень на ділову активність підприємства.
Мінімальний прибуток, необхідний для того, щоб утримати інтерес підприємця в данному напряму бізнесової діяльності називається нормальним прибутком. Цей різновид прибутку як і внутрішню зарплату можна віднести до внутрішніх витрат підприємства. Якщо ця мінімальна винагорода не досягається, підприємець переорієнтує свої зусилля на інший напрямок діяльності, більш продуктивний.  

Якщо сумма грошових надходжень підприємства перевищує економічні витрати підприємства, то цей залишок залишається в розпорядженні підприємця Економічний прибуток визначають як різницю між сукупним виторгом підприємства і всіх витрат підприємства, включаючи сюди і внутрішні витрати, а значить і нормальний прибуток. Отже економічний прибуток = бухгалтерський прибуток – внутрішні витрати. 

Економічний прибуток не входить в жодну групу витрат підприємства, тому що це є доход отриманий понад нормальний прибуток, що є необхідним задля збереження зацікавленості підприємця в данному напрямку діяльності.

26. Типовий характер зміни витрат виробництва в короткостроковому та тривалому періодах.

Витрати виробництва –це вартість усціх видів факторів виробництва, що витрачаються для виготовлення певної кількості товарів. 

В короткостроковому періоді витрати поділяються на постійні та змінні. 

Постійні витрати (TFC) – це витрати підприємства, які не залежать від змін обсягу виробництва і мають місце навіть тоді, коли не виробляється продукція (з

27. Ізокоста: поняття, графічна побудова, зміна положення під впливом варіацій цін виробничих вакторів та бюджету.

Ізокоста – цем лінія, кожна точка якої відображає однакову суму витрат за різних поєднань двох ресурсів (наприклад праці та капіталу).

Рівняння ізокости як функції витрат з двома змінними має такий вигляд: ТС = L*PL +K*Pk . 

Ізокоста – лінійна функція. Ціни факторів розглядаються як незмінні тому незалежно від зміни обсягів виробництва її графік завжди має вигляд прямої. Нахил ізокости дорівнює PL/ Pk.  Він визначає ринкову норму заміщення однієї одиниці капіталу додатковою одиницею праці.

В залежності від зміни обсягу нашого виробничого бюджету ми збільшуємо або зменшуємо величину ТС. В цьому випадку ізокоста буде зміщуватись геть від точки відліку координат або навпаки наближатись до неї. При цьому кут нахилу ізокости буде залишатися постійним, тому що як вже зазначалося він визначається співвідношенням цін на ресурси, а вонов цьому випадку не змінюється. Див малюнок:

При зміні цін на один з ресурсів при незмінному розмірі виробничого бюджету відбувається зміна кута нахилу ізокости. 

У випадку, що зображений на малюнку відбувалася зміна ціни на робочу силу (L). При збільшенні ціни на робочу силу графік зсунувся вліво, оскільки в межах данного бюджету ми вимушені наймати меньше робочої сили. При зменшенні ціни графік зсунувся вліво, бо тепер при тому ж бюджеті ми можемо найняти більше робочої сили.

28. Рівновага виробника: технологічний та економічний вибір.

Завдання виробника в довгостроковому періоді полягає в тому, щоб використовуючи всі бюджетні кошти на два змінних факторпи, отримати найбільший обсяг продукту.

Графічно це виражається максимально віддаленою від точки початку координат ізоквантою.

Побудуємо карту ізоквант та ізокосту, що буде виражати обмеженість нашого бюджету.

Ми суміщуємо карту ізоквант з ізокостою. Та ізокванта що  є дотичною до до ізокости буде виражати найбільш можливий обсяг виробленої продукції за умов такого обсягу бюджету. Точка рівноваги це точка Е, тобто місце дотику ізокванти та ізокости.

Іншим засобом досягнення рівноваги виробником за умов фіксованого обсягу продукції є підбір такої комбінації задіяних факторів виробництва, щоб іх вартість була найменшою. Тобто графічно це підбір ізокости, що є дотичної до фіксованої ізокванти. 

В обох випадках видно, що кут нахилу ізокванти і ізокости в точці рівноваги співпадає. Він виражається граничною нормою технологічного заміщення MRTSlk = -(L/(K
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Кут нахилу ізокости дорівнює Pl/Pk. Виходячи з цього можна визначити точку рівноваги співвідношення між цінами цих факторів і їх граничною нормою технологічної заміщення, яка виражається ще співвідношенням граничної корисності факторів. 
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От же ми отримуємо рівняння: MPL/MPK= PL/Pk.

MPL/ PL = MPK /Pk.

Таким чином рівновага виробника досягається при рівності зважених граничних корисностей двох факторів, тобто рівності співвідношень їх граничних корисностей до цін цих факторів.

29. Віддача від збільшення масштабів виробництва і структура галузі.

Розширюючи обсяги виробництва для виготовлення більшої кількості продукції, виробники залучають все більшу і більшу кількість необхідних ресурсів, підприємство таким чином змінює масштаб виробництва. При цьому можливий різний ефект від масштабу виробництва.Якщо обсяг в-ва збільшується швидше за обсяги використання ресурсів, то ми маємо зростаючий ефект від масштабу виробництва. Якщо приріст обсягів виробництва відповідає темпам зростання витрат ресурсів, то це – постійний масштаб в-ва. Якщо темпи зростання випуску продукції менші за темпи зростання витрат в-ва, то це спостерігається ефект спадної віддачі від масштабу в-ва.

На характер віддачі від масштабу виробництва впливає ряд факторів: 1) Появі і використання нових високопродуктивних технологій та техніки, 2) Розвиток спеціалізації та кооперація виробництва, 3) Можливість спрямування більших ресурсів на пошук нових форм та методів організації праці, 4) Економічна негнучкість , часто неефективність великих виробничик комплексів, 5) Організаційні проблеми великих підприємств пов’язані із збільшенням кількості рівнів управління, це в свою чергу веде до зниження капіталовіддачі та трудовіддачі внаслідок втрати безпосереднього контакту між робітниками і керівництвом,  6) Ризик переслідування індивідуальних а не корпоративних цілей.

Ефект масштабу грає важливу роль для всіх підприємств в усіх галузях. За інших рівних умов чим більше віддача від збільшення масштабу виробництва, тим більш великі фірми діють в тій чи іншій галузі. За звичай виробничі галузі мають більший масштаб виробництва, ніж галузі сфери послуг. Через це підприємствам сфери матеріального виробництва потрібні значні капіталовкладення, щоб ці фірми змогли діяти достатньо ефективно. Галузі виробництва послуг в переважній більшості є трудомісткими, і звичайно забезпечують ефективну економічну віддачу як при великих так і малих масштабах виробництва.
 30. Обгрунтування розширення вир-чої діяльності підприємства в тривалому періоді. Графічна побудова лінії експансії.

Рівновага виробника в довготр. періоді ілюструється точкою дотику на ізоквантно-ізокостній діаграмі. Але подібні точки можна знайти для будь-яких обсягів випуску. Вони у своїй нескінченності утворюють безперервну лінію, яку називають лінія експансії або лінія розширення діял-ті під-ва в довготрив. періоді.

Поведінку підприємства в будь-якому періоді диктує динаміка витрат. А на динаміку витрат в довготривалому періоді найбільше впливає масштаб виробництва. Як відомо вирізняють сталу, зростаючу та спадну віддачу від зміни масштабів виробництва. Графічно це виявляється на діаграмі довгострокових витрат підприємства:

[image: image98.png]


Отже ми бачимо, що до точки А довгострокові середні витрати мають тенденцію до зниження. Тобто підприємство на цьому етапі зацікавлено збільшувати виробництво, щоб отримати максимального ефекту. В точці А середні витрати досягають свого мінімуму, отже потенційні можливості економії на масштабах вже вичерпані. На ділянці після точки А середні витрати починають зростати, ми вже маємо справу з від’ємною віддачею від масштабів виробництва. На цьому етапі підприємству слід відмовитись від залучення додаткових ресурсів з метою збільшення обсягів виробництва.
31. Стратегія поведінки підприємства за умов досконалої конкуренції. Два підходи до максимізації прибутку.
В КП фірма не може змінити кількість обладнання яке вона використовує і може максимізувати свої прибутки (або мінімізувати збитки) тільки змінюючи Q шляхом зміни застосовуваних змінних ресурсів (робочої сили, матеріалів і т.д.).

Основні характеристики чистої конкуренції: 1. Дуже велика кількість фірм, незалежних одна від одної; 2. Стандартизована продукція; 3. Вільний вхід і вихід з ринку; 4. “Price taker”. В конкурентному середовищі Q однієї фірми настільки малий, що вона не може відчутно впливати на рівень Р, що встановлюється на основі сукупного попиту та пропозиції. => Р для окремої фірми є незмінною в КП. => ED=( => PE=D=AR=MR 

За таких умов для фірми існує три питання: 1. Чи варто виробляти продукцію? 2. Якщо так, то який Q вибрати? 3. Які прибутки чи збитки при цьому будуть?

В КП частина витрат фірми є незмінними (постійними), тобто такими, що не залежать від Q і їх фірма буде нести навіть при закритті (FC) => Фірма повинна виробляти в КП, коли виробництво або приносить економічний прибуток, або зменшує збитки, які фірма несе через наявність FC.

Для фірми за таких умов існує 3 можливі стратегії поведінки: 1. максимізації прибутку; 2. мінімізація збитків; 3. закриття фірми (фірма просто не випускає продукцію бо в КП у фірми нема достатньо часу, щоб вийти з бізнесу; ця стратегія є підвипадком 2).

Для визначення оптимального Q та вибору стратегії поведінки існує два підходи: 1) порівняння TR та TC; 2) порівняння MR і MC
Економічний прибуток або збитки фірми можна визначити за формулою П = TR – TC (1) (якщо різниця додатна – то прибуток якщо від’ємна – то збитки)

Порівняння TR та TC 
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TR є прямою бо незмінна P. Форма TC відповідає закону спадної віддачі. Оптимальний об’єм  виробництва досягається при Q2, оскільки в цій точці максимальна різниця TR і TC (стратегія максимізації прибутку). Коли Q Є (0;Q1) U (Q3;(), то виробництво є збитковим. Точки a і b є точками критичного об’єму виробництва.

Порівняння MR і MC
Знайдемо першу похідну від формули (1): 
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. Будь-яка функція досягає свого максимального значення тоді, коли її перша похідна дорівнює 0, тобто 
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, а значить 0 = MR - MC => MR = MC. Тобто фірма буде максимізувати свій прибуток (мінімізувати свої збитки) тоді, коли граничні витрати на виробництво одиниці продукції дорівнюють граничному доходу від її виробництва.
32. Стратегія поведінки конкурентної фірми за певних витрат виробництва та варіаціях ринкових цін на її продукцію.

Кожна фірма прагне максимізувати свій П. Оскільки П = TR – TC, то 0 = MR – MC => MR = MC. Правило підприємця: фірма отримує максимальний П при випуску такого Q, за якого MC = MR. Це правило справедливе для будь-якого ринку, а для ринку з чистою конкуренцією воно набуває наступного вигляду MC = MR = AR = P = D.
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Ціна на ринку може змінюватися і у зв’язку з цим може виникнути кілька ситуацій, в яких опиниться фірма, і залежно від цього фірма повинна вибрати ту чи іншу стратегію розвитку. Ці випадки проілюстровані на мал.

Якщо на ринку встановиться ціна на рівні P5, то виробник має вибрати Q = Q5, бо саме при цьому об’ємі MR = MC. Цей об’єм дасть TRQ5=S0P5eQ5, TCQ5=S0hfQ5, а прибуток становитиме П=TR-TC=ShP5ef.
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ef=величина середнього прибутку.

При ціні P1 фірма вибирає стратегію закриття (фірма не випускає продукцію), тому, що в даному випадку фірма буде нести найменші збитки. Якщо вона не припинить випуск, то їй прийдеться компенсувати і постійні і частину змінних витрат з іншого джерела ніж отримана виручка, а після закриття потрібно буде відшкодовувати тільки постійні витрати. При ціні P2 фірма може як закритись, так і продовжити випуск (вибір стратегії залежить від перспективи розвитку у майбутньому), в цьому випадку фірма доходом від виробництва компенсує усі змінні витрати. При ціні P3 фірма досягає рівноваги у точці с, фірма вибирає стратегію мінімізації збитків: суть в тому, що з доходу можна погасити всі змінні витрати і частину постійних (прийнятна тільки у короткостроковому періоді). При ціні P4 фірма досягає точки беззбитковості, коли вона не отримує економічного прибутку, але й не несе збитків. І нарешті при ціні P5 фірма досягає рівноваги в точці e і при цьому отримує економічний прибуток.
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Отже, за умов досконалої конкуренції індивідуальна пропозиція виробника характеризується лінією граничних витрат, що знаходиться вище мінімуму AVC (відрізок bced).

33. Рівновага фірми, галузі, ринку в тривалому періоді за умов досконалої конкуренції.

ДП дозволяє фірмам вносити зміни, які вони не можуть здійснити в КП. В КП в галузі існує певна кількість фірм, кожна з яких має незмінну кількість обладнання. Фірми можуть закриватися, у тому сенсі, що вони виробляють 0 одиниць продукції в КП, але у них нема достатньо часу щоб ліквідувати свої активи і вийти з бізнесу. І навпаки, в ДП фірми, що знаходяться в галузі, мають достатньо часу для того, щоб розширити чи зменшити свої виробничі потужності, і що є більш важливим, кількість фірм може або з>, або з< по мірі того, як нові фірми входять на ринок чи вже існуючі покидають його. Спрощено можна сказати, що фірми які мають збитки покидають ринок.

У ДП довгострокова рівновага встановлюється на рівні, коли P = мінімуму ATC середньостатистичної фірми або P = SATCmin = LATCmin = LMC . Це означає, що у ДП підприємець ніколи не має Пек. Нульовий Пек свідчить про найкращий з усіх можливих методів використання всіх р-сів (внутрішніх і зовнішніх). Доведення цього твердження проілюстровано на мал.

Нехай на ринку рівновага встановиться при ціні P1, причому на ринку буде продаватися Q1 продукції, а кожна фірма буде випускати qоп. Сприятливе зміщення у попиті з D1 до D2 підніме ціну на ринку до P2, у зв’язку з чим збільшиться MR фірми і завдяки цьому фірми будуть отримувати економічний прибуток. Прибутки спонукають нові фірми до входження на ринок, що збільшить пропозицію з S1 до S2 і знизить ціну до того рівня коли вона знов буде становити P1, а економічний прибуток фірм не стане рівним 0. Нова рівновага встановиться при ціні P1 і об’ємі Q2.

При негативній зміні попиту на ринку з D1 до D3 порушить первісну рівновагу на ринку і викличе збитки у фірм. Збитки змусять деякі фірми покинути ринок, що зменшить пропозицію з S1 до S3 і це збільшить ціну до такого рівня, поки всі збитки не зникнуть. Рівновага встановиться при P3 і об’ємі Q3.

В усіх випадках після встановлення рівноваги на ринку для фірми оптимальною буде кількість qоп, а кількість продукції, що пропонується на ринку буде змінюватись завдяки вступу та виходу фірм з ринку.

З вищесказаного можна зробити висновок, що досконала конкуренція є найбільш ефективною моделлю ринку бо:

1. При досконалій конкуренції підприємці прагнуть максимізувати свій R за рахунок зменшення C, а не за рахунок P, що дає для сус-ва найкраще використання обмежених ресурсів.

2. Встановлення рівноважної ціни дозволяє урівноважити надлишки виробника і споживача.

34. Поняття і види монополії. Характеристика бар’єрів до вступу конкурентів у монополізовану галузь.

Монополія – це така ринкова модель, в якій існує один продавець товару, що не має близьких замінників і підприємець має повну (абсолютну) владу над P внаслідок жорстких вхідних бар’єрів в дану галузь.

Характерні риси монополії: 1. Єдиний продавець (чистий монополіст являє собою всю галузь); 2. Нема близьких замінників (покупець повинен або купляти продукт монополіста, або відмовлятися від нього); 3. “Price maker”. Монополіст повністю контролює ціну і “диктує” її; 4. Наявність бар’єрів для входу на ринок. 

Види бар’єрів: 1. Затратні, пов’язані з економією на масштабах. В деяких галузях (автомобільна, алюмінієва, сталеплавильна...) ефективне мало затратне виробництво може бути досягнуте тільки при великих Q бо ефект росту масштабу вир-ва дуже суттєвий. Нові фірми не можуть зразу ж досягнути такої ефективності вир-ва їм дуже важко конкурувати із монополістом. 2. Природні. В деяких галузях ефект економії на масштабах дуже суттєвий і до того ж конкуренція неможлива, утруднена або взагалі неприйнятна. Приклад: підприємства громадського користування (водо-, газопостачання, залізничний транспорт, телекомунікації...). Проведення додаткових ліній електропередач, газо- чи водопроводів було б для суспільства марнотратством р-сів. Переважно ці галузі повністю або частково контролюються державою. 3. Легальні: патенти та ліцензії. Перші призначені для захисту авторських прав винахідника, другі для контролю за важливими галузями чи природними монополіями. 4 Власність на найважливішу сир-ну. Фірмі, в руках якої зосереджені осн джерела сир-ни необхідної для її ж вир-ва, дуже легко не допустити на ринок готової продукції конкурентів. 5. Нечесна конкуренція. Заниження P для усунення конкурентів, тиск на банки та постачальників.
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Види монополій: 1) чиста – один єдиний продавець продукту, що немає замінників; 2) природна – з бар’єрами 2 виду; 3) проста - в кожний конкретний момент часу продає свою продукцію всім покупцям за однією і тією ж ціною; 4) дискримінаційна – різні P на той самий товар, коли ця різниця не обумовлена різницею C 5) відкрита - одна фірма на якийсь період часу стає єдиним постачальником продукту, але не має спеціального захисту від конкурентів. 6) закрита – захищена від конкуренції через юридичні обмеження.

Чисті монополії – надзвичайна рідкість.

35. Ринково-продуктова стратегія підприємства-монополіста (визначення ціни і обсягу виробництва). Деякі варіанти стану фірми-монополіста в короткому періоді.

Крива попиту монополіста або його крива продажу – це крива галузевого попиту. Можна навіть сказати, що для монополіста не існує поняття пропозиції. Крива попиту для монополіста не є абсолютно еластичною як для конкурентної фірми, а є спадною. Наслідки:

Ціна перевищує MR. Фірма може з>ти об’єм продажу тільки завдяки встановлення нижчої P на весь Q, а не тільки на додаткову одиницю. => MR стає < ніж P (AR) для кожного рівня випуску крім першого.

Той, хто диктує ціну. Оскільки P нерозривно пов’язана з Q, то монополіст неодмінно визначатиме і P, вирішуючи який Q виробляти.

3. Цінова еластичність. При русі по кривій попиту з верхньої точки до точки |ED|=1 MR є позитивним і TR зростає (в т. |ED|=1 є max), а потім TR починає зменшуватись, а MR стає від’ємним. Монополіст завжди буде уникати нееластичного відрізку кривої попиту, тому що на цьому відрізку збільшення Q приводить до зменшення TR.

Монополіст, що прагне максимізувати прибуток, користується таким же правилом, що й конкурентна фірма: він буде виробляти кожну наступну одиницю продукції доти, поки її реалізація забезпечить більший приріст TR ніж приріст TC, тобто поки MC=MR. Така ситуація можлива тільки при кількості Qопт і відповідній ціні Pопт. П монополіста = SKPоптFB. FB – середній прибуток.

Наслідки: 1. Він встановлює не найвищу з можливих цін, а оптимальну; 2. Він максимізує сукупний П, а не П на одиницю прод-ції; 3. В КП може працювати зі збитками (коли AVC<P<ATC). В ДП попит більш еластичний => не має збитків; у закритій монополії отримує Пек; у відкритій – Пек=0.

Здійснивши ряд перетворень над формулою MR=MC можна отримати формулу P=MC/(1-1/|ED|). Це є приблизне правило ціноутворення монополіста. Величина 1/|ED| назив-ся монополістичною силою. 

Прихильники: Монополія в деяких галузях зменшує витрати сус-ва; можливий позитивний ефект масштабу; можливість подальшого технічного удосконалення товару.

Противники: М виробляє Q < ніж за конкуренції, а Q >; АТC > ніж при конкуренції; можлива Х- неефективність (фірма вибирає не найефективнішу технологію); М може витрачати багато коштів для підтримання монопольного становища.
36. Цінова дискримінація: поняття, умови, види.

Цінова дискримінація – це процес встановлення різних цін на ті ж самі товари не обумовлене різницею витрат вир-ва.

Умови (фактори), що забезпечують можливість ЦД:

1.Продавець має бути монополістом або, принаймні, мати можливість контролювати виробництво і ціноутворення.

2.Можливість продавця виділити різні групи покупців, в яких покупці мають різну готовність і можливість платити за продукт. Це виділення здебільшого базується на різній еластичності попиту.

3.Відсутність бажання та можливості споживачів перепродувати дані товари.

В багатьох країнах існує заборона ЦД.

Види ЦД:

a) просторова – територіальна диференціація покупців (цінові пояси та зони; ціни офшорних зон; сільські та міські ціни та тарифи

b) часова – за часом придбання товарів (денні та нічні ціни; сезонні ціни)

c) товарна (вещественная):

i. мета придбання (тарифи на виробниче або споживче використання енергії)

ii. обсяг придбання (оптові та роздрібні ціни)

iii. якість товарів (надбавки та знижки за якість, сортність)

iv. торговельна марка (ціни на продукцію всесвітньо відомих і невідомих фірм)

d) персональна:

i. за рівнем доходів покупців (магазини для бідних та багатих)

ii. статус покупця (знижки для постійних клієнтів; для першого покупця; для співробітників)

iii. соціальний статус покупця (ціни для дітей, студентів, пенсіонерів).

Наслідки ЦД:

Політика ЦД базується на тому, що в ході призначення різних цін на той самий товар можна подолати рівномірно спадний характер кривої попиту.

Завдяки ЦД споживачі мають можливість одержати товар за меншими цінами (якась їх категорія), а виробники збільшити загальну виручку, а значить дохід. Завдяки ЦД можна зменшити втрати сус-ва і втрати монополіста.

37. Ознаки і поширення монополістичної конкуренції. Визначення оптимального обсягу виробництва та цінова політика підприємства у короткостроковому періоді.
Монополістична конкуренція характеризує таку ринкову модель, за якої існує кілька десятків (до 100) фірм, що пропонують подібну, але не ідентичне продукцію.

Осн хар-тки:

1. Досить велика кількість учасників ринку => обмежений контроль над ринковою ціною. Неможливість таємної змови. Кожна фірма формує свою політику не враховуючи реакції конкурентів.

2. Диференціація продукту: а) за якістю (кемпи: різна потужність та навороченість Харду і різний Софт); б) за формою послуг (ввічливість та послужливість працівників магазину, гарантійне обслуговування, наявність кредиту); в) розміщення чи доступність товару (міні-магазин [цілодобово, близько, вищі P]“Продукти” і універмаг); г) уявні відмінності (упаковка, реклама, різні торгові марки)

3. Нецінова конкуренція

4. Легкий вступ в галузь при наявності незначних фінансових бар’єрів, пов’язаних з необхідністю отримати продукт, що відрізняється від продукту конкурента, необхідністю реклами.

МК зустрічається дуже часто .

Крива попиту, з якої працює фірма в МК є еластичною (набагато еластичнішою ніж при монополії бо є конкуренти із товарами замінниками, не є повністю еластичною бо товари не ідентичні, а тільки подібні і < конкурентів ніж за чистої конкуренції). Еластичність кривої попиту фірми залежить від к-сті конкурентів і ступені диференційованості товарів. Чим > конкурентів і чим < диференційованість, тим > еластичність.

В короткостроковому періоді фірма вибирає стратегію максимізації прибутку або мінімізації збитків. В кожному з цих двох випадків оптимальний об’єм вир-ва Qопт буде досягатися при MR=MC. При АТС1 фірма вибирає стратегію максимізації прибутку (П=SBPмкEA). При АТС2 фірма вибирає стратегію мінімізації збитків (З=SCPмкED).

38. Механізм установлення рівноваги підприємства в довгостроковому періоді за умов монополістичної конкуренції (МК).

Монополістична конкуренція характеризує таку ринкову модель, за якої існує кілька десятків (до 100) фірм, що пропонують подібну, але не ідентичне продукцію.

Осн хар-тки: 1. Досить велика к-сть учасників ринку 2. Диференціація продукту 3. Нецінова конкуренція 4. Легкий вступ в галузь.

В КП фірма, що діє за умов МК може отримувати Пек або зазнавати збитків. Проте у ДП існує тенденція до отримання Пнорм прибутку або, іншими словами, до беззбитковості.

У випадку отримання П в КП можна очікувати, що економічні вигоди притягнуть (приваблять) нових конкурентів, оскільки вступ в галузі є достатньо вільним. Коли нові фірми увійдуть в галузь, то крива D, з яким працювала типова фірма, опуститься (зміститься вліво) і стане більш еластичною у зв’язку з тим, що кожна фірма тепер володіє меншою долею сукупного D і існує більше виробників товарів-замінників. Як наслідок зникнуть Пек. В цьому випадку крива попиту буде дотичною до кривої АТС. Об’єму Qмк є об’ємом при якому фірма досягає рівноваги і будь-яке відхилення від цього об’єму викличе АТС, що будуть перевищувати P, а значить приведуть до збитковості фірми. По мірі того, як зникають економічні прибутки, зникає стимул для вступу на ринок інших фірм.

При наявності збитків в КП можна очікувати масовий вихід фірм з галузі у ДП. Цей процес викличе зміни протилежні до вище описаних і рівновага встановиться знов у точці дотику АТС і D.

Не можна говорити про те, що в ДП фірма гарантовано не буде отримувати Пек. Існування тенденції до беззбитковості фірм в ДП є найкращим формулюванням, бо існує багато інших факторів, що не допускають категоричності. Так, деякі фірми можуть виробляти продукти, близький аналог яким дуже важко створити, інші можуть мати певні патенти, треті – володіти важливими р-сами (бензозаправна на перехресті у центрі міста). Такі переваги можуть забезпечити цим фірмам отримання Пек навіть у ДП. Також у зв’язку з диференціацією на основі розміщення чи доступності збитки та П нижче нормального можуть зберігатися і в ДП.

39. Олігополістична структура ринку і взаємообумовленість дій партнерів.

Олігополія – така ринкова модель, яка характеризується наявністю на ринку кількох фірм, які при формуванні своєї політики повинні враховувати реакції своїх конкурентів. Олігополія виникає внаслідок злиття, а також у зв’язку з наявністю різних бар’єрів.

Характері риси: 

відносно невелика к-сть фірм присутніх на ринку (від 3-4 фірм, що контролюють 90% ринку до 8-10, що контролюють 60%: жорстка; м’яка, розпливчата) (США: 3 фірми в ат мобільній галузі)

однорідний (Cu-Ni, Al, сталь) або диференційований (побутова техніка, автомобілі) товар.

Високі бар’єри входження в галузь: економіy на масштабах; витрати пов’язані з рекламою (шоу-бізнес, тютюнова і алкогольна пром-ть); патенти та ліцензії.

Загальна взаємозалежність учасників ринку => необхідність враховувати реакцію конкурента при розробці своєї стратегії. Це є унікальна для олігополії риса.

Взаємозалежність компаній обумовлена тим, що на ринку існує невелика кількість компаній зміни політики однієї з них приводять до зміни становища інших. Для прикладу розглянемо ринок, на якому існує 3 фірми: А, В,С. Припустімо, що кожна з них контролює 1/3 ринку певного продукту. Припустимо, що фірма А вирішила зменшити ціну на свій товар. => її доля на ринку збільшиться, але це приведе до негативного впливу на фірми В і С (знизить їх долі ринку). Очевидно, що можна чекати змін у поведінці фірм В і С. Цілком можливо, що ці компанії також знизять свої ціни до рівня цін А, а можливий випадок, коли вони почнуть продавати свої товари за ще нижчими цінами, втягуючи таким чином ринок у “цінову війну”. З цього прикладу можна зробити висновок, що жодна з фірм не наважиться на зміну своєї цінової політики не прорахувавши при цьому найймовірніші реакції конкурентів. В закордонній економіці ситуацію на олігополістичному ринку дуже часто порівнюють з грою у преферанс чи шахи, коли жоден із противників наперед не знає як саме він зіграє бо його дії залежать від того як поведуть себе його противники.

40. Ціноутворення за олігополії: загальна характеристика.

Олігополія – така ринкова модель, яка характеризується наявністю на ринку кількох фірм, які при формуванні своєї політики повинні враховувати реакції своїх конкурентів. Олігополія виникає внаслідок злиття, а також у зв’язку з наявністю різних бар’єрів. 

Характері риси: 1. відносно невелика к-сть фірм присутніх на ринку (від 3-4 фірм, що контролюють 90% ринку до 8-10, що контролюють 60%: жорстка; м’яка, розпливчата) 2. однорідний (Cu-Ni, Al, сталь) або диференційований (побутова техніка, автомобілі) товар. 3. Високі бар’єри входження в галузь: економіy на масштабах; витрати пов’язані з рекламою (шоу-бізнес, тютюнова і алкогольна пром-ть); патенти та ліцензії. 4. Загальна взаємозалежність учасників ринку => необхідність враховувати реакцію конкурента при розробці своєї стратегії. Це є унікальна для олігополії риса.

На даний момент не існує єдиної теорії олігополії. Це пов’язано з багатогранністю олігополії і невизначеністю поведінки фірм. Дуже часто поведінку фірм на олігополістичному ринку описують за допомогою наступних теорій:

1. Ламана крива D. Застосовується до олігополії, що не базується на таємній змові. В даному випадку існує два можливих сценарії розвитку подій (що саме такі зміни будуть відбуватися на ринку олігополістів доведено на практиці). Для зручності припустимо, що існує 3 компанії А,В,С. Перший: А знижує ціну => В,С також знижують ціни для того, щоб не допустити захоплення їхньої частки ринку фірмою А. => ринкові долі фірм суттєво не зміняться (співвідношення між ними залишиться таким самим, загальний обсяг може незначно зрости завдяки захоплення чатини ринку інших галузей). Другий: А піднімає ціну. В і С залишають свої незмінними з метою захоплення частки ринку, яку втратила А через підняття цін. Вищеописані варіанти дії конкурентів пояснюють те, що за даної ситуації крива попиту окремої фірми буде мати ламаний характер (мал.). Причому найвигіднішим для фірми буде не змінювати ціну, залишаючи її на рівні Pопт бо будь-яка зміна приведе до збитків і крім того крива MR є теж ламаною і в цій точці вона дозволяє змінювати затрати в межах від MC1 до MC2 і це не викличе змін в P чи Q і не порушить MR=MC. Ця модель не пояснює як саме встановилась рівноважна ціна, не пояснює самі ціни, а тільки негнучкість цін.

2. Коли фірми стикаються з однаковими або дуже подібними умовами D і затрат, вони можуть вступати в таємну змову і максимізувати загальні прибутки. Остаточні ціна і об’єм виробництва в такому випадку, по суті, будуть такими ж як за чистої монополії. Фірми просто домовляються про Q і P, що найкраще задовольняють їх потреби (Це ті величини, що встановляться при MC=MR). Поширені при виробництві однорідних товарів.

3. Лідерство в цінах. Підходить о галузі, в якій є одна компанія, що виділяється серед інших (є або найбільшою, або найефективнішою). Ця модель полягає в тому, що лідер змінює ціни, а його конкуренти слідують за ним. Дуже часто використовується в таких галузях як вир-во автомобілів, тютюну, міді, цементну, бензину, свинцю, сірки, вугілля-антрациту, сталі... Така мовчазна згода дозволяє фірмам галузі отримати додаткові П і захистити галузь від входження нових фірм і при цьому не вимагає проводити таємні зустрічі і підписувати договори. Лідер в цінах притримується такої тактики. По-перше він змінює ціни не дуже часто, а тільки при значних змінах у витратах чи D і тільки тоді, коли такі зміни зачепили всю галузь. Це пов’язано з ризиком, що конкуренти можуть не підтримати зміну цін. По-друге про зміну повідомляється завчасно. По-третє він не встановлює максимально можливі ціни для того, щоб не дати змоги новим фірмам подолати ефект масштабу завдяки високим цінам.

4. Ціноутворення за принципом “Витрати +”. Полягає в тому, що фірма форму свою ціну на основі ATC, добавляючи до цієї величини запланований на період середній прибуток (переважно в процентному вираженні). Оскільки витрати змінюються залежно від об’єму виробництва, то при розрахунках беруть типовий або плановий Q (наприклад розраховують ATC при завантаженні потужностей на 75-80%). Цей метод корисний для фірм з дуже великим асортиментом. Він не виключає наявність таємної змови чи лідерства в цінах. Якщо фірми в галузі мають приблизно ті ж самі витрати, то дотримання загальної формули дасть приблизно ті ж самі ціни.

41. Можливі варіанти поведінки фірм за умови олігополістичного ринку. Причини і механізми “цінових війн”.

Олігополія – така ринкова модель, яка характеризується наявністю на ринку кількох фірм, які при формуванні своєї політики повинні враховувати реакції своїх конкурентів. Олігополія виникає внаслідок злиття, а також у зв’язку з наявністю різних бар’єрів.

Характері риси: 1. відносно невелика к-сть фірм присутніх на ринку 2. однорідний або диференційований 3. Високі бар’єри входження в галузь 4. Загальна взаємозалежність учасників ринку => необхідність враховувати реакцію конкурента при розробці своєї стратегії. Це є унікальна для олігополії риса.

Для фірм за олігополії є кілька варіантів взаємодії. Ці фірми можуть укласти таємну угоду і завдяки цьому встановити завищені ціни на прод-цію та отримувати додатковий П; можуть діяти незалежно і при розрахунку своєї ціни враховувати реакції своїх конкурентів; якщо серед цих фірм є одна більша чи ефективніша, то є можливість розвитку подій за моделлю цінового лідера, коли ця компанія призначає ціни і час від часу їх змінює, а інші пристосовують свої ціни до цієї. Найбільш вибухонебезпечною з точки зору цінової війни є перша ситуація, бо в цьому випадку ціна картелю є завищеною, а квоти кожної компанії не максимізують її власного П, а максимізують загальний П картелю. У двох останніх ситуаціях теж може виникнути цінова війна, але тут вона є менш ймовірною.

Цінова війна – це почергове зниження цін конкурентами спрямоване на захоплення більшої частки ринку або на витиснення конкурента з ринку. Розглянемо ситуацію, коли на ринк існує 2 компанії і рівноважна ціна уже встановлена (наприклад за картелю). Якщо фірма А знизить ціну на товар, а еластичність попиту є досить високою, то всі покупці перекинуться на товар фірми А => А збільшить об’єми продажу => збільшить TR => збільшить П, а у В її П або повністю втратить значну частину покупців (у крайньому випадку всіх) і його прибутки = 0, тому скоріше всього В знизить свої ціни, але не до рівня цін А, а ще нижче в надії, що завдяки цьому він зможе захопити весь ринок => тепер А втратить клієнтів і свої прибутки, а В навпаки захопить ринок. Таке поступове пониження цін триватиме доти поки одна із фірм не встановить ціни на тому ж рівні, що і ціни іншої компанії.

Основні характеристики цінової війни:

1. Незначне зменшення ціни одним конкурентом призводить до повної втрати прибутку іншим (в крайньому випадку якщо попит дуже еластичний і товари є повними замінниками)

2. У кожний даний момент є значний стимул для кожного конкурента до зниження P
3. На тривалому проміжку часу цінова війна веде до зниження сукупного П компанії до 0

4. Цінова війна закінчується встановленням конкурентної рівноваги.

Тривала цінова війна вигідна для покупця.

42. Картельні угоди: визначення квот, умови реалізації, суперечності, ефективність.

Таємна угода між фірмами за умов олігополії може приймати ряд форм, найпростішою з яких є картель. Картель передбачає укладення між фірмами формальної письмової чи усної угоди щодо P і Q кожної з них. Фірми, що увійшли до картелю зберігають свою юридичну, фінансову, виробничу і комерційну самостійність. До картелю не обов’язково мають входити всі виробники в даній галузі.

Визначення квот відбувається наступним чином: керівництво картелю розглядає національний чи регіональний ринок з позицій монополіста, і визначає обсяги продаж (QК), що максимізують прибуток картелю. Далі ці обсяги розподіляються між учасниками, і кожна фірма отримує свою квоту (q). 

Умови успішності картелю:

1. Треба створити стабільну картельну організацію, члени якої погоджували P та Q, а потім дотримувалися б цієї угоди.

2. Потенціал монополіста. Для можливості підняття цін потрібно щоб крива D була достатньо нееластичною. Потенційна монопольна влада може виявитись найважливішою умовою успіху; якщо потенційні здобутки від кооперації значні, у членів картелю буде більше стимулів вирішити свої організаційні проблеми.

Перешкоди для створення картелю:

1. Відмінності у D і C. У зв’язку з цим відрізняються P, які будуть максимізувати прибутки кожної компанії і тому дуже важко вибрати одну ціну, яка задовольняла б всіх фірм-учасників.

2. Число фірм. Чим > кількість, тим важче укласти успішну угоду.

3. Шахрайство (обман). Для учасників угоди завжди існує спокуса зайнятися таємним зниженням P для того, щоб здобути додаткові замовлення. Крім того квоти не максимізують П окремих фірм, тому вони прагнуть підвищити виробництво та збут. Для фірми при ціні P=PК оптимальним є qопт, а вона змушена випускати тільки q
4. Спад ділової активності => зростання середніх витрат => зменшення П => компанії знижують ціни в надії розширити об’єм продажу за рахунок своїх конкурентів.

5. Можливий вхід нових фірм на ринок. Підняття P і зростання П буде сприяти привабленню додаткових фірм.

6. Правові перешкоди: антитрестівське законодавство. В багатьох країнах закони забороняють утворення картелів і будь-які інші угоди щодо встановлення цін.

Ефективність картелю:

Порівняно з конкурентною галуззю картель не є ефективним, бо виробляється менше товарів по вищих цінах і не при найнижчих ATC. За картелю QК при PК і ATC в т. 1, а за конкуренції QЕ при PЕ і ATC в точці 2 (ATCmin).
43. Праця як фактор виробництва: попит і пропозиція.
При розгляді ринку ресурсів використовують такі 2 поняття як:

1. MRP – грошовий вираз граничного продукту. Показує той додатковий доход, який отримує фірма в результаті продажу додаткової одиниці прод-ції, отриманої від споживання додаткової одиниці р-су: MRP = ΔTR/ΔL

2. MRC – граничні витрати на ресурс. Показує додаткові витрати, що потрібні для залучення додаткової одиниці р-су, коли на фірмі уже є певна кількість р-сів.

Для фірми буде прибутковим застосовувати додаткові одиниці р-су до тієї т., в якій MRP = MRC.

Все вищесказане стосується і праці також. Заробітна плата або ставка заробітної плати, (w) – це ціна, що виплачується за використання праці.

Індивідуальна пропозиція праці має вигляд кривої зображеної на мал. На проміжку 1, коли зарплата змін-ся від 0 до w1, ефект заміщення > ефекту доходу =>ріст заробітної плати викликає ріст пропозиції. На 2 відрізку (від w1 w2) ефект доходу = ефекту заміщення => повністю нееластична пропозиція. На відрізку 3 (>w2) ефект доходу > ефекту 


заміщення (людина надає перевагу відпочинку). Сукупна пропозиція праці буде дорівнювати алгебраїчній сумі індивідуальних пропозицій

В реальному житті може скластися безліч ситуацій, основні з них описуються 4 моделями: ринок праці з чистою конкуренцією; монопсонічний ринок; монополістичний ринок і ринок з двосторонньою монополією.

1. чиста конкуренція (велика к-сть фірм-працедавців; велика к-сть працівників не об’єднаних профспілками, що пропонують свої послуги 

незалежно один від одного; відсутність важелів впливу на ціну РС). На цьому ринку ціна РС і об’єм зайнятості певного виду працівників встановлюється під дією сукупного попиту і сукупної пропозиції. Для кожної окремої фірми ставка заробітної плати є незмінною, тобто пропозиція РС для окремої фірми є абсолютно еластичною.

2. Монопсонія – ситуація при якій існує єдиний покупець на ринку р-су, який володіє монопольною владою на встановлення ціни на даний р-с. (будь-яке велике під-во в невеликому містечку). В цьому випадку крива S праці для даної фірми і крива сукупної S праці для ринку співпадають і ця крива має висхідний характер. => Для залучення > к-сті працюючихфірма має платити > ставку з/п не тільки для додатково залучених, але й для решти робітників. => крива MRC на працю для фірми буде вище кривої S. wN – з/п яку мав би заплати монопсоніст при наймі QМ робітників, але реально він платить wM, а Площа WNaсWM є додатковим доходом фірми. При монопсонії кількість зайнятих є > ніж при досконалій конкуренції (Qс), а з/п нижчою (wс).

3. Монополія (ринок праці з профспілками). Профспілки, об’єднуючи робітників, виступають єдиним постачальни​ком р-су на ринку. Основною метою діяльності профспілки є підвищення заробітної плати для її членів. Профспілка досягає цієї цілі за допомогою встановлення wU при кількості зайнятих QU. Таким чином кількість зайнятих при наявності профспілки менша ніж за досконалої конкуренції, а з/п вища. Площа wUbcwM – додатковий прибуток який отримують робітники – члени профспілки.

4.Двостороння монополія. Коли на ринку з одного боку діє профспілка, а з другого або одна компанія або асоціація компаній. Якби у профспілки не було монополістичної влади, то монопсносіт приймав би рішення виходячи із правила MRC=MRP і тоді рівновага була б при QU і wU. Для профспілки крива S показу той мінімальний розмір з/п, необхідний для заохочення робітників щоб ті захотіли запропонувати свої послуги фірмам. Профспілка розглядає криву S як граничну вартість праці (для неї товару) і максимізує свій П при MR=MC => wU і QU. Отже складається ситуація, при якій фірма хоче найняти менше робітників і за нижчої з/п ніж цього хоче профспілка. Ця проблема вирішується шляхом переговорів і остаточна ціна та кількість робітників  встановлюються на проміжному рівні, вони залежать від того якою владою володіють покупець та продавець.

44. Капітал як фактор виробництва довготривалого користування. Поняття позичкового процента. Визначення ставки позичкового проценту за умов досконалої конкуренції.
Особливість кап-лу в тому, що його можна розглядати як р-с довгострокового користування, який використовується для створення виробництва > к-сті благ чи послуг. Час від вкладення кап-лу до отримання віддачі дуже довгий. Розрізняють фізичний (технології, обладнання) і людський (освіта, нові знання, вміння, кваліфікація) ка-пл.

В КП найефективнішим є така кількість залучення кап-лу, що дозволяє зрівноважити MRI і MCI (MR, MC of Investments). Гранична доходність капіталу, що фактично відображає D  показує здатність кап-лу приносити якусь віддачу. r – гранична норма окупності, що = граничній ставці, що встановилася на ринку. Кап-л залучається доти, поки r >= проц. Ставки позичкового кап-лу.

ДП. Найважливіше значення тут займає концепція зміни цінності грошей в часі. Гроші (кап-л), що використовуються в різний час повинні бути зведені до одного співрозмірника. Для цього є 2 способи.

Процес дисконтування – процес зведення майбутньої величини грош. Засобів до сьогоднішнього року. Коефіцієнт дисконтування = 1/(1+і)t, де і – процентна ставка (ставка дисконту); альтернативна вартість кап-лу. t – рік, в якому отримано доходи. Отже, PV = FV / (1+і)t; PV – present value, FV – future value. Критерієм ефективності інвестицій кап-лу є  чиста поточна вартість 
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 Якщо  NPV > 0, то приймають рішення про інвестування.


Процес компаундування – нарахування складних % - зведення до кінцевої вартості FV = PV ∙ (1+і)t
Позичковий процент – це ціна, що сплачується за використання грошей (позичкового кап-лу). Вимірюється % від позиченої суми за рік. Величина позичкового % при досконалій конкуренції встановлюється під впливом D і S. В короткостроковому періоді S є вертикальною, бо к-сть грошей на ринку не залежить від % ставки, а визначається відповідними органами д-ви, залежно від різник економічних показників.

Розрізняють реальну і номінальну % ставку. Номінальна – наприклад встановлена НБУ для комерц. банків , реальна > на величину інфляції: і = r + τ + r∙τ, r∙τ – премія за втрату витрат в результаті інфляції, τ – інфляція r – номінальна ставка.

45. Інституціональна природа сучасної фірми. Загальні, специфічні, інтерспецифічні ресурси фірми. Трансакційні витрати.

Інституції – формальні і неформальні норми і правила поведінки що розробляються та встановлюються державою, суспільством і дають змогу індивідам структурувати і координувати свою діяльність.

Інституціональне середовище функціонування економічних суб’єктів багато в чому визначається правами власності. Сучасна економ теорія під правом власності розуміє санкціоновані норми поведінки, сукупність яких регулює відносини між людьми щодо використання ними економічних благ. Ефективність цих норм прямо залежить від панівної в суспільстві форми власності а також від структури форм власності що склалася, та тенденції її  розвитку.

Теорія прав власності дає змогу по новому побачити роль і природу економічних організацій. У рамках цієї теорії під фірмою, як економічною організацією, розуміють коаліцію власників скооперованих факторів вир-ва, які зв’язані між собою контрактними зобов’язаннями з метою мінімізації трансакційних витрат.

Трансакційні витрати – це витрати у сфері обміну, пов’язані з передачею прав власності. Вирізняють 5 основних форм транс витрат:

· Витрати, пов’язані з пошуком, збиранням, обробкою та аналізом ринк інформації;

· Витрати, пов’язані з пошуком партнерів, веденням переговорів та укладанням контрактів;

· Витрати, пов’язані із стандартизацією та забезпеченням і контролем виконання вимог стандартів;

· Витрати, пов’язані з захистом прав власності;

· Витрати, обумовлені опуртуністичною поведінкою партнерів, тобто невиконання ними контрактних зобов’язань.

В основу фірми як економічної організації покладено систему котрактів, які укладаються між власниками певних ресурсів. Фірмова коаліція по-різному оцінює скооперовані ресурси і ділить їх на три групи: 

· Загальні ресурси, цінність яких не залежить від того, чи знаходяться вони у даній фірмі, чи ні;

· Специфічні ресурси, які всередині фірми цінуються вище, ніж за її межами;

· Інтерспецифічні ресурси – взаємодоповнюючі до найбільшого синергетичного ефекту ресурси, максимальна цінність яких досягається тільки в даній фірмі. Фірма розглядається як об’єднання щодо спільного використання передусім інтерспецифічних ресурсів.

Унікальність інтерспецифічних ресурсів, об’єднуваних коаліцією, та різноманітність трансакційних витрат й обумовлюють численність видів сучасних фірм.   
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Рис.1 Крива пропозиції (S)
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Рис.2 Зміна пропозиції (S)
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Рис.1 Ринкова рівновага (Е)
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Рис.2 Встановлення рівноваж. ціни
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Рис.1 Зміна обсягу пропозиції (S)



_1019836837.unknown

_1019893808.doc
             Qy      U3


                         “доход-споживання”


                                    U2


                                           U1  


                                  B1    B2    B3     Qx          


                B


                               “лінія Енгеля”


              В1


                В2     


             В3


                                                                Qx



_1019928780.doc
      


       Р      


     P1   


                                     EDP(1


     P2                                            D


                    Q1               Q2            Q


           Рис.1 Еластичний попит
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Рис.3 Нееластичний попит
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Рис.4 Полятні випадки еластичності
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Рис.2 одинично-еластичний попит
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